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Introduccio

Tota transaccié comercial hauria de finalitzar amb el respectiu cobrament i
pagament per cadascuna de les parts que hi intervenen. Davant I’increment del
comerg internacional, els mitjans de pagament habituals s’han anat diversificant
i sofisticant gracies al desenvolupament de nous mitjans que pagament que volen
cobrir els diferents riscos d’aquestes transaccions a nivell global.

La unitat “Selecci6 i gestié de mitjans de pagament simples” té la finalitat de
coneixer els mitjans de pagament més tradicionals, els simples, la particularitat
dels quals resideix en el fet que no van units a cap altre document de la transaccié
comercial. S’anlitza la normativa d’aquest tipus de mitjans de pagament i
s’avaluaran els possibles riscos de les transaccions comercials, aixi com les
diferents garanties i avals que es poden fer servir. El principal risc per part de
I’exportador €s el no-cobrament de la mercaderia lliurada; aixi mateix, s’avaluara
quines opcions existeixen per fer front a la gestié dels impagats i el protest d’efectes
no pagats.

A la unitat “Mitjans de pagament documentaris. El credit documentari” s’analit-
zen els mitjans de pagament que van associats a altres documents de la relaci6
comercial com factures, transport..., amb la idea de donar més seguretat a la
transacci6. A partir d’una visié rapida de la documentacié requerida en les
transaccions internacionals es relaciona quins mitjans de pagament documentaris
es poden utilitzar i quines caracteristiques presenten. A més de les variants
documentaries dels mitjans de pagament simple, remesa documentaria i ordre
de pagament documentaria, s’estudia en profunditat el credit documentari, mitja
de pagament actualment essencial en les transaccions comercials mundials. Es
mostra el funcionament d’aquest mitja de pagament i les normatives, tipologies i
variants que existeixen.

A la unitat “Garanties i altres formes de pagament internacionals” es descriuen
les diferents garanties que existeixen actualment, accessories i independents, aixi
com la seva relacié6 amb els mitjans de pagament documentaris i la diferent
normativa aprovada pels organismes internacionals, com la Cambra de Comerg
Internacional. La principal missié d’aquestes garanties és cobrir els riscos de les
transaccions comercials a través d’avals i fiances. Es tracten també altres mitjans
de pagament més recents, com les obligacions de pagament bancaries, que tenen
com a particularitat principal el seu funcionament totalment electronic, amb el
qual es pretén substituir els mitjans més tradicionals. També s’estudien els mitjans
de pagament especifics, com son el forfetatge, el facturatge i la confirmacié de
pagaments. Es basen principalment en la compra de les factures i remeses per
part del banc, avancant aixi 'import a I’exportador, i fins i tot es pot donar la
possibilitat d’assegurar el risc quan es fan sense recurs. Si un mateix banc ofereix
la combinacié d’aquests dltims productes estem davant del concepte supply chain
finance, o cadena de subministrament de finangament.

Es important anar interioritzant els conceptes principals dels mitjans de pagament,
ja que aquests es van repetint i ampliant amb les particularitats de cadascun
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dels diferents mitjans de pagament estudiats. Per aquest motiu, és necessari que
aneu estudiant els continguts i fent les activitats d’aprenentatge i els exercicis
d’autoavaluaci6 proposats.

Entre els diferents recursos trobareu també resums, adreces d’interes, glossari i
bibliografia complementaria, que us permetra aprofundir i ampliar els continguts

de les diferents unitats.
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Resultats d’aprenentatge

En finalitzar aquest modul I’alumne/a ha d’assolir:

Seleccié i gestié de mitjans de pagament simples

1. Caracteritza els diferents mitjans de cobrament i pagament internacionals
simples, analitzant els procediments, els costos i I’operativa de cadascun i
els efectes juridics i economics de la normativa reguladora.

2. Gestiona la documentaci6 per realitzar el cobrament o pagament internacio-
nal simple, analitzant els terminis i condicions estipulades, considerant els
sistemes digitals a través d’Internet, i garantint la confidencialitat i seguretat
de les transaccions.

3. Analitza les garanties i avals dels mitjans de cobrament i pagament interna-
cionals simples, adequant-se a la normativa vigent.

Seleccioé i gestié de mitjans de pagaments documentaris

1. Caracteritza els diferents mitjans de cobrament i pagament internacionals
documentaris, analitzant els procediments, els costos i I’operativa de cadas-
cun i els efectes juridics i economics de la normativa reguladora.

2. Gestiona la documentacié per realitzar el cobrament o pagament inter-
nacional amb mitjans documentaris, analitzant els terminis i condicions
estipulades, considerant els sistemes digitals a través d’Internet, i garantint
la confidencialitat i seguretat de les transaccions.

3. Analitza les garanties i avals dels mitjans de cobrament i pagament interna-
cionals documentaris, adequant-se a la normativa vigent
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Continguts

Seleccio i gestié de mitjans de pagament simples

Unitat 1
Seleccid i gestié de mitjans de pagament simples
1. Mitjans de cobrament i pagament internacionals simples

2. Analisi de les garanties, avals internacionals i gestié d’impagats dels mitjans
de pagament i cobrament simples

Seleccio i gestié de mitjans de pagaments documentaris

Unitat 2
Mitjans de pagament documentaris. El crédit documentari
1. Els mitjans de pagament documentaris
2. Credit documentari I
3. Credit documentari II
Unitat 3
Garanties i altres formes de pagament Internacionals
1. Garanties accessories i independents

2. Altres formes de pagament/cobrament internacional
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Introduccio

Els mitjans de pagament internacional simples sén aquells mitjans necessaris
per tal de fer efectiu el pagament de les operacions comercials entre comprador
(importador) i venedor (exportador), amb la particularitat que no inclouen la
documentacié comercial.

A I’apartat “Mitjans de cobrament i pagament internacionals simples”, es realitza
la caracteritzacié d’aquests mitjans de pagament, analitzant els procediments, els
costos i I’operativa de cadascun i els efectes juridics i economics de la normativa
reguladora.

Es veuran els efectes juridics i econdomics dels convenis internacionals que
regulen els diferents mitjans de pagament simples internacionals, la funcid, les
responsabilitats de les parts, les condicions formals i la seleccié de la modalitat
de pagament més adequada.

Es descriuran també els circuits operatius dels xecs personals i bancaris, les lletres
de canvi, les ordres de pagament simple i les remeses simples com a mitjans
de pagament simples internacionals, aixi com els avantatges i inconvenients,
calculant els costos derivats de la seva gestio.

S’estudiara també la gestié de la documentacié per fer el cobrament o pagament
internacional simple, determinant i emplenant per a cada mitja de pagament el
document base en el qual es veu representat, analitzant els terminis i les condicions
estipulades, i es consideraran els sistemes digitals a través d’Internet per garantir
la confidencialitat i seguretat de les transaccions.

També s’analitzara la normativa vigent sobre moviments de capital, aixi com els
seus efectes sobre les operacions comercials internacionals, tant per a residents
com per a no residents.

A D’apartat “Analisi de les garanties veurem els avals internacionals i la gestio
d’impagats dels mitjans de pagament i cobrament simples”, a partir de la deter-
minaci6 de la solvencia, el risc d’impagament i altres circumstancies financeres
en les operacions de comer¢ internacional; s’explicaran els tipus de garanties i
avals dels mitjans de cobrament i pagament internacionals simples que preveu la
normativa vigent.

Es presentara també la regulacié i els tramits relacionats amb el protest d’efectes
impagats associats a operacions comercials internacionals i la reclamaci6 judicial
d’impagats, a partir de la normativa vigent, i els diferents tipus de judicis segons
les caracteristiques dels impagaments.

En aquesta unitat es descriuen per una banda les qiiestions tedriques relatives
al funcionament de cada mitja de pagament simple per poder avaluar amb
posterioritat els procediments a I’hora de tirar endavant de manera practica



Mitjans de pagament internacionals

6 Selecci6 i gestié dels mitjans de pagament simples

les operacions comercials, tant des del punt de vista de I’exportador com de
I’importador. S’analitzen els avantatges, inconvenients i riscos tenint en compte
la normativa vigent, per tal d’aportar solucions als possibles casos de conflicte en
el pagament/cobrament que es poden donar a la relacié comercial.
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Resultats d’aprenentatge

En finalitzar aquesta unitat, 1’alumne/a:

1. Caracteritza els diferents mitjans de cobrament i pagament internacionals
simples, analitzant els procediments, els costos i ’operativa de cadascun i els
efectes juridics i economics de la normativa reguladora.

* Identifica la normativa nacional i internacional vigent que regula els mitjans
de pagament simples internacionals.

* Analitza els efectes juridics i econdomics dels convenis internacionals que
regulen els mitjans de pagament simples.

* Interpreta la normativa reguladora dels mitjans de pagament internacionals
a través d’Internet.

* Defineix els diferents mitjans de pagament simples internacionals, la funcid,
les responsabilitats de les parts i les condicions formals, i selecciona la
modalitat de pagament més adequada.

* Descriu els circuits operatius dels xecs personals i bancaris, les lletres de
canvi, les ordres de pagament simple i les remeses simples com a mitjans
de pagament simples internacionals.

* Analitza els avantatges i els inconvenients, calculant els costos derivats de
la seva gesti6.

* Identifica les possibles formes d’operar dels mitjans de pagament internaci-
onals a través d’Internet.

* Reconeix els documents necessaris per dur a terme el cobrament o el
pagament d’una operacié de comerg internacional simple.

* Verifica, per a cada mitja de pagament internacional, el document base que
el representa.

* Emplena els documents corresponents per dur a terme el cobrament o
pagament d’una operacié de comer¢ internacional simple.

» Utilitza sistemes de certificacié digital que garanteixin la confidencialitat i
assegurin les operacions de cobrament o pagament internacionals realitza-
des a través d’Internet.

» Determina les principals obligacions legals de les entitats financeres, d’as-
segurances i de transport associades a ’operaci6 internacional, assegurant
el cobrament o pagament.
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2. Gestiona la documentacid per fer el cobrament o pagament internacional simple,
analitzant els terminis i les condicions estipulades, considerant els sistemes
digitals a través d’Internet i garantint la confidencialitat i la seguretat de les
transaccions.

* Determina la solvéncia, el risc d’impagament i altres circumstancies finan-
ceres en les operacions de comerg internacional.

* Identifica les causes dels retards o impagaments associades als diferents
mitjans de pagament en operacions de comerg internacional.

¢ Calcula els costos financers i no financers deguts a un retard o impagament
d’una operacié de comerg internacional.

 Utilitza tecniques digitals o convencionals d’investigaci6 per a I’obtenci6 de
la informacid.

» Efectua els tramits administratius relacionats amb el protest d’efectes impa-
gats associats a operacions comercials internacionals.

* Analitza les garanties i els avals dels mitjans de cobrament i pagament
internacionals simples, adequant-se a la normativa vigent.

* Identifica els riscos inherents a les operacions contractuals internacionals.
* Defineix els conceptes de garantia real i personal.

* Diferencia les principals garanties reals utilitzades a la practica bancaria.
* Classifica les garanties en funcié de la seva relacié amb 1’obligacié.

* Valora els avantatges i inconvenients de cada modalitat de pagament en
funcié de les garanties exigides.

¢ Confecciona la documentacié relativa a 1’emissié, la modificacié i la
cancel-laci6 de les garanties i dels avals.
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1. Mitjans de cobrament i pagament internacionals simples

En les relacions comercials internacionals es fa palesa la necessitat d’escollir el
mitja de pagament més adequat per tal d’assegurar al maxim possible el cobrament
de les vendes.

La distancia geografica, la diferéncia normativa i uns costums molt diversos i fins
i tot antagonics entre diferents paisos fan que la tria del mitja de pagament sigui
essencial per dur a terme una operacié comercial satisfactoria.

En els mitjans de pagament simples no hi ha cap tipus de gesti6 de la documenta-
ci6 comercial per part de I’entitat bancaria vinculada al mitja de pagament acordat.
Aixo significa que el pagament no esta condicionat a la presentacié de documents
de compravenda ni abans ni després de fer efectiu el pagament. Aquests documents
s’envien al comprador de manera independent.

Els més destacats son:

* el xec
* les lletres de canvi
* I'ordre de pagament i transferéncia

* la remesa simple

1.1 El xec

El xec, tant bancari com personal, és un document que permet la retirada de fons
per part del creditor de I’operacio del compte del deutor d’aquesta operacid a través
de I’entitat bancaria des de la qual s’ha emes.

El xec és una ordre de pagament per escrit que permet a la persona que el
rep (tenidor) cobrar la quantitat estipulada en el document, i que ha d’estar
disponible al compte de I’entitat bancaria de qui I’emet (lliurador).

En un xec hi participen:

* Lliurador (importador): és la persona emet el xec.

* Lliurat (banc de I’'importador-pagador): entitat dipositaria dels fons propi-
etat del lliurador.

» Tenidor (exportador): és la persona que cobra el xec.

Hi ha dues modalitats de xecs: el xec personal i el xec bancari.
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1.1.1 Xec personal

El xec personal és emes per una persona fisica o juridica contra una entitat
financera en la qual hi manté un compte corrent.

El xec personal es divideix en:

* Nominatiu: només el pot cobrar la persona que hi consti:
— A l’ordre: amb possibilitat de ser transmesos per endds (cedir a favor
d’un altre fent-ho constar al xec).
— No al’ordre: sense possibilitat de ser transmesos per endos.

» Al portador: el pot cobrar qualsevol persona que presenti el xec a I’entitat
pagadora.

* Barrat: per ser abonat s’ha d’ingressar en el compte del beneficiari.

A la figura 1.1 podem veure un exemple de xec personal, a la figura 1.2 un xec
personal barrat, a la figura 1.3 un xec a I’ordre (permet transmissié per endds), i a
la figura 1.4 un xec no a I’ordre (no permet la transmissié per endés).

Ficura 1.1. Xec personal

-
IoC*
i Entitat Oficial Control Mam. Compts

Banc 10C, 5.A.

Euros [} )

Faguel per aquest <ec

Ewros (en lletres)

Barcelona a di 2000

Serie NOm
P0G DO PO W00 W0

Ficura 1.2. Xec personal barrat

E‘ anc ) Entitat | Cficina |Contral
L'!gomerclal 208 || B
Euros

Pagueu, per aguest xec, a COMERCIAL GR

Euras (en lletres) MIL SET-CENTS E;W‘KW -

&
S'rtge;,// i e mergde 20000

refribucionsF grel, SA Data (zn lletres)
p.p. Joan Riu

4968594 3145 0867 0100003790
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FiGura 1.3. Xec al'ordre

E‘Eanc I Entitat | Oficina | Control | Mdm. compte
- 3145 | 0867 35 0100003790

A *Comercial

Via Laietana, 75 IBAN ESB9 3145 0867 3501 0000 3790

08001 Barcelona

Euros _#2.100,00#

Pagueu, per aquest xec, a

Euros ten leres) DOS MIL CENT-

Barcelona dotze qe febrer de 20XX

Data (4 letras)

4968594 3145 0867 0100003790 4200

Fi1GuRrA 1.4. Xec no al'ordre

J1S | G ] IO
mercial
Wi Lsbare, T8 BAN ESEN 5145 DRET 3501 (000 370
RS0 araione

Eiis 0. 200, 00F

Fague, per acuest =z, a JOAN GOMIS RILS THIC A LORDERE"
ST ey L1 (| 1R 0 ] S —— S

Barcalana cing gp Dclukne die 2000

T
KU SRS T _/lh"?‘

4968594 3145 0867 0100003790 4200

En el procés per fer el pagament a través del xec personal hi intervenen lliurador,
Iliurat i tenidor, com podem veure a la figura 1.5.

Ficura 1.5. Procés d’operacié amb un xec personal

Té fons dipositats en un c/c

Lliurador
(és qui expedeix
el xec)

Lliura
el xec

(&s quirep

Lliurat
(Banc o entitat
de crédit)

Tenidor Lliura el xec T

els diners)

Rep els diners

El procés per complimentar un xec personal, com es pot veure representat a

I’esquema de la figura 1.6:, consta dels segiients camps.

Lliurat: entitat dipositaria dels fons propietat del lliurador.

Compte lliurador: persona que fa I’emissié del xec.
Import del xec.

Tenidor: és la persona que cobra el xec.

Lloc i data d’emissio.

Numero del xec.

Signatura del lliurador.
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Ficura 1.6. Exemple de xec personal

BANC RIBI:_FAo e IBAN ES)x 5000¢ X000¢ 3000( 0000000

o (TS R )
pagueu el xec a: °

euros..
e Barcelona..........ccooeeeee @B den
o signatura

IN® 3000

L'operacié de compravenda, en cas d’utilitzacié de xec bancari, apareix represen-
tada en I’esquema de la figura 1.7, on es detallen els passos des de I’enviament de
la mercaderia fins que I’exportador cobra el xec.

Ficura 1.7. Circuit operatiu d’un xec personal

1.mercaderies i documents
EXPORTADOR IMPORTADOR
2.enviament xec personal

3.xec personal
7.pagament
a I'exportador
5.carrec al compte

6.abonament

BANC DE BANC DE

L'EXPORTADOR L'IMPORTADOR

4.enviament xec personal

Els passos del circuit de I’operacié comercial fins a I’abonament de 1’import del
xec en el compte de 1’exportador sén els segiients:

* Enviament de la mercaderia i documents a I’importador segons contracte.

* Emissio i enviament per part de I’'importador del xec personal.

* Lliurament del xec per gestionar-ne el cobrament.

* Enviament del xec al banc lliurador.

* Carrec del xec al compte de I’importador.

* Reembossament del xec.

» Abonament en el compte de 1’exportador.

Caracteristiques

Les caracteristiques basiques del xec personal referent a iniciativa, seguretat,
despesa de ’operaci6 i normativa sén les seglients:
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* Iniciativa de reembossament: la té I’importador, que és qui envia el xec a
I’exportador un cop ha rebut la mercaderia.

» Seguretat en el cobrament: molt poca. Depen totalment de I’importador,
dels fons del compte corrent i del fet que es puguin succeir situacions de
perdua, robatori o deteriorament del document.

* Cost operatiu: comissié de cobrament i despeses derivades de demores o
impagaments.

* Legislacid aplicable: Llei 19/1985, canviaria i del xec (BOE de 16 de juliol).

Vegeu als “Annexos” de la
unitat I'enllag a la Llei
canviaria i del xec.

Avantatges i inconvenients

Tant per a I’importador com per a I’exportador, el xec personal pot tenir una serie
d’avantatges i inconvenients com a mitja de pagament:

Per a ’exportador

Avantatges:

* No suposa cap mena d’avantatge, ja que 1I’exportador no té cap garantia que
I’importador mantingui el seu compromis de pagar.

Inconvenients:

* Possibles insuficiencies de saldo al compte corrent de 1’importador.

* Impossibilitat de saber si els signants del xec tenen o no poder de lliurament.

Possibilitat de falsificacié de signatures.

Possibilitat de robatori, pérdua, deteriorament, etc.

Per a I’importador
Avantatges:
* Domina la gesti6 de pagament, ja que €s I'importador qui decideix quan
emet el xec.

» Disposa dels fons fins que el xec sigui presentat al banc pagador.

Inconvenients:

* Molt pocs, excepte en el cas d’emissié del xec en divisa. El tipus de canvi
aplicat sera el del dia del carrec al compte, i per tant generara incertesa fins
al mateix moment del carrec.
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Exemple operacié comercial mitjangant xec

Olinou, una empresa de Tarragona que es dedica a vendre oli, fa una operacié comercial
amb I'empresa Oilimport de Liverpool en euros. El mitja de pagament acordat és un xec
personal, ja que existeix prou confianga per ambdues parts, i I'operacié és de 85.000 €.

L'1 de marg¢ surt un camié de Tarragona carregat d’oli amb diferents tipus d’envasat;
I'objectiu és arribar a Liverpool a través de Calais amb transbordament al ferri. El camié hi
arriba el dia 4 de marg, el dia 6 Oilimport de Liverpool envia un xec de 85.000 € emés a nom
d’Olinou, SA, i el xec arriba a I'exportador tarragoni el dia 8. Un cop rebut el xec, Olinou el
porta al seu banc (Banc de Tarragona) per cobrar-lo. El banc observa les caracteristiques
del xec:

+ Emissié a I'ordre d’Olinou.

+ Data d’emissi6: 6 de marg.

+ Lliurament contra el compte que Oilimport té al banc Liverpool International.

+ Es tracta d’'un xec creuat amb dues barres diagonals.

» Sembla que el xec esta signat per un apoderat d’Oilimport.

El banc notifica a Olinou que no li pot pagar el xec per les causes seglents:

» Desconeixement d’existéncia de fons al compte d’Oilimport.

» No pot comprovar si el signant del xec té o no poder suficient per al lliurament de xecs amb
una o més signatures.

» Desconeix la forma d’autenticar la legalitat de la signatura.

Davant d’aix0, Olinou accedeix que el seu banc prengui el xec en gestié de cobrament i que
li sigui abonat un cop I'hagi cobrat. El Banc de Tarragona envia el xec el dia 10 de marg per
cash letter al banc de Liverpool, i aquest, el dia 14, abona el xec al Banc de Tarragona. Es
pot veure I'esquema de I'operaci6 entre ambdues empreses a la figura 1.8.

Ficura 1.8. Esquema de I'operacié comercial entre Olinou i Oilimport

xec 10 de marg

BANC DE BANC DE
TARRAGONA - LIVERPOOL
Enviament per
o cash letter
@
E
(]
o
= o
*= 2
c
o]
o]
<
v
OLINOU OLIIMPORT

Abonament 14 de marg

Un cop finalitzada I'operacié podem veure que utilitzant el xec personal com a mitja de
pagament hi ha d’haver confianga absoluta amb I'exportador.

En cas de no ser abonat el xec, aquest pot ser protestat per manca de pagament.
Procediments per agilitzar el cobrament podrien ser que I'importador tingués un compte
en euros en un banc del pais de I'exportador o en una sucursal del seu banc a Liverpool,
si és que n’hi ha. Aixo permetria la comprovacié de saldos i signatures.
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1.1.2 Xec bancari

El xec bancari és un document emes per una entitat financera (a favor de
I’exportador de I'operacié). La petici6 la fa I'importador del mateix pais
contra ell mateix o a carrec d’una altra entitat bancaria, que normalment es
troba ubicada en un pais diferent.

El xec bancari es divideix en:

* Nominatiu: només el pot cobrar la persona que hi consti.

A T’ordre: amb I’especificacié que s’ha de pagar a ’ordre. Tant el

nominal com el xec a ’ordre tenen la possibilitat de ser transmesos

per end6s (cedir a favor d’un altre fent-ho constar al xec).

I’entitat pagadora.

En la figura 1.9 podem veure un exemple de xec bancari.

Ficura 1.9. Xec bancari

LORBANK

No a l’ordre: sén els xecs sense possibilitat d’endds.

Barrat: per ser abonat s’ha d’ingressar en el compte del beneficiari.

Sucursal i data
Branch and date

Xec nam.

Pagui's a Pay to

La quantitat de
The amount of

En xifres In figures

En lletres In words

Entitat pagadora
Paying bank

LORBANK P.F.

Al portador: el pot cobrar qualsevol persona que presenti el xec a

El circuit d’una operacié amb xec bancari, tal i com es pot veure a I’esquema de

la figura 1.10, segueix els segiients passos:

¢ Enviament de la mercaderia i dels documents.

» Carrec en compte a I’importador i entrega del xec.

Sol-licitud del xec per part de I’importador.

* Remissi6 del xec a I’exportador.

* Lliurament del xec per gestionar-ne el cobrament.

¢ Enviament del xec al banc lliurador.
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* Reembossament del xec.

* Abonament en el compte de 1’exportador.
Ficura 1.10. Circuit d'una operacié amb xec bancari

1.mercaderies i documents

EXPORTADOR ' IMPORTADOR
4 enviament xec

Y

2.sollicitud xec
3.carrec en compte

5.lliurement xec
8.abonament xec

7.reemborsament xec

BANC DE BANC DE

LEXPORTADOR L'IMPORTADOR

6.enviament xec

Caracteristiques

Cal destacar les caracteristiques del xec bancari quant a seguretat, iniciativa i
normativa sobre aquest mitja de pagament:

* Iniciativa de reembossament: la t€ I’'importador, que és qui decideix el
moment del pagament de I’operacio.

* Seguretat en el cobrament: molt poca. Com a mitja de cobrament per a
I’exportador depen totalment dels fons de I’importador.

* Cost operatiu: comissié de cobrament i altres despeses en cas de demora o

impagament.
* Legislaci6 aplicable: Llei 19/1985, canviaria i del xec (BOE de 16 de juliol).
Avantatges i inconvenients

Tant per a I’importador com per a I’exportador, el xec personal pot tenir una serie
d’avantatges i inconvenients:

Per a I’exportador

Avantatges:
* Si el xec és lliurat per un banc solvent no hi haura problemes de cobrament.
Inconvenients:

* Es perd la propietat de la mercaderia abans de rebre el xec, i aquest es podria
deixar de rebre.
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* El banc sobre el qual es gira pot no tenir fons del banc que I’emet, i aixo
implicaria que I’import no seria abonat.

* Possibilitat de robatori, perdua, deteriorament..., del xec.

Per a I’'importador

Avantatges:

* Només paga quan ja ha rebut la mercaderia.

Inconvenients:

* Li carreguen el xec en el moment de I’emissid, tot i que 1’exportador no el
cobra fins més tard.

Operacié amb xec bancari

El cas anterior de I'empresa Olinou i Oilimport va fer prendre la decisi6 a I'empresa
exportadora de proposar les seglients operacions a través de xec bancari en lloc de xec
personal.

Lexportacié que porta a terme Olinou és de 110.000€ i inclou transport i asseguranga fins
a Liverpool.

El dia 8 de juliol s’envia la mercaderia. Oilimport la rep el dia 11 i el dia 12 procedeix a enviar
el xec bancari (a I'ordre d’Oilimport) per missatgeria. El procés es pot veure 'esquema de

la figura 1.11.

Ficura 1.11. Esquema d'operacié Olinou-Qilimport

OLINOU Axec U OLIMPORT

3.xec
2.carrec
1.sol-licitut

BANC DE
LIVERPOOL

Olinou presenta el xec al seu banc (Banc de Tarragona) el dia 14 de juliol, i el banc I'hi
abona en compte perqué confia amb el banc de Liverpool.
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Cambra de compensacio

Es I'organisme encarregat de
compensar els xecs i altres
mitjans de pagament que un banc
té contra altres entitats com a
resultat d’operacions que hi

porten a terme els seus clients.

La cambra de compensacid
serveix perque cada banc saldi
amb altres entitats les operacions

al seu favor i al seu contra.

1.1.3 Sistemes que redueixen el temps de la gestié d’un xec a nivell
internacional

Per tal d’agilitzar el procediment de cobrament en les operacions internacionals
realitzades mitjancant xec existeixen dos sistemes que milloren ’operativitat de
manera considerable:

* Lock box: sistema d’apartat de correus (en angles, lock box). Es tracta

d’un acord entre un banc del propi pafs i un banc del pais destinatari de les
exportacions pel qual el banc estranger recollira diariament d’un apartat de
correus obert tots els xecs a favor d’exportadors espanyols i els presentara
per cambra de compensaci6 aquest mateix dia. Perque el seu funcionament
sigui efectiu, I’exportador ha d’informar I’importador que no li remeti a ell
el xec, sind que ho faci a I’apartat de correus corresponent per a la recollida.

Cash letter (carta de transit): consisteix en un acord entre les entitats
bancaries que intervenen en I’operacié comercial. Els bancs espanyols tenen
acords amb un banc per pais, i a partir d’aquest acord se 1i envien tots els
xecs lliurats sobre aquest pais. El banc estranger s’ocupa de presentar els
documents a través de la cambra de compensacié nacional i de reemborsar
el banc espanyol.

SBF (salvant-ne la bona fi): aquest sistema s’utilitza en cas de confianca
contrastada si existeix aquest grau de confianga. Les entitats financeres
poden abonar el xec salvant-ne la bona fi (SBF), i aix0 fa que I’abonament
sigui més rapid. Tanmateix, si el xec finalment fos retornat, es carregaria
amb data valor de I’abonament per modalitat SBF.

1.2 Les lletres de canvi

La lletra de canvi és un document de pagament regulat per la Llei 19/1985,
canviaria i del xec (BOE de 16 de juliol).

La lletra de canvi és un titol de credit formal i complet que obliga a pagar
el seu venciment, en un lloc determinat, una certa quantitat de diners a la
persona designada en el document o, a ’ordre d’aquesta, a una altra persona
també designada.

La lletra de canvi, com a document de gir, esta gravada per I’impost sobre trans-
missions patrimonials i actes juridics documentats, concretament en la modalitat
d’actes juridics documentats. La base imposable és la quantitat per la qual es gira
la lletra (excepte si el venciment supera els 6 mesos, llavors s’ha de multiplicar per
2 I’import de la base); el subjecte passiu és la persona que lliura la lletra. Com que
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la lletra de canvi s’estén en paper timbrat (paper oficial), el pagament de 1’impost
es fara amb la compra del document.

Vegeu els “Annexos” de la

Podem descriure les persones que intervenen en la lletra de canvi en els segiients unitat per trobarla
normativa d’actes juridics
punts: documentats per aplicar a

la lletra de canvi.

* Lliurador: és qui emet la lletra de canvi i déna I’odre de pagament al lliurat.

* Lliurat: és qui esta obligat al pagament de la lletra de canvi en el moment
de seu venciment.

* Tenidor: és a qui el lliurador transmet la lletra de canvi perque el lliurat la
pagui. El tenidor pot endossar la lletra de canvi a tercers o bé presentar-la a
I’acceptaci6 i al cobrament.

* Avalador: és qui garanteix que el lliurat atendra el pagament de la lletra
de canvi al seu venciment; en cas contrari, I’avalador es fa responsable del
pagament. L’aval pot ser limitat i il-limitat en el temps.

* Endossant i endossatari: 1’endossant €s la persona que, sent posseidora de
la lletra de canvi (tenidor), la transmet a una altra (endossatari) mitjangant
I’endds; 1’endossatari es converteix en tenidor. L'endds es pot evitar
mitjancant la clausula no a I’ordre.

El procediment per complimentar el document de la lletra de canvi es reflecteix
en els punts segiients:

* Lloc de lliurament de la lletra de canvi.

* Import en xifres de I’import.

* Data en que es lliura la lletra.

* Data de venciment.

* Nom del tenidor.

* Import en lletres de I’import.

* Lloc on s’ha d’efectuar el pagament.

* Dades del compte bancari del lliurat.

* Clausula amb despeses o sense despeses.

* Nom i adrega del lliurat.

 Signatura, nom i adreca de qui lliura la lletra.

» Acceptaci6 del lliurat per mitja de la seva signatura.

Tots aquests elements apareixen representats a la figura 1.12.
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Ficura 1.12. Format frontal de la lletra de canvi
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Al revers de la lletra de canvi, en cas que aixi s’acordi, s’ha de fer constar (vegeu
la figura 1.13):

e aval de la lletra
* consignaci6 d’endds; en cas de ser-hi, I’haura de signar I’endossant

* espai per a qualsevol clausula o declaracié prevista per la llei

F1cura 1.13. Format del revers d’una lletra de canvi

13 14 15

El format de la lletra un cop complimentada apareix representat en la figura 1.14.
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FicuraA 1.14. Apartats que cal complimentar en una lletra de canvi
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del lliurat

Compte bancari
del lliurat

v
Acceptacio
del lliurat

Exportacié amb lletra de canvi

Lempresa Pinyol, SA exporta a 'empresa Shower del Canada per valor de 50.000 euros.
Loperacié es materialitza amb dues lletres de canvi de 25.000 € cada una amb venciments
a 30 i 90 dies. El primer dia descompta la primera lletra al banc al 6%; pagara, per tant,
els interessos segients: 25.000 x 0,06 x 30/360 = 125 €. Aquests interessos vénen
donats perqué Pinyol, SA ha decidit cobrar la lletra abans del seu venciment, i a tal efecte
aquest avancament de cobrament li suposa un cost, que son els interessos en concepte
d’avangament.

Arribat el venciment de la primera lletra, Shower no paga i el banc cobra despeses de
devolucié (60 €) a Pinyol, SA. Lempresa ha parlat amb el client i acorden una nova lletra
amb despeses de devolucié incloses que Pinyol, SA repercuteix a Shower. La lletra sera
amb venciment a 30 dies més i per un import de 25.060 €. Finalment, les dues lletres es
cobren al venciment.

Després dels resultats de I'operacié podem concloure que, tot i que a través del lliurador
s’obliga al pagament al lliurat, al venciment es pot donar el cas d'impagament. En aquests
casos es pot negociar una nova lletra a un termini pactat, com el cas de I'exemple, o, en
cas de desacord, s’acudeix al protest seguint la normativa vigent, la Llei 19/1985, canviaria
i del xec (BOE de 16 de juliol).

1.3 Lordre de pagament simple i la transferéncia

L'ordre de pagament simple, en la qual no existeix transmissié fisica de cap

document, evita riscos de perdua, deteriorament o robatori.
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Lordre de pagament simple és un mandat de pagament que realitza
I’importador perque el seu banc posi determinada quantitat a disposici6 de
I’exportador, directament o a través d’un tercer banc.

L’emissi6 de I'ordre es fa normalment quan I’importador ja disposa de la mer-
caderia adquirida, i I’ordre de pagament no s’abona directament al compte de
I’exportador fins que no siguin cursades pel mateix les instruccions per fer-ho.

Cal destacar que la diferéncia entre transferéncia i ordre de pagament es basa
unicament en el fet que la transferéncia no es pot cobrar en efectiu abans de
I’abonament en compte, mentre que I’ordre de pagament es pot pagar per finestreta
al beneficiari. Per tant, les caracteristiques de la transferéncia i I’ordre de pagament
serien les que apareixen a la figura 1.15.

Ficura 1.15. Caracteristiques de I'ordre de pagament i transferéncia
BANC DE

LIMPORTADOR

Deute en compte

TRANSFERENCIA BANG DE
EXPORTADOR

Abonament en compte

BANG DE ORDRE DE PAGAMENT BANC DE
’EXPORTADOR

Abonament en compte

LIMPORTADOR

Deute en compte

BANC DE
BANC DE

ORDRE DE PAGAMENT )
LIMPORTADOR LEXPORTADOR

Deute en compte

Pagament per caixa
a I'exportador

Una modalitat especifica de transferéncia son les transferéncies STP (Straight
Trough Processing), que son les que poden fer-se de manera totalment auto-
matitzada, ja que I’entitat ordenant té les dades necessaries: 'IBAN (ndmero
internacional de compte) del beneficiari i el BIC (codi d’identificacié bancaria)
del banc del beneficiari. Quan la transferéncia no es realitza en aquests termes
s’anomena no-STP, i suposa que 1I’entitat normalment tindra previstes comissions
addicionals o més altes que les d’una transferéncia STP.

1.3.1 Caracteristiques

Cal destacar les caracteristiques de I’ordre de pagament i la transferéncia quant a
seguretat, iniciativa i normativa sobre aquest mitja de pagament:

* Iniciativa de reembossament per part de 1I’importador, que és qui déna
I’ordre de pagament.

* Seguretat de cobrament: és minima, ja que I’exportador depen del fet que
I’importador, que ja ha rebut la mercaderia, cursi I’ordre.
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* Regulaci6 a partir de les practiques bancaries.

El circuit de ’operacié de pagament d’una transferéncia o ordre de pagament, tal
i com es descriu a la figura 1.16, consta de les segiients fases:

* Enviament de la mercaderia i dels documents.

* Emissi6 d’ordre de pagament per part del banc importador.

* Carrec al compte de I’importador.

* Transmissi6 de I’ordre de pagament del banc importador al banc exportador.

El banc de I’exportador abona 1’import.

Ficura 1.16. Circuit d’'una ordre pagament o transferéncia

EXPORTADOR 1.mercaderia-documents IMPORTADOR

5.abonament
3.carrec
2.sol-licitud ordre
de pagament

v

BANC . BANC
EXPORTADOR 4.ordre de pagament IMPORTADOR

La transmissi6 del missatge de pagament es pot fer per via postal o telegrafica, pero
actualment el més usual és via SWIFT a causa de la seva rapidesa i seguretat en
comparaci6 de les altres dues férmules. Cal tenir en compte també el repartiment
de les despeses acordat per I’operacid; I’ordenant d’una transferéncia a I’exterior

haura d’especificar com es distribuiran les despeses i comissions de 1’operacio.

Aquestes poden ser:

* Opcié OUR: I'ordenant es fa carrec de totes les despeses i comissions.

* Opcié SHA: es comparteixen les despeses i comissions entre importador i
exportador.

* Opci6é BEN: les despeses i comissions son a carrec del beneficiari, i en
aquest cas es dedueixen de I’import del cobrament.

Vegeu els “Annexos” de la
unitat per consultar la
regulacié de les
practiques bancaries que
afecten els pagaments
transfronterers.
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1.3.2 Avantatges i inconvenients

Tant per a I'importador com per a I’exportador, I’ordre de pagament simple i la
transferéncia tenen una serie d’avantatges i inconvenients:

Per a I’exportador

Avantatges:

* Sistema rapid per a la rebuda de fons.
* Més segur que un xec.

* Baix cost de comissions i administracié comparativament amb altres mitjans
de pagament.

Inconvenients:

* S’embarca i es transmet la propietat de la mercaderia sense haver cobrat.

Per a ’importador

Avantatges:

* Paga després de rebre la mercaderia.

Inconvenients:

* El banc carrega I’import en el mateix moment en que cursa I’ordre.

1.3.3 Transmissié del missatge de pagament via SWIFT

Quan un client fa una transferéncia internacional a favor d’un altre, el banc
emissor genera un missatge que indica de quina manera es faran arribar els fons a
aquest client, detallant la data, la divisa, les despeses, etc. Aquest missatge xifrat
s’anomena SWIFT.

La importancia del sistema SWIFT rau en el fet que és la prova de
la realitzaci6 irrevocable d’una ordre de pagament internacional, donant
seguretat i informacio al receptor.
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Objectius del SWIFT

Els pilars basics del missatge SWIFT com a missatge de pagament inclou les
seglients caracteristiques:

* Confidencialitat: només hi tenen accés persones autoritzades.

* Integritat: déna informacié completa.

* Disponibilitat: accessibilitat en el moment en que és necessari.

* Confianca: confianga en les persones autoritzades.

Codi de I'entitat bancaria (BIC)

A cada entitat financera associada a la xarxa SWIFT se li assigna un codi
identificador BIC (Bank Identifier Code) que es construeix de la manera segiient:

* Codi de I’entitat de crédit: sén quatre caracters identificatius de I’entitat
financera a nivell mundial (AAAA).

* Codi de pais: son dos caracters identificatius del pais (o territori geografic)
on es troba la unitat central de negoci de I’entitat de credit (BB).

* Codi de localitat: sén dos caracters identificatius de la regié o ciutat on es
troba la unitat central de negoci de I’entitat de crédit (CC).

* Codi d’oficina: sén tres caracters que identifiquen una determinada oficina
o departament de la instituci6 financera (XXX).

Avantatges del SWIFT

El missatge SWIFT té una seérie d’avantatges que estan determinats per les
seglients caracteristiques:

* estandarditzaci6 dels processos

* rapidesa en la transmissié d’informacié

* eliminaci6 d’errors d’interpretacions

* increment del grau de seguretat (missatges encriptats i claus d’autenticacid)

Exemple d’operacio amb ordre de pagament simple entre els EUA i el Japo

En una operacié per import de 450.000 USD entre 'empresa dels EUA New Life, dedicada
a la venda de roba de tot tipus, i 'empresa Atarashi fuku del Jap6, I'importador japonés
reemborsa les seves compres mitjangant ordre de pagament simple.

La mercaderia embarca des del port de Houston el dia 1 de febrer cap al port de Toquio a
una distancia de 16.993 mn (milles nautiques), equivalents a 31.471.036 km, que circulant

Enviament missatge SWIFT

Per enviar un SWIFT és
imprescindible tenir la clau
BIC-SWIFT i 'IBAN
(Internacional Bank Account
Number) del beneficiari perque
I’abonament de la transferéncia
esdevingui un procés automatic i
d’aquesta manera evitar costos,
temps i retards.
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a 15 knots (27,78 km/h) representa una durada del trajecte d’aproximadament 47 dies. Les
despeses i comissions de I'operacié s6n compartides entre importador i exportador.

El pagament es produira un cop rebuda la mercaderia, quan 'empresa japonesa sol-licita
al banc de Toquio que faci I'emissié d’una ordre de pagament simple a favor de New Life
per valor dels 450.000 dolars.

New Life demana que I'ordre de pagament sigui transmesa via SWIFT, ja que és la via més
rapida. Rep l'avis de I'ordre de pagament dels 450.000 dolars i aquests sén abonats en
compte.

Lordre de pagament efectuada via SWIFT es fa seguint els camps i codis corresponents:

+ Missatge MT 103: emissi6 de transferencia de fons de clients.
+ Camps del missatge:

- 20: referéncia del banc ordenant

— 23: codi bancari de I'operacié (CRED: transferéncia normal)
— 32A: data valor, codi divisa i import (450.000 dolars)

— 33B: import de I'ordre de pagament (450.000 dolars)

- 50: ordenant

- 57A: banc del beneficiari

- 59: beneficiari (compte i identificacié del mateix)

— 70 detalls del pagament

— 71: despeses SHA (compartides)

Lexportador ha d’indicar sempre el nom del banc i la plaga on rebre I'ordre de pagament,
per evitar retards en el cobrament. S’arriba a la conclusié que perqué sigui un bon mitja de
cobrament per a I'exportador hi ha d’haver confianga absoluta amb I'importador.

Tipus de missatges SWIFT

En el moment de transmetre 1’operacié, els missatges SWIFT s’agrupen en
categories d’acord amb el primer digit:

Transferéncies de clients i xecs, 1XX

MT103: transferéncia a favor del client

MT110: avis de xec

MT111: paralitzaci6 del pagament d’un xec

* MTI1...

Transferéncies d’institucions financeres, 2XX

e MT?202: transferéncia a favor d’un banc
* MT202: COV (missatge de cobertura de MT103)

e MT2...
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Exemple de camps de transferéncia a través de SWIFT

A partir de la figura 1.17 es poden observar els diferents camps d’'un missatge SWIFT.
Ficura 1.17. Codis d’operacions bancaries
MT 5103 SINGLE CUSTOMER CREDIT TRANSFER

BASIC HEADER F 01 LORBESMOC! 1234 123456
APPLICATION HEADER 0103 1145 151103 NBBEHEBB 1234 123456 151107 0823 N

USER HEADER SERVICE CODE 103: ERP
MSG USER REF. 108
VALIDATION: 119 STP

SENDER'S REF "20: 040505265897

BANK, QPERATION CODE "23B: CRED
SETTLEMENT AMOUNT. “32A DATE 151107 CURRENCY EUR AMOUNT 11.600
INSTRUCTED AMOUNT: 338 CUR/CODE EUR AMOUNT 11.800
ORDERING CUSTOMER 50 BELGIAN COMPANY
KONINGINSTAAT 45
BRUJAS
BE BELGIE
ACCOUNT WITH INST 574 LORBESMNX
BENEFICIARY CUSTOMER  *59:  /ES25 1234 5678 0000 1234 5678
EMPRESA MURCIANAS.L
AYDA JUAN CARLOS 118
LORCA, 30600 MURCIA, ESPANA
REMITTANCE INFORMATION: 70 INWVOICE 123456
DETAILS OF CHARGES: Wil SHA

TRAILER ORDER IS <MAC:> <PAC:> <ENC:> <CHIC> <ING:> <PDE:>

MAC14DECAHS
CHE: 1230123811234

Es tracta d’'un missatge MT 103(Single Customer Credit Transfer) referent a una
transferencia de fons cap a un client particular.

Els diferents camps del missatge es refereixen a:

» camp 20: referéncia del banc ordenant

» camp 23: codi bancari de I'operacié (CRED: transferéncia normal)
» camp 32A: data de valor, codi de divisa i import

» camp 33B: import de I'ordre de pagament

» camp 50: ordenant

» camp 57A: banc del beneficiari

» camp 59: beneficiari (compte i identificacié del mateix)

» camp 70: detalls del pagament

» camp 71: despeses (3 opcions: SHA, OUR i BEN)

Ordre de pagament indirecta

Si no existeix compte intercanviat entre el banc emissor i el banc pagador sera
necessaria la intervencié d’un o dos bancs addicionals en el pais de la divisa de
la transferéncia. Si els corresponsals del banc emissor i pagador sén el mateix, hi
haura d’haver la intervencié d’un tercer banc, pero si tenen corresponsals diferents
hi hauran d’intervenir quatre bancs:

* camp 56A: banc intermediari (entitat financera a través de la qual la
transaccié arriba al banc del beneficiari)

e camp 52A: banc ordenant (entitat financera del client, quan sigui diferent
del remitent)
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» camp 53A: corresponsal de 1’emissor

* camp 54A: corresponsal del receptor

La institucié financera enviara un segon missatge MT 202 COV, que és adoptat
com a exclusiu amb cobertura d’MT103.

L’MT 202 COV inclou dades sobre I’ordenant i el beneficiari de ’'MT 103 vinculat,
amb la finalitat que el banc que rep I’'MT 202 COV conegui les dades de les
parts involucrades. Només ha de ser utilitzat per ordenar el moviment de fons
relacionats amb una transferéncia de credit del client subjacent que es va enviar
amb el metode de presentacio.

I’MT 202 COV no ha de ser utilitzat per a qualsevol altra transferéncia interban-
caria. Per a aquestes transferéncies ha de ser utilitzat ’'MT 202.

1.3.4 Zona unica de pagament en euros

En el cas de la zona euro, les empreses poden fer totes les seves operacions
financeres en euros de manera centralitzada des d’un sol compte bancari utilitzant
els instruments de pagament de la SEPA (Single Euro Payments Area). La gesti6
dels pagaments se simplifica, ja que I’enviament i la recepci6 de tots els pagaments
es fan amb el mateix format. En centralitzar la gesti6 dels pagaments, les empreses
que tenen activitats en la zona euro estalvien en costos i en temps.

La iniciativa de la zona Unica de pagaments en euros esta principalment liderada
per la inddstria bancaria europea a través de I’European Payments Council amb el
suport de la Comissié Europea, els governs i els bancs centrals.

La zona vinica de pagament en euros representa, dins Europa, 1’area en la
qual ciutadans, empreses i altres agents economics fan i reben pagaments
en aquesta moneda amb igualtat de condicions, drets i obligacions,
independentment de la seva ubicacié i de requerir o no processos
transfronterers, €s a dir, entre diferents paisos.

La zona SEPA esta integrada pels 27 paisos membres de la Unié Europea, Islandia,
Liechtenstein, Monaco Noruega, Suissa i, des de I’any 2019, Andorra i El Vatica.
Al gener de I’any 2021 el Regne Unit va deixar de pertanyer a la Unié Europea
pero segueix formant part de la zona SEPA.

L’efecte de la SEPA als clients bancaris es preveu com el pas logic per completar
el procés iniciat el 2002 per la unié economica i monetaria amb la introducci6 de
I’euro, i permet aprofitar els avantatges de la unié monetaria.

De la mateixa manera que s’utilitza com a moneda tnica 1’euro, en la zona tnica
de pagaments en euros existeix un tnic conjunt d’instruments per a operacions
electroniques de pagament, de tal manera que el procés per als pagaments
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internacionals és el mateix que el dels pagaments nacionals.
Es poden considerar els segilients casos com a caracteristiques essencials de la
SEPA:
* Es pot utilitzar un Gnic compte bancari per a operacions en euros dins la
zona SEPA.
» Existeix més seguretat per als usuaris de serveis de pagament.

* Implica millores d’eficiencia en els processos d’execuci6 de pagaments que
permetran innovacions en I’ambit dels mitjans de pagament (p. ex.: factura
electronica i pagaments via mobil).

* Elimina les barreres en pagaments internacionals.

La zona unica esta fonamentada en tres instruments de pagament:

* Les transferéncies SEPA, que substitueixen les transferéncies nacionals.
* Els carrecs directes SEPA, en substitucié de les domiciliacions de rebuts.

* Les targetes bancaries de pagament.
Per a cada instrument de pagament hi va haver els canvis segiients:
* Transferéncies: amb SEPA es fan a partir dels codis BIC (Bank Identifier

code) i IBAN (Internacional Bank Account Number).

* Ordres de domiciliacié: per poder carregar rebuts en el compte d’un client
continua sent necessaria la seva autoritzacié expressa. Les devolucions se
sotmeten a la normativa de serveis de pagament (Llei 16/2009, de 13 de
novembre, de serveis de pagament).

» Targetes: la caracteristica més destacable en les targetes de debit i credit és

el xip EMV. La majoria de les targetes emeses per les entitats espanyoles

tenen el xip, i els TPV de la majoria dels comergos estan preparats per a EI TPV (terminal punt de venda) és

un sistema informatic o electronic

aquesta forma de pagament; ara es demana el PIN de la targeta per confirmar microcomputeritzat que mitangant la
, . . L, . . lectura del microprocessador EMV
la compra. D aquesta manera, les operacions son mes segures 1 S eviten les (Europay MasterCard VISA) que
incorporen les targetes de credit i
falsificacions de signatures débit, s’autentifiquen i es gestionen

els pagaments de manera accessible
per als venedors.

La iniciativa SEPA esta emparada i fonamentada pel marc sobre serveis de
pagament integrat pel Reglament (CE) 924/2009, sobre pagaments transfronte-
rers; la Directiva 2007/64/CE, de serveis de pagament, i la seva transposicid
a 'ordenadament juridic espanyol a través de la Llei 16/2009, de serveis de
pagament. Aquesta norma esta dividida en tres blocs fonamentals dedicats a
establir, respectivament:

* Els requisits d’informacié que tots els proveidors de serveis de pagaments
ha de complir per a la millora de la transparéncia.
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 Els drets i els deures dels usuaris i dels proveidors de serveis de pagament.

* El régim juridic d’una nova figura de proveidors de serveis de pagament
permet una major competencia en la provisid de serveis de pagament.

Vegeu els “Annexos” de la

unitat per consultar la Llei

16/2009 on s’adapta la

iniciativa SEPA a

I'ordenament juridic
espanyol

1.4 Remesa simple

La remesa simple €s un sistema de reemborsament, i el mitja de pagament en si és
el document financer que conté la propia remesa, ja sigui una lletra de canvi, un
Xec, un pagaré...

El pagaré és un document mercantil pel qual una persona anomenada
firmant es compromet a pagar una quantitat determinada a una altra
denominada tenidor, o a la seva ordre, en lloc i data també determinats. La
seva caracteristica essencial és la promesa de pagament.

A la figura 1.18 podem veure una mostra d’un pagaré.

Ficura 1.18. Pagaré

Banc R|bet‘a CCC 12345678 09 0112345678
IBAN ES93 1234 5678 9101 12345678

VENCIMIENTO DE 0 EUR €

POR ESTE PAGARE ME COMPROMETO A PAGAR AL VENCIMIENTO INDICADO A

Euros

Lorea,, de de

N°6.382.495 0 4200 0

En la remesa simple, la iniciativa del cobrament esta en mans de I’exporta-
dor. L’entitat bancaria de I’exportador gestiona documents financers, seguint
les indicacions d’aquest. Tanmateix, I’exportador haura de tenir present que
caldra I’autoritzaci6 de carrec en compte per part de I’importador per generar el
pagament.

La remesa simple pot ser tramitada a la vista (al comptat) o diferida. El circuit
operatiu d’aquest document, tal i com es pot veure a la figura 1.19 consta de les
segiients fases:

* Enviament de la mercaderia i dels documents.

¢ Lliurament de la lletra amb instruccions de cobrament.

* Remissié de la lletra amb instruccions de cobrament al venciment convingut,
sigui al comptat o diferit.

¢ Presentacio6 de la lletra de canvi al cobrament.
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* Pagament de la lletra de canvi al banc presentador.
* Remissi6 de fons.

* Abonament de I’import de la lletra

Ficura 1.19. Circuit de la remesa simple

1.mercaderia i documents
EXPORTADOR IMPORTADOR

4.presentacio lletra
al cobrament
5.pagament de
la lletra

2.liurement de la lletra
7.abonament de
la lletra

3.enviament lletra
BANC > BANC

EXPORTADOR t IMPORTADOR
6.remissio de fons

1.4.1 Remeses simples per compensacio electronica

Amb aquest sistema s’elimina I’enviament fisic de documents, amb estalvi de
temps i costos, i es pot saber amb anticipacié la data exacta de pagament, fet
que permet un control més efica¢ dels impagats i que per tant millora la gestié
financera. Entre d’altres sistemes informatics que permeten tramitar rapidament
el cobrament en operacions amb altres paisos europeus es troben el Direct Debit
alemany, la Lletre de change-revelé (LCR) a Franca, la Ricevuta bancaria (RIBA)
a Italia...

Avantatges i funcionament de la remesa per compensacio electronica

Els avantatges de la remesa electronica permeten agilitzar i facilitar I’operativa
d’aquest mitja de pagament; entre d’altres, podem destacar:

 Estalvi de temps i costos en el cobrament.

* Eliminacié de la manipulacié de I’arxiu fisic dels documents.

* Iniciativa en el cobrament, sabent-ne anticipadament la data.

» Coneixement en qualsevol moment de la situaci6 del cobrament.

Control d’efectes impagats.

Possibilitat de sol-licitud de bestreta dels efectes.
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ICC (International Chamber
of Commerce)

Organitzaci6 encarregada de
brindar protecci6 a les empreses
dels diferents paisos del mén pel

que fa a les operacions
comercials. Va ser creada I’any
1919 a Franca, amb personalitat
propia i naturalesa juridica
associativa. Cal esmentar que la
Cambra de Comerg
Internacional és I’tinica
organitzacié empresarial que té
I’estatus d’organisme de consulta
davant les Nacions Unides i els

seus organismes especialitzats.

El funcionament de la remesa per compensacio electronica és el segiient:

Permet la cobertura de cobraments des de la generacié dels mateixos, sense
paper, fins al coneixement de 1’estat de cadascun dels cobraments.

L’importador i I’exportador han d’acordar la utilitzacié del sistema de
remeses electroniques. Caldra I’autoritzacié bancaria perque atengui les
domiciliacions amb carrec a I’importador.

Cal sol-licitar a I’entitat financera 1’ alta del servei.

Caldra confeccionar els efectes segons el quadern tnic per als cobraments
en els paisos on es presten aquests serveis.

Presentacié de les dades per al tramit i el cobrament en el pais que
correspongui.

Es podra saber en qualsevol moment la situacié de cobrament de cada un
dels efectes.

1.4.2 Caracteristiques de la remesa simple

Cal destacar les caracteristiques de la remesa simple quant a seguretat, iniciativa
i normativa sobre aquest mitja de pagament:

Iniciativa de reembossament: la té 1’exportador, que €s qui déna instrucci-
ons per tal que la seva entitat financera gestioni els documents financers.

Seguretat en el cobrament: depén de la solveéncia i seriositat de I’importador
i del risc de pais.

Cost operatiu: relativament baix comparat amb els costos i les comissions
dels mitjans de pagament documentaris, tot i que és més costos que el xec i
la transfereéncia.

Regulaci6 aplicable: regles i usos uniformes per a la gestié de cobrament
de documents de la Cambra de Comer¢ Internacional (ICC: Internacional
Chamber of Commerce) i Llei 19/1985, canviaria i del xec (BOE de 16 de
juliol).

1.4.3 Avantatges i inconvenients de la remesa simple

Tant per a I'importador com per a 1’exportador, la remesa simple té una serie
d’avantatges i inconvenients:

Per a I’exportador

Avantatges:
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* En casos d’impagament, 1’exportador és avisat d’immediat per part de
I’entitat financera, i aix0 fa que aquest darrer no hagi d’estar fent el
seguiment dels venciments.

* El fet de I’existencia de la propia remesa, acceptada com a mitja de
pagament per part de I’importador, facilita la concessié de financament per
part de les entitats financeres.

* En cas d’utilitzar remeses electroniques, aquestes fan reduir costos i endar-
reriments de cobrament.

Inconvenients:

* La remesa simple no aporta cap garantia de cobrament a 1’exportador, i
aquest ha de pagar o acceptar el document quan ja ha rebut la mercaderia
per part de I’exportador.

* Requereix relaci6 de confianga importador-exportador.
* Els casos d’impagament generen despeses addicionals.

» Existéncia de risc empresa, entitat financera i pais.

Per a I’importador

Avantatges:

* En casos de remeses a termini, I’importador obté finangcament per part de
I’exportador fins al venciment.

* L’importador no cal que aporti garanties, a excepcié que es demani, a més
d’acceptacié d’un aval per part d’una entitat financera.

* Es més economic que els mitjans de pagament documentaris.
Inconvenients:

* Es més costds que el xec o la transferéncia, a causa de la intervencié de
I’entitat financera.

Exemple de remesa simple

Bofarull, SA de Lleida, empresa dedicada a la cosmetica, fa una venda a I'empresa
Gauchini de Livorno, ciutat italiana de la Toscana, per valor de 180.000 €. Loperacié
és fa a través d’'una remesa simple formada per tres lletres pagadores a 30, 60 i 90 dies,
concedint aixi un finangament per ajornament de terminis a I'importador. Aquests terminis
permeten a I'importador fer tres pagaments de 60.000 € cadascun. Pagador mitjangant
remesa simple, un cop finalitzat cada venciment.

Bofarull envia la mercaderia el 18 d’abril mitjangant cami6 i emet les lletres de canvi amb
les dades seglients: nom del comprador; adreca; import de cada lletra, que es concreta en
60.000 € cadascuna, amb els venciments corresponents de 20 de maig, 20 de juny i 20 de
juliol, i codi IBAN de la domiciliacié.
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El lliurament de les lletres es fa al Banc de Lleida, que les haura de presentar al cobrament
en els seus respectius venciments. El Banc de Lleida remet les lletres al Banc de Toscana,
que és on es troba domiciliat el pagament, amb les seglents instruccions: recollida
d’acceptacié de les lletres per part de Gauchini, guardar les lletres per cobrar-les als
respectius venciments i comunicar via SWIFT I'acceptaci6 de les lletres.

El Banc de Toscana recull I'acceptacio de les lletres i aixi ho comunica al Banc de Lleida,
que ho transmet a Bofarull, SA. Als corresponents venciments es comunica el pagament
transferint el pagament al Banc de Lleida, i aquest al compte de Bofarull.

En aquest cas, Gauchini despatxa la mercaderia abans d’acceptar les lletres, i en cas de
no-acceptacié d’aquestes es procedira al protest formal o a accions substitutories. En cas
d’'impagament, es procedeix a realitzar el protest.

1.5 Interpretacié6 de la normativa reguladora dels mitjans de
pagament internacionals

El funcionament dels mitjans de pagament simples esta regulat per diferents
normatives.

Per una banda, trobem Llei uniforme de Ginebra sobre el xec, la lletra de
canvi i el pagaré, que fa referéncia a aquest tres tipus de mitjans de pagament
i el funcionament de cadascun dels documents que els representen, des de la seva
emissio fins al cobrament o pagament, o impagaments i transmissions, i tots els
actes que se’n poden derivar en cada situacio.

Per una altra, els mitjans de pagament també es veuen afectats per la Normativa
vigent sobre moviments de capital, que preveu les actuacions pertinents per als
cobraments a I’exterior i de I’exterior.

El control de canvis és el conjunt de normes d’intervencié administrativa
que el govern pot establir per regular els actes, els negocis, les transaccions
i les operacions de tot tipus entre residents i no residents que suposin o dels
quals es derivin cobraments i pagaments exteriors.

Dins de la intervencié administrativa cal diferenciar entre control i intervencio:

* Control: busca la informacié necessaria per al coneixement estadistic de les
operacions, aixi com la comprovacié de I’autenticitat de les transaccions,
per evitar I’evasi6 de capitals i el frau fiscal.

* Intervencié: €s una restriccié als canvis que porta implicit que certes

transaccions es trobin prohibides o limitades.

La practica totalitat dels paisos disposen d’una legislacié que regula i controla els
moviments de capitals amb 1’exterior.
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1.5.1 Llei uniforme de Ginebra sobre el xec, la lletra de canvi i el
pagaré a I’ordre

L’ordenament sobre la lletra de canvi, el xec i el pagaré es veu adaptat a la Llei
uniforme de Ginebra datada del 16/07/1995 i publicada al BOE el 19/07/1985, i
va suposar una renovacié del dret mercantil. La regulacié anterior havia quedat
desfasada, ja que no servia per protegir de manera adequada el que suposava la
proteccié dels credits que incorporaven els propis documents.

La voluntat d’incorporacié d’Espanya en el conjunt d’estats va contribuir a facilitar
I’aproximaci6 de les legislacions nacionals de cara a un millor funcionament del
Mercat Comd.

El dret mercantil ha estat pioner quant a la reivindicacié d’universalitat de les
normatives, abans fins i tot que les relacions de tota mena entre els pobles i estats
arribessin al grau de mobilitat i fluidesa actuals.

Lintercanvi empresarial entre estats dotats de sistemes politics similars, que
reconeixen al seu torn sistemes d’organitzacié economica similars, requereix de
I’existencia de regulacions homogenies en un bon nombre d’institucions.

Un dels elements de 1’entorn institucional comud, I’anomenada autonomia de la
voluntat, ha permes que les parts interessades s’autoregulin i s’unifiquin en les
operacions comercials. Es en el cas que aquesta autoregulacié no funcioni quan
han estat els estats i les organitzacions internacionals els que han promogut els
elements comuns de les institucions necessaries perque el trafic juridic funcioni
de la manera més adequada.

Es tracta de facilitar la circulacié d’aquests documents, la lletra de canvi, el xec
i el pagaré sense que aixO suposi imposar a I’adquirent la carrega d’examinar, a
més de la regularitat formal dels endossos, la validesa de totes les declaracions
procedents.

Aquesta reglamentacié recull també situacions que es donen a la practica, com
ara els titols en blanc que no estan regulats en altres textos vigents, la subscripcio
d’aquests documents al-legant una representacié inexistent, el xec per abonar en
compte o el xec certificat o conformat.

També mereix un esment especial la configuracié de I’aval. El text opta per definir
I’aval com una obligacié autdbnoma, valida encara que sigui nul-la I’obligacié
garantida per un motiu diferent dels vicis de forma. El vici de forma pot suposar,
per exemple, la manca d’un document representatiu o una situacio fora de termini
legal.

Cal destacar la flexibilitat amb que la normativa tracta el régim de protest,
permetent la substituci6 per declaracions del lliurat o de la cambra de compensacié
o I’eliminacié. El protest és un acte notarial que serveix per acreditar que s’ha
produit la falta de pagament de la lletra de canvi.

Vegeu els “Annexos” de la
unitat per trobar
desenvolupada la
normativa sobre la lletra
de canvi, el xecii el
pagaré.

Xec certificat

El lliurador exigeix al lliurat que
el certifiqui fent constar que té en
el seu poder fons suficients per
cobrir el xec. Es fa amb paraules
com “accepto”, “vist” o “bé”,
escrites pel lliurat.



Mitjans de pagament internacionals

36 Seleccié i gestié dels mitjans de pagament simples

El protest notarial pot ser substituit per una declaracié firmada per I’entitat
bancaria (declaracié equivalent) en la qual s’havia domiciliat el pagament. En el
cas del protest, aquest sempre es fara quan la lletra de canvi estigui complimentada
amb una clausula “amb protest notarial”, “amb despeses” o similar. En el cas que
la lletra de canvi incorpori la clausula “sense protest notarial”, “sense despeses’” o
similar, no es realitzara el protest.

A la figura 1.20 podem veure un exemple de xec amb protest.

F1GuraA 1.20. Xec amb protest

Lugas de libessmienrs MONEDA DFORTE, CLASE 12%

Sant Ribes Euros #20000-€#
Poresta LETRADE CAMBI0 s oo VNonmm | :?:
pagard usted al vencimiento 20-10-2016 20-12-2016 |

expresado s Societat del lliurador
la camsidad de (importe em lecra)

Vint mil euros

0A1284389

Persona o entidad:  Banc ribeta ”;::i:h;ndeumwﬂ:ﬁnw

Direccién u oficina: carrer d |'olla, 10 Taddar Ofcms DO [,

Poblacidn: Sant Ribes 0128 0338 73 4121012356
ACEPTO Cliusulas: Amb protest notarial LIBRADOR:

Fecha 1/10/2016 (Firma, momibre y domicilis)

AIBRADD
ems) Nombre:  poblet, S.L.
Demicilio: carrer forguilla, 33
W’ Poblaciée: Sant Ribes
B e CP:

Provincia:
[T T y——pp———r—————

També en la normativa es prenen mesures, de manera indirecta, de cara a quin ha
de ser I’interes de demora més adequat segons la situacié del moment en el qual
es produeix I’impagament d’un dels titols.

Per al cas concret del xec es preveu una clausula penal que anira en contra del
lliurador que emeti un xec sense tenir una provisi6 de fons en poder del lliurat. La
Llei dedica també dos capitols a resoldre els problemes derivats del conflicte de
lleis.

Amb la Llei uniforme es vol restablir la confianca en 1’ordenament juridic
i també en un dels valors fonamentals de les relacions comercials, que és la
bona fe.

La normativa juridica que introdueix aquesta llei no impedeix, si les circumstan-
cies economiques i socials ho demanen, 1’elaboracié de textos complementaris i
especifics que estableixin les normes que hagin de regir per a les lletres emeses en
operacions realitzades pels consumidors i usuaris.

Ordenament sobre la lletra de canvi i el pagaré

Pel que fa referéncia a ’ordenament sobre lletra de canvi i el pagaré a la Llei
uniforme de Ginebra, aquest queda reflectit al Titol I de la lletra de canvi i el
pagaré, des del capitol I fins al capitol XV, amb la distribuci6 segiient:

» Capitol I, de ’emissi6 i la forma de la lletra de canvi

¢ Capitol II, de I’endés
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 Capitol III, de I’acceptacid
e Capitol IV, de I’aval

* Capitol V, del venciment

* Capitol VI, del pagament

* Capitol VII, de les accions per manca d’acceptacié i per manca de paga-
ment

 Capitol VIII, de la cessi6 de la provisio

» Capitol IX, de la intervencié

» Capitol X, de la pluralitat d’exemplars i de les copies

 Capitol XI, de la pérdua, la sostracci6 o la destrucci6 de la lletra
* Capitol XII, de la prescripci6

 Capitol XIII, disposicions generals

* Capitol XIV, del pagaré

» Capitol XV, del conflicte de lleis

Capitol I: de I’emissio i la forma de la lletra de canvi

En el primer capitol de la llei, basat en ’emissié i la forma de la lletra, es
reflecteixen als articles de 1’1 al 13:

1. Sobre el contingut de la lletra de canvi (art. 1)
El contingut que ha de constar al document de la lletra de canvi és el segiient:
* Denominaci6 de lletra de canvi en el text del titol en I’idioma utilitzat per
redactar-la.

* El mandat pur i simple de pagar una suma determinada en euros o la moneda
estrangera convertible admesa a cotitzacid oficial.

* El nom de la persona que ha de pagar-la, denominada lliurat.
* Laindicaci6 del venciment.
* El lloc on s’ha fer el pagament.

* Elnom de la persona a qui s’ha de fer el pagament o a I’ordre de la qual s’ha
de fer.

* Ladatai el lloc en que es lliura la lletra.

* La signatura de qui emet la lletra, denominat lliurador.
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2. Requisits del document per ser considerat lletra de canvi (art. 2)
Els requisits sén els esmentats en ’article 1, llevat dels casos expressos inclosos
en aquest article:

* La lletra de canvi el venciment de la qual no estigui expressat es considera

pagadora a la vista.

* A falta d’una indicaci6 especial, el lloc designat al costat del nom del Iliurat
es considera el lloc del pagament i, al mateix temps, el lloc del domicili del
Iliurat.

e La lletra de canvi que no indiqui el lloc d’emissi6 es considera lliurada en
el lloc designat al costat del nom del lliurador.
3. Posicionament del lliurador i el lliurat (art. 3 i art. 4)

Quan la lletra es gira contra dos o més lliurats, s’entén que es dirigeix a cadascun
d’ells per tal que qualsevol dels dos en pagui I’import total (art. 3).

La lletra de canvi es pot lliurar, a I’ordre del lliurador, contra el lliurador o per
compte d’un tercer (art. 4).

4. El lloc i els terminis de pagament (art. 5 i art. 6)

La lletra de canvi pot ser pagadora al domicili d’un tercer. El pagament s’haura
de reclamar al tercer, llevat que s’expressi que pagara el lliurat (art. 5).

En una lletra de canvi, el lliurador pot disposar que la quantitat corresponent li
reporti interessos (art. 6).

5. Validesa de I’import de la lletra (art. 7)

En cas de diferéncies en I’import de la lletra tindra validesa I’escrit en lletres, i en
cas de diferents quantitats escrites, la valida sera la menor.

6. Validesa de signatures (art. 8, art. 9i art. 10)
Aquests articles conformen la validesa de signatures.
7. La garantia d’acceptacié i pagament per part del lliurador (art. 11)

El lliurador garanteix 1’acceptacié i el pagament; 1’exoneracié de la garantia de
pagament es considera com a no escrita.

8. Lletra completada contrariament als acords presos (art. 12)

Hi haurad documents annexos quan I’extensio de les indicacions que han de figurar
a la lletra aix{ ho exigeixi.

Quan la lletra de canvi, incompleta al moment de I’emissid, es completa de manera
contraria als acords presos, no es pot al-legar contra el tenidor, llevat que hagi
adquirit la lletra de mala fe o amb culpa greu.
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Capitol II: de I’endés

El capitol II fa refereéncia a I’end6s de la lletra de canvi i la seva casuistica de I’art.
14 al 24:

1. Transmissié i nul-litat de ’endos (art. 14 i art. 15)

La lletra de canvi és transmissible per endds, encara que no estigui lliurada
expressament a l’ordre. L’endds ha de ser total, pur i simple; en cas d’endds parcial,
aquest és nul. L’endds al portador es considera en blanc.

2. Constancia i transmissio de drets de I’endés (art. 16 i art. 17)

L’endés ha de constar a la lletra i ha de ser signat per I’endossant. Sera en blanc si
no hi ha cap endossatari designat o hi consta només la signatura de I’endossant al
revers de la lletra (art. 16). En cas que estigui en blanc, el tenidor pot completar-lo
amb el seu nom o el d’una altra persona, endossar la lletra novament o lliurar la
lletra a un tercer (art. 17).

3. Garantia d’acceptacio i pagament i prohibicié de nou endés (art. 18)

L’endossant garanteix 1’acceptacio i el pagament davant dels tenidors posteriors.
L’endossant pot prohibir un nou endods.

4. Legitimitat del tenidor com a portador de la lletra (art. 19)

El tenidor de la lletra de canvi se’n considerara portador legitim quan justifiqui el
seu dret per una serie no interrompuda d’endossos.

5. En cas de demanda per acci6 canviaria (art. 20)

El demandat per una acci6 canviaria no pot oposar al tenidor excepcions fonamen-
tades en les seves relacions personals amb el lliurador o amb els tenidors, tret que
s’hagi procedit de manera conscient en perjudici del deutor.

6. Endos d’apoderament (art. 21)

Quan un endés contingui les indicacions de valor al cobrament, per al cobrament,
per poder o altres que només impliquin un mandat simple, el tenidor de la lletra
no podra endossar. Es tracta d’un endossament limitat ja que s’endossa la lletra
només per poder cobrar-la.

7. Endés de garantia (art. 22)

Quan un endds contingui la indicacié valor en garantia, valor en penyora o
qualsevol altra que impliqui una garantia, I’endés només valdra com a comissio
de cobrament. Es a dir, en cas d’arribar al venciment de la lletra i no s’hagi satisfet
el credit del qual és garantia, aquesta podra cobrar-se.

Les persones obligades no poden invocar contra el tenidor d’una lletra rebuda en
penyora o en garantia les excepcions fonamentades en les seves relacions personals
amb I’endossant que les va transmetre en garantia, llevat que el tenidor, en rebre
la lletra, hagi procedit de manera conscient en perjudici del deutor.
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Article 347 del Codi de
comerg

El creditor pot transferir els
credits mercantils no
endossables ni al portador sense
necessitat del consentiment del
deutor, i n’hi ha prou que
I’assabenti de la transferéncia. El
deutor queda obligat amb el nou
creditor en virtut de la
notificacid, i des que tingui lloc
només es considera pagament

legitim el que es faci a aquest.

Article 348 del Codi de
comerg

El cedent ha de respondre de la
legitimitat del credit i de la
personalitat amb que hagi fet la
cessid, perd no de la solvencia
del deutor si no hi ha un pacte

exprés que aixi ho declari.

8. Endoés posterior al venciment (art. 23)

L’end6s posterior al venciment, que no pot ser realitzat per I’acceptant, produeix
els mateixos efectes que un endds anterior.

9. Transmissio de drets (art. 24)

La cessié ordinaria de la lletra de canvi transmet al cessionari tots els drets del
cedent, en els termes previstos en els articles 347 i 348 del Codi de comerg. El
cessionari té dret que se li faci a mans la lletra. Els mateixos efectes produeix la
transmissio de la lletra per qualsevol altre mitja diferent de 1’endos.

Exemple d’endds d’una lletra de canvi

Lempresa Riuviu, SA fa una operacié amb lletres de canvi amb I'empresa Solilluna, SL i es
troba amb els casos seglients:

+ Com a endéds d’'una de les lletres prohibeix un endos, és possible?

+ Vol endossar-ne una altra, 'endés s’ha de fer constar a la lletra?

» Pot endossar una lletra si porta escrit no a I'ordre?

» Vol endossar un 50% de la lletra, ho pot fer?

+ Fent referéncia a llei, podem dir que:

L'endossat pot prohibir un nou endés (art. 18).

L'endés ha de constar a la lletra i ha de ser signat per 'endossant (art. 16).

En aquest cas, el titol no sera transmissible (art. 14).

Lendés parcial és nul (art. 15).

Capitol I1I: de I’acceptaci6
El capitol III (articles del 25 al 34) inclou els segiients apartats:
1. Presentacié a ’acceptacio (art. del 25 al 28)

El tenidor o el simple portador d’una lletra de canvi pot presentar-la a I’acceptacié
del lliurat, al lloc del seu domicili i fins a la data del venciment (art. 25).

Qualsevol endossant pot establir que la lletra s’ha de presentar a 1’acceptaci6 fixant-
ne o no un termini, en el cas que el lliurador n’hagi prohibit I’acceptacié (art. 26).

Les lletres de canvi a un termini des de la vista s’han de presentar a 1’acceptacié
en el termini d’un any a partir de la seva data (art. 27).

El lliurat pot demanar que se li presenti la lletra de canvi per segona vegada,
I’endema de la primera presentaci6 (art. 28).

Els obligats en via de regrés no poden al-legar que aquesta peticié6 va quedar
incompleta, llevat que hi hagi constancia en el protest o en la declaracié equivalent
del lliurat.
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2. Com ha de ser presentada I’acceptacio (art. 29 i art. 30)

L’acceptaci6 s’ha d’escriure en la lletra de canvi. S ha d’expressar amb la paraula
“accepto” o amb qualsevol altra d’equivalent, i ha d’anar signada pel lliurat. La
seva signatura posada en I’anvers de la lletra equival a I’acceptacié (art. 29).

Quan la lletra sigui pagadora a un cert termini des de la vista, o quan s’hagi
de presentar a 1’acceptacié en un termini fixat per una estipulacié especial,
I’acceptacio ha de portar la data del dia en que s’hagi produit. Si no hi ha data,
el portador, per conservar els seus drets, ha de fer constar I’omissié mitjangcant un
protest aixecat en temps habil.

L’acceptacio ha de ser pura i simple, pero el lliurat la pot limitar a una part de la
quantitat. Qualsevol altra modificaci6 introduida per 1’acceptacié en el text de la
lletra de canvi és equivalent a una no-acceptacié. Tanmateix, 1’acceptant queda
obligat d’acord amb els termes de la seva acceptaci6 (art. 30).

3. De la lletra girada (art. 31)

La lletra girada contra dos o més lliurats es pot presentar a qualsevol d’ells, llevat
que indiqui clarament el contrari.

La negativa de I’acceptaci6 per part d’un d’ells permet al tenidor 1’exercici de la
seva acci6 de regrés de conformitat amb el que disposa I’article 50.

4. Domicili de pagament (art. 32)

Quan el lliurador hagi indicat en la lletra de canvi un lloc de pagament diferent del
domicili del lliurat, sense designar un tercer a qui reclamar el pagament, el lliurat
ho por fer en el moment de 1’acceptacié. En cas de manca de designacid, s’entén
que I’acceptant s’ha obligat a pagar ell mateix al lloc del pagament.

Quan la lletra sigui pagadora al domicili del lliurat, aquest pot indicar en I’accep-
tacié un altre domicili de pagament a la mateixa localitat i, si s’escau, la persona
a qui s’hagi de reclamar aquest pagament.

5. Obligacié de pagament i la no-acceptacié (art. 33 i art. 34)

Per I’acceptacid, el lliurat s’obliga a pagar la lletra de canvi en el moment del
venciment (art. 33).

Quan el lliurat tingui en poder seu la lletra per ser acceptada, I’accepti i abans de
tornar-la ratlli o cancel-li I’acceptacid, s’ha de considerar que la lletra no ha estat
acceptada (art. 34).

Llevat d’una prova en contra, la ratllada s’ha de considerar feta pel lliurat i abans
de la devoluci6 del titol.

Capitol IV: de I’aval

Els articles del 35 al 37 reflecteixen el capitol 4 sobre 1’aval de la lletra de canvi.
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1. El pagament amb garantia d’aval (art. 35)

El pagament d’una lletra es pot garantir mitjangant un aval, ja sigui per la totalitat
o per una part de I’import.

Aquesta garantia la pot prestar un tercer o també un signant de la lletra. L’aval es
pot subscriure fins i tot després del venciment i de la denegaci6 del pagament de
la lletra, sempre que, en atorgar-se, I’avalat no hagi quedat ja alliberat de la seva
obligaci6 canviaria.

2. Expressio escrita de I’aval (art. 36)

L’ aval s’ha de posar en la lletra o en el seu suplement. S’ha d’expressar mitjangant
les paraules “per aval” o amb qualsevol altra férmula equivalent, i ha d’anar signat
per I’avalador.

La simple signatura d’una persona posada en I’anvers de la lletra de canvi val com
aaval. Aquest ha d’indicar qui s’avala. Sino hi ha la indicacid, s’entén que s’avala
I’acceptant, i, si no n’hi ha, el lliurador.

L’aval en un document separat no produeix efectes canviaris.
3. La resposta de ’avalador

L avalador respon de la mateixa manera que 1’avalat i no pot oposar les excepcions
personals d’aquest. L”aval €s valid encara que I’obligaci6 garantida sigui nul-la per
qualsevol causa que no sigui un vici de forma. Quan 1’avalador pagui la lletra de
canvi adquirira els drets que se’n deriven contra la persona avalada i contra els que
en siguin responsables canviariament respecte d’aquesta dltima.

Capitol V: del venciment
Aquest capitol referent al venciment es veu reflectit en els articles del 38 al 42:
1. Lliurament de la lletra de canvi (art. 38)

La lletra de canvi es pot lliurar:

A dia cert.
* A un termini comptat des de la data.
* A la vista.

* A un termini comptat des de la vista.

Les lletres de canvi que indiquin un altre venciment o venciments successius
s6n nul-les.

2. Presentacié al pagament (art. 39)

La lletra de canvi a la vista és pagadora en ser presentada. S’ha de presentar al
pagament en el decurs de 1’any segiient a la data. El lliurador pot escurgar aquest
termini o fixar-ne un de més llarg, i aquests terminis poden ser escurgats pels
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endossants. El lliurador pot disposar que una lletra de canvi pagadora a la vista no
es presenti al pagament abans d’una data determinada. En aquest cas, el termini
per a la presentaci6 s’ha de comptar des d’aquesta data.

3. Termini i data d’acceptacio (art. 40 al 42)

El venciment d’una lletra de canvi a un termini des de la vista es determina per la
data de I’acceptacio o, si no n’hi ha, per la del protest o una declaracié equivalent.

Si no hi ha protest, tota acceptacié que no porti la data s’ha de considerar que ha
estat posada I’dltim dia del termini assenyalat per ser presentada a 1’acceptacid
(art. 40).

En les lletres de canvi lliurades a un o a diversos mesos a partir de la seva data
o de la vista, el seu venciment s’ha de determinar computant els mesos de data
a data. Quan en el mes del venciment no hi hagi dia equivalent a I’inicial del
comput, s’ha d’entendre que el termini expira 1’dltim del mes. En cas que el dia
del venciment sigui inhabil, s’ha d’entendre que la lletra veng el primer dia habil
segiient (art. 41).

Quan una lletra de canvi sigui pagadora a dia cert en un lloc en que el calendari
sigui diferent d’aquell que regeixi en el lloc d’emissié s’ha d’entendre que la data
del venciment ha estat fixada d’acord amb el calendari del lloc del pagament. Quan
una lletra lliurada entre dues places que tinguin calendaris diferents sigui pagadora
a un cert termini des de la seva data, el dia de I’emissi6 s’ha de remetre al dia
corresponent del calendari del lloc del pagament, i el venciment s’ha de determinar
en conseqiiéncia.

Les mateixes regles sén aplicables per a la presentaci6 de les lletres a I’acceptacio,
perd aquestes no son aplicables quan, de la lletra de canvi, en resulti la intenci6
del lliurador d’adoptar-ne altres de diferents (art. 42).

Capitol VI: del pagament
1. El pagament en dia cert o a termini (art. 43)

El tenidor d’una lletra de canvi pagadora a dia cert o en un termini a comptar des
de la data o des de la vista ha de presentar la lletra de canvi al pagament el dia del
venciment, o en un dels dos dies habils segiients.

Quan es tracti de lletres de canvi domiciliades en un compte obert en una entitat
de credit, la presentacié a una cambra o sistema de compensacié equival a la seva
presentacié al pagament. Quan la lletra de canvi estigui en una entitat de credit,
la presentacié al pagament es pot fer per enviament al lliurat, amb 1’antelacié
suficient al dia del venciment, d’un avis on hi constin totes les dades necessaries
per a la identificacié de la lletra, per poder indicar-ne les instruccions per al
pagament.

2. Els acceptants de la lletra (art. 44)

La lletra girada contra dos o més lliurats s’ha de presentar als acceptants al
venciment per ser pagada per qualsevol d’ells. Si la lletra no té acceptants es
pot presentar a qualsevol dels lliurats.
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Quan els domicilis fixats per al pagament dels diferents acceptants estiguin en
localitats diverses, un cop presentada la lletra en la data del venciment a un dels
acceptants, sense ser atesa, s’han de fer les presentacions successives en el termini
de vuit dies habils per a cada una de les places. La manca de pagament de la lletra
per tots els acceptants és motiu per atribuir al tenidor les accions que estableix
aquesta llei en el cas que la lletra no sigui pagada.

3. Document acreditatiu de pagament (art. 45)

En pagar la lletra de canvi, el lliurat pot exigir que li sigui lliurada amb el rebut
del portador, llevat que sigui una entitat de credit, cas en el qual aquesta darrera
pot lliurar, si no es pacta el contrari entre el lliurador i el lliurat, en comptes de
la lletra original, un document acreditatiu del pagament en el qual s’identifiqui la
lletra suficientment.

El document acreditatiu de pagament té un valor alliberador ple per al
Iliurat davant de qualsevol creditor canviari.

4. Pagament abans o al venciment (art. 46)

El portador d’una lletra de canvi no pot ser obligat a rebre el pagament abans del
venciment. El lliurat que pagui la lletra abans del venciment ho fa pel seu compte
i risc. El qui pagui al venciment queda alliberat, si no és que ha incorregut en dol
o en culpa greu en apreciar la legitimacié del tenidor.

5. Divisa de pagament de la lletra (art. 47)

El pagament de les lletres de canvi lliurades en moneda estrangera convertible
admesa a cotitzaci6 oficial s’ha de fer en la moneda pactada, sempre que se
n’autoritzi o se’n permeti 1’obligacié del pagament en aquesta moneda d’acord
amb les normes de control de canvis. Si no fos possible fer el pagament en la
moneda pactada, per una causa no imputable al deutor, aquest ha de lliurar el
valor en euros de la suma expressada en la lletra de canvi; en cas de demora, el
tenidor pot escollir el canvi al venciment o el de la data de pagament.

6. La no-presentacié al pagament (art. 48)

Si la lletra de canvi no és presentada al pagament en el termini que fixa I’article
43, tot deutor t€ la facultat de consignar-ne I’import en diposit a disposicio del
tenidor i pel seu compte i risc, judicialment o en una entitat de credit, un notari o
un agent mediador col-legiat.

Capitol VII: de les accions per manca d’acceptaci6 i per manca de pagament

El capitol VII queda reflectit en els articles del 49 al 68, que fan referéncia a la
manca d’acceptacio i de pagament:

1. Accié canviaria. Notificaci6 de la lletra protestada (art 49)

[’accid canviaria pot ser directa contra 1’acceptant o els seus avaladors, o
de regrés contra qualsevol altre obligat.
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2. Accié contra els endossants (art. 50 al 52)

El tenidor pot exercir la seva accié de retorn contra els endossants, el 1liurador i
les altres persones obligades, una vegada vencuda la lletra quan el pagament no
s’hagi efectuat. La mateixa acci6 es pot exercir abans del venciment en els casos
previstos en aquest article (art. 50).

La manca d’acceptacié o de pagament s’ha de fer constar mitjangant un protest
aixecat d’acord amb el que preveu aquest capitol (art. 51).

Produeix tots els efectes canviaris del protest la declaracié que consti en la propia
lletra.

El protest notarial per manca d’acceptacié s’ha de fer dins els terminis fixats per
a la presentaci6 a I’acceptaci6 o dels vuit dies habils segiients.

El protest per manca de pagament d’una lletra de canvi pagable a data fixa o a cert
termini des de la seva data o des de la vista s’ha de fer en un dels vuit dies habils
segiients al del venciment de la lletra de canvi. Si es tracta d’una lletra pagable
a la vista, el protest s’ha d’estendre en el termini indicat en el paragraf precedent
per al protest per manca d’acceptacio.

El protest per manca d’acceptaci6 eximeix de la presentacié al pagament
i del protest per manca de pagament.

La declaraci6 en la que la lletra queda protestada 1’ha de fer el notari, dins els
terminis previstos en 1’article anterior, mitjancant una acta en la qual s’ha de copiar
o reproduir la lletra.

En els dos dies habils segiients, el notari ha de notificar el protest al lliurat
mitjangant una ceédula estesa en paper comud en que han de figurar el seu nom,
els cognoms i I’adreca del seu despatx (art. 52).

3. Notificacid i indicacions de la lletra protestada (art. 53 i art. 54)

Sigui quina sigui ’hora en que s’hagi fet la notificacio, el notari ha de retenir la
lletra en poder seu, sense donar-la al tenidor, ni tampoc cap testimoni del protest,
fins a les catorze hores del segon dia habil segiient al de la notificacio.

Durant aquest temps i en hores de despatx, els interessats poden examinar la lletra
a la notaria i fer les manifestacions congruents amb el protest (art. 53).

Si la lletra protestada conté indicacions o els lliurats sén més d’un, s’ha d’enviar
una cedula de notificacié a tots els qui resideixin a la mateixa placa, en la forma i
amb els efectes que assenyala I’article 52.

Si resideixen en una placa diferent es pot reproduir el protest a la localitat de que
es tracti en els vuit dies habils segiients a la data del protest precedent (art. 54).

La via de regrés

Es I’acci6 judicial que exercita
per reclamar el pagament a la
resta d’obligats que no sén
acceptants (lliurador, avalador o
endossant). El primer que s’ha
de fer és aixecar el protest
notarial per poder exercir aquesta
acci6.

Protest notarial

Serveix per acreditar que un
document mercantil (lletra de
canvi, pagaré, xec, etc.) que no
ha estat acceptat o pagat.
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4. Comunicacio del tenidor (art. 55)

El tenidor ha de comunicar la manca d’acceptaci6 o de pagament al seu endossant
i al lliurador dins el termini de vuit dies habils. Aquest termini es computa a partir
dels suposits inclosos a la mateixa llei.

5. Clausules que dispensen el tenidor de I’aixecament del protest (art. 56)

Mitjangant la clausula de devoluci6é sense despeses, sense protest o qualsevol
altra indicaci6 equivalent escrita en el titol i signada, el lliurador, 1’endossant o
els seus avaladors poden dispensar el tenidor de fer que s’aixequi el protest per
manca d’acceptaci6 o per manca de pagament per poder exercir les seves accions
de regrés, tant per via ordinaria com per via executiva. Aquesta clausula no
dispensa el tenidor de presentar la lletra en els terminis corresponents ni de les
comunicacions que hagi de fer.

6. Resposta solidaria envers el tenidor (art. 57)

Els qui hagin lliurat, acceptat, endossat o avalat una lletra de canvi responen
solidariament envers el tenidor.

El portador té€ dret a procedir contra totes aquestes persones individualment o
conjuntament, sense que li sigui indispensable observar I’ordre en qué s hagin
obligat.

7. Reclamacié per part del tenidor (art. 58)

El tenidor pot reclamar a la persona contra la qual exerceixi I’accio:

* D’import de la lletra de canvi que no ha estat acceptada o que no ha
estat pagada, amb els interessos que s’hi indiquen d’acord amb 1’article 6
d’aquesta llei.

* Els redits de la quantitat anterior meritats des de la data de venciment de
la lletra calculats segons el tipus de I’interes legal del diner incrementat en
dos punts.

* Les altres despeses, incloent-hi les del protest i les de les comunicacions.

* Si I’accié s’exerceix abans del venciment, s’ha de deduir de I’'import
de la lletra el descompte que correspongui. Aquest descompte s’ha de
calcular segons I’interes legal del diner vigent al dia que s’exerceixi I’accid,
augmentat en dos punts.

8. Del que es pot reclamar a les persones responsables (art. 59)
El qui hagi reemborsat la lletra de canvi pot reclamar de les persones que siguin
responsables envers ell:

* La quantitat integra que hagi pagat.

* Els interessos d’aquesta quantitat a partir de la data del pagament, calculats
segons I’interes legal del diner augmentat en dos punts.
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* Les despeses que hagi realitzat.

9. Lliurament de la lletra amb el protest (art. 60)

Tota persona obligada contra la qual s’exerceixi o es pugui exercir una accié
canviaria pot exigir, mitjancant el pagament corresponent, el lliurament de la lletra
de canvi amb el protest, si s’escau.

Tot endossant que hagi pagat una lletra de canvi pot ratllar el seu endoés i els dels
endossants subsegiients.

10. Acci6 de regrés (art. 61 i 62)

Quan s’exerceixi 1’accié de regrés en cas d’acceptacié parcial, el qui pagui la
quantitat que hagi quedat sense acceptar en la lletra pot exigir que aquest pagament
es faci constar en la lletra de canvi i que li’n lliurin el rebut corresponent (art. 61).

Tota persona que tingui dret a exercir 1’accié de regrés pot fer un reemborsament,
llevat que hi hagi una estipulacié en sentit contrari, mitjancant una nova lletra
girada a la vista sobre qualsevol dels obligats a la lletra i pagadora al domicili de
I’obligat (art. 62).

11. Perdua de les accions canviaries (art. 63)

El tenidor perd totes les accions canviaries contra els endossants, el lliurador i
les altres persones obligades, tret de 1’acceptant i del seu avalador, en els casos
segiients:

* Quan no hagi presentat dins el termini la lletra girada a la vista o a un termini
des de la vista.

* Quan, tot i ser necessari, no s’hagi aixecat el protest o fet la declaracié
equivalent per manca d’acceptaci6 o de pagament.

* Quan no hagi presentat la lletra al pagament dins el termini, en cas que
s’hagués estipulat la devolucié sense despeses.

Quan no sigui possible presentar la lletra de canvi o aixecar el protest dins els
terminis fixats, per causa de forca major, s’entenen prorrogats aquests terminis.
El tenidor esta obligat a comunicar sense demora al seu endossant el cas de forca
major i a anotar aquesta comunicacié en la lletra de canvi, datada i signada per ell.
En aquest cas és aplicable el que disposa I’article 55 (art. 64).

Quan el tenidor hagi perdut 1’accié canviaria contra tots els obligats i no pugui
exercir accions causals contra ells, es pot dirigir contra el lliurador, 1’acceptant
o un endossant per exigir-los el pagament de la quantitat amb la qual s’haurien
enriquit injustament en perjudici seu, com a conseqiiencia de I’extincié de
I’obligacié canviaria per ’omissié dels actes exigits per la Llei per a la conservacid
dels drets que deriven del titol (art. 65).

La lletra de canvi comporta I’execucié per mitja del judici canviari que regula la
Llei d’enjudiciament civil en el capitol II, titol III, del llibre IV, per la quantitat
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Vegeu els “Annexos” de la
unitat per consultar la Llei
d’enjudiciament civil.

determinada en el titol i per les altres quantitats, d’acord amb els articles 58, 59 i
62 d’aquesta llei, sense que calgui el reconeixement judicial de les signatures (art.
66).

El deutor canviari pot oposar al tenidor de la lletra les excepcions basades en les
seves relacions personals amb ell. També pot oposar les excepcions personals que
tingui respecte dels tenidors anteriors si quan va adquirir la lletra el tenidor va
procedir de manera conscient en perjudici del deutor (art. 67).

Lexercici de I’acci6 canviaria, per mitja del procés especial canviari, se sotmet al
procediment que estableix la Llei d’enjudiciament civil (art. 68).

Capitol VIII: de la cessi6 de la provisio

Si el lliurador, mitjancant una clausula inserida en la lletra, declara que cedeix els
seus drets referents a la provisid, aquests passen al tenidor. Una vegada notificada
la cessi6 al lliurat, aquest Gnicament pot pagar el tenidor degudament legitimat,
contra lliurament de la lletra de canvi (art. 69).

Capitol IX: de la intervenci6
1. Seccio primera. Disposicions generals (art. 70)

El lliurador, un endossant o un avalador poden indicar en la lletra una persona
que I’accepti o la pagui, en cas que sigui necessari. La lletra també pot ser
acceptada o pagada per una persona que, sense que hi estigui expressament
indicada, intervingui per compte de qualsevol obligat en via de regrés. La
intervencid pot ser feta per un tercer, pel mateix lliurat o per qualsevol obligat
canviari, a excepcié de I’acceptant.

2. Seccié segona. Acceptacié per intervencio (art. 71 al 73)

L acceptaci6 per intervencio es pot admetre en tots els suposits en que el tenidor
d’una lletra de canvi susceptible d’acceptacid tingui oberta la via de regrés abans
del venciment (art. 71).

Quan en la lletra s’hagi indicat una persona que I’accepti o la pagui, si fos necessari,
al mateix lloc del pagament, el tenidor perdra les accions de regrés anteriors al
venciment (art. 72).

L’acceptant per intervenci6 respon davant del tenidor de la lletra i dels endossants
posteriors a la persona per compte de la qual intervé, de la mateixa manera que
correspondria fer-ho formalment a aquesta dltima (art. 73).

3. Seccio tercera. Pagament per intervenci6 (art. 74 al 78)

El pagament per intervencio es pot fer sempre que el tenidor tingui dret a exercir
la via de regrés, ja sigui abans del venciment de la lletra o després (art. 74).

El tenidor que rebutgi el pagament per intervenci6 perdra les seves accions contra
tots els obligats canviaris que haurien resultat alliberats si el pagament hagués
estat acceptat (art. 75).
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La manca de protest en el termini assenyalat allibera de la seva obligaci6é qui va
fer la indicacié o la persona per compte de la qual es va acceptar la lletra, aixi com
els endossants posteriors (art. 76).

El pagament per intervencio allibera tots els signants de la lletra posteriors a aquell
per compte del qual s’ha efectuat (art. 77).

El pagament per intervenci6 ha de constar en la lletra mitjancant un rebut, amb la
indicaci6 de la persona a favor de la qual s’ha efectuat. A falta d’aquesta indicacio,
s’entén fet a favor del lliurador. La lletra de canvi i el protest, si n’hi ha, s’han de
Iliurar a la persona que pagui per intervencio (art. 78).

Capitol X: de la pluralitat d’exemplars i de les copies
1. Seccié primera. Pluralitat d’exemplars (art. del 79 al 81)

La lletra de canvi es pot lliurar en diversos exemplars idéntics, que han d’estar
numerats en el titol, amb indicacid, a més, del nombre total d’exemplars emesos.

Quan es pagui un dels exemplars s’extingiran els drets derivats de tots els altres,
encara que no s’ hi hagi inclos la indicaci6 que perden la seva validesa pel pagament
d’un exemplar (art. 80).

El qui hagi enviat un dels exemplars a I’acceptacié ha d’indicar en els altres el
nom de la persona en poder de la qual es troba I’exemplar esmentat, la qual esta
obligada a entregar-lo al portador legitim d’un altre exemplar. Si es nega a fer-ho,
el portador no pot exercir les seves accions de regrés si no és després d’haver-ho
fet constar mitjancant un protest:

* Que I’exemplar enviat a I’acceptacié no li ha estat entregat, tot i haver-lo
demanat.
* Que no ha pogut obtenir I’acceptacié o el pagament amb un altre exemplar
(art. 81).
2. Secci6 segona. De les copies (art. 82 i art. 83)

Tot portador d’una lletra de canvi té dret a treure’n cOpies. La copia ha de reproduir
exactament |’original amb els endossos i les altres mencions que hi figurin. També
ha d’indicar on acaba la copia (art. 82).

La copia ha d’indicar qui és el posseidor del titol original. Aquest esta obligat a
Iliurar el titol esmentat al portador legitim de la copia (art. 83).

Capitol XI: de la pérdua, sostraccié o destruccio de la lletra

El capitol XI inclou els articles del 84 al 87, que han estat derogats pel niimero 3 de
la disposici6é derogatoria tnica de la Llei 15/2015, de 2 de juliol, de la jurisdicci6
voluntaria (BOE de 3 de juliol). Té vigencia fins al 23 de juliol de 2015.

Capitol XII: de la prescripcio

Aquest capitol fa referéncia a la prescripci6 del titol.
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1. Sobre la prescripcio del titol (art. 88 i art. 89)

Les accions canviaries contra ’acceptant prescriuen al cap de tres anys, comp-
tadors des la data del venciment, i les accions del tenidor contra els endossants i
contra el lliurador prescriuen al cap d’un any. Les accions d’uns endossants contra
els altres i contra el lliurador, per la seva banda, prescriuen al cap de sis mesos (art.
88).

La interrupcié de la prescripci6 tan sols produeix efectes contra aquell respecte
del qual s’hagi efectuat I’acte que la interrompi. S6n causes d’interrupcié de la
prescripcio les que estableix I’article 1973 del Codi civil (art. 89).

Capitol XIII: disposicions generals

El capitol XIII conclou amb les disposicions generals, reflectides en els articles
del 90 al 91.

1. Consideracié de dies festius, terminis legals (art. 90 i art. 91)

El pagament d’una lletra de canvi el venciment de la qual s’escaigui en un dia
considerat legalment festiu és exigible el primer dia habil segiient. Amb aquesta
finalitat s6n declarats dies festius o inhabils els que no sén laborables per al
personal de les entitats de credit (art. 90).

Per al comput dels terminis legals o dels assenyalats en la lletra no hi ha compres el
dia que els serveixi de punt de partida. No s’admeten terminis de gracia o cortesia,
ni legals ni judicials (art. 91).

2. Lloc i domicili (art. 92)

A T’efecte d’aquesta llei, en allo que faci referéncia a la lletra de canvi, s’entén
com a lloc la localitat o la poblacid, i com a domicili, I’adreca o la residéncia.

3. Alteracio del text (art. 93)

En cas d’alteracié del text de la lletra de canvi, els signants posteriors queden
obligats en els termes del text alterat. Els signants anteriors ho estan en els termes
del text original.

Capitol XIV: del pagaré (art. 94 al 97)
Aquest capitol fa referéncia als diferents aspectes relacionats amb el pagaré.

1. Contingut i requisits del pagaré (art. 94 i art. 95) El pagaré ha de contenir
(art. 94):

La denominacié de pagaré inserida en el text mateix del titol i expressada
en I’idioma utilitzat per a la redacci6 de I’esmentat titol.

* La promesa pura i simple de pagar una quantitat determinada en pessetes o
moneda estrangera convertible admesa a cotitzacié oficial.

¢ Laindicacio del venciment.

El lloc en que el pagament s’ha d’efectuar.
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* El nom de la persona a qui s’ha de fer el pagament o a I’ordre de la qual s’ha
d’efectuar.

* Ladatai el lloc en que se signa el pagaré.

* La signatura de qui emet el titol, denominat signant.

El titol que manqui d’algun dels requisits que s’indiquen a 1’article precedent no
es considera pagaré, llevat dels casos determinats en els paragrafs segiients:

* El pagaré el venciment del qual no esta indicat es considera pagador a la
vista.

* A falta d’indicaci6 especial, el lloc d’emissi6 del titol es considera com a
lloc del pagament i, alhora, com a lloc del domicili del signant.

* El pagaré que no indiqui el lloc d’emissi6 es considera signat en el lloc que
figuri al costat del nom del signant.

Tenen la consideracié de clausules facultatives totes les mencions posades al
pagaré diferents de les assenyalades en I’article precedent (art. 95).

2. Disposicions de la lletra de canvi aplicables al pagaré (art. 96 i art. 97)

Sén aplicables al pagaré, mentre aixO no sigui incompatible amb la naturalesa
d’aquest titol,les disposicions relatives a la lletra de canvi i referents:

* A l’endés (art. 14 al 24), al venciment (art. 38 al 42), al pagament (art. 43
i 45 al 48), a les accions per manca de pagament (art. 49 al 60 i 62 al 68),
al pagament per intervencié (art. 70 i 74 a 78), a les copies (art. 821 83), a
la prescripcid (art. 88 i 89). Al comput dels terminis i a la prohibici6 dels
dies de gracia (art. 901 91). Al lloc i domicili (art. 92). A les alteracions
(art. 93).

* Les disposicions relatives a la lletra de canvi pagadora en el domicili d’un
tercer o en una localitat diferent de la del domicili del lliurat (art. 5 i 32);
a ’estipulacié d’interessos (art. 6); a les diferéncies d’enunciaci6 relatives
a la quantitat pagadora (art. 7); a les conseqiiencies de la signatura posada
en les condicions esmentades als articles 8 i 9; a les de la signatura d’una
persona que actui sense poders o excedint els seus poders (art. 10), a la
lletra de canvi en blanc (art. 12) i als seus possibles suplements (art. 13).

* Les disposicions relatives a 1’aval (art. 35 a 37). En el cas previst a I’article
36, ultim paragraf, si I’aval no indica a qui s’ha avalat, s’entén que aquest
ha estat al signant del pagaré (art. 96.)

El signant d’un pagaré esta obligat de la mateixa manera que 1’acceptant
d’una lletra de canvi.
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Els pagarés que s’hagin de fer efectius a cert termini des de la vista s’han de
presentar al signant dels mateixos pagarés en els terminis fixats a I’article 27.

El termini a comptar de la vista corre des de la data del “vist” o expressio
equivalent subscrit pel signant del pagaré. La negativa del signant a posar el vist
datat s’ha de fer constar mitjancant protest, la data del qual serveix de punt de
partida en el termini a comptar de la vista (art. 97).

Capitol XV: del conflicte de lleis
1. Capacitat d’obligar-se i efectes de I’obligacié i terminis (art. 98 al 101)

Els articles del 98 al 101 reflecteixen que preval la llei del lloc, en cada circums-
tancia.

La capacitat d’una persona per obligar-se per lletra de canvi i pagaré
a 'ordre es determina per la seva llei nacional. Si aquesta llei declara
competent la llei d’un altre pafs, s’aplica aquesta tltima.

La persona incapac, segons la llei indicada, queda, tanmateix, validament obligada
si ha signat en el territori d’'un pafs de conformitat amb la legislacié del qual
aquesta persona hauria estat capag¢ d’obligar-se canviariament.

La forma de les obligacions assumides en materia de lletra de canvi i pagaré a
I’ordre es regeix per la llei del pafs en el territori del qual s’han subscrit (art. 99).

Els efectes de les obligacions de I’acceptant d’una lletra de canvi i del signant d’un
pagaré es determinen per la llei del lloc en que aquests titols s’hagin de pagar (art.
100).

Els terminis per a I’exercici de les accions de regrés es determinen per a tots els
signants per la llei del lloc en que es va emetre la lletra (art. 101).

2. Respecte al lloc de I’emissio, de I’acceptacio, del protest i de la perdua (art.
102 al 105)

La llei del lloc on es va emetre el titol determina si el tenidor d’una lletra de canvi
adquireix el credit que deriva de la relaci6 causal que va donar lloc a I’emissi6 del
titol (art. 102).

La llei del pais on la lletra de canvi o el pagaré s’ha de pagar regula si I’acceptacié
es pot limitar a una part del seu import i si el tenidor esta obligat o no a rebre un
pagament parcial (art. 103).

La forma i els terminis del protest, aixi com la forma dels altres actes necessaris
per a I’exercici o la conservacié dels drets en materia de lletra de canvi i pagaré,
es regeixen per les lleis del pais en el territori del qual s’hagi de fer el protest o
I’acte (art. 104).

La llei del pais en que la lletra de canvi o el pagaré s’han de pagar regeix les
mesures que s’han d’adoptar en cas de perdua o robatori de la lletra de canvi o del
pagaré (art. 105).
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Exemple d’operacié amb lletres de canvi

Lempresa exportadora Roig, SL ha formalitzat una operacié comercial amb Goming,SL a
través de lletra de canvi. Després d’haver-se complimentat la lletra segons l'article 1, es
troba amb les seglients circumstancies:

» No hi consta el venciment.
» La quantitat en lletres i nUmeros no coincideixen.

» De les tres signatures que hi ha a la lletra, una no es considera valida.
Segons la Llei uniforme, aquests apartats tenen la segiient resolucio:

» Segons I'article 2 de la llei, en cas de no constar el venciment la lletra es considerara pagadora
a la vista.

» Segons l'article 7 de la llei, la quantitat valida sera I'escrita en lletres.

» Segons l'article 8, les obligacions dels altres signants no deixen de ser valides.

Ordenament sobre el xec

En el titol II de la Llei uniforme de Ginebra es reflecteixen els capitols de I'1 a
I’11 que fan referéncia a les operacions amb xec bancari i xec personal:

» Capitol I, de I’emissio i la forma del xec

 Capitol II, de la transmissi6 del xec

 Capitol III, de 1’aval

 Capitol IV, de la presentacio i el pagament

» Capitol V, del xec barrat i el xec per abonar en compte

* Capitol VI, de les accions en cas de manca de pagament

» Capitol VII, de la pérdua, sostraccié o destrucci6 del xec

* Capitol IX, de la prescripci6

* Capitol X, disposicions generals sobre el xec

 Capitol XI, del conflicte de lleis

Capitol I: de I’emissi6 i de la forma del xec
1. Del contingut del xec (art. 106 i art. 107)
El articles 106 i 107 fan referéncia al contingut i als requisits del xec:

El xec ha de contenir (art. 106):

* La denominacié de xec inserida en el text mateix del titol expressada en
I’idioma utilitzat per a la redacci6 del titol.
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* El mandat pur i simple de pagar una quantitat determinada en pessetes o en
moneda estrangera convertible admesa a cotitzacié oficial.

* Elnom del que ha de pagar, denominat lliurat, que necessariament ha de ser
un banc.

 El lloc de pagament.
» Ladataiel lloc de I’emissi6 del xec.
* La signatura de qui expedeix el xec, denominat lliurador.

El titol que manqui d’algun dels requisits indicats a I’article precedent no es
considera xec, llevat dels casos determinats en els paragrafs segiients (art. 107):

* A falta d’indicaci6 especial, el lloc designat al costat del nom del lliurat es
considera lloc de pagament. Si hi estan designats diversos llocs, el xec €s
pagador en el primer lloc esmentat.

A falta d’aquestes indicacions o de qualsevol altra, el xec s’ha de pagar en
el lloc on ha estat emes, i si el lliurat no hi té cap establiment, en el lloc on
el lliurat tingui I’establiment principal.

* El xec sense indicaci6 del lloc d’emissié es considera subscrit en el que
consti al costat del nom del lliurador.

2. Lliurament, acceptacio i emissio del xec (art. del 108 a 119)

El xec s’ha de lliurar contra un banc o una entitat de credit que tingui fons a
disposici6 del lliurador, i de conformitat amb un acord exprés o tacit, segons el
qual el lliurador té dret a disposar per xec d’aquells fons.

No obstant la manca d’aquests requisits, excepte el de la condicié de banc o entitat
de credit del lliurat, el titol és valid com a xec (art. 108).

El xec no pot ser acceptat. Qualsevol férmula d’acceptaci6 consignada en el
xec es considera no escrita (art. 109).

El lliurador o el tenidor d’un xec pot sol-licitar al banc lliurat que hi doni la
conformitat.

Qualsevol mencié de “certificacié”, “visat”, “conforme” o una altra de semblant
signada pel lliurat en el xec acredita la seva autenticitat i I’existéncia de fons
suficients en el compte del lliurador (art. 110).

El xec pot ser lliurat perque es pagui a una persona determinada, amb la clausula
a 'ordre o sense; a una persona determinada, amb la clausula no a ’ordre o una
altra d’equivalent, i també al portador (art. 111).

El xec es pot lliurar (art. 112):

¢ A favor o a ’ordre del mateix lliurador.
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* Per compte d’un tercer.

* Contra el mateix lliurador, sempre que el titol s’emeti entre diferents
establiments d’aquest.

Tota clausula d’interessos en el xec es considera no escrita (art. 113).

El xec pot ser emes perque es pagui en el domicili d’un tercer, en la localitat on
el lliurat té el domicili, o en una altra, sempre que el tercer sigui un banc o una
entitat de credit (art. 114).

Quan en un xec figuri escrit I'import en lletres i en nimeros, val la quantitat escrita
en lletres, en cas de diferéncia. El xec I’import del qual estigui escrit diverses
vegades per una quantitat diferent, tant si és en lletres com en nimeros, és valid
per la quantitat inferior (art. 115).

Quan un xec porti signatures de persones incapaces d’obligar-se, o signatures
falses, o de persones imaginaries, o signatures que per qualsevol altra radé no
puguin obligar les persones que hagin signat el xec o aquelles amb el nom de
les quals consti signat, les obligacions dels altres signants no deixen per aixo de
ser valides. Es aplicable al xec el que disposa I’article 9 d’aquesta llei (art. 116).

Qui posi la seva signatura en un xec, com a representant d’una persona sense
poders per actuar en nom d’ella, esta obligat en virtut del xec. Si el paga té els
mateixos drets que hauria tingut el presumpte representat. El mateix s’entén del
representant que hagi excedit els seus poders, sense perjudici de la responsabilitat
canviaria del representat dins els limits del poder (art. 117).

El lliurador garanteix el pagament, i tota clausula per la qual s’exoneri de la
garantia del pagament es considera no escrita (art. 118).

Quan un xec, incomplet en el moment de la seva emissid, s’hagi completat
contrariament als acords subscrits, 1’incompliment d’aquests acords no es pot
al-legar contra el tenidor, llevat que aquest hagi adquirit el xec de mala fe o amb
culpa greu (art. 119).

Capitol II: de la transmissio del xec (art. 120 al 130)

Aquest capitol fa referéncia a la transmissié del xec, en base als diferents tipus
d’endés que es poden donar, i a les successives transmissions de qué aquest
document pot ser objecte.

El xec al portador es transmet mitjancant el seu lliurament o tradicio, i el xec
a favor d’una persona determinada, amb la clausula “a I'ordre” o sense, €s
transmissible per mitja d’endds.

El xec a favor d’una persona determinada, amb la clausula “no a l’ordre” o
equivalent, no és transmissible per endds. L'endds es pot fer a favor del lliurador
o de qualsevol altre obligat, i aquests poden tornar a endossar el xec (art. 120).

L’endds ha de ser total, pur i simple; en cas de parcialitat, I’endés és nul, i si és al
portador equival a un endés en blanc (art. 121).
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L’end6s s’ha d’escriure en el xec o en el seu suplement, i ha de ser signat per
I’endossant.

Es endés en blanc el que no designi I’endossatari o contingui Gnicament en la
signatura de I’endossant. En aquest darrer cas, perqueé I’endés sigui valid ha
d’estar escrit al dors del xec (art. 122).

L’endds transmet tots els drets resultants del xec (art. 123).

L’endossant, llevat de clausula en contra, garanteix el pagament davant dels
tenidors posteriors, i també pot prohibir un nou endés (art. 124).

El tenidor del xec es considera portador legitim d’aquest quan justifiqui el seu
dret per una série no interrompuda d’endossos, encara que 1’dltim endds estigui
en blanc (art. 125).

Un endés estes sobre un xec al portador fa responsable I’endossant d’acord amb
les disposicions aplicables a 1’accié de regrés, perd no converteix el titol en un xec
a l’ordre (art. 126).

Quan una persona sigui desposseida d’un xec per qualsevol causa, el nou tenidor,
tant si es tracta d’un xec al portador com d’un xec endossable respecte al qual
justifiqui el seu dret, no esta obligat a retornar-lo si el va adquirir de bona fe (art.
127).

El demandat per una accié basada en un xec no pot oposar al tenidor excepcions
fonamentades en les seves relacions personals amb el lliurador o amb els tenidors
anteriors, si no és que el tenidor, en adquirir el xec, ha procedit a proposit en
perjudici del deutor (art. 128).

LR RT3

Quan I’endés contingui la mencié “valor al cobrament”, “per a cobranga”, “per
poder” o qualsevol altra que indiqui un simple mandat, el tenidor pot exercir tots
els drets derivats del xec perd només el pot endossar a titol de comissié de cobranga
(art. 129).

L’endds posterior al protest o a una declaracié equivalent i el fet després de
I’acabament del termini de presentacié només produeixen els efectes de la cessié
ordinaria (art. 130).

Capitol I1I: de I’aval

El pagament d’un xec es pot garantir mitjancant un aval, ja sigui per la
totalitat de I’import o per una part. Aquesta garantia pot ser prestada per un
tercer o per qui ha signat el xec, pero no pel lliurat (art. 131).

Laval s’ha de posar en el xec o en el seu suplement. S’ha d’expressar mitjangant
I’expressio “per aval” o amb qualsevol altra férmula equivalent, i ha d’anar signat
per I’avalador. La signatura que consti a I’anvers del xec t€ validesa com a aval

(art. 132).

L’avalador respon de la mateixa manera que 1’avalat (art. 133).
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Capitol IV: de la presentacio i del pagament

El xec €s pagador a la vista, i si es presenta abans del dia indicat com a data
d’emissid és pagador el dia de la presentacio (art. 134).

El xec emes i pagador a Espanya ha de ser presentat al seu pagament en un
termini de quinze dies. El xec emes a I’estranger i pagador a Espanya s’ha
de presentar en un termini de vint dies si va ser emes a Europa, i de seixanta
dies si ho va ser fora d’Europa (art. 135).

Els terminis anteriors es computen a partir del dia que consta en el xec com a data
d’emissio, i si el dia del venciment €s un dia inhabil, s’entén que el xec veng el
primer dia habil segiient. En els casos de perdua o privacié il-legal del xec, el
Iliurador es pot oposar al seu pagament (art. 136 al 138).

Ni la mort ni la incapacitat del lliurador, encara que sigui després de I’emissio,
canvien ’eficacia del xec (art. 139).

Es considera pagat el xec que després del seu venciment estigui en poder del lliurat.
El portador no pot rebutjar un pagament parcial, i en pot demanar la constancia
mitjancant rebut (art. 140).

El lliurat que paga un xec endossat esta obligat a comprovar la regularitat en la
serie dels endossos, perd no I’autenticitat de la signatura d’aquests (art. 141).

El pagament d’un xec lliurat en moneda estrangera convertible admesa a cotitzaci6
oficial s’ha de fer en la moneda expressada, sempre que 1’obligacié de pagament
en I’esmentada moneda estigui autoritzada d’acord amb les normes de control de
canvis. Si no és possible fer el pagament en la moneda pactada, s’ha de lliurar el
valor en euros de la quantitat que consta al xec (art. 142).

Capitol V: del xec encreuat i del xec per abonar en compte

Un xec barrat general es reflecteix amb dues barres paral-leles sobre
I’anvers, i un xec barrat especial és aquell que entre les barres escriu el nom
d’un banc determinat (art. 143).

El lliurat només pot pagar el xec barrat general a un banc o a un client d’aquell, i
només pot pagar el xec barrat especial al banc designat (art. 144).

El lliurador o el tenidor del xec poden prohibir-ne el pagament en efectiu posant
a I’anvers I’expressi6 transversal “per abonar en compte” o equivalent (art. 145).

Capitol VI: de les accions en cas de manca de pagament

El tenidor pot exercir la seva acci6 de regrés contra els endossants, el lliurador i
els altres obligats quan, presentat el xec dins el termini habil, no sigui pagat (art.
146).

El protest o la declaraci6 equivalent s’ha de fer abans que expiri el termini de la
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presentacié. Sén aplicables també al xec les disposicions relatives a la lletra de
canvi que contenen els articles 51 a 56 sobre el protest, deure de comunicacié i
clausula “sense despeses” o “sense protest” (art. 147).

Els qui hagin lliurat, endossat o avalat un xec responen solidariament davant del
tenidor. El portador té dret a procedir contra totes aquestes persones, individual-
ment o conjuntament. El mateix dret correspon a qualsevol signant d’un xec que
I’hagi pagat (art. 148).

El tenidor pot reclamar a aquell contra qui s’exerceix la seva accid en els casos
seguents:

* ’import del xec no pagat.

* Els redits d’aquesta quantitat, meritats des del dia de la presentaci6 del xec
i calculats al tipus d’interes legal del diner augmentat de dos punts.

» Les despeses, incloent-hi les del protest i les comunicacions.

* El 10 per 100 de I’import no cobert del xec i la indemnitzacié dels danys i
perjudicis a que es refereix 1’dltim paragraf de I’article 108 quan s’exerceixi
I’acci6 contra el lliurador que hagi emes el xec sense tenir provisié de fons
en poder del lliurat.

Qui hagi reemborsat el xec pot reclamar a les persones que siguin responsables
davant seu (art. 149 i art. 150):

» La quantitat integra que hagi pagat.

* Els redits d’aquesta quantitat, meritats des de la data de reemborsament, al
tipus d’interes legal del diner augmentat en dos punts.

* Les despeses que hagi realitzat.

Tot endds que hagi reemborsat un xec pot ratllar el seu endds i els endossos
subsegiients (art. 151).

Quan no sigui possible presentar el xec, aixecar el protest o fer les declaracions
equivalents dins els terminis fixats per una causa de forca major, aquests terminis
s’han d’entendre prorrogats. El tenidor esta obligat a informar 1’endossant, o el
lliurador, el cas de for¢a major, i a anotar aquesta comunicacid, datada i signada
per ell, en el xec.

Es aplicable en aquest cas el que disposa I’article 55. Una vegada que hagi cessat
la for¢a major, el tenidor ha de presentar sense demora el xec al pagament, i, si
pertoca, ha d’aixecar el protest (art. 152).

Soén d’aplicacié al xec les normes que contenen els articles 66 a 68 sobre 1’exercici
de les accions derivades de la lletra de canvi. També és aplicable al tenidor del xec
el que preveu I’article 65 d’aquesta llei per al cas de perdua de les accions causals
i canviaries (art. 153).
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Capitol VII: de la perdua, sostraccié o destruccio del xec

En els casos de perdua, sostraccié o destruccioé d’un xec, el tenidor desposseit
pot acudir davant del jutge per impedir que es pagui a una tercera persona, perque
aquell sigui amortitzat i perque es reconegui la seva titularitat.

El tenidor desposseit pot realitzar tots els actes tendents a la conservaci6 del seu
dret, i fins i tot pot exigir el pagament del xec, prestant la caucié que fixi el jutge
o la consignaci6 judicial de I'import d’aquell (art. 154).

Es aplicable al xec el que disposen els articles 85, 86 i 87 per a la lletra de canvi.
La referéncia que I’tltim paragraf de I’article 87 fa a I’article 19 s’entén feta al
127 (art. 155).

Capitol VIII: del xec fals o falsificat

El dany que resulti del pagament d’un xec fals o falsificat ha de ser imputat al
lliurat, si no és que el lliurador ha estat negligent en la custodia del talonari de
xecs o ha procedit amb culpa (art. 156).

Capitol IX: de la prescripcio

Aquest capitol fa referéncia a la prescripcié de les accions contra els obligats al
pagament del xec.

Les accions que corresponen al tenidor contra els endossants, el lliurador i
els altres obligats prescriuen al cap de sis mesos, comptats des de 1’expiracio
del termini de presentaci6 (art. 157).

Les causes de la interrupcié de la prescripcié estan establertes en 1’article 1973

del Codi civil.
Vegeu els “Annexos” de la
. . s s e unitat per consultar
Capitol X: disposicions generals sobre el xec Farticle 1973 del Codi Givil.

La paraula “banc” en el present titol inclou els inscrits en el registre de bancs i
banquers, i també les altres entitats de credit assimilades (art. 159).

La presentacié i el protest d’'un xec només es poden fer en dia laborable. Quan
I’dltim dia del termini prescrit per la llei per efectuar els actes relatius al xec
sigui dia festiu, aquest termini ha de quedar prorrogat fins al primer dia laborable
segiient a la seva expiraci6 (art. 160).

El que disposen els articles 91, 92 i 93 és d’aplicaci6 al xec (art. 161).
Capitol XI: de conflicte de lleis

La capacitat d’una persona per obligar-se per xec es determina per la seva llei
nacional. Siaquesta llei declara competent la llei d’un altre pafs, llavors s’aplicara
aquesta.

La persona incapa¢ queda, tanmateix, validament obligada si ha atorgat la seva
signatura en el territori d’un pais de conformitat amb la legislaci6 del qual aquesta
persona hauria estat capag d’obligar-se canviariament (art. 162).
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La llei del pais en que el xec és pagador determina les persones contra les quals
pot ser lliurat (art. 163).

La forma de les obligacions assumides en materia de xec es regeix per la llei del
pais en que han estat subscrites.

Tanmateix, €s suficient el compliment de les formes prescrites per la llei del lloc
del pagament (art. 164).

Els efectes de les obligacions derivades del xec es regeixen per la llei del pais en
que aquestes obligacions hagin estat subscrites (art. 165).

Els terminis per a I’exercici de les accions es determinen per a tots els signants
per la llei del lloc on el titol hagi estat creat (art. 166).

Lallei del pais en que el xec s’ha de pagar és I’aplicable per determinar (art. 167):

* Si el xec ha de ser necessariament a la vista o si pot ser lliurat a un cert
termini comptat des de la vista, i també quins son els efectes de la seva
postdata.

* El termini de presentacio.

* Si el xec pot ser acceptat, certificat, confirmat o visat, i quins sén els efectes
d’aquestes mencions.

* Si el tenidor pot exigir i si esta obligat a rebre un pagament parcial.

7

* Si el xec pot ser barrat o pot portar la menci6 “per abonar en compte” o una
expressi6 equivalent i quins s6n els efectes d’estar barrat o de portar aquesta
mencié o una expressié equivalent.

* Si el tenidor té drets especials sobre la provisi6 i quina €s la seva naturalesa.
* Si el lliurador pot revocar el xec i oposar-se al seu pagament.
* Les mesures que s’han de prendre en cas de perdua o robatori del xec.

* Si és necessari un protest o una declaracié equivalent per conservar el dret
de regrés contra els endossos, el lliurador i els altres obligats.

* La forma i els terminis del protest, aixi com la forma dels altres actes
necessaris per a I’exercici o la conservaci6 dels drets.

Exportaciéo amb xec

Lempresa Aligor, SL de Cornella porta a terme una exportacid6 mitjangant dos xecs
personals amb 'empresa japonesa Chiuchiu. En el moment de rebre el xec es troba:

» Que hi consten quatre signatures, i es detecta que dues no son valides.

+ Observen que la quantitat escrita i la quantitat en lletres no coincideixen.

+ Del segon xec volem endossar el 30% del seu valor i observen la clausula no a l'ordre.

» A l'hora de cobrar el segon xec, aquest no es fa efectiu. Qué pot fer el tenidor?
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Respostes:

+ El fet que dues signatures no siguin valides no invalida el xec, ja que segons l'article 116 les
obligacions dels altres dos signants no deixen de ser valides.

» La quantitat valida sera I'escrita en lletres, segons article 115.
» Lendés parcial es considera nul, segons article 121.

» Segons l'article 146, el tenidor pot exercir la seva accié de regrés contra els endossants, el
lliurador i els altres obligats, quan presentat el xec dins el termini habil no sigui pagat, sempre
que la manca de pagament s’acrediti per algun dels mitjans segients:

— Per un protest notarial.

— Per una declaracié del lliurat, datada i escrita en el xec, amb indicacio del dia de la
presentacio.

— Per una declaracié datada per una cambra o sistema de compensacié en la qual consti
que el xec ha estat presentat dins del termini habil i no ha estat pagat.

1.5.2 Normativa vigent sobre moviments de capitals

Cal remarcar que I’anterior legislacio, la Llei 40/1979, ni prohibia ni restringia ni
imposava cap mena d’exigéncia ni de requisit administratiu. Tan sols es limitava
a facultar amb caracter general el Govern perque establis, segons les exigencies
imposades per la conjuntura econdmica en cada moment, les normes de restriccié
o control que considerava més oportunes.

Les situacié del moment van fer necessari 1’establiment de noves sancions en les
quals s’inclou una tipificaci6 de les diferents accions i omissions infractores i una
concrecié més gran de les sancions aplicables en cada cas.

Entre els objectius del

Aquestes circumstancies van suposar una actualitzacié de la llei, que va quedar control de capitals es troba
la millora dels instruments
substituida per 1’actual Llei 19/2003, de 4 de juliol, sobre régim juridic dels de control sobre I'efectiu i
. . . . . o altres mitjans de pagament
moviments de capitals i de les transaccions econdmiques amb 1’exterior i sobre gler reduir gl risc dtel -
. » . . lanqueig de capitals i e
determinades mesures de prevencié del blanqueig de capitals (BOE 160, de 5 de finangament del terrorisme
juliol de 2003).

Aquesta llei estableix el principi de llibertat dels moviments de capitals en linia
amb el tractat constitutiu de la Comunitat Europea i el que s’ha d’entendre per
transaccions economiques amb 1’ exterior.

Es relacionen quins individus s6n considerats residents i no residents a Espanya
per tal d’identificar els subjectes obligats a declarar, aixi com de quina manera
s’han de posar en coneixement els moviments de capitals i transaccions economi-
ques amb I’exterior, mitjancant el mecanisme de declaracio.

Estableix la possibilitat de fer actes i negocis afectats per clausules de salvaguarda
0 mesures excepcionals a través d’autoritzacié administrativa. Els organs de la
Comissi6 de Prevenci6 del Blanqueig de Capitals i Infraccions Monetaries (servei
executiu i secretaria) duran a terme, a requeriment de 1’ instructor del procediment
sancionador per infraccions contra el regim juridic de moviment de capitals, o
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La normativa sobre
moviments de capital
classifica les infraccions en
materia de moviments de

capitals en molt greus,

greus i lleus, establint en
funci6é d’aquestes les
sancions corresponents.

Vegeu els “Annexos” de la
unitat per consultar la web
del Tresor public, on
podeu trobar les diferents
normatives relacionades
amb la prevenci6 del
blanqueig i els moviments
d’efectiu.

Vegeu els “Annexos” de la

unitat per consultar la Llei

sobre moviments de
capital.

per propia iniciativa, les actuacions d’investigacié que resultin adequades per a
I’aclariment dels fets que puguin ser constitutives de les infraccions tipificades en
aquesta llei.

De la legislacié aplicable actualment destaquen les segiients directives de la Uni6
Europea, i les lleis i ordres segiients:

¢ Directiva (UE) 2015/849 del Parlament Europeu i del Consell, de 20 de
maig de 2015, relativa a la prevenci6 de la utilitzaci6 del sistema financer
per al blanqueig de capitals o el financament del terrorisme, i per la qual es
modifica el Reglament (UE) nim. 648/2012 del Parlament Europeu i del
Consell, i es deroguen la Directiva 2005/60/CE del Parlament Europeu i del
Consell i la Directiva 2006/70/CE de la Comissid.

* Reglament (UE) 2015/847 del Parlament Europeu i del consell, de 20 de
maig de 2015, relatiu a la informacié que acompanya les transferéncies de
fons i pel qual es deroga el Reglament (CE) nim. 1781/2006.

e Llei 10/2010, de 28 d’abril, de prevencié del blanqueig de capitals i
finangament del terrorisme.

* Llei 19/2003, de 4 de juliol, sobre régim juridic dels moviments de capitals
i de les transaccions economiques amb I’exterior.

* Ordre EHA/1439/2006, de 3 de maig.

 Ordre ECC/2402/2015, d’11 de novembre, per la qual es crea 1'Organ
Centralitzat de Prevenci6 del Blanqueig de Capitals i Financament del
Terrorisme.

Llei sobre moviments de capitals, transaccions exteriors i prevencio del
blanqueig de capitals

La Llei 19/2003, de 4 de juliol, dels moviments de capitals i de les transaccions
econdmiques amb 1’exterior i sobre determinades mesures de prevenci6 del
blanqueig de capitals, s’estructura en dos capitols.

Capitol I: regim general dels moviments de capitals i de les transaccions
economiques amb I’exterior

Aquest capitol conté els articles de 1’1 al 7, referents al régim general dels
moviments de capitals i de les transaccions economiques amb I’ exterior.

L’article 1 declara, en concordanga amb el tractat constitutiu de la Comunitat
Europea, el principi de llibertat dels moviments de capitals, i recull el que
s’ha d’entendre per transaccions econdomiques amb 1’exterior. Des d’una optica
subjectiva, el criteri fonamental en materia de moviments de capitals €s el de la
residéncia.

L’article 2 defineix els conceptes de resident i no resident a Espanya.
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L’article 3 possibilita el coneixement dels moviments de capitals i transaccions
economiques amb I’exterior a través d’un mecanisme de declaraci6 i, a efectes
d’informacié administrativa i estadistica de les operacions, s’identifiquen els
subjectes obligats a declarar i els destinataris d’aquesta informacio.

Els articles 4 i 5 recullen les clausules de salvaguarda i les mesures excepcionals
que conté el titol III, capitol IV, del tractat constitutiu de la Comunitat Europea,
de manera que s’estableix un mecanisme agil, mitjangcant un acord del Consell de
Ministres, que permeti aplicar mesures adoptades no tan sols per la Comunitat
Europea, sind per altres organismes internacionals dels quals Espanya sigui
membre.

L’article 6 possibilita la realitzacié d’actes i negocis afectats per clausules de
salvaguarda o mesures excepcionals a través de 1’autoritzacié administrativa
corresponent.

L’article 7 recull una facultat de control que atorga I’article 58.1.b) del tractat als
estats membres i que s’ha traduit en la possibilitat, en circumstancies taxades, de
suspendre el régim de liberalitzacio.

Capitol II: régim sancionador

Els articles 8 al 12 constitueixen el capitol II, que estableix el régim sancionador
en materia de moviments de capitals, d’acord amb els principis de legalitat,
tipicitat i proporcionalitat i respectant la garantia de procediment.

1. Article 8. Infraccions

Les infraccions de les disposicions que preveu aquesta llei es classifiquen en molt
greus, greus i lleus.

2. Article 9. Sancions

Les infraccions a que es refereix 1’article 8 donen lloc a la imposicié de les
sancions que preveu aquest article, basat en la gravetat dels fets.

3. Article 10. Graduacié de sancions
Les sancions aplicables a cada cas per la comissié d’infraccions molt greus, greus
o lleus es determinen tenint en compte:

* La naturalesa i ’entitat de la infracci6.

* El grau de responsabilitat i intencionalitat en els fets que concorrin en
I’interessat.

* El temps que hagi transcorregut entre la comissi6 de la infracci6 i I’intent
de reparacié d’aquesta per iniciativa propia de I’interessat.

 La capacitat econdmica de I’interessat.

e [a conducta anterior de I’interessat en relacié amb les normes en materia
de moviments de capitals i pagaments exteriors.
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Vegeu els “Annexos” de la

unitat per consultar 'Ordre

EHA/1439/2006

reguladora dels

moviments de mitjans de
pagament.

4. Article 11. Prescripcio de les infraccions i de les sancions

Aquest article estableix que les infraccions molt greus prescriuen al cap de cinc
anys. Les greus, al cap de tres anys, i les lleus, al cap de I’any. Comenga a comptar
el termini de prescripcié des de la data en que la infraccié hagi estat comesa.
Les sancions que, en virtut de resolucié ferma, s’imposin conforme a aquesta llei,
prescriuen al cap de cinc anys, les molt greus; de quatre anys, les greus, i de tres
anys, les lleus.

5. Article 12. Procediment sancionador

Els organs competents de les administracions publiques, aixi com els dependents
de la Comissié de Prevencié del Blanqueig de Capitals i Infraccions Monetaries,
han de portar a terme, a peticié de I’0rgan instructor o per propia iniciativa, les
actuacions d’investigacié que siguin adequades per a I’esclariment dels fets que
puguin ser constitutius de les infraccions tipificades en aquesta llei.

Ordre reguladora de la declaracié de moviments de mitjans de pagament
per prevencié de blanqueig

La necessitat de control dels moviments d’efectiu es va reafirmar per 1’aprovacié
del Reglament (CE) 1889/2005 del Parlament Europeu i del Consell, de 26
d’octubre de 2005 (publicat en el Diari Oficial de la Unié Europea amb data 25
de novembre de 2005), relatiu als controls de I’entrada o sortida de diners efectius
de la comunitat.

En conseqiiencia amb tot I’anterior, es va dictar la corresponent, Ordre
EHA/1439/2006, de 3 de maig, reguladora de la declaracié de moviments de
mitjans de pagament en I’ambit de la prevencio del blanqueig de capitals. Aquesta
es compon de 6 apartats:

Ambit d’aplicacié

Tot i que existeix llibertat de moviment de capitals, I’ordre reguladora estableix
que les persones fisiques o juridiques que actuant per compte propi o de tercer
hauran de presentar el model de declaraci6 S-1 en els casos segiients:

 Sortida o entrada d’imports iguals o superiors a 10.000 euros (o import equi-
valent en moneda estrangera) per persona i viatge en qualssevol d’aquests
suports: bitllets, xecs al portador i altres mitjans electronics al portador.

* Moviments per territori nacional per un import igual o superior a 100.000
euros (o import equivalent en moneda estrangera).

La finalitat d’aquesta ordre és poder identificar 1’origen i el desti del diner que
passa per la duana i, en el cas d’efectiu o mitjans de pagament al portador, aquesta
identificaci6 no és pot completar totalment. Quan els xecs o targetes de debit o
credit sén nominatius, aquesta declaracié no sera necessaria.

Model de declaracié S-1
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El model de declaracié es pot obtenir a les dependencies de duanes i impostos
especials o a les administracions de duanes de I’Agencia Estatal d’Administracié
Tributaria i a les delegacions d’Economia i Hisenda. Aixi mateix, el model
esmentat esta disponible a través d’Internet. Una vegada integrament emplenat
i impres, s’ha de presentar en el lloc i la forma que estableix la normativa.

Vegeu els “Annexos” de la

El model de declaraci6 és tnic, i qualsevol variaci6 en les dades s’ha de declarar unitat per consultar el
model de declaraci6 S-1.

amb caracter previ al moviment dels mitjans de pagament presentant un nou model
S-1.

Una vegada integrament emplenat el model de declaracid, 1’ha de signar i presentar
la persona que transporti els mitjans de pagament.

La presentacié telematica de la declaracié subscrita amb signatura electronica
reconeguda es pot fer a la pagina web de I’Agencia Estatal de 1’Administracié
Tributaria.

Lloc i forma de presentacié de la declaracié en cas de sortida o entrada en
territori nacional

En cas de sortida o entrada en territori nacional de mitjans de pagament
per un import igual o superior a 10.000 euros o el seu contravalor en moneda
estrangera per persona i viatge a través d’un pas fronterer en que hi hagi
serveis de duanes permanents, el portador ha de declarar els mitjans de
pagament transportats presentant el model S-1.

Només en els casos en que la sortida del territori nacional amb destinacié a un
Estat membre de la Unié Europea s’hagi d’efectuar a través d’un pas fronterer en
que no hi hagi serveis de duanes permanents, el portador ha de declarar préviament
els mitjans de pagament transportats presentant el model S-1 a les dependeéncies
provincials de duanes i impostos especials o a les administracions de duanes de
I’Agencia Estatal d’Administracié Tributaria.

Les entitats de credit registrades poden rebre els models S-1 emplenats pels seus
clients amb caracter previ a la sortida de territori nacional de mitjans de pagament
per un import igual o superior a 10.000 euros o el seu contravalor en divisa per
persona i viatge, sempre que els mitjans de pagament esmentats siguin objecte de
carrec, almenys parcialment, en compte del client a I’entitat.

La relaci6 de passos fronterers habilitats amb serveis de duanes permanents
esta disponible a la pagina web de I’Agencia Estatal d’Administracié Tributaria
(www.aeat.es).

Lloc i forma de presentacié de la declaraci6 de moviments per territori
nacional
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Tota informacié obtinguda a
partir de I'aplicacié de
I'ordre reguladora del la
declaracié de mitjans de
pagament per prevenci6 de
blanqueig de capitals s’ha
de centralitzar en el servei
executiu de la Comissio de
Prevencié del Blanqueig de
Capitals i Infraccions
Monetaries.

En cas de moviments per territori nacional de mitjans de pagament
per un import igual o superior a 100.000 euros o el seu contravalor en
divisa, el portador ha de declarar, amb caracter previ, els mitjans de
pagament transportats presentant el model S-1, integrament emplenat, a les
dependencies provincials de duanes i impostos especials de ’Agencia Estatal
d’Administracié Tributaria.

Intervencié dels mitjans de pagament

L’omissi6 de la declaraci6 o la falta de veracitat de les dades declarades determina
la intervenci6 pels serveis de duanes o les forces i cossos de seguretat de 1’Estat de
la totalitat dels mitjans de pagament trobats. Tanmateix, 1’autoritat actuant, ateses
les circumstancies del cas, pot acordar la no-intervencié d’un maxim de 1.000
euros per persona i viatge en concepte de minim de supervivencia.

L’acta d’intervencié de mitjans de pagament subjectes a declaraci6 ha de contenir
les dades minimes que s’inclouen com a annex II de la present ordre, i ha de
ser remesa immediatament al servei executiu i a la secretaria de la Comissi6 de
Prevenci6 del Blanqueig de Capitals i Infraccions Monetaries.

Aquest apartat també recull:

* Informacié als viatgers per part del departament de duanes i impostos
especials per tal de donar a coneixer 1’obligacié de presentar la declaraci6
en els termes d’aquesta ordre, amb la col-laboracid, si s’escau, de les
companyies de transport internacional de viatgers.

* La comunicacié mensual d’operacions s’han de comunicar mensualment al
servei executiu de la Comissié de Prevencié del Blanqueig de Capitals i
Infraccions Monetaries qualsevol operacié en que intervinguin que suposi
moviments de mitjans de pagament subjectes a declaracié obligatoria de
conformitat amb la present ordre.

* Lacol-laboracié administrativa implica que qualsevol autoritat o funcionari
ha de verificar el compliment de I’ordre i posar en coneixement els possibles
incompliments.

La informacié relativa als decomissos realitzats per incompliments del que esta-
bleix aquesta ordre s’ha de centralitzar en la secretaria de la Comissi6 de Prevenci6
del Blanqueig de Capitals i Infraccions Monetaries.

Moviments de capitals

Es preveu una sortida per part de Sofic, SL amb diferents capitals i destinacions. Cal indicar

si és necessari realitzar cap tramit:

» De Sabadell a Londres amb un import de 18.000 €.

» Al mateix temps, el representant de Sofic, SL a Madrid es desplaga a Bilbao amb 150.000 €.
» En cas que no és realitzés la declaracié en un moviment de 6,5 milions d’euros, es demanen

a quina sanci6 estarien sotmesos.

Les respostes sén:



Mitjans de pagament internacionals 67 Seleccié i gestié dels mitjans de pagament simples

» En aquest cas, en tractar-se d’'un moviment fora del territori nacional, per una quantitat
superior a 10.000 € esta obligat a fer la declaracié amb el document S-1.

» En tractar-se de moviments dins del territori nacional, I'obligacié de declaraci6 a través del
document S-1 és a partir de 100.000 €; per tant, estara obligat a declarar, ja que la quantitat
supera el minim establert per la normativa.

» En aquest cas, la llei preveu una sanci6 greu, ja que la quantitat supera els 6 milions d’euros.
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2. Analisi de les garanties, els avals internacionals i la gestio
d’impagats dels mitjans de pagament i cobrament simples

Les operacions de comer¢ internacional poden suposar situacions de risc tant per
part de I’'importador com de I’exportador. Aquestes situacions de risc poden estar
vinculades a les parts de ’operacié comercial o poden ser alienes a elles.

Per part de I’'importador, el risc es pot trobar en la recepcié en condicions o no de
la mercaderia adquirida, aixi com en el servei postvenda. A I’exportador, el risc
li pot recaure en I’impagament de ’operacié. Aquest risc inherent a la mateixa
operacid i als qui la protagonitzen és el risc comercial. En el cas de risc de pafs,
la situacid en general no esta en mans ni de I’'importador ni de I’exportador.

En cada tipus de risc haurem d’avaluar les cobertures necessaries per evitar-los.
També els avals i les garanties per tal de fer efectives les operacions comercials
seran avaluats, aixi com els costos que suposen els impagament en les operacions
de compravenda internacionals.

2.1 Analisi de les garanties i els avals internacionals

Les relacions comercials en 1I’ambit internacional de les empreses poden presentar
tipologies molt diverses, des de processos de licitacid i operacions comercials
fins a contractes d’importacions que demanin garantir-ne el compliment o les
obligacions de pagament que se’'n deriven. En tot cas, sempre cal disposar de
les maximes garanties.

2.1.1 Els riscos al comer¢ internacional

En les operacions de compravenda internacional ens trobem davant d’incerteses
que poden condicionar el desenvolupament de la relacié entre importador i
exportador, i que suposen un risc que pot ser inherent als mateixos agents que
formen part de I’operacié, comprador i venedor, o per causes externes a aquests.

La diferéncia entre risc politic i risc comercial es basa precisament en aquesta
tipologia del risc, mentre que el risc comercial analitza la posici6é de 1’exportador
i I'importador per tal de valorar la propensié a una operacié arriscada per a
cadascuna de les dues parts; el risc de pafs, en general esta fora del control dels
intervinents en ’operaci6. Per aix0, cal determinar les causes dels diferents riscos
vinculats a cada situaci6 i cercar-ne la cobertura i la solucid per evitar malmetre
qualsevol operacié comercial internacional.
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Risc comercial

S’entén per risc comercial el risc d’insolvencia del comprador de la
mercaderia i de les parts intervinents en el pagament. També és important
que el venedor tingui en compte el risc del banc del comprador, tant en la
transferéncia de fons com en 1’aportacié de garanties.

Quan les entitats financeres aporten avals o garanties de pagament de la transaccio
és important tenir coneixement sobre la solveéncia de I’entitat financera que avala.
En alguns casos, les garanties son les que aporten entitats financeres poc solvents,
i en situacions molt extremes ni tan sols existeixen; en aquest darrer cas, la situaci6
seria de frau. Caldra que el venedor sol-liciti a la seva entitat financera que
comprovi la qualificacid rating de solvencia de I’entitat, de manera que no estigui
inclosa en les anomenades “llistes negres” d’entitats de dubtosa solvencia.

Tot i que el percentatge de no pagats en 1’operativa internacional sol ser inferior
al de les operacions internes, cal tenir en compte els costos i les demores en el
cas d’un litigi o disputa internacional, a més de les dificultats per recuperar la
mercaderia segons el pafs del comprador. Es per aixd que tota empresa haura
d’analitzar aquests riscos i cercar les cobertures oportunes per eliminar-los.

Gestio del risc comercial

Es essencial que I’exportador tingui informaci6 suficient a I’hora d’iniciar
relacions comercials amb 1’importador.

Es convenient que I’exportador tingui informacié del seu client estranger mitjan-
cant diferents fonts d’informacié:

* Informes comercials en qué¢ es dona informacié de 1’empresa (balangos,
comptes de perdues i guanys, dades del Registre Mercantil, composicié de
I’accionariat, etc.).

 Llistats d’impagats: informacions publiques en que es registren els docu-
ments financers emesos per una empresa que han estat impagats al seu
venciment.

* Informacié de la competéncia o empreses del sector.

* Informacié d’organismes pitiblics (cambres de comer¢, COPCA, ICEX,
etc.).

* Informes d’entitats financeres o d’assegurances: les empreses d’asseguran-
ces disposen d’una qualificacié crediticia dels clients estrangers en funcié
de la seva solvéncia. Igualment, les entitats financeres fan una analisi del
risc del client en certes operacions de financament: facturatge (factoring),
confirmaci6 de pagaments (confirming), etc.
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Cobertures del risc comercial

Davant una situaci6 de risc comercial (possible insolvéncia del client comprador)
es pot optar directament per no vendre o per adoptar mesures de cobertura. En
aquest sentit, I’exportador pot optar per diferents vies de cobertura:

* Cobertura mitjancant el pagament anticipat: és el més beneficiés per a
I’exportador. En aquest cas, I’exportador demana I’abonament de la factura
abans de ’enviament de la mercaderia. Obviament, no sempre és possible.

* Cobertura mitjancant un mitja de pagament: la utilitzacié de remeses
documentaries i crédits documentaris com a mitja de pagament disminueix
el risc d’impagament gracies a la intervencié d’una entitat financera en la
gesti6 de cobrament i també amb 1’aportacié de garanties bancaries.

» Cobertures mitjancant garanties bancaries: amb ’obtencié d’un aval o
garantia bancaris, el venedor obté la garantia de cobrament de ’operacié. En
aquest cas, s’haura de considerar la solvéncia de I’entitat financera garant.

* Cobertura mitjangant productes financers: instruments de financament inter-
nacional mitjancant la utilitzaci6 d’alguns d’aquests instruments (facturatge
sense recurs). Es una entitat financera qui assumeix el risc de no pagament
un cop s’ha dut a terme la cessi6 de deute.

» Cobertura mitjancgant entitats asseguradores (fins a 36 mesos):

— Publiques: la Compaiiia Espaiiola de Seguro de Crédito a la Exporta-
cién (CESCE) assegura a I’exportador, mitjangant alguna de les seves
polisses, el risc comercial a canvi del pagament d’una prima. També hi
ha la possibilitat que un exportador contracti una polissa d’asseguran-
ces amb entitats asseguradores publiques homologues de la CESCE a
Franca (COFACE), Alemanya (HERMEYS), etc., de manera que pugui
cobrir igualment riscos comercials i politics.

— Privades: tot i que a la practica la majoria d’empreses utilitzen
entitats publiques per a la cobertura de les seves operacions, hi ha un
mercat privat d’asseguranca de credit a I’exportacié que cobreix riscos
inherents a les operacions de comer¢ internacional. Es recomanable
que tota empresa exportadora conegui i utilitzi les diferents ofertes
asseguradores, ateés que en ocasions cobreixen operacions inicialment
no acceptades per asseguradores publiques.

Risc de pais

A més del risc comercial, I’empresa exportadora ha de tenir en compte també el
risc del pais del comprador, ates que pot succeir que hi hagi una insolvencia del
pais (suspensié de pagaments o fallida) o un canvi en la normativa reguladora
que, per exemple, n’impedeixi la sortida de divises. En aquests casos es parla del
risc de pais o risc politic. Aquest risc és determinant, sobretot quan s’opera amb
paisos amb poca solvencia, és a dir, paisos en que problemes politics, economics o
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juridics podrien impedir la transferéncia de fons. S’ han donat casos en que alguns
paisos han congelat els pagaments a 1’exterior.

El risc de pais pot suposar que no es poden transferir fons a 1’exterior i que,
per tant, els importadors no poden fer front als seus deutes no per propia
insolveéncia en si mateixa, sin6 per la del seu pais.

Si I’exportador no subscriu una polissa d’assegurances, un credit documentari
confirmat o una altra cobertura del risc politic, les seves exportacions sén
impagades.

Gestio del risc de pais

Lavaluaci6 del risc politic és fonamental per determinar una venda a un pais
conflictiu. Perd I’obtencié d’una qualificacié de risc, en que la unitat d’analisi
és un pafs, és prou complexa i exigeix una constant actualitzacié. En aquest sentit,
les informacions més rellevants provenen, entre d’altres, de les segiients fonts:

* Entitats asseguradores (CESCE, COFACE, HERMES, etc.).

* Institucions pibliques (COPCA, ICEX, etc.).

* Departaments especialitzats d’entitats financeres.

* Informes del Fons Monetari Internacional, Banc Mundial, etc.

* Revistes professionals de difusi6 internacional (Intelligence Unit, Institutio-
nal Investors Rating Country Credit, Euromoney, etc.).

* Ageéncies de qualificaci6 (rating) com Standard & Poor’s, Moody’s, FITCH-
IBCA, etc.

Cobertures del risc de pais

En funci6 del pafs al qual es vol vendre una mercaderia, caldra avaluar la necessitat
de cobertura del risc politic. En aquestes circumstancies es pot optar per les
segiients alternatives de cobertura:

* Cobertura mitjancant el pagament anticipat: el pagament de 1’operaci6
abans de I’enviament de la mercaderia suposa el millor sistema per a
I’exportador a ’hora de disposar de cobertura pel que fa a una possible
insolvencia del pais del comprador. Aquesta modalitat és utilitzada molt en
paisos de dubtosa solvencia, tant del pais en qiiestié com del mateix sistema
financer.

¢ Cobertura mitjancant un mitja de pagament: basicament, el mitja de
pagament idoni per obtenir cobertura del risc pais €s un credit documentari
confirmat. Amb la confirmacié s’addiciona a la garantia del banc de
I’importador la garantia d’un segon banc (habitualment, el banc del mateix
exportador), de manera que aquest assumeix el compromis en ferm de
pagament davant I’exportador.
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e Cobertura mitjancant garanties bancaries: mitjancant 1’emissié d’una
contragarantia per part d’un banc estranger, un segon banc (normalment el
banc de I’exportador) emet una garantia a favor de 1’exportador.

* Cobertura mitjancant productes financers: instruments de financament
internacional. Mitjancant la utilitzacié del forfetatge (forfaiting), I’ entitat
financera compra sense recurs un o diversos efectes financers de 1’exporta-
dor, de manera que 1’entitat financera assumeix el risc comercial i politic de
I’operacio.

* Cobertura mitjancant la utilitzacié de credits oficials a I’exportacié:
mitjancant aquests creédits, I’exportador s’assegura el cobrament i obté
el pagament de l'operacié. S’instrumenta mitjancant linies financeres
subvencionades per I’ Instituto de Crédito Oficial (ICO) i amb la cobertura de
la CESCE. N’hi ha diferents modalitats: credit comprador, subministrador,
Fondo de Ayuda al Desarrollo FAD, etc.

* Cobertura mitjancant entitats asseguradores (poden superar els 36 me-
sos): basicament mitjangant I’obtencié d’una polissa CESCE, un exporta-
dor pot cobrir-se del risc politic d’una o diverses operacions internacionals.

Cobertura del risc juridic

El més recomanable és que el contracte comercial contingui una clausula de
submissi6 a la normativa internacional i a la llei i als tribunals competents del
nostre pais, de manera que en cas d’un litigi o discussi6 seran les nostres lleis i els
nostres tribunals els que decidiran.

El marc juridic t€ la segiient distribuci6:

* Regles i usos de la CCI (Cambra de Comerc Internacional):

— Aplica la normativa internacional vigent.

— Organs competents: arbitratge de les cambres de comerg (internacio-
nals i locals).

* Regulacié UE:

— Aplica com a normativa els reglaments i les directives.

— Organs competents: TJCE (Tribunal de Justicia de les Comunitats
Europees).

* Tribunal del pais importador/exportador:

— La normativa aplicable son les lleis estatals.

— Organs competents: tribunals estatals.
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Risc de canvi

El risc de canvi es produeix quan una empresa en qiiestié fa una operacié amb

divisa (moneda estrangera), tant en el cas d’importacié com d’exportacié o d’un

financament. Per eliminar o disminuir el risc de canvi en les operacions amb

divises, les empreses poden utilitzar diferents técniques de cobertura.

Instruments de cobertura

Els instruments poden ser interns o externs:

* Interns: dins la mateixa empresa, mitjancant la seva politica comercial i/o

financera:

Cobraments o pagaments amb moneda propia: establiment de politi-
ques comercials tot venent arreu del mén a preus de la moneda del
pais d’origen, tot i que no sempre és possible.

Compensar operacions amb divises: si I’empresa rep cobraments en
divises i al mateix temps realitza pagaments a proveidors estrangers
en la mateixa divisa, pot compensar ambdues posicions eliminant el
risc de canvi per la part compensada.

Compartir el risc de canvi: es pot establir una clausula al contracte
comercial que estipuli que, en cas que la divisa oscil-li (amunt o avall),
es repartira proporcionalment la diferéncia entre les parts, de manera
que no suposi un canvi en el preu final de la factura.

Negociacié de preus: similar a I’anterior, perd en aquest cas compra-
dor i venedor determinen en el contracte comercial que en funcié d’un
percentatge de variaci6 de la divisa s’anira modificant el preu final del
producte, basicament mitjancant un escalat de preus.

* Externs: utilitzacié d’instruments de cobertura mitjancant la mediaci

d’entitats financeres. Després d’utilitzar les tecniques internes per tal

d’evitar el risc de canvi, ’empresa haura d’avaluar les diferents alternatives

de cobertura al seu abast en funcié de I’'import en divises que vulgui

assegurar.

Les entitats financeres posen a 1’abast de les empreses un conjunt
d’instruments de cobertura de manera que s’adaptin a I’assumpcié de
risc de cada empresa.

Asseguranga de canvi: €s un contracte signat entre una entitat fi-
nancera i una empresa en virtut del qual acorden bescanviar una
determinada quantitat de divises a una data futura i a un tipus de canvi
préviament determinat. Es un contracte d’obligat compliment per
les parts. D’aquesta manera, una empresa exportadora, en contractar
una asseguranga de canvi a un termini futur, coneixera per avancat el
preu al qual haura de vendre la divisa de cobrament davant 1’euro al
venciment de I’operacié.

Opcions en divises: és una altra alternativa que qualsevol empresa té
al seu abast per tal de cobrir el risc de canvi. En el cas de les opcions,
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I’exportador adquireix el dret (no 1’obligaci6, com a I’asseguranca de
canvi) de vendre una divisa a un venciment (o fins al venciment) i
a un preu determinats. D’aquesta manera, al venciment (o fins al
venciment) de I’operaci6, I’exportador pot optar per vendre la divisa al
preu contractat (si en el mercat €és més baix) o vendre la divisa al preu
del mercat de divises (si en el mercat és més alt). Aquesta flexibilitat
d’exercir I’opcié només si interessa comporta el pagament d’un preu
o d’una prima, el cost del qual ha de suportar I’exportador, i que haura
de satisfer a I’entitat financera en el moment de la contractacio.

— Combinacions d’opcions o estructures: s’ha de tenir present que per a
cobertures a partir de certs imports existeix la possibilitat de contractar
productes estructurats, també anomenats estructures o estrategies
amb opcions. Aquests productes permeten una major flexibilitat en
comparacié de ’asseguranca de canvi, perqu¢ permeten de gaudir
—fins a un cert nivell- d’una evolucid favorable de la divisa, encara que
sense arribar al nivell d’eficiéncia de la cobertura amb opcions. Els
productes estructurats es formen mitjancant la contractaci6 simultania
d’un cert nombre d’opcions i tenen com a principal avantatge que no
incorporen el pagament d’una prima per part de 1’empresa. Es per aixd
que també s’anomenen productes de “prima zero”.

— Estudi comparatiu: si volguéssim comparar dues alternatives podriem
simular diferents tipus de canvi al venciment, tenint en compte tres
opcions:

% Assegurancga de canvi.
% Opcions en divises.

* Deixar el canvi sense cobertura: Obviament, aquesta seria una
altra alternativa a tenir en compte, atés que si I’exportador pensés
que el dolar ha de pujar respecte de I’euro, el millor seria no
utilitzar cap instrument de cobertura.

Exemple de valoracio alternativa en cobrir el risc de canvi

Lempresa AVI, SA, davant el risc de canvi existent en la factura de 200.000 USD pendent
de cobrament amb un client dels EUA, pregunta a I'entitat financera quin cost tindria una
opci6 de venda de la divisa a 60 dies. Lentitat financera li cotitza les segiients condicions
(preus de referéncia de abril de 20XX):

+ import: 200.000 dolars EUA

» venciment: 60 dies

» preu d’exercici: 0,8774 dolars EUA/EUR

» preu de la prima: 0,011 EUR/dolar EUA

D’aquesta manera, en la contractacio, AVI, SA haura de pagar a I'entitat financera: 0,011

EUR/dolar EUA x 200.000 dolars EUA = 2.200 EUR preu de la prima. Al venciment, AVI,
SA podra optar per vendre els dolars a 0,8774 dolars EUA /EUR.

Si el dolar EUA se situa a 0,80 dolars EUA/EUR, AVI, SA preferira no exercir el seu dret i
vendre els dolars a 0,80 dolars EUA/EUR en el mercat de divises.

200.000 dolars EUA a 0,80 dolars EUA/EUR representen 200.000/0,8 = 250.000 EUR.
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Si el dolar EUA se situa a 0,90 dolars EUA/EUR, AVI, SA preferira exercir el seu dret, atés
que podra vendre a 0,8774 dolars EUA/EUR, un preu millor que el del mercat.

200.000 dolars EUA a 0,8774 dolars EUA/EUR representen 200.000/0,8774 = 228.050,17
EUR.

2.1.2 Modalitats de les garanties

Els continguts sobre

garanties i avals En una operacié comercial es presenten riscos per a les parts i aquests s’intenten
internacionals es troben L R . . . .
més desenvolupats a la minimitzar per mitja de diversos instruments, entre els quals hi ha les garanties.
unitat “Garanties i altres . . ss .
formes de pagament El venedor pot buscar una garantia de cobrament davant el risc d’impagament, i el
internacionals”, a I'apartat . . . . .
g e comprador pot requerir garanties pels imports avancats o respecte a les obligacions
independents”.

contractuals del venedor, o com a evidéncia d’un compromis en un concurs o
licitaci6. La intervencié d’un tercer, generalment un banc, que promet de manera
irrevocable pagar al primer requeriment del beneficiari, acostuma a satisfer la
recerca de garanties en les relacions de compravenda.

La garantia es defineix com el compromis de pagament que adquireix
un banc davant d’un tercer (beneficiari) en el suposit que el seu client o
deutor principal no compleixi amb determinades obligacions reflectides en
el mateix.

A la figura 2.1 podem veure el funcionament general de la garantia bancaria.

Ficura 2.1. Esquema del funcionament d’'una garantia bancaria

1.contracte de compravenda

Beneficiari Ordenant
(exportadaor) (importador)
5.mercaderia i documents
@©
= o]
5l e5| = °
5 85| 2 EE
ol €O = o
8 58| ® 58
o| EE o @ 2
=
3.emissio de garantia
Banc Banc
beneficiari garant

7. reclamacio i cobrament

Laval i la fianca

Els fiadors i els avaladors, en el suposit que siguin solvents, reforcen les garanties
d’un deute.
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Tant els fiadors com els avaladors sén terceres persones que no tenen cap
relacié amb el naixement del deute, perod tanmateix es responsabilitzen del
seu pagament.

A la figura 2.2 es poden veure les relacions entre les parts davant la figura de
la garantia. Partint del contracte comercial entre ordenant i beneficiari, podem
observar la seva connexié amb 1’avalador o fiador a través de la garantia.

Ficura 2.2. Garantia i contracte

CONTRACTE COMERCIAL
oo MG
AFIANCAT < » BENEFICIARI

&

COM ESTAN
CONNECTATS?

SOL-LICITUT
DE GARANTIA

GARANT/
FIADOR/AVALISTA

L’aval

En termes lingiiistics, I’avalador es defineix com la persona que garanteix el
pagament. En terminologia juridica, I’aval només pot existir quan hi ha titols
canviaris, és a dir, quan una persona fisica o juridica garanteixen la viabilitat d’un
document canviari. En el cas de 1’aval, el tenidor d’un titol de credit no ha de
demostrar mai preéviament la insolvéncia de 1’avalat, i podra dirigir-se directament
contra els dos, o només contra I’avalador.

Per altra banda, 1’avalador d’un titol valor, lletra de canvi o pagaré és un obligat
solidari, conjuntament amb el deutor principal. La demanda es podra dirigir
individualment contra I’un o I’altre, o contra ambdés.

En el judici canviari, I’'impagament per part del deutor principal autoritza el
tenidor de la lletra a exercir I’acci6 directa contra 1’acceptant, signant o Iliurador,
i a més, contra I’avalador.

L’aval sempre representa una obligacié solidaria, i quan hi hagi diversos
avaladors, cadascun haura de respondre de la totalitat del deute avalat. Aixo
vol dir que el creditor podra dirigir-se contra 1’avalador que tingui més
patrimoni o que ofereixi més garanties per poder recuperar el deute avalat.

La fianca

El fiador tindra els beneficis d’ordre, exclusio i visio:

* Elbenefici d’ordre: significa que en cas d’impagament s’haura de reclamar
sempre contra el deutor principal, i després contra el fiador.
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 El benefici d’exclusio: fa referéncia a la possibilitat que el fiador podra
oposar-se a fer efectiva la fianca mentre no s’hagin embargat i subhastat tots
els béns del deutor principal.

* El benefici de la divisié: significa que si existeixen diversos fiadors d’un
mateix deutor. El deute es dividira entre ells en parts aliquotes.

L’essencial de la fianca ordinaria és que en primer lloc s’obliga el creditor
a dirigir-se contra el deutor i els seus béns abans de poder reclamar el
pagament a cap fiador.

De forma general, hi ha dos grups de garanties que diferencia la Cambra de
Comerg¢ Internacional):

* Garanties (fiances) contractuals: el garant només esta obligat a fer
I’abonament de la reclamacio del beneficiari quan s hagi establert i aprovat
I’existéencia d’un incompliment de contracte. Aquest tipus de fiances
s’utilitzen basicament en contractes d’obres.

* Garanties (avals) a primer requeriment: I’obligacié de pagament del
garant neix de la sola presentacié de la documentacié corresponent, sense
que els bancs hagin de determinar la correcci6 de la reclamacio presentada,
o si s’haincomplert ’obligacié de pagament. Aquest tipus d’avals s’ utilitzen
en operacions usuals de comer¢ exterior, i actualment el seu us és molt
estes. Amb aquestes garanties s’equilibren els interessos de les parts que
intervenen en cada operacio.

Garantia a primer requeriment, segons descriu la Cambra de Comerg
Internacional, fa referéncia a “qualsevol compromis signat contra la
presentacié d’un requeriment conforme”.

En relacié amb la garantia amb que respon el garant, podem definir dos grups de
garanties:

* Garantia personal: es basa en el compromis de la persona o persones que
avalen per la circumstancia en la qual el deutor principal de I’operacié no
compleixi amb les seves obligacions; llavors seran els avaladors els qui
hauran de fer-hi front amb els seus béns presents i futurs. Les persones
poden ser tant fisiques (individus) com juridiques (empreses o entitats). Els
avaladors solen ser solidaris, i cada un d’ells respon del total del deute,
independentment del nombre que siguin.

* Garantia real: la garantia es fa sobre béns concrets. Existeixen dos tipus
de garanties reals: la hipotecaria i la pignoracié o penyora.

— Garantia hipotecaria: aquesta es fa sobre un bé immoble, ja siguin
locals comercials, habitatges, terrenys, etc.
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— De pignoracié o penyora: poden ser béns mobles (existéncies, maqui-
naria, mobiliari, etc.) o bé drets (saldos en comptes, diposits bancaris,
valors financers, etc.).

Regles uniformes relatives a les fiances contractuals (URCB 524)

La fianca assegura el compliment d’una obligaci6 valida i susceptible de compli-
ment, i esta regulada per la URCB 524 de la CCI (Universal Rules for Contract
Bonds).

Les URCB 524 defineixen la fianca com tota garantia o altre document escrit,
emes o subscrit pel garant en favor del beneficiari, segons el qual, en cas
d’incompliment, el garant es compromet a:

* Pagar o satisfer tota reclamaci6 o dret al pagament de danys, indemnitzacid
o alguna altra forma de compensaci6 fins a 'import de la fianca.
* Pagar o satisfer tota reclamacio o dret fins a 'import de la fianca, o a opcid

del garant, complir o executar el contracte o qualsevol obligacié contractual.

La referéncia de les normes internacionals serveixen a les parts per aclarir les
caracteristiques basiques de I’obligacié i de la seva execucid.

Qualsevol regulacié de les normes feta per un pais concret prevaldra en
aquest pais per sobre las regles.

Les parts que intervenen en una fianga son les segiients:
» Afiancat: persona fisica o juridica que fa un contracte amb el beneficiari i
n’assumeix les obligacions i responsabilitats derivades.

* Fiador o garant: persona fisica o juridica que emet una fianca per compte
d’un afiancat.

* Beneficiari: persona fisica o juridica a favor de la qual es fa I’emissi6 d’una
fianca.

Regles uniformes relatives a les garanties de primer requeriment

. . . . . Vegeu els “Annexos” de la
Les regles uniformes relatives a les garanties de primer requeriment (URDG 758) unitat per consultar les

succeeixen les URDG 458, que durant disset anys (1992-2009) han estat utilitzades HADG 758,
per bancs i empreses de tots els sectors a escala mundial. Les URDG 458 van ser

ratificades per organitzacions internacionals, institucions financeres multilaterals,

reguladors bancaris, legisladors i federacions professionals.

L’augment progressiu de la utilitzacié de les URDG 458, amb el suport de la CCI,
va permetre una contribuci6 fonamental cap a una millor definici6 de les regles de



Mitjans de pagament internacionals

80 Seleccié i gestié dels mitjans de pagament simples

Vegeu els “Annexos” per
consultar models de
contractes internacionals.

joc entre emissors i usuaris de garanties a primer requeriment, amb independéncia
del sistema legal, econdomic i social en que operessin.

Les noves URDG 758 no tan sols actualitzen les URDG 458, sin6 que aporten
un nou conjunt de normes que siguin més clares, més precises i més completes,
tot presentant les definicions en un article dnic. També aporten un aclariment
sobre el procediment pel qual una presentacié sera revisada per verificar-ne la
conformitat. Les noves URDG exclouen qualsevol imprecisié amb ’objectiu de
fomentar certesa i predictibilitat. En son exemples els terminis per a la revisi6
d’un requeriment, la prorroga d’una garantia en cas de for¢a major i la suspensi6
d’una garantia en cas de sol-licitud de prorroga o pagament.

Les noves URDG 758 deixen clar que les disposicions aplicables a les garanties
s6n igualment aplicables a les contragaranties. Les noves URDG 758 s’edifiquen
basicament sobre els casos segiients:

* El beneficiari té dret al pagament contra presentacié d’un requeriment
conforme sense que calgui per al garant obtenir 1’aprovacié de I’ordenant.

* La independencia del garant s’expressa en termes més clars i contundents
i, el que és més important, ara s’expressa en termes exclusivament docu-
mentaris. En el cas que s’espera que un garant rebutgi un requeriment no
conforme en un periode maxim de cinc dies habils i envii un avis de rebuig
que detalli totes les discrepancies, si no ho fa, el garant perdra el dret de
declarar que el requeriment no és conforme i quedara obligat al pagament.

* Les noves regles reconeixen el dret de I’ordenant de ser informat dels fets
rellevants en la vida d’una garantia. Les d’innovacions sén dictades per
I’evolucid de les practiques i per la necessitat d’evitar disputes. Una nova
norma és la que proposa la substitucié de divises quan resulta impossible
el pagament en la divisa especificada en la garantia. Un altre cas €s el nou
mecanisme de terminaci6 de garanties que no incloguin ni una data ni un fet
de venciment. Amb aquesta soluci6 s’espera reduir la quantitat de garanties
de venciment obert que penalitzen de manera severa els ordenants i sén
incompatibles amb els requisits normatius de capital per als bancs.

Parts que intervenen en les garanties internacionals

En les garanties internacionals intervenen els segiients agents:
* Ordenant: és qui assumeix, en virtut d’un contracte, una obligacié de
pagament.

* Emissor: és qui assumeix les obligacions per compte de 1’ordenant, que pot
ser una entitat bancaria, una companyia d’assegurances, etc.

* Beneficiari: persona fisica o juridica a nom de qui s’emet la garantia i que
figura en el seu text.
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* Confirmador: en el cas que el beneficiari exigeixi que la garantia sigui
confirmada per una entitat bancaria del seu pais. Vol dir que aquesta entitat
assumira I’impagament en cas que el banc emissor no compleixi el seu
compromis.

» Contragarant: de vegades, les condicions del contracte exigeixen que les
garanties siguin presentades per un banc del pais comprador. En aquests
casos, el banc emissor sol-licitaria aquest requisit a un banc corresponsal, o
en cas d’existir, a una filial propia al pais de 1’importador.

Modalitats d’avals

Existeixen diferents tipologies d’avals en funcié de les necessitats de ’operacio i
segons els compromisos adquirits. Aquests avals poden ser econdmics o teécnics.

Avals economics

Els avals i les garanties econdomics sén aquells que responen de compromisos
dineraris associats a 1’obligacié de pagament enfront de tercers per transaccions
economiques o financeres. Els avals més freqiients son els segiients:

1) Aval sobre lletra de canvi o pagaré i el xec

Aquest tipus d’aval generalment es déna en importacions i exportacions de merca-
deries o serveis, amb pagament a termini i mitjancant lletra de canvi acceptada o
pagaré. Sol intervenir I’aval d’una entitat bancaria en el mateix document.

En aquest cas, ’aval esta escrit a la mateixa lletra de canvi o pagaré, i no en un
document a part, fet que doéna lloc a una major eficacia executiva. En aquests
casos, queden reflectits com a elements basics:

* Laquantitat avalada: és I’import del document mercantil, que inclou el valor
de I’exportacié més el valor dels interessos de 1’ajornament del pagament,
en cas que aquests fossin previstos.

» La data de venciment de I’aval: queda fixat uns dies després del venciment
per donar lloc a la tramitacié del protest i el requeriment de pagament a
través del notari.

* El subjecte obligat al protest o a accions que el substitueixen: ha de ser el
tenidor de I’efecte. De vegades és el mateix exportador, pero en la major
part dels casos ho €s I’entitat financera que figuri com a tenidora directa
a través de I’endds i que sera la que I’haura presentat al cobrament al seu
venciment.

En el cas del pagament d’un xec es pot garantir mitjancant un aval, ja sigui per
la totalitat de I’import o per una part. Aquesta garantia pot ser prestada per un
tercer o per qui ha signat el xec, perod no pel lliurat. La simple signatura d’una
persona posada a I’anvers del xec és valida com a aval, sempre que no es tracti de
la signatura del lliurador.
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Vegeu els “Annexos” per
consultar el document de
la Llei canviaria i del xec.

Vegeu els “Annexos” per
consultar el model de

document de garantia de
pagament anticipat.

Quadern ATA

Es un document d’admissi6
temporal de mercaderies que
permet que qualsevol mercaderia
que no sigui de naturalesa
periple pugui viatjar fora de les
seves fronteres i posteriorment

tornar-les al seu punt de partida.

El quadern ATA és la forma més
rapida i economica de fer els

tramits duaners.

Vegeu els “Annexos” de la

unitat per tenir més

informacié sobre els
quaderns ATA.

L’aval s’ha de posar en el xec o en el seu suplement. S’ha d’expressar
mitjancant 1’expressio “per aval” o amb qualsevol altra férmula equivalent,
i ha d’anar signat per I’avalador.

Ens hem de remetre als articles del 35 al 37 de la Llei canviaria i del xec, on queda
clara la funcié de I’aval a la lletra de canvi i el pagaré. En el cas del xec, a I’article
131.

2) Aval sobre devolucié de bestretes (advance payment guarantee o repayment
guarantee)

En operacions d’exportacié de gran magnitud s’ha convertit en una practica
habitual I’estipulacié de pagaments anticipats entre el comprador (importador) i
el venedor (exportador) amb I’objectiu de poder cobrir les despeses de fabricacio
o les materies primeres.

Aquest pagament inicial requereix una garantia que cobreixi la devoluci6 en cas
que finalment I’exportador no compleixi amb les obligacions contractuals. Té com
a objectiu assegurar al beneficiari la devolucié dels pagaments.

La seva finalitat és assegurar al beneficiari la devolucié dels pagaments avangats
per ell, a compte d’un contracte, en el cas que aquest contracte no es portés
finalment a terme.

El cas més clar d’aplicacié d’aquest tipus de garantia és per cobrir la devolucid
de pagaments anticipats per un contracte de subministrament de mercaderia, tot i
que també és aplicable a operacions d’una altra naturalesa.

3) Aval amb garantia de pagament (payment guarantee)

Les garanties poden ser utilitzades com a mecanisme per assegurar les obligacions
de pagament derivades d’una compravenda o d’una prestacié de serveis.

4) Avals davant d’autoritats duaneres o organismes comunitaris

Es tracta de garanties davant els serveis de duanes, de quaderns ATA per a expor-
tacié temporal de mostres amb valor comercial, d’avals de transit comunitari...

5) Carta de garantia (letter of indemnity)

No té un sentit especific, perd acostuma a estar relacionada amb documents de
compravenda i transport de mercaderies quan aquests falten o s6n defectuosos.

6) Facilitats crediticies (credit facilities)

Es tracta de garanties prestades a favor d’una entitat financera, a partir de les quals
es constituira un préstec o una facilitat de credit a favor del beneficiari o d’una de
les seves filials.

Avals teécnics

Aquest tipus d’avals s’utilitzen normalment en contractes d’obres i subminis-
traments. Es tracta que 1’exportador o contractista de les obres garanteixin a
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I’importador o contractant que el que s’hagi contractat s’acompleixi amb les
qualitats i terminis establerts, i poden ser:

1) De licitacio (tender guarantee o bid bond)

El seu proposit és assegurar que qui concorre a una licitacié no retiri o alteri la
seva oferta fins al moment que sigui definitivament adjudicat i que, si s’obté la
licitacio, accepti i signi el contracte d’acord amb els termes oferts.

2) De bona execucié (performance guarantee)

Assegura un pagament al comprador si el venedor no compleix de manera
adequada o de manera completa, o en el temps estipulat, amb les seves obligacions
contractuals.

3) De manteniment (fidel compliment)

Cobreix el periode de manteniment establert contractualment, durant el qual el
subministrador continua sent responsable del bon funcionament del bé adquirit.

4) Contragarantia (counterguarantee)

De vegades, el beneficiari requereix, per raons legals o comercials, que la garantia
a favor seu estigui establerta per un banc del seu pais. Es denomina aquest
procediment garantia indirecta, per la qual cosa s’emet una garantia (denominada
contragarantia) a favor d’una entitat financera contra la qual aquesta entitat
financera emetra la garantia a favor del beneficiari final.

El cost de I’aval

El cost de I’aval esta vinculat al tipus d’operacié de garantia, als terminis, als
venciments, als pagaments concretats en l'operacié i als casos de mitjans de
pagament, on el mateix document, com per exemple la lletra de canvi, ja porta
signat I’aval al revers.

En general, I’aval té tres tipus de comissions:
* Comissié d’estudi: es cobren una vegada iniciats els tramits per realitzar

I’estudi de la viabilitat de I'operacié. S’aplica un percentatge sobre el
nominal de I’aval.

* Comissié d’obertura: un cop aprovada 1’operacié es cobra per ’obertura
de la mateixa. S’aplica una sola vegada sobre el nominal de 1’aval.

* Comissio de risc: comissié que s’aplica peridodicament en general per
trimestres.
Els costos maxims d’aquestes tarifes son publicats pels mateixos bancs.

A part d’aquests costos també s’han de tenir en compte els costos derivats de la
intervenci6 del notari en signar el contraaval a la notaria, que generalment sera
sobre el 0,3% del nominal. Un cost que es pot veure incrementat en el cas que
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s’hagi d’atorgar una escriptura per cobrir I’aval amb una garantia hipotecaria, ja
que s’hi haurien de sumar els corresponents impostos (actes juridics documentats).

Exemple del calcul dels costos d’un aval

Lempresa Pimpam, SL sol-licita un aval sobre una operacio6 per valor de 25.000 €. En cas
de crédit concedit, 'empresa fa efectiu el pagament en quatre trimestres. Es demana quin
so6n els costos de I'operacié si es carrega una comissié d’estudi del 0,5%, d’obertura de
I'1% i de risc del 0,75%.

+ comissié d’estudi: 0,5% de 25.000 € = 125 €

+ comissié d’obertura: 1% de 25.000 € = 250 €

» comissi6 de risc (aval): 0,75% de 25.000 € = 187,50 €

« total despeses 1r trimestre: 562,50 €

Si I'importador paga puntualment cada trimestre 6.250 €, la comissi6 de I'aval a partir del
segon trimestre es calculara com el percentatge sobre la quantitat pendent per cobrar, ja
que és la que queda per avalar en cada periode:

* 2n trimestre: 0,75% de 18.750 € = 140,63 €

* 3rtrimestre: 0,75% de 12.500 € = 93,75 €

+ 4t trimestre: 0.75% de 6.250 € = 46,88 €

El total dels costos de garantia ascendira a 843,76 €.

Vegeu els “Annexos” de la
unitat per consultar
I'impost sobre actes . . e ..
juridics documentats. Entitats emissores, terminis i imports

Les entitats emissores de garanties o avals son principalment entitats de credit o
companyies asseguradores:

« Entitat de crédit: aquestes entitats normalment emeten garanties de primer
requeriment, sobretot per la seva eficacia en el moment de fer-se efectives,
simplicitat i claredat.

* Companyies d’assegurances: aquestes companyies gaudeixen de més
especialitzacié i estructura juridica de cara a les garanties de caracter
contractual.

Els terminis i imports tenen diferéncies basiques segons el tipus de garantia.
Les garanties bancaries de primer requeriment tenen normalment un termini de
vigencia i una data de venciment determinats, i normalment una quantitat dineraria
exacta en euros o divises.

En el cas de la majoria de garanties contractuals, I'import de pagament al
beneficiari dependra dels danys i perjudicis que s’hagin donat, i es calcula sobre
la base del que s’ha pactat en el contracte.

Cal destacar que abans d’emetre les garanties, les entitats financeres estudien els
riscos basats en:
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El detall de la transaccié principal.

* I’import maxim a garantir.

* El termini de vigéncia de la garantia.

» La responsabilitat, el compromis, I’assumpcié i els fets que es garanteixen.
* La solvéncia economica i la seriositat de I’empresa ordenant de la garantia.

* Les contragaranties, en cas que n’hi hagi.

2.2 Procediment de gestio d’impagats

En cas d’incompliment contractual, el creditor té tot el dret a exigir el compliment
de I’obligacid o a exigir-ne la seva resolucié. En ambdoés casos, el creditor té dret
al rescabalament de danys i perjudicis, aixi com a I’abonament d’interessos de
demora. Cal remarcar que quan existeix un venciment pactat entre les parts, la
morositat comenca des del moment de I’impagament.

Es considera que s’ha produit un impagament d’una obligacié dineraria
quan arribada la data de venciment d’un deute el deutor no efectua el
pagament. La millor manera per reclamar I’impagament d’una operacié
comercial €s disposant de la documentacié adequada; aix0 implicara un
blindatge juridic del dret de cobrament del creditor.

La principal documentacié que servira tant per reclamar de forma judicial com
extrajudicial un impagament és la segiient:

* Contracte: document acreditatiu de 1’acord entre les parts, indicant drets i
obligacions, consentit per ambdues parts.

* Comanda: document acreditatiu de I’acceptacié de ’oferta per part del
comprador, o en el seu defecte; I’encarrec per part del client d’un bé o servei
al proveidor també es pot reflectir amb els documents de conformitat del
client, ordre de compra o pressupost signat.

e Albara: document que prova el lliurement o la prestacié per part del
proveidor del producte o servei sol-licitat pel client, i que també queda
reflectit en la declaracié de servei o certificat d’obra, si es déna el cas.

* Factura: document on hi consta el preu que ha de pagar el client i el termini.
Hi ha altres documents basics per demostrar I’existéncia d’una operacié mercantil

i d’un deute, tals com les condicions generals de venda, el pressupost, la factura
proforma o els documents canviaris de pagament.
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Vegeu els “Annexos” de la
unitat per consultar la Llei
3/2004, de 29 de
desembre, de mesures
contra la morositat.

2.2.1 Costos derivats dels efectes impagats

El creditor té dret a reclamar i a rebre indemnitzaci6 per danys i perjudicis, i un dels
principals costos dels impagats fa referéncia al cost financer que té el seu origen en
el retard del pagament. La causa és que un cop esta vengut el termini contractual
de cobrament de I’operacié comercial, el venedor (exportador) continua finangant
de manera imprevista i involuntaria la venda que ha fet al comprador (importador).

Cal remarcar que els costos financers hi seran tant si s’acaba cobrant, sense haver
arribat a reclamacié judicial, com si s’arriba a aquest tipus de reclamacié. A tal
efecte, cal que a les reclamacions de qualsevol tipus es prevegi el cost financer
com a part de la reclamacié del cobrament del deute.

En els costos d’impagament, a part de les comissions pels retards i per devolucions
de documents canviaris per part de I’entitat bancaria a causa de I’impagament del
deutor, també cal tenir en compte les despeses en cas de reclamacié per via judicial,
que poden suposar les costes dels diversos procediments, vinculades sobretot als
professionals que intervenen per la part demandant i per la part demandada.

Calcul del cost financer dels impagaments

Lempresa Call, SL ha fet una operacié comercial amb el seu client Llumensesa, SA i el
pagament s’acorda a través d’una lletra de canvi a 90 dies, que arribat el seu venciment no
ha estat atesa pel client. El banc cobra unes despeses de devolucié de 80 € i a més s’hi
suma un tipus d’interés de mercat del 3% anual. El cost financer que suposa per al venedor
el retard en el cobrament de 100.000 € a 90 dies representaria una pérdua financera de
100.000 x 0,03 x 90/360 = 750 €. Aquest import implica 8,33 € per dia de retard, de manera
que si es generalitza amb la resta de clients pot provocar problemes en la rendibilitat de
'empresa. Si finalment el client no paga i accedim a la reclamacié judicial d'impagats,
llavors s’hauran d’afegir les despeses vinculades a la reclamacio, sobretot vinculades als
professionals que han d’intervenir a les parts.

Cal destacar que la normativa vigent estableix mesures contra la morositat a través
de la Llei 3/2004, de 29 de desembre, que preveu en el seu article 7, entre d’altres,
els interessos de demora.

L’interes de demora que haura de pagar el deutor sera el que resulti del contracte i,
en defecte de pacte, el tipus legal. Aquest tipus d’interes de demora que el deutor
estara obligat a pagar sera la suma del tipus d’interés aplicat pel Banc Central
Europeu a la seva més recent operacié principal de financament efectuada abans
del primer dia del semestre natural de que es tracti, més vuit punts percentuals.

Per tipus d’interés aplicat pel Banc Central Europeu en les seves operacions
principals de financament s’entendra el tipus d’interes aplicat a tals operacions
en cas de subhastes a tipus fix. En el cas que s’efectués una operacio principal de
finangament a través d’un procediment de subhasta a tipus variable, aquest tipus
d’interes es referira al tipus d’interés marginal resultant d’aquesta subhasta.

El tipus legal d’interes de demora, determinat conforme al que es disposa en aquest
apartat, s’aplicara durant els sis mesos segiients a la seva fixacié. El Ministeri
d’Economia i Hisenda publica semestralment en el Butlleti Oficial de I’Estat el
tipus d’interes resultant per 1’aplicacié de la norma anterior.
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2.2.2 Indemnitzacio per costos de cobrament

A més dels interessos de mora, la Llei 15/2010, de 5 de juliol, modifica determinats
articles de la Llei 3/2004, de 29 de desembre, entre ells 1’article 8, i afegeix la
indemnitzaci6 per costos de cobrament.

Quan el deutor incorri en mora, el creditor té dret a reclamar al deutor una
indemnitzacio per tots els costos de cobrament degudament acreditats que hagi
patit a causa de la mora d’aquest. En la determinacié d’aquests costos de
cobrament s’han d’aplicar els principis de transparéncia i proporcionalitat respecte
al deute principal. La indemnitzacié no pot excedir en cap cas el 15% per cent de
la quantia del deute, excepte en els casos en que aquest no excedeixi els 30.000
euros, en que el limit de la indemnitzaci6 esta constituit per I’import del deute de
que es tracti. El deutor no esta obligat a pagar aquesta indemnitzacié quan no sigui
responsable del retard en el pagament.

2.2.3 Protest d’efectes impagats

El protest per falta de pagament és un document estés per un notari a peticié del
portador o tenidor d’un document canviari (lletra de canvi, pagaré o xec) per fer
constar oficialment que no s’ha efectuat el pagament al venciment de 1’efecte.

En Dret Mercantil, el protest constitueix un acte substancial que acredita la
negativa del pagament de la lletra de canvi, del pagaré o del xec, aixi com ’estat
en que es troba el document. Simultdniament, el protest és, en determinades
circumstancies, un suposit per a 1’exercici del dret de retorn contra lliurador,
endossants i avaladors en el xec.

Protest notarial o declaracié equivalent

La Llei canviaria (Llei 19/1985, de 16 de juliol, canviaria i del xec) ha servit
per simplificar i abaratir la constatacié de la presentacié de la lletra de canvi (i
de la resta de titols canviaris) al pagament, admetent la substitucié dels protests
ordinaris corresponents en cas de falta de pagament, amb tots els efectes canviaris
que aquells produeixen, per unes declaracions simples esteses i signades en la
lletra de canvi per persones sense la condicié de fedataris publics.

En conseqiiencia, tret que el lliurador hagi triat el protest notarial, aquest pot
substituir-se per una declaracié equivalent (també denominada declaracié subs-
titutiva de protest notarial) escrita en el mateix document canviari i signada pel
banc tenidor a través de la qual s’ha intentat cobrar el titol canviari.

Vegeu els “Annexos” de la
unitat per consultar la Llei
15/2010, de 5 de juliol, de
modificacié de la Llei
3/2004, de 29 de
desembre, per la qual
s’estableixen mesures de
lluita contra la morositat
en les operacions
comercials. Es poden
trobar entre altres
aspectes la indemnitzacié
per costos de cobrament
quan el deutor incorri en
mora.

Vegeu els “Annexos” de la
unitat per consultar la Llei
canviaria i del xec.

Els fedataris publics sén
persones que tenen la
potestat de donar fe i estan
relacionades amb algun
acte public. Son els notaris,
els secretaris judicials, els
corredors de comerg, els
registradors, etc.
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La declaracié substitutiva és una simple anotaci6 en el revers del pagaré,
xec o lletra, realitzada per I’entitat de credit a través de la qual s’ha intentat
cobrar el document, on s’indiqui que aquest titol canviari ha estat retornat
per I’entitat lliurada en no disposar el compte lliurat de fons per atendre’l.

Aquesta declaraci6 equivalent que acredita I’impagament d’un document canviari
ha suposat la gairebé desaparicié del protest notarial, per la major simplicitat i
la disminuci6 de despeses. A la practica pren la forma d’un segell que el banc
tenidor estampa en el titol, fent constar que el signant no ha atés el venciment.

La declaraci6 substitutiva ha de ser realitzada en els terminis previstos per a
I’aixecament del protest notarial. Aquesta declaracié equivalent produeix els
mateixos efectes que el protest notarial respecte de la conservacié del dret de
retorn, pero ni acredita fefaentment I’estat del document ni serveix per obligar
el jutge a mantenir I’embargament despatxat, com es pot veure en |’article 68 de
la Llei canviaria, de la manera que pot ser ttil el protest notarial.

El protest de la lletra de canvi

Fent referéncia a la Llei canviaria, aquesta estableix que la clausula de protest
notarial només la pot introduir el lliurador de la lletra i en el lloc reservat per a les
clausules facultatives a I’hora de preveure en vuit dies el termini per a I’aixecament
del protest. En general, es recomana que el lliurador empleni sempre 1’epigraf
reservat a les clausules facultatives amb 1’esment “amb despeses” perque el banc
faci la declaracié equivalent; també s’hi pot escriure “amb declaracio”.

La clausula amb protest pot ser objecte d’interpretacié i no garanteix el
protest notarial, ja que els bancs solen fer la declaracié equivalent; si el
lliurador vol que es faci un protest notarial haura d’escriure literalment “amb
protest notarial” per evitar que es faci la declaracié equivalent.

El protest esta regulat en ’art. 51 de la Llei canviaria de la segiient forma: la
manca d’acceptacié s’ha de fer constar mitjancant protest aixecat de conformitat
amb el que preveu aquest capitol.

Produeix tots els efectes canviaris del protest la declaracié que consti en la mateixa
lletra, firmada i datada pel lliurat en la qual es denegui I’acceptacié o el pagament,
aixi com la declaraci6, amb els mateixos requisits, del domiciliari o, si s’escau, de
la cambra de compensaci6 en la qual es denegui el pagament, llevat del fet que el
lliurador hagi exigit expressament en la lletra I’aixecament del protest notarial en
I’espai reservat per a la normativa aplicable a clausules facultatives.

En tot cas, la declaraci6 del lliurat, del domiciliari o de la cambra de compensaci6
ha de ser feta dins els terminis establerts per al protest notarial.

Si el lliurador no ho exigeix en la lletra, el tenidor té la llibertat de protestar o no
el titol. El protest notarial per falta d’acceptaci6 haura de fer-se dins dels terminis
fixats per a la presentacié a I’acceptacié o dins dels vuit dies habils segiients.
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El protest per falta d’acceptaci6 eximira de la presentaci6 al pagament i del
protest per falta de pagament.

El protest per falta de pagament d’una lletra de canvi pagadora a dia cert o a cert
termini des de la seva data o des de la vista haura de fer-se en un dels vuit dies
habils segiients al del venciment de la lletra de canvi. Si es tractés d’una lletra
pagadora a la vista, el protest haura de fer-se dins dels terminis fixats per a la
presentacio o dins dels vuit dies habils segiients.

Tal com es despren de la Llei canviaria, el protest o declaracié equivalent és
la prova de I'impagament, i és el procediment per deixar constancia fefaent de
I’incompliment de I’acceptant i deixar oberta la via judicial per a les accions de
retorn contra els endossants i lliurador.

El procediment de protest consisteix en el fet que el notari a qui es presenta la
lletra impagada lliura una cedula al lliurat i reté el titol fins a les catorze hores
del segon dia habil segiient a la notificacid. Si el lliurat pensa a pagar la lletra, el
notari li lliura la cedula, pero si no, I’envia al tenidor dins dels cinc dies habils
segiients, amb lliurament de la copia del protest.

La declaracio6 equivalent de protest realitzada per les entitats bancaries domicilia-
ries haura de fer-se en la mateixa lletra, signada i datada. Aixi mateix, s’haura de
fer dins dels mateixos terminis assenyalats per al protest notarial.

Ni la manca de presentacié al cobrament al seu venciment ni d’aixecament
de protest de la lletra perjudiquen 1’accié del tenidor contra 1’acceptant com a
principal obligat. El creditor podra exercitar 1’accié directa durant un termini de
tres anys a partir del venciment.

El protest (o declaraci6 equivalent) només és necessari per mantenir les accions
canviaries de retorn, perd no per conservar I’accié directa contra el lliurat o el seu
avalador.

Encara que el tenidor no aixequi el protest notarial o no obtingui la declaracié equi-
valent, segueix conservant en tot cas I’accié canviaria directa contra I’acceptant.
Cal destacar la importancia de sol-licitar la declaracié equivalent en les lletres,
sobretot per tal d’acreditar que ha estat presentada al pagament i retornada per
impagament.

En el cas que la lletra tingui la clausula “sense despeses”, el tenidor que decideixi
ordenar el protest haura d’assumir les despeses del mateix.

El protest del pagaré

En cas d’impagament, el tenidor del pagaré pot fer protest, o fer la declaracié
equivalent, dins dels vuit dies habils segiients al seu venciment. En el suposit
que es faci el protest, el tenidor podra exercitar 1’acci6 directa contra el signant i
avaladors; aixi mateix, tindra oberta 1’acci6 de retorn contra qualsevol dels altres
obligats pel titol canviari.
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Per aconseguir el protest notarial ha de constar expressament en la clausula
el terme notarial, ja que en cas contrari s’efectuara la declaracié equivalent.

En el cas dels pagarés de compte corrent, encara que no portin la clausula “sense
despeses” o “sense protest’, quan no estan descomptats o endossats, solen ser
processats per les entitats financeres com si anessin “sense despeses”, per la qual
cosa, en cas de devolucié del pagaré, no se sol fer la declaracié equivalent de
protest. Per aquest motiu, el cedent haura de sol-licitar expressament la declaraci6
equivalent.

Tantmateix, ni la manca de presentaci6 al cobrament al seu venciment ni d’aixeca-
ment de protest del pagaré perjudiquen I’accié del tenidor contra el signant com
a principal obligat; el creditor podra exercitar I’accié directa durant un termini
de tres anys que s’explica a partir del venciment. Per conseqiieéncia, el protest (o
declaracié equivalent) només és necessari per mantenir les accions canviaries de
retorn, perd no per conservar I’accié directa contra el signant o el seu avalador.
Encara que el tenidor del pagaré no aixequi el protest notarial o no obtingui
la declaraci6 equivalent, segueix conservant en tot cas 1’accié canviaria directa
contra el signant i el seu avalador. Malgrat que no €s imprescindible fer el protest,
és aconsellable fer la declaracié equivalent en els pagarés.

El protest del xec

Tal com indica I’art. 146 de la Llei canviaria, el tenidor podra exercitar la
seva acci6 de retorn contra els endossants, el lliurador i els altres obligats quan,
presentat el xec en temps habil, no fos pagat, sempre que la falta de pagament
s’acrediti per algun dels mitjans segiients:

* Per un protest notarial o declaraci6 equivalent del banc tenidor.

¢ Per una declaracio del 1lliurat, datada i escrita en el xec, amb indicaci6 del
dia de la presentacio.

* Per una declaraci6é datada d’una cambra o sistema de compensacid, en la
qual consti que el xec ha estat presentat en temps habil i no ha estat pagat.

L’esment del sistema de compensacié es refereix al fet que 1’entitat bancaria a
través de la qual s’ha procedit a compensar el xec certifica que aquest xec ha estat
retornat per 1’entitat lliurada en no disposar el compte lliurat de fons per atendre’l.
Aix0 ha de quedar reflectit en el revers del xec.

En conseqii¢ncia, el protest o la declaracié equivalent han de fer-se abans de la
finalitzaci6é del termini de presentacid. Si la presentaci6 es fa en els vuit dies
dltims dies del termini, el tenidor tindra vuit dies habils segiients a la presentacié
per fer el protest.

La declaraci6 equivalent d’un xec impagat per la seva totalitat signada i segellada
per I’entitat bancaria sol expressar-se en els termes segiients: el banc lliurat declara
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a I’efecte de I’art. 146 de la Llei canviaria que un cop presentat el xec en dia
concret i que no ha estat pagat, exposant el lloc, dia, mes i any en que es fa aquesta
declaracié.

En tot cas, cal tenir en compte que I’art. 146 declara que el tenidor conserva els
seus drets contra el lliurador, encara que el xec no s’hagi presentat oportunament
o no s’hagi aixecat el protest o realitzat la declaracié equivalent. Aquest aspecte
és de cabdal importancia en la practica empresarial, atés que si el creditor, per
qualsevol motiu, no ha presentat el xec al cobrament dins del termini o no s’ha
realitzat la declaraci6 substitutiva de protest, conserva tots els drets de reclamar
legalment el pagament al signant del xec.

2.2.4 Reclamacio judicial d’'impagats

Quan s’ha intentat cobrar un deute vencut de forma amistosa i el deutor no vol
pagar cal prendre mesures legals per poder cobrar-lo.

Abans de reclamar judicialment un impagament s’han de recollir totes les proves
i els documents necessaris que justifiquin el deutor, el motiu i I’'import.

La Llei d’enjudiciament civil (LEC) preveu diferents formes de reclamar un deute
de forma judicial a través del judici ordinari (art. del 399 al 436), el verbal (art.
del 437 al 447), el canviari (art. del 819 al 827)i el monitori (art. del 812 a 818).

Vegeu els “Annexos” de la
unitat per consultar la Llei
. . . . d’enjudiciament civil (LEC)
Judici ordinari on es recullen les
diferents alternatives que
existeixen per reclamar un
deute judicialment.

El judici ordinari (art. 399 al 436 de la LEC) és el procediment judicial per
antonomasia. Per accedir a aquest tipus de judici, el deute ha de ser superior als
3.000 euros.

En aquest tipus de judicis és imprescindible la participacié de professionals del
dret, és a dir, advocats per a la defensa i procuradors per a la presentaci6 i
representaci6 del creditor, la qual cosa suposa unes despeses que poden arribar
a ser molt elevades.

En la petita de la demanda s’ha d’expressar clarament la quantitat que es reclama,
ja que sobre aquesta es pronunciara el jutge, i si s’ha posat menys del que es deu
no es podra reclamar aquesta quantitat no demanada. Es a dir, el jutge concedira o
denegara la quantitat sol-licitada, ni més ni menys. Un dels errors que es repeteixen
sovint és, per exemple, deixar de sol-licitar els interessos de demora.

En el moment de presentar la demanda per judici ordinari cal presentar tots els
documents necessaris per sustentar aquesta demanda (factures, requeriments al
deutor, contractes, etc.), ja que probablement una vegada iniciat no s’hi puguin
aportar més proves (encara que sempre hi ha excepcions legals que ho poden fer
possible).
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També es poden presentar informes pericials de professionals que sustentin els
imports sol-licitats.

Una vegada presentada i acceptada la demanda, el jutge emplaca la part deman-
dada a contestar a la mateixa en un termini de 20 dies. I el deutor podra incérrer
en rebel-lia i no contestar, oposar-se totalment o parcialment a la demanda i fins
i tot podra demandar el demandant. En cas d’oposicid, el deutor, igual que el
creditor, ha de provar I’impagament i haura de presentar les proves necessaries
que sustentin la seva oposicio.

Exemple de demanda

AL JUTJAT

Marina Parets Tous, procuradora dels tribunals, en nom de I'entitat mercantil Monells, SA,
amb domicili social al carrer Tres Branques, s/n, de Gava, la representacio de la qual

acredito mitjangant I'escriptura de poders que adjunto, comparec davant d’aquest Jutjat.
Lassisteix I'advocat Joan Pallissa Canonada.

MANIFESTO:

Que, mitjangant la representacié esmentada, formulo demanda de judici ordinari per a la
reclamacié de deu mil cinc-cents euros (10.500 €) contra Rudi, SA, amb domicili al carrer
del Capsal, 99, de Girona.

FETS:

» El dia 20 mar¢ de 2016, Pere Torreta Caballé, treballador de 'empresa Monells, SA, va fer
el pressupost de les obres encarregades per Rudi, SA, que ascendia a 10.500 €; aquest
pressupost incloia les despeses de la ma d’obra i el material aportat per realitzar-les. Rudi,

SA va acceptar el pressupost i hi va donar la conformitat. Adjunto com a document nimero 1
el pressupost .

+ El dia 30 de marg de 2016 es van iniciar les obres de millora al magatzem de Rudi, SA, i es
van finalitzar el 20 d’abril de 2016.

» El dia 25 d’abril de 2016, Monells, SA fa la factura a Rudi, SA per 10.500 €, tal com s’havia
pactat, pero Rudi, SA no va pagar al-legant que les obres realitzades no es corresponien amb
les que detallava el pressupost. Adjunto com a document nimero 2 la factura elaborada per
Monells, SA.

FONAMENTS JURIDICS:

1. Articles 249 i 399 a 436 de la Llei 1/2000, de 7 de gener, d’enjudiciament civil, que
regulen el procediment que s’ha de seguir en judicis ordinaris. 2. Articles 1094 a 1112 del
Codi civil, que regulen I'efecte de les obligacions i la responsabilitat en cas d'incompliment.

DEMANO:

* Que admeti aquest escrit amb les copies i els documents que hi annexo.
» Que em tingui per comparegut i em consideri part com a representant de I'entitat Monells, SA.

* Que tingui per formulada en nom de Monells, SA demanda de judici ordinari contra Rudi, SA
per a la reclamacié de la quantitat de deu mil cinc-cents euros (10.500 €).

» Que, un cop acomplerts els tramits legals corresponents, dicti senténcia per la qual condemni
el demandat Rudi, SA al pagament de 10.500 € més els interessos legals i les costes.

EXPOSO: Que adjunto una copia de I'escriptura de poders per inserir-la a les actuacions.

DEMANO: Que em retorni I'escriptura de poders després de confrontar-la amb l'original.
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Gava, 4 de maig de 2016

Signat: Advocat Signat: Procurador

Judici verbal

El Judici verbal (art. 437 al 447 de la LEC) esta destinat a demandes per un deute
inferior a 3.000 euros. Igual que en el judici ordinari, també sera necessaria la
intervencié d’advocats i procuradors. No seran necessaris en cas d’impagaments
per import inferior a 900 euros, ja que en aquests casos n’hi ha prou que el creditor
empleni uns impresos especials que eviten la necessitat de la signatura d’un lletrat
ni un procurador que presenti la demanda.

En els judicis verbals, I’escrit inicial o demanda ha de contenir el que s’anomena
“succinta exposicié”, que és una breu descripcié del motiu de la demanda, que
com a minim ha de portar les dades del creditor, les dades del deutor, I’origen del
deute i I'import d’aquest.

Quan es presenti la demanda cal incorporar les proves que la sustentin, si bé el
demandant podra, si aixi ho especifica préviament, guardar-se proves per presentar-
la en el moment en que se celebri el judici oral. Aix0 és aixi perque que
el demandat, a diferéncia del judici ordinari, no presentara cap tipus de prova
d’oposicié a la demanda que demostri la seva innocéncia. Una vegada presentada
i acceptada la demanda, el jutge proposara una data per a la celebraci6 del judici
oral. Abans d’aquesta data, les parts podran arribar a un acord amistos, i fins i tot
el demandat podra reconvenir a la demanda inicial (com a minim cinc dies abans
de la celebraci6 del judici oral i per un import inferior a 3.000 euros).

Un aspecte a tenir en compte és que si el deutor accepta les pretensions econo-
miques de la demanda, i sempre que no hagi existit un requeriment anterior a la
mateixa, aquest no haura de pagar les costes del judici. En cas que s hi hagués un
requeriment previ, el deutor estara obligat a pagar les costes del judici.

En cas que no s’arribi a un acord i el deutor no ho accepti, es procedira a presentar
les proves pertinents en el judici oral. Una vegada acabat, el jutge dictara sentencia,
que podra ser recorreguda dins dels cinc dies segiients.

Judici canviari

Un dels anomenats processos judicials especials és el judici canviari (regulat en
els art. 819 al 827 de la LEC), que esta reservat per a aquells casos en els quals
es produeix un impagament mitjancant un document canviari, és a dir, quan una
lletra de canvi, un xec o un pagaré ha resultat impagat. L’ import del deute, vencut
i exigible, ha de ser per una quantia inferior als 30.000 euros.

En aquest tipus de judici, juntament amb la demanda, s’adjunta el document
canviari, i una vegada que el jutge verifica que el document compleix amb tots
els requisits legals, establerts en la Llei canviaria i del xec, procedira a acceptar
la demanda. Aquesta acceptacié de la demanda és, al mateix temps, un acte
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d’execuci6 de la mateixa, fet que suposa un embargament automatic, preventiu
o executiu, dels béns i drets del deutor canviari que el jutge estimi oportuns.
D’aquesta manera, una vegada aprovada/executada la demanda, el jutge citara el
deutor amb I'tinic proposit que aquest pagui la quantitat deguda sense cap mena
de judici. Aquesta quantitat, que figura en la lletra de canvi, xec o pagaré, es veura
incrementada amb els interessos de demora i costes, que pot suposar entre un 25
i un 30% més.

El deutor tindra, com sempre, tres opcions: no fer res, oposar-s’hi o acceptar. Si
no fa res, el procés seguira obert. Si accepta, el deutor procedira al pagament del
deute (més interessos i costes), i si s’hi oposa, ambdues parts seran citades per
a un judici verbal per al-legar i per provar la demanda o ’oposicié. Una vegada
celebrat el judici verbal, el jutge podra desestimar 1’oposicié del demandat, amb
la qual cosa el judici canviari segueix el seu curs, o acceptar 1’oposici6 (€s a dir,
desestima la demanda inicial). En el cas que el jutge doni la ra6 al demandat, la
demanda s’arxivara i el demandant haura de pagar les costes del procediment.

Judici monitori

El judici monitori (art. 812 a 818 de la LEC) es reserva per a deutes dineraris,
vencuts i exigibles, de quantitat inferior als 30.000 euros, i que puguin acreditar-
se de forma taxada.

Per a aixo0, es necessita com a minim un document signat pel deutor on aquest
reconegui la seva obligacié de pagament, la factura corresponent, proves d’una
relaci6 contractual duradora, etc. Es basicament un requeriment judicial pel qual
€s el mateix jutge qui reclama al deutor el pagament del deute. En aquest cas no és
necessaria la intervencié d’advocats ni procuradors, i la demanda podra presentar-
se en un formulari especial per a aquest tipus de judicis. Sila demanda és admesa,
el jutge procedira a requerir directament al demandat el pagament del deute en un
termini de 20 dies. El deutor podra pagar, i llavors la demanda s’arxiva; oposar-se
al pagament, amb la qual cosa es tanca el procés monitori i es dona inici a un judici
verbal o ordinari, 0 no compareixer, amb la qual cosa automaticament es donara
la rad al demandant, el qual haura de presentar una demanda perque s’executi el
pagament; en aquest darrer cas, caldra la intervencié d’un advocat.
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Introduccio

En aquesta unitat s’introdueix el concepte de mitja de pagament documentari
pensat per reduir la incertesa que poden tenir exportador o importador quan
utilitzen un mitja de pagament simple. Els mitjans de pagament documentaris
es caracteritzen per estar condicionats per una serie de premisses que s’han de
poder demostrar documentalment.

A I’apartat “Els mitjans de pagament documentaris” s’analitzen tots aquells docu-
ments basics per a la implantacié dels mitjans de pagament documentaris. Dins
d’aquests documents €s fa una distincié entre documents de venda, documents de
transport, documents d’assegurancga i finalment altres documents menys utilitzats.
Dels documents de venda s’analitza basicament la factura proforma, com a
iniciadora d’una transacci6 comercial, i la factura comercial, que és el document
que conclou la relacié comercial. Respecte als documents de transport, es tracta
el maritim, Bill of Lading, el terrestre, que es diferencia entre el transport per
carretera, documentat amb el CMR, i el transport ferroviari, amb el CIM, aixi
com el transport aeri, amb ’AWB. Les polisses d’asseguranca i altres documents
(certificats), tot i no ser tan freqiients, sén importants a 1’hora de demostrar les
condicions que s’han de complir. Aixi mateix els incoterms, en la revisié de
I’any 2020, creats per la Cambra de Comer¢ Internacional serviran per fixar les
condicions i delimitar les responsabilitats d’exportador i importador.

Un cop analitzada la documentacié necessaria, es tracten els mitjans documentaris
que van néixer de 1’evoluci6 dels seus equivalents simples, les ordres de pagament
i les remeses.

Als apartats de la unitat “Credit documentari I” i “Credit documentari II” es
desenvolupa extensament el mitja de pagament internacional per excel-léncia, el
credit documentari.

A “Credit documentari I’ s’analitza el crédit documentari explicant que és i com
s’ha arribat a la situacié actual. Es defineix quins son els subjectes principals
(ordenant, banc emissor i beneficiari) i quin sén els altres bancs que també poden
apareixer fent funcions d’intermediaris (banc avisador, banc confirmador, banc
designat i banc reemborsador). Es presenta el funcionament d’aquest mitja de
pagament, €s a dir, com es fa ’obertura d’un credit documentari i la comunicaci6
al beneficiari, i quins documents requereix.

A TDapartat “Credit documentari II” es detallen les diferents modalitats existents
segons el compromis del banc emissor; la forma, el lloc i el nombre d’utilitzacions;
la possibilitat de transferéncia, i la manera d’aconseguir avancaments. Tot i
que el credit documentari €s irrevocable, si totes les parts hi estan d’acord s’hi
poden fer modificacions. S’analitza en quins casos i com es poden fer aquestes
modificacions a partir dels requisits que s’han de complir perque siguin acceptades.
Es valoren les diferents opcions per resoldre les discrepancies que sorgeixen en el
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procés de demostracié documental del compliment de les condicions i es fa una
incursi6 en la presentaci6 electronica de documents i I’extensié de la normativa
que la regula. Es fa també una introducci6 a la carta de crédit comercial, ja que
es tracta d’una variant precursora del crédit documentari i que actualment esta
quedant bastant en desus.
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Resultats d’aprenentatge

En finalitzar aquesta unitat, 1’alumne/a:

1. Caracteritza els diferents mitjans de cobrament i pagament internacionals
documentaris analitzant els procediments, els costos i ’operativa de cadascun i
els efectes juridics i economics de la normativa reguladora.

* Identifica la normativa nacional i internacional vigent que regula els mitjans
de pagament documentaris internacionals.

* Analitza els efectes juridics i economics dels convenis internacionals que
regulen els mitjans de pagament documentaris.

* Interpreta la normativa reguladora dels mitjans de pagament documentaris
internacionals a través d’Internet.

* Identifica el crédit documentari com a mitja de cobrament i de pagament, i
descriu la seva operativa.

* Classifica els diferents mitjans de pagament documentaris internacionals.

* Identifica les modalitats de crédits documentaris, descrivint els seus proce-
diments d’emissio.

* Reconeix les remeses documentaries com a mitjans de pagament internaci-
onals i descriu la seva operativa.

* Identifica les ordres de pagament documentaria com a mitjans de pagament
internacionals i descriu la seva operativa.

* Analitza els avantatges i els inconvenients dels diferents mitjans de paga-
ment documentaris internacionals, calculant els costos derivats de la seva
gestio.

* Identifica les principals obligacions legals de les entitats financeres, d’asse-
gurances i de transport associades a I’operacié internacional, assegurant el
cobrament o pagament.

2. Gestiona la documentacié per fer el cobrament o pagament internacional
amb mitjans documentaris, analitzant els terminis i les condicions estipulats,
considerant els sistemes digitals a través d’Internet i garantint la confidencialitat i
seguretat de les transaccions.

* Determina la solvéncia del client i del pafs, el risc d’impagament i altres
circumstancies financeres en les operacions de comer¢ internacional.

* Identifica els documents financers i comercials necessaris per dur a terme
el cobrament o pagament d’una operacié de comerg internacional.
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Determina la documentacié que s’exigeix en cada mitja de pagament per
procedir al cobrament/pagament de 1’operacié de comer¢ internacional.

Identifica i confecciona, per a cada mitja de pagament internacional, el
document base que ho representa.

Reconeix les causes dels retards o impagaments associades als diferents
mitjans de pagament en operacions de comerg internacional.

Calcula els costos financers i no financers deguts a un retard o impagament
d’una operacié de comerg internacional.

Utilitza tecniques telematiques o convencionals d’investigaci6 per a I’obten-
ci6 de la informacid.

Identifica les possibles formes d’operar dels mitjans de pagament internaci-
onals a través d’Internet.

Utilitza sistemes de certificacié digital que garanteixin la confidencialitat i
assegurin les operacions de cobrament o pagament internacionals realitza-
des a través d’Internet.

Efectua els tramits administratius relacionats amb el protest d’efectes impa-
gats associats a operacions comercials internacionals.
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1. Els mitjans de pagament documentaris

Un problema que presenta el comerg internacional és la impossibilitat de simulta-
neitat entre el lliurament de la mercaderia i el pagament. Aixo fa que importador o
exportador estiguin exposats arisc, ja que si el pagament es fa abans de 1’entrega de
la mercaderia I’exportador pot no enviar el producte quan I’importador ja hauria
pagat. Al mateix temps, si el pagament es fa amb posterioritat a la recepci6 de la
mercaderia és 1’exportador qui pot tenir problemes. L’importador pot decidir no
pagar quan ja té la mercaderia.

Els mitjans de pagament simples no preveuen cap alternativa davant aquestes dues
situacions conflictives. L’inica funci6 d’un mitja de pagament simple és fer arribar
a I’exportador I'import de la compravenda. En canvi, els mitjans de pagament
documentaris poden donar una solucié a aquestes situacions d’indefensio; tot i
que no donaran una garantia absoluta, si que sén una bona alternativa.

Als mitjans de pagament documentaris, perqué I’exportador pugui cobrar una
venda, s’exigeix el compliment d’una seérie de condicions que s’ha de poder
demostrar de manera documental, i d’aqui ve que s’anomenin mitjans de pagament
documentaris.

No es tracta d’una solucié perfecta, perque la comprovacié que s’ha complert la
condicié la fa una entitat financera i és inicament formal, és a dir, es comprova
que el document que es presenta €s aparentment correcte, perd no es valora que
representi de manera veridica ’operacié que ha ocasionat la seva emissid.

Exemple de com una entitat financera comprova la documentacio enviada per
I’exportador

Un exportador acorda amb un importador que li lliurara 30.000 llibretes quadriculades. La
forma de pagament és a través d’una transferéncia bancaria que s’envia en el moment en
que I'exportador presenti la factura corresponent i un comprovant que ha enviat la factura.
La presentaci6 es fa al banc emissor de I'importador.

Quan el banc rebi la factura on s’indicaran 30.000 llibretes quadriculades (o una referéncia
a un cataleg) i un document d'un transportista registrant la recollida de la mercaderia,
procedira a enviar la transferéncia. Lunic que revisara el banc és que els documents siguin
formalment correctes (data, signatura, descripcio, etc.). El banc no comprova fisicament
'enviament. Si resulta que I'exportador ha enviat realment llibretes ratllades en lloc de
quadriculades, el banc no ho sap i pagara igualment.

El sistema es pot anar perfeccionant afegint més documents a presentar. A
I’exemple anterior es podria demanar un certificat d’un tercer que verifiqui que
les llibretes enviades son les contractades. Com més documents puguem exigir,
més seguretat en el pagament perd també més complicada sera la seva utilitzacid
i més car resultara.

Els documents que es poden exigir en un mitja de pagament documentari sén de
dos tipus. Per una banda, els documents financers, que son el suport fisic del
mitja de pagament (lletra de canvi, pagaré, domiciliacié bancaria, xec, etc.). No
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Al modul “Gestié
administrativa del comerg
internacional” del cicle de

Comerg Internacional es
pot trobar informacié més
completa i detallada sobre
els diferents documents
que intervenen en una
transaccié comercial
internacional.

tenen una relaci6 directa amb la transacci6 ni la mercaderia, només expressen
drets, obligacions i moviments de fons derivats de la transaccié. Per una altra, els
documents comercials, que estan relacionats directament amb la compravenda i
la mercaderia i els documents de venda, transport, asseguranca i d’altres propis
de la transaccio.

Principalment, qui decideix els documents que ha de presentar el beneficiari d’un
pagament és I’ordenant, perd en la practica el llistat de documents surt de I’acord
entre comprador i venedor. Per un costat, I’importador s‘ha d’assegurar el que rep
a canvi del pagament, per0 I’exportador també ha de procurar que els documents
que li demanaran per cobrar siguin possibles (en el sentit que es puguin aconseguir
amb temps suficient, que siguin accessibles i que tinguin un cost raonable).

1.1 Documents de venda

Els documents de venda so6n aquells que donaran lloc a una venda o els que es
generen un cop feta la venda i que acrediten el canvi de propietat de la mercaderia.

Els dos principals documents de venda sén:

* la factura proforma

¢ la factura comercial

1.1.1 La factura proforma

Document que consisteix en una oferta comercial que fa el venedor al comprador.
Ha d’estar signada i obliga el venedor a respectar les condicions que ha ofert al
comprador. Si el comprador accepta 1’oferta presentada pel venedor, se signa i
llavors esdevé una comanda en ferm.

Es important que la factura proforma inclogui tota la informaci6 de la transaccié
per evitar interpretacions i malentesos posteriors. Acostuma a tenir la mateixa
forma que la factura comercial, perd ha d’incloure clarament la paraula “proforma”
per evitar confusions.

En ocasions, la factura proforma també es pot utilitzar amb altres finalitats, com
la sol-licitud de permisos d’importacié o de finangament (per exemple, sol-licitar
un credit documentari).
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1.1.2 La factura comercial

Es el document més representatiu de la transaccié comercial. La factura comercial
demostra el canvi de propietat de la mercaderia, i ha d’incloure totes les dades
relatives a la transaccié comercial. Aquest document per si sol no demostra el
lliurament de la mercaderia a I’importador (aquest punt queda demostrat amb
I’albard), només demostra el canvi de propietat. S’acostumen a emetre diversos
exemplars, segons les necessitats posteriors.

No té un format normalitzat, perd dins la Unié Europea existeix una directiva
que regula la factura comercial lligada a la reglamentacié de 'IVA. A nivell
internacional, les Nacions Unides, a través de les UNeDocs, orienten en la
formalitzaci6 de les factures electroniques.

La factura comercial ha de contenir com a minim la informacié segiient:
* Dades completes de 1’exportador i I’importador. Representen 1’antic i el
nou propietari de la mercaderia.

* Descripcid de la mercaderia. Hauria de ser la mateixa que la que s’exigeixi
en el mitja de pagament documentari. Si I’empresa disposa d’un cataleg és
aconsellable posar la referéncia que hi apareix.

* Quantitat de producte, nombre de paquets, marca
* Pes brut i net (si s’escau) i preu unitari i total

* Impostos suportats

* Modalitat de transport

* Condicions de lliurament

» Forma i condicions de pagament

¢ Incoterm utilitzat

Les exportacions fora la Unié Europea estan exemptes d’IVA, i per
tant aquest impost no ha d’apareixer a la factura. Pel que fa a les
vendes intracomunitaries, per a que aquestes estiguin exemptes d’IVA,
venedor i comprador han d’estar donats d’alta al Registre d’Operadors
Intracomunitaris (ROI). Un cop donada d’alta, ’empresa disposara d’un
VAT (NIF comunitari) que apareixera a la base de dades VIES (VAT
Information Exchange System). Abans de fer una factura, I’empresa pot
consultar el VIES per comprovar si el comprador esta reconegut com a
operador intracomunitari per saber si pot facturar amb o sense [VA.
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1.2 Documents de transport

Els documents de transport també es coneixen com a documents d’expedicio.
Sén documents molt importants en el comerg internacional perque proporcionen
proves sobre 1’expedicid, la forma d’enviament, la data i el lloc de sortida, etc.
Els documents de transport més utilitzats segons el mitja utilitzat sén: maritim, el
Bill of Lading i la polissa de noliejament; aeri, I’Airway Bill; terrestre, el CMR,
el conveni TIR i CIM; multimodal, els documents FIATA, i finalment el transport
postal.

1.2.1 El ’Bill of Lading’ (B/L)

Es coneix com el document d’embarcament maritim, ja que s’utilitza quan es fa
un transport maritim per linia regular.

L’emet la naviliera o el capita del vaixell, i demostra que existeix un contracte de
transport i que 1’exportador ha entregat la mercaderia (s’ha embarcat). Un cop la
mercaderia és embarcada, un responsable de la naviliera signa el rebut de bord,
que servira per confeccionar el B/L.

En ser un contracte, apareix el trajecte que seguira la mercaderia. Serveix de prova
a I’exportador que vol cobrar un mitja de pagament documentari, ja que justifica
que ha enviat la mercaderia al punt on s’havia pactat.

No es pot retirar la mercaderia sense el B/L, la qual cosa vol dir que déna un dret
de possessio simbolica al posseidor.

Moltes vegades, en les condicions del mitja de pagament es demana un Clean Bill
of Lading. Vol dir que el B/L no té cap anotaci6 feta pel capita o la naviliera
indicant algun desperfecte aparent en el moment de la carrega.

El Bill of Lading es pot emetre nominatiu (no es pot endossar), a I’ordre d’una
persona (es pot endossar), al portador i a I’ordre amb endds en blanc (equivalent
al portador)

Existeixen diferents modalitats de Bill of Lading, d’entre les quals podem destacar:

* El directe: s’utilitza quan no es fan transbords.
* El corregut: amb transbordament.

e El Blank Back, que es tracta d’un B/L abreujat que no inclou totes les
condicions emeses pel transportista i no hi figuren ni el nom ni I’anagrama
de la naviliera, sin6 el del transportista mecanografiat.

* El House Waybill, utilitzat per a agrupatges on no es detalla el contingut de
la carrega.
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* EI B/L principal, que recull i empara House Waybills i no permet el despatx
de la mercaderia.

* El B/L combinat, que s’utilitza en transport multimodal.

1.2.2 La polissa de noliejament

A diferéncia del Bill of Lading, en el qual es contracta un servei de transport,
en la polissa de noliejament el que es contracta és el vaixell; per tant, no és
exactament un contracte de transport, sind una actuacié semblant a un xarter. A
més, a diferéncia del B/L, que inclou la possessi6 de la mercaderia, la polissa de
noliejament no ho fa.

1.2.3 L”air waybill’

Es el document de transport aeri, molt menys utilitzat per raons fisiques (la
mercaderia no pot ser molt gran ni pesar molt) i economiques (molt més car) que
el transport maritim.

Esta regulat pel conveni de Varsovia, i abasta des que el transportista rep la
mercaderia fins al lliurament al lloc indicat al document. Aquest document 1’emet
la linia a€ria o un agent IATA.

Sempre és nominatiu i no es pot negociar ni endossar. Tampoc atorga titularitat de
la mercaderia (el transportista només pot entregar la mercaderia al consignatari).

Es un document que es pot utilitzar per declarar el valor a la duana.

El consignatari és la
persona encarregada de
rebre la mercaderia, a qui
va adregada.

1.2.4 La carta de port CMR

La carta CMR s’utilitza en el transport terrestre per carretera, i serveix per
demostrar 1’existéncia d’un contracte de transport. Queden exclosos del conveni
CMR els transports postals, els funeraris i les mudances.

La carta de port CMR I’emet el transportista i consta de tres exemplars originals
signats pel remitent i el transportista (el primer pel remitent, el segon acompanya
la mercaderia i el tercer €s per al transportista).

El contingut d’un CMR fa referéncia a les dades del remitent, del destinatari i
del transportista, aixi com els llocs de recepcid, descarrega i descripcié de la
mercaderia.

No pot existir ruptura de carrega, és a dir, el que es recull és el que s’ha d’entregar
exactament igual. A més, no concedeix la propietat de la mercaderia.
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La copia del remitent serveix per demostrar I’enviament quan aixi ho requereixi
un mitja de pagament documentari.

1.2.5 La carta de port CIM

Es un document de transport emés per la companyia de ferrocarril en el moment
de recepci6 de la mercaderia. S’emet per duplicat i ha d’estar signat i segellat per
I’estacié expedidora.

El document és nominatiu i no es poden fer transmissions per endés. Consta de
cinc exemplars (carta de port, full de ruta, butlleti d’arribada, duplicat de la carta
de port i matriu d’expedici6).

Ha d’incloure com a minim la informaci6 segiient:

 dades de I’expedidor i el destinatari de la mercaderia

* descripci6 de la mercaderia

» perillositat o caracteristiques especials de la mercaderia
* pes i nombre de paquets

* estaci6 de desti

* ndmero de serie

* classe de vagé o contenidor

1.2.6 El transport multimodal

S’entén per transport multimodal aquell transport de mercaderies en el qual
s’utilitzen, com a minim, dos mitjans de transport diferents en un mateix contracte
de transport entre dos punts situats en paisos diferents.

El transport multimodal s’ha desenvolupat a mesura que s’han introduit els
contenidors, ja que aquests faciliten molt la manipulacié de la mercaderia.

El document FIATA és el document que representa el contracte de transport
multimodal, i esta representat per cinc modalitats de documents:

* FCR (Forwarding Certificate Receipt): és un document no negociable que
demostra que I’exportador ha entregat la mercaderia als magatzems del
transitari, que €és qui I’emet.

* FCT (Forwarding Agent Certificate Transport): demostra que el carregador
ha rebut la mercaderia del transitari per al seu transport. Al document hi
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figuren una descripcié de la mercaderia, la ruta que seguira, el preu i les
parts contractants. Es pot negociar si s’emet a I’ordre.

* FBL (Forwarding Agent Bill of Lading): com el FCT, pero destinat al
transport maritim. Es un document negociable si s’emet a 1’ordre, i és el
més utilitzat.

* FWR (Forwarding Agent Warrant Receipt): acredita I’entrega de la merca-
deria al transitari per part del carregador i és negociable si s’emet a ’ordre.

* SDT (Declaration Dangerous Transport): especial per a transport de mate-
ries perilloses. El transitari declara haver rebut la mercaderia correctament
i assumeix la responsabilitat durant el transport.

1.2.7 El paquet postal

El servei de paqueteria postal esta destinat a transportar mercaderia en que, pel seu
escas volum o pes, no és viable utilitzar cap dels mitjans de transport habituals.
Utilitza la via terrestre i acria, i esta regulat per la Uni6 Postal Universal, dependent
de les Nacions Unides.

1.3 Els documents d’asseguranca

Amb els mitjans de pagament documentaris cal que la mercaderia estigui garantida
en el transport. En aquest tipus d’asseguranca el risc cobert son els sinistres, els
robatoris, les perdues, etc., que pugui patir la mercaderia durant el seu transport.

L’asseguranga té un caracter indemnitzatori, aixo vol dir que la indemnitzaci6é mai
pot superar el valor de I’objecte assegurat.

No té sentit assegurar dos
1. y . el 1 . N cops un mateix objecte, ja
La polissa d’asseguranca €s el contracte escrit d’asseguranca, i perque sigui valida que limport de la
indemnitzacié es repartiria
entre les companyies
asseguradores i no es
cobraria doble.

ha d’estar signada per 1’assegurador i 1’assegurat. Ha d’incloure la mercaderia
assegurada, els riscos coberts, les primes i la ruta del transport.

Existeixen dues modalitats de polisses:

* Les individuals, que asseguren el risc d’un sol trajecte.

* Les globals o flotants, que cobreixen un periode determinat o un nombre de
trajectes concrets.

El model de polissa que s’utilitza en el comerg internacional sén les Institute Cargo
Clauses (ICC), que sén molt més clares perque en comptes d’indicar els riscos
coberts detalla aquells que no ho estan. Existeixen tres modalitats:
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* Les ICC-A, semblants a una asseguranca a tot risc contra la pérdua o el dany,
ja que inclou tot menys les exclusions que s’especifiquin.

* Les ICC-B, que cobreixen incendis, arrossegament per aigua, avaria grossa,
despeses de salvament...

e Les ICC-C, versio reduida de les ICC-B.

L’ asseguranca no cobreix les perdues ocasionades per retards del transportista.

El més habitual és que en les condicions documentaries es demani presentar una
polissa de les ICC-A, que es pot completar amb suplements de clausules de guerra,
vaga...

En determinats casos també es pot sol-licitar, en lloc de la polissa d’asseguranga,
un certificat d’assegurancga, que es tracta d’un resguard de la polissa que no inclou
totes les cobertures. S’emet de manera nominativa i indica amb quina polissa
queda coberta I’asseguranca.

1.4 Altres documents comercials

En les condicions que es fixen per cobrar un mitja de pagament documentari, a
més dels documents de venda, transport, assegurances, etc., també se’n poden
demanar d’altres, encara que no siguin tan habituals.

1.4.1 La factura duanera

Document sol-licitat pels serveis duaners d’alguns paisos normalment per a
finalitats estadistiques i informatives. Pot ser un document especific o una anotaci6
a la mateixa factura comercial feta pel consolat del pais importador.

1.4.2 La factura consular

Es semblant als visats que expedeixen les ambaixades i els consolats autoritzant
una importacio. Pot tenir un format definit o pot ser simplement una anotaci6 a la
factura comercial feta pel consolat del pais importador. En certes ocasions es pot
utilitzar com a certificat d’origen de la mercaderia.
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1.4.3 El certificat d’origen

Document emes per les cambres de comerg que justifica I’origen de la mercaderia
amb la finalitat d’aplicar 1’aranzel corresponent al pafs importador. Dins dels
certificats d’origen trobem dos models diferents:

* Form-A: s’utilitza a 1a Uni6 Europea per a importacions provinents de paisos
que formen part del Sistema de Preferéncies Generalitzades. L’expedeixen
les autoritats duaneres, i la seva validesa €és de deu mesos.

* Eur-1: s’utilitza en les relacions comercials entre la Unié Europea i altres
unions duaneres del mén. En el cas d’importacions inferiors a 6.000 euros
es pot substituir per un certificat d’origen generic.

En cas que un importador
pugui presentar qualsevol
dels dos certificats, Form-A i
Eur-1, se li aplicara el que li
sigui més favorable.

1.4.4 La ’Packing List’

Es tracta d’un llistat de paquets en el qual es fa constar el nombre de paquets,
caixes, etc., i el seu contingut. També acostuma a incloure dades sobre pesos (pes
brut i pes net), i llavors s’anomena Packing and Weight List.

1.4.5 El quadern ATA

Es un document que permet I’entrada temporal d’una mercaderia a un pais sense
necessitat de tenir un permis d’importacié o exportacié temporal. S’acostuma a
utilitzar per a productes que es presentin a fires, mostres, etc.

1.4.6 Altres certificats técnics o sanitaris

Existeix una gran varietat de certificats amb finalitats molt especifiques. Alguns
d’aquests certificats son certificats sanitaris, d’inspecci6, soivre, d’homologacid
halal o kosher, etc.

1.5 Els incoterms

Quan exportador i importador negocien un contracte existeix el risc que hi pugui
haver malentesos per practiques comercials diferents en cada pais. Imaginem,
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per exemple, que s’acorda que I’importador anira a recollir la mercaderia als
magatzems de I’exportador. Si I’exportador té la mercaderia preparada per quan
vingui I’'importador i aquest envia un camio a recollir-1a, es pot presentar el dubte
de qui ha d’assumir el cost de carregar la mercaderia o qué passaria si es trenqués
en el moment de la carrega.

Aquest tipus de situacions i d’altres de més complexes dificulten les operacions
de comerg internacional, no per qiiestié de mala fe, siné per la mateixa practica
comercial i/o particularitat de cada pais.

Una transaccié comercial comporta un intercanvi de propietat i un desplacament
de la mercaderia, i el principal punt critic és el moment en que es produeix aquest
intercanvi, ja que determinara les responsabilitats de cadascuna de les parts fins a
aquest precis moment.

La Cambra de Comer¢ Internacional (CCI), en el seu afany per potenciar el
comerg¢ internacional a comencaments del segle XX, va comencar un procés de
normalitzacié amb ’objectiu d’homogeneitzar i donar seguretat juridica tant a
exportador com importador, ja que fins a aquell moment cada pais aplicava les
seves normes i usos comercials. Es busca, doncs, establir uns codis de bona
conducta que ajudin a reduir incerteses i a disminuir les disputes entre les parts.

El fruit d’aquells treballs van ser els International Commercial Terms, més
coneguts amb el nom d’incoterms. La primera versié es va publicar I’any 1936,
i des de llavors s’han publicat nou versions més fins a arribar a 1’actual, de 1’any
2020 (publicacié 723 de la CCI).

Es important destacar que les versions actuals dels incoterms no anul-len les
versions anteriors, només canvien les condicions. Per aquest motiu, és primordial
indicar a quina versi6é d‘Incoterms se sotmet el contracte.

La CCI és un organisme privat, i per tant les seves normes només poden adquirir
forca contractual si al contracte de compravenda hi figura de manera expressa
I’adhesié voluntaria a les normes. Com a conseqiiencia de la seva naturalesa
privada, les regles incoterms no poden contravenir les legislacions nacionals.

’Lex mercatoria’

La lex mercatoria és un conjunt de normes privades que s’atorguen els comerciants per
regular situacions que no preveu la legislacié vigent. Existeix des de les fires de I'edat
mitjana, i actualment s’ha utilitzat per universalitzar normes.

Un exemple de lex mercatoria sén les normes que publica la CCI (incoterms, regles
uniformes, etc.).

Els incoterms suposen la definicié de tot un conjunt d’obligacions d’exportador i
importador sobre el lliurament de la mercaderia sota un codi. D’aquesta manera,
posant aquesta nomenclatura al contracte o a la factura, queden establertes les
obligacions de cada part. Com que aquestes condicions sén universals i d’adhesi6
expressa, totes les parts saben a que s’obliguen.
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1.5.1 Que regulen els incoterms

Els incoterms regulen el lloc on es fa I’entrega, qui assumeix el risc del transport
principal, com es distribueixen els costos de la transaccié comercial i qui és el
responsable del despatx de duana, tant d’exportacié com d’importacié. No regulen
ni la transmissié de la propietat en si mateixa ni els serveis.

Els incoterms no inclouen la regulacié de la propietat, perque aquest punt
esta regulat per les legislacions nacionals i aquestes estan per sobre de la
lex mercatoria. Tampoc s’hi inclouen les activitats de serveis, perque els
incoterms necessiten un lloc de transmissié i aquests no tenen entrega fisica.

Els incoterms regulen el segiient:

* Lloc on es fa ’entrega: quan es parla d’entrega es fa referéncia al
lliurament al transportista principal. L’entrega es pot fer abans de la carrega
al transport principal, en el moment de la carrega o posteriorment a la
carrega. El lloc on es faci I’entrega determinara qui és el responsable en
cas de sinistre.

* Qui assumeix el risc de transport: indicara qui es fa carrec d’un possible
sinistre produit durant el transport principal, és a dir, que qui assumeixi
el risc del transport principal hauria de ser qui contracti 1’asseguranca,
independentment de qui fos el beneficiari.

* Distribucié de costos i despeses: des d’un put de vista global, I’incoterm
no canvia el cost final de la compravenda, i només indica com es reparteixen.
A la practica, el cost final I’acaba pagant el comprador, bé sigui directament,
assumint el cost corresponent, o bé de manera indirecta, quan I’exportador
afegeix a la factura els costos dels serveis que ha assumit.

Exemple de repartiment de costos

Suposem que el valor d’'una mercaderia exportada és de 500.000 euros, el transport de la
mercaderia costa 60.000 euros i la prima d’asseguranga del transport, 20.000 euros.

Cas A: es pacta que I'exportador no assumeix ni el cost del transport ni
I’asseguranca:
» Factura de I'exportador = 500.000 euros

» Cost total de I'importador 500.000 (factura) + 60.000 (transport) + 20.000 (asseguranca) =
580.000 euros

Cas B: I’exportador també assumeix el transport

» Factura de I'exportador = 500.000 + 60.000 = 560.000 euros

» Cost total de I'importador = 560.000 (factura) + 20.000 (asseguranga)= 580.000 euros
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Maritim i multimodal

La diferéncia entre un incoterm
maritim i un de multimodal és
que el primer només és valid per
a transport maritim, mentre que
el segon es pot utilitzar en
qualsevol mitja de transport o

combinacié de mitjans.

Cas C: I'exportador assumeix el transport i I'asseguranca

+ Factura de I'exportador = 500.000 + 60.000 + 20.000 = 580.000

+ Cost total comprador = 580.000 euros

* Les responsabilitats del despatx de duana: el despatx de duana és
el procés pel qual se satisfan tots els requisits perqué una mercaderia
pugui sortir o entrar a un pafs. Inclou el pagament de tots els aranzels
i altres requisits necessaris per poder posar la mercaderia a disposici6é de
I’importador.

1.5.2 Classificacio dels incoterms

En el comerg internacional, exportador i importador estan molt llunyans, i I’entre-
ga de la mercaderia sempre es fara a un transportista. Els incoterms diferencien
en dues modalitats de transport: en vaixell i la resta de modalitats de transport. El
transport en vaixell inclou tant el transport maritim com el fluvial, i és de llarg
el més utilitzat en el comer¢ internacional. Les altres modalitats de transport
inclouen el terrestre (en les seves modalitats de carretera i ferroviari), I’aeri i també
una combinacié de mitjans. També inclou el transport en vaixell si esta combinat
amb un altre transport, és a dir, si no s’utilitza de manera exclusiva. De manera
gengrica, totes aquestes altres formes de transport se les coneix com a transport
multimodal, que es fa majoritariament en forma de contenidors.

En el cas del transport maritim, la carrega es considera realitzada en el moment en
que la mercaderia es diposita en el vaixell. L’entrega es pot fer al mateix vaixell o
al moll al costat del vaixell. En el cas del transport multimodal, 1’entrega es fara
en el moment en que el transportista rebi la mercaderia.

Un cop definida la responsabilitat, el segon aspecte €s com cobrir el risc des que
la mercaderia surt del magatzem de 1’exportador fins que arriba al magatzem de
I’importador. El risc es cobreix amb una asseguranga de transport, i la qiiestié
clau que han de regular els incoterms és qui ha de contractar aquesta asseguranca
i qui n’és el beneficiari.

Es important que 1’ incoterm especifiqui el lloc on es fa la transferéncia de la
mercaderia. Per exemple, CIF Tarragona vol dir que la mercaderia arribaria
en vaixell al port de Tarragona.

Combinant quina part assumeix el cost de transport, contracta 1’assegurancai és el
beneficiari, es poden definir els 11 incoterms que proposa la CCI en la seva revisio
de I’any 2020, i que s’agrupen en quatre apartats diferenciats segons el lloc on es
fa ’entrega de la mercaderia i per tant es produeix la transferencia del risc:

» grup E (sortida)
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* grup F (transport no pagat)
 grup C (transport principal pagat)

* grup D (arribada)

Grup E (sortida)

L'tnic incoterm d’aquest grup és I’Ex Works (EXW), en que 1’exportador posa
a disposicié de I'importador la mercaderia al seu magatzem. No hi ha entrega
al transportista en el sentit que 1’exportador no rep cap document de transport,
és el mateix importador qui ha de gestionar la carrega en el transport que hagi
contractat.

Es produeix una situacié paradoxal, ja que la mercaderia esta al magatzem de
I’exportador pero és propietat de 1I’'importador.

No és un incoterm multimodal, perd no sol ser adient en el comer¢ internacional.
La cambra de comerg internacional recomana a la darrera versi6 del 2020 la seva
utilitzacié només en operacions nacionals.

Els incoterms estan pensats

Alafi 11 & . per utilitzar-se en el comerg
atfigura 1.1 es pot veure un esquema d aquest incoterm. internacional, perd per la
seva comoditat també es

poden utilitzar en el comerg

FiGuraA 1.1. Incoterm EXW interior.

Ex Works (EXW)
Transport Terminal
Venedor Transportista Frontera Port principal Port Lloc de desti  Comprador
Risc Risc
venedor comprador

Cost Cost
venedor comprador

Grup F (transport no pagat)

En aquest grup d’incoterms, I’exportador posa a disposicié de 1’importador la
mercaderia al pais d’origen fent-ne lliurament al transportista principal, i per tant
no es fa carrec d’aquest. A diferéncia del grup E, I’exportador rep un document
de transport quan fa I’entrega al transportista.

L’exportador ha de fer tot el necessari perqué la mercaderia pugui sortir del
pais. Per tant, és responsable del despatx d’exportacié. També ha d’assumir les
despeses de control abans de I’embarcament (pes, qualitat, etc.). Es a partir de
I’entrega que és a carrec de I’importador, i €s a partir d’aquest punt on es defineixen
els incoterms que formen el grup F.

Punt de recollida diferent d’un port

L'incoterm que representa aquesta situacio €s el Free Carrier (FCA). Lentrega
es pot fer al mateix magatzem de 1’exportador o en un altre punt convingut al pais
d’origen. En el primer cas, 1’exportador assumeix la carrega de la mercaderia,
mentre que en el segon cas no. En poder-se fer I’entrega en qualsevol lloc, es
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considera multimodal. La representaci6 grafica d’aquest incoterm es pot veure a
la figura 1.2.

FiGcura 1.2. Incoterm FCA

Free Carrier (FCA)

Transport Terminal

Venedor Transportista Frontera Port principal Port Lloc de desti Comprador

Risc Risc
venedor comprador

Cost Cost
venedor comprador

Punt de recollida en un port amb lliurament al costat del vaixell

L’incoterm que representa aquesta situacié €s el Free Alongside Ship (FAS), en
que la mercaderia s’entrega al costat del vaixell (al moll on hi ha el vaixell) i no
inclou la carrega, ja que aquesta responsabilitat és de 1’importador (vegeu-ne un
esquema a la figura 1.3).

FiGura 1.3. Incoterm FAS

Free alongside ship (FAS)
Transport Terminal
Venedor Transportista Frontera Port principal Port Lloc de desti  Comprador
Risc Risc
venedor comprador

Cost Cost
venedor venedor

Punt de recollida en un port amb lliurament dins del vaixell

L’entrega es fa quan la mercaderia es carrega al vaixell, i esta representada per
I’incoterm Free on Board (FOB). En aquest cas es poden donar dues situacions:
que la mercadera hagi d’anar a la coberta, i llavors es considera entregada quan
es diposita sobre aquesta, o quan ha d’anar sota coberta i per tant no es considera
entregada fins que no estigui estibada i trincada. L’esquema d’aquest incoterm és
el que es troba en la figura 1.4.

F1GURrA 1.4. Incoterm FOB

Free on board (FOB)
Transport Terminal
Venedor Transportista Frontera Port principal Port Lloc de desti  Comprador
Risc Risc
venedor comprador

Cost Cost
venedor comprador

Si els incoterms FAS i FOB sén incoterms maritims, 1’incoterm FCA €és I’equiva-
lent al FOB per0 en transport multimodal, tal com es pot observar en 1’esquema
de la figura 1.5.
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Ficura 1.5. Incoterms del grup F

Incoterms del grup F

Fora del mitja de transport Dins del mitja de transport

Maritim FAS FOB
Multimodal FCA

Grup C (transport principal pagat)

En aquest grup d’incoterms, I’exportador posa a disposicié de 1’importador la
mercaderia al pafs d’origen i assumeix el cost del transport principal. Es a
dir, contracta el transport perd no assumeix el risc de la mercaderia posterior a
I’embarcament i el despatx d’exportaci6.

En aquest grup podem trobar dues situacions: quan I’exportador no assumeix el
cost de I’asseguranga o quan si I’ha de contractar. En aquest segon cas, com que el
propietari de la mercaderia ara és I’importador, aquest haura de ser el beneficiari
de la polissa d’asseguranga.

L’entrega de la mercaderia es fa al vaixell i sense asseguranca per part de
exportador

L’incoterm que representa aquesta situacio €s el Cost and Freight (CFR), inco-
term maritim en que la responsabilitat de I’exportador es limita a pagar el transport
fins al port convingut i per tant no assumeix cap responsabilitat sobre un possible
sinistre que es pugui produir durant el transport principal.

L’entrega es fa al transportista en un punt convingut sense contractar asse-
guranca

Quan I’exportador paga el cost del transport fins a un punt convingut del pais de
desti pero la transmissi6 de risc es produeix quan el transportista rep la mercaderia
dins el pais d’origen estem davant de 1’incoterm Carriage Paid to (CPT). Es
pot utilitzar amb qualsevol mitja de transport, i per tant es tracta d’un incoterm
multimodal.

Entrega de la mercaderia al vaixell i asseguranca contractada per I’exporta-
dor

En cas de I’incoterm maritim Cost, Insurance and Freight (CIF), I’exportador
assumeix el cost de transport, I’estiva i el trincatge, a més de I’asseguranca fins
al port de desti, sent el beneficiari I’importador. La representacié dels incoterms
del grup C es pot veure a la figura 1.6, només variara el cost assumit en funci6 de
I’asseguranca.
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Ficura 1.6. Incoterm CIF representatiu del grup C

Cost Insurance and Freight (CIF)
Transport Terminal
Venedor Transportista Frontera Port principal Port Lloc de desti  Comprador
Risc Risc
venedor comprador

Cost Cost
venedor comprador

L’entrega es fa al transportista en un punt convingut i ’asseguranca és
contractada per I’exportador

Quan I’exportador assumeix el cost de transport i I’asseguranca fins a un punt
convingut al desti s’ha d’especificar mitjancant I’incoterm multimodal Carriage
and Insurance Paid to (CIP). A diferéncia dels incoterms 2010, en la versi6 de
2020 I’asseguranga minima que ha de contractar I’exportador ha de ser d’un valor
del 110% d’acord amb la ICC-A (Clausula A de I’Institute Cargo Clauses). A la
versio del 2010 es requeria només una asseguranga amb clausula ICC-C, menor
que la ICC-A, tal com es manté a la versi6 2020 de I’incoterm CIF.

En I’esquema de la figura 1.7 queden resumits els incoterms del grup C.

Ficura 1.7. Incoterms del grup C

Incoterms del grup C

Amb asseguranga Sense asseguranga
Maritim CIF CFR
Multimodal CIP CPT

Grup D (arribada)

En aquest grup d’incoterms, 1’exportador posa a disposicié de I’importador la
mercaderia al pafs de desti, i per tant I’exportador és responsable de la mercaderia
fins que s’ha descarregat. L’exportador es fa carrec del transport i I’assegurancga,
ja que assumeix totes les despeses i els riscos fins a deixar la mercaderia en un
lloc determinat del pais de desti. El beneficiari de 1’asseguranca sera 1’exportador
mateix, perque en el moment d’embarcar encara és el propietari de la mercaderia
(no I’ha transferit).

Tots els incoterms d’aquest grup sén multimodals, i es poden trobar tres opcions
diferents.

En un punt convingut del pais de desti

Quan I’exportador posa la mercaderia al punt convingut del pais de desti ha
d’utilitzar I’incoterm Delivered at Place (DAP). En aquest cas, a més del transport
principal també inclouria el transport interior al pais de I’importador fins a deixar
la mercaderia al punt convingut. No inclou la descarrega del transport interior,
que acostuma a fer-se al magatzem de I’importador, i tampoc el despatx de la
mercaderia a la duana de desti. Aquest incoterm s’utilitza en el transport de
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contenidors amb carrega completa. En la figura 1.8 se’n detalla I’esquema.
Descarregada en un punt convingut del pais de desti

A la versié 2020, la novetat principal respecte a les anteriors és 1’incoterm
Delivered At Place Unloaded (DPU), en que I’exportador esta obligat a entregar
la mercaderia descarregada del mitja de transport d’arribada i lliurar-la, posant-la
a disposicié del comprador en una terminal o qualsevol altre lloc de destinaci6
designat, dins el termini acordat. L'esquema del funcionament d’aquest incoterm
és exactament el mateix que I’incoterm DAP afegint la descarrega de la mercaderia
en el desti especificat(és 1’tinic incoterm que obliga al venedor a fer-ho). Substi-
tueix al Delivered At Terminal (DAT) que es recollia a la versié del 2010, que
implicava el lliurament especific en una terminal del pais de desti.

Ficura 1.8. Incoterm DAP i DPU

Delivered at place (DAF)
Transport Terminal
Venedor Transportista Frontera Port principal Port Lloc de desti  Comprador
Risc Risc
venedor comprador

Cost Cost
venedor comprador

En un punt convingut del pais de desti amb el despatx d’importacié

Si I’exportador posa a disposicié de I’importador la mercaderia en el lloc de desti
(sense I’obligaci6 de descarrega) i assumeix les despeses i el despatx d’importacid,
cal especificar I’incoterm Delivered Duty Paid (DDP). Existeix una versié que
exclou el pagament de I’'IVA (DDP —VAT excluded). En la figura 1.9 es detallen
les particularitats que cobreix aquest incoterm.

FiGcura 1.9. Incoterm DDP

Delivered duty paid (DDP)
Transport Terminal
Venedor Transportista Frontera Port principal Port Lloc dedesti Comprador
Risc
venedor

Cost
venedor

1.5.3 Consideracions sobre incoterms i mitjans de pagament
documentaris

Una de les qiiestions que s’acostumen a exigir per cobrar un mitja de pagament
documentari és demostrar que s’ha entregat la mercaderia sol-licitant el document
de transport que demostri que s’ha embarcat.

En el cas dels incoterms del grup D, I’exportador disposa del document de
transport perque ha enviat la mercaderia, perd encara manté la propietat perque

La versié VAT excluded es
justifica en la filosofia de
I'IVA que ha de ser assumit
pel comprador.
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el lliurament no es produeix fins que arriba al pais de desti. Podria donar-se el
cas que I’exportador cobri la mercaderia quan encara és de la seva propietat i
fins i tot es podria produir un sinistre durant el transport, i com que el beneficiari
de I’asseguranca seria el mateix exportador podria cobrar de I’asseguradora i de
I’importador.

Un problema semblant es produeix amb I’incoterm Ex Works, ja que 1’exportador
no fa entrega de la mercaderia (només la posa a disposici6) i llavors no disposa
de cap document de transport que demostri que s’ha entregat i per tant tindria
complicat poder cobrar.

En utilitzar els incoterms en documents relacionats amb un mitja de pagament
documentari cal tenir present la concrecié del lloc on es produeix la transmissié
de la mercaderia. Per exemple, si fem una exportacié amb contenidors indicant
CIP Port de Barcelona sense especificar en quina terminal (Terminal TerCat o
la terminal TBC), en cas de no fer-se en la terminal correcta pot apareixer un
cost addicional ocasionat pel moviment del contenidor entre terminals que hauria
d’assumir I’importador, i que no estava previst.

Tanta concrecio pot ocasionar problemes a I’hora de validar la documentacié d’un
mitja de pagament documentari. Suposem el cas contrari: I’incoterm especifica
la terminal TerCAt, perod per problemes técnics aquesta terminal no esta operativa
el dia que arriba el vaixell i descarrega el contenidor a la terminal TBC. El banc
podria donar com a no conforme el document presentat perque no coincideix amb
el punt de descarrega indicat en les condicions.

1.6 Ordre de pagament documentaria

Una ordre de pagament documentaria es pot definir com una ordre de pagament
simple, ja que es tracta d’una ordre que déna I’importador al seu banc perque aboni
a I’exportador una quantitat de diner transferida des del seu banc (banc emissor) al
banc de I’exportador. La diferéncia és que, perque el banc pugui executar aquesta
ordre, I’exportador haura de presentar una s¢rie de documents pactats préviament
i que donin evidencia del compliment d’una série de condicions que es van pactar
en el moment de fer el contracte de compravenda. Les condicions pactades tindran
per finalitat demostrar que 1’exportador ha enviat la mercaderia.

La seqiiencia de funcionament d’una ordre de pagament documentaria comenca
quan I’importador demana al seu banc que envii una ordre de pagament documen-
taria a favor d’un exportador, després que aquest presenti una serie de documents
i que aquests estiguin validats pel banc. L’exportador envia la mercaderia a un
punt convingut i els documents, al banc. Un cop el banc rep els documents i els
valida, executa I’ordre de pagament i al mateix temps envia la documentacié a
I’importador perque pugui retirar la mercaderia enviada al punt convingut.

En la figura 1.10 es mostra un esquema detallat del funcionament d’una ordre de
pagament documentaria.
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Ficura 1.10. Ordre de pagament documentaria

r

v

4
Banc pagador J§ 5 Banc ordenant

El procediment comeng¢a amb una relacié comercial, una compravenda en la

qual s’acorda el pagament mitjancant una ordre de pagament documentaria. Els
documents que haura d’aportar 1’exportador dependran de 1’incoterm utilitzat,
i normalment acostumen a ser la factura comercial (traspas de propietat), un
document de transport (per demostrar 1’enviament) i una polissa o certificat
d’asseguranca (per eliminar el risc del transport). Algunes vegades també s hi
pot afegir un certificat especific.

L’importador comunica al seu banc que vol enviar una ordre de pagament docu-
mentaria a favor de 1’exportador amb I’import i les condicions pactades. Es fa
saber a I’exportador aquesta circumstancia i els documents que haura d’aportar.
En aquest moment, el banc ordenant fa una reserva al compte de I’importador per
I’import de I'ordre de pagament.

Quan I’exportador s’assabenta de ’ordre de pagament al seu favor procedeix a
enviar la mercaderia a un punt convingut (pot ser una terminal, un diposit duaner,
un magatzem, etc.). Simultaniament, envia la documentacié requerida al banc
pagador (banc corresponsal del banc ordenant al pais de I’exportador).

En funcié del grau de confianga entre els bancs, la revisi6 dels documents la
pot fer el mateix banc pagador o es pot enviar al banc ordenant perque sigui
aquest qui en faci la verificacié. En qualsevol dels dos casos, la verificaci6 de la
documentacié sera només formal, comprovant que totes les dades que apareguin
en cada document siguin correctes.

Una vegada els documents estan validats, el banc ordenant envia ’ordre de
pagament que estava retinguda fins a aquest moment (utilitzant un missatge
SWIFT MT103). També envia la documentacié validada a I’'importador perque
aquest pugui recollir la mercaderia del punt convingut.

Si l'ordre de pagament pren la forma de transferéncia s’abona al compte de
I’exportador I’import de I’exportacié. Si fos una ordre de pagament estricta, es
posaria I’import a disposicié de I’exportador a la caixa del banc pagador (aquesta
opci6 s’utilitza molt rarament).

L’importador, amb la documentacié rebuda del banc ordenant, anira al punt
convingut i recollira la mercaderia.
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1.6.1 Els riscos de I'ordre de pagament documentaria

Si bé es cert que millora la seguretat en comparacié d’una ordre de pagament
simple (I’importador, quan paga, té evidéncia de 1’enviament de la mercaderia),
segueixen existint alguns riscos importants. Un d’aquests riscos té el seu origen
en el fet que I’ordre de pagament és per defecte revocable, i per tant ’ordenant té
la possibilitat de revocar o anul-lar una ordre de pagament abans de la seva data
d’execucif.

Es podria donar la circumstancia que I’exportador envia la mercaderia al punt
convingut, que es pot trobar al pais de I’importador, i la documentacid, confiant en
I’avis de I'ordre de pagament al seu favor. Llavors, un cop enviada la mercaderia i
la documentaci6, I’'importador, abans que els documents siguin validats, podria
revocar l'ordre de pagament. Evidentment, ’importador no podra retirar la
mercaderia, perd I’exportador no cobrara i es trobara amb una mercaderia que
és seva perd que esta situada en un altre pais. L’exportador no tindra cap més
remei que repatriar la mercaderia (assumint també els costos de la repatriacio)
o intentar buscar rapidament un segon comprador al pais de I’importador, amb
les perdues que ocasionaria (oferint importants descomptes per fer-la atractiva o
pagant lloguer per a I’emmagatzematge de la mercaderia).

Per evitar aquest risc caldria fer una indicacié expressa assenyalant que 1’ordre de
pagament acordada és irrevocable.

Un segon risc es presenta quan la decisié de validar o no la documentaci6
presentada és del banc i aquest només fa una comprovacié aparent i no comprova
que la mercaderia enviada coincideixi amb la factura. Aquesta situaci6 de risc es
pot evitar si es demana un document d’un verificador extern, com ara el Bureau
Veritas o la Société Générale de Surveillance, que certifiqui que el que es lliura és
exactament I’acordat.

Una altra situacié de risc deriva de la no-existéncia de regles internacionals
relatives a les ordres de pagament que regulin de manera detallada el seu funci-
onament i les obligacions de les parts. Davant aquesta situacid, estaran inicament
sotmeses a la legislaci6 nacional, la qual cosa provoca indefensi6 en 1’exportador
desconeixedor de la legislacié de 1’ altre pais.

Aquesta incertesa €s el motiu pel qual les ordres de pagament documentaries s6n
un mitja de pagament molt poc utilitzat en el comer¢ internacional. Sén cars a
conseqiiencia de la complexitat de la seva gesti6 i aporten poques millores en la
reduccid del risc en relaci6 amb les ordres de pagament simples. Comparativa-
ment, és més interessant utilitzar un credit documentari si es vol més seguretat
amb un nivell semblant de complexitat.
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1.7 La remesa documentaria

Com les remeses simples, es tracta d’un mitja de pagament pel qual un exportador
envia al seu banc una seérie de documents financers perque els faci arribar a
I’importador i aconseguir el seu cobrament de manera immediata o amb un
venciment futur.

Els documents que s’inclouen en una remesa poden ser financers o comercials. Si
només s’inclouen documents financers es tracta de remeses simples, i si també
incorporen documents comercials es consideren remeses documentaries.

Els documents financers que es poden incloure en una remesa simple sén lletres
de canvi, pagarés, xecs o rebuts. En el cas de les remeses documentaries, conjun-
tament amb aquests documents financers també trobarem documents comercials
de venda, transport, asseguranga o certificacio.

Segons els tipus de documents que incorpori una remesa documentaria, podem
trobar dues situacions diferents: que combinin documents financers i comercials
(el més habitual) o que només incloguin documents comercials.

Una diferencia important de la remesa respecte als altres mitjans de pagament
és que la iniciativa en el cas d’aquest mitja la pren I’exportador, mentre que en
els altres mitjans de pagament és a carrec de I’importador. Per aquest motiu és
important que I’importador reconegui aquest deute, i d’alguna manera aconseguir
aquest reconeixent €s la primera feina que s’encomana al banc.

Segons les instruccions que I’exportador doni al seu banc, es defineixen tres tipus
de remeses:

* Les remeses en gestié de cobrament: es demana al banc que cobri la remesa.

* Les remeses en gestié d’acceptaci6: es demana al banc que 1’importador
accepti el compromis de pagament.

* Les remeses enviades per negociacié: son remeses amb venciment diferit
en les quals I’exportador demana al banc que li avanci el cobrament
descomptant I’efecte.

Totes les instruccions que 1’exportador doni al seu banc sobre com gestionar
aquests documents figuraran escrites en el document anomenat carta d’instruc-

cions.

Les remeses documentaries s’utilitzen quan no hi ha molta confianga entre
I’exportador i I'importador. L’exportador manté la propietat de la mercaderia
mentre I’importador no pagui o es comprometi a pagar, i I’importador no paga fins
que no té evidéncia que I’exportador ha complert totes les condicions pactades
en el contracte. En la figura 1.11 es detalla el funcionament d’una remesa
documentaria.
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Ficura 1.11. Esquema de la remesa documentaria

3

v

7 Banc
< presentador

El procés comenga amb un contracte de compravenda conseqiiencia d’una relacié

(98]

comercial. En aquest cas, exportador i importador acorden per un costat utilitzar
com a mitja de pagament qualsevol instrument financer susceptible d’entrar en
una remesa, com per exemple una lletra de canvi, i per un altre que 1’exportador
presenti els documents necessaris per poder fer el despatx d’exportacio.

L’exportador iniciara la remesa portant al seu banc (banc remitent) les lletres
de canvi, els documents comercials i la carta d’instruccions. La funcié del
banc remitent sera cobrar les lletres i donar els documents a 1’importador perque
pugui recollir la mercaderia. Segons les condicions de la venda i el grau de
confianca, I’exportador enviara la mercaderia a un punt convingut o esperara a
fer-ho posteriorment.

Un cop el banc remitent envia la remesa al banc presentador amb les instruccions
corresponents descrites a la carta d’instruccions, el banc presentador validara els
documents comercials i se’ls guardara.

A partir d’aqui és el banc presentador qui presentara les lletres de canvi a
I’importador perque reconegui el deute al mateix temps que 1’informa que té
disponibles els documents comercials pactats i que han estat validats. Aquest
reconeixement del deute es pot fer de dues maneres diferents: reconeixent-se el
deute i fent el pagament, on en aquest cas es tractaria de documents a la vista
(Cash Against Documents o CAD), o mitjancant I’acceptacié de les lletres on
I’importador reconeix el deute perd pagara més endavant (pagament diferit).

Si les lletres sén pagades se les quedara I’'importador com a comprovant de
pagament, i en canvi, si sén acceptades es retornaran al banc presentador. Un
cop en disposicié del banc presentador, aquest les pot guardar fins al venciment
per portar-les al cobrament o les pot enviar al banc remitent per si 1’exportador
les vol descomptar. Un cop finalitzats els tramits financers, el banc presentador
entregara a I’importador els documents que li permetran retirar la mercaderia del
punt convingut.

A mesura que el banc presentador vagi cobrant les lletres enviara la liquidacié al
banc remitent i aquest ingressara al compte de 1’exportador la liquidacié rebuda
del banc presentador.
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A lapractica, aquest esquema simple pot ocasionar problemes importants, sobretot
si s’utilitzen incoterms del grup C o D. Amb aquests incoterms I’importador pot
no recollir la documentacié i I’exportador es pot trobar amb la mercaderia refusada
al pais de I’'importador, on haura pagat el transport, i si vol repatriar la mercaderia
també haura de pagar la repatriacio.

En canvi, si els incoterms utilitzats sén EXW, FCA, FAS o FOB, Ia situaci6 per
a I’exportador és més favorable ja que el transport I’haura pagat I’importador i és
menys probable que rebutgi la mercaderia.

1.7.1 La carta d’instruccions

La carta d’instruccions conté les instruccions precises per al banc presentador com
a representant del banc remitent al pais de I’importador. Amb aquest document
s’indica que ha de fer amb els documents de la remesa.

La carta d’instruccions ha de contenir com a minim la informaci6 segiient:

* Indicacié6 de si la remesa és simple o documentaria.
* Dades personals del lliurat.

* Dades del banc presentador en cas que sigui escollit per I’exportador. Si el
banc presentador €s el banc corresponsal del banc remitent, aquesta dada
no sera necessaria.

* Indicaci6 clara de I’import de la remesa i la data de venciment.

* Una relacié detallada de tots els documents que acompanyen la remesa i
el nombre d’exemplars de cadascun d’ells. No sempre es pot disposar de
tots els documents des del comengament, i és possible que algun d’ells
només estigui disponible quan la mercaderia arribi al desti (per exemple,
certificacions de control o qualitat).

* Indicacié clara de qui ha d’assumir les despeses de gesti6 de la remesa.

* Indicaci6é de com actuar si el lliurat es nega a pagar les despeses o comissi-
ons.

* Instruccions de si I’efecte pot ser protestat o no per motius d’impagament o
no-acceptacio.

Les normes de la CCI obliguen a adjuntar aquesta carta d’instruccions, ja que
en les remeses els bancs només assumeixen la funcié d’intermediaris i no poden
prendre cap decisié. Es a partir d’aquest document que saben com procedir i que
els eximeix de fer cap actuacié que no figuri en la carta d’instruccions.
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1.7.2 La remesa documentaria en gestio d’acceptacio

Quan els documents d’una remesa no sén a la vista es fa necessaria 1’acceptacio
del document per part de 1’importador. Es través de la carta d’instruccions que es
demana al banc que sol-liciti a I’'importador I’acceptaci6 de les lletres. D’aquesta
manera es reconeix el deute i més endavant es pot exigir el seu pagament.

Si I’'importador no volgués acceptar la lletra s’hauria de demanar al banc presen-
tador que aixequi un protest per falta d’acceptacié. Aquest protest és necessari
perque el tenidor mantingui el dret a reclamar el pagament fent un regrés contra
els endossants o el lliurador.

1.7.3 La remesa de documents comercials

Es tracta d’un cas especial de remeses on no s’inclou cap document financer i
tots son documents comercials. Aquestes remeses inclouen un document especial
anomenat rebut de fideicomis o Trust Receipt.

El rebut de fideicomis consisteix en un rebut signat per I’importador en el qual
declara que ha rebut la mercaderia perd sense adquirir la seva propietat. Només
actua com a dipositari.

La raé per la qual el fideicomis es considera remesa documentaria és perque es
el banc qui facilita el document de fideicomis al dipositari que, a canvi, signa un
rebut comprometent-se a retornar les mercaderies en un termini determinat o, en
cas contrari, pagar el seu valor.

Algunes raons per les quals un fideicomis és una opcié interessant sn:

Que la mercaderia abans de ser rebuda requereixi algun tipus d’inspecci6 al
pais de desti (molt freqiient en exportacions als Estats Units).

* Que s’encomani al dipositari que trobi un comprador al pais de desti quan
la mercaderia es troba en aquest pais com a conseqiiéncia d’una importacié
fallida per la no-acceptacié d’una operacié comercial anterior. Abans de
repatriar-la o abandonar-la, I’exportador intentara buscar un nou comprador.

Que el dipositari sigui un agent comercial o un corresponsal de 1’exportador
al pais de desti. El corresponsal no és el propietari de la mercaderia i només
I’adquirira un cop la tingui venuda.

Que I'importador vulgui revisar la mercaderia abans de pagar-la.
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1.7.4 Normativa internacional de les remeses. Les URC 522

La major part de les operacions de cobraments documentaris internacionals estan
regulats per les Regles Uniformes Relatives als Cobraments (URC, Uniform Rules
for the Collection of Commercial Paper). Aquestes normes es van elaborar per
iniciativa de la Comissié de Técniques i Practiques Bancaries de la CCI. La

primera versié es va publicar I’any 1956, i es van anar revisant posteriorment Als annexos es pot trobar
I’any 1967 (fullet6 254) i I'any 1978 (fullet6 322). La versi6 actual, les URC 522, rlets e los Uritess.
van ser aprovades el 15 de maig de 1995 amb 26 articles i van entrar en vigor 1’1

de gener de 1996.

La Cambra de Comerg Internacional (CCI)

La Cambra de Comerg Internacional (CCl) és avui en dia I'organitzacié empresarial més
gran del mén, creada I'any 1919 a Paris, un cop acabada la Primera Guerra Mundial, i
el seu objectiu principal és establir una série de normes que garanteixin la bona practica
comercial.

Es tracta d’'una organitzacié privada que déna proteccié a empreses de més de 130 paisos
en operacions comercials. A causa del seu caracter privat, la CCl no té for¢a per imposar
les seves normes, per aixo els participants en una transaccié comercial internacional han
de manifestar de manera expressa la seva adhesi6 a les normes que les emparin.

Actualment té I'estatus d’entitat consultiva de primer ordre davant les Nacions Unides, i
ha anat creant normes que es presenten en forma de publicacions (brochures). Cada
publicacié esta numerada correlativament amb una nomenclatura llarga i una abreviacio
de tres lletres seguides del numero de publicacié. Les URC 522 fan referéncia a les
Uniform Rules for the Collection of Commercial Paper, que va ser la publicacié 522 de
la CClI (brochure 522).

En I'ambit dels mitjans de pagament s’han publicat normes sobre:

» Les remeses: Uniform Rules for the Collection of Commercial Paper (URC 522).

« Els crédits documentaris: Uniform Customs and Practice for Documentary. Credits (UCP 600).
Existeix un annex anomenat eUCP, que regula la presentacio electronica.

+ Garanties bancaries: Uniform Rules on Demand Guarantees (URDG 758).

» Credits standby: International Standby Practices (ISP 98).

» Garanties accessories: Uniform Rules for Contract Bonds (URCB 524).

* Forfaiting: Uniform Rules for Forfaiting (URF 800).

+ Obligacions de pagament bancaries: Uniform Rules on Bank Payment Obligations (URBPO

750).

A part d’aquestes publicacions reguladores dels mitjans de pagament, s’ha de fer esment
d’'unes altres dues que tenen molta incidéncia en els mitjans de pagament:

* Regles incoterms 2020 (brochure 723).

» Practica Bancaria Internacional, International Standard Bank Practice (ISBP 745).

Les URC 522 contenen 26 articles agrupats en els segiients set apartats:

A. Disposicions generals
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Article 1: ambit

* Les URC 522 s’aplicaran a les cobrances i obliguen les parts.

* Els bancs no tenen obligaci6 de transmetre cobrances o instruccions rebudes
amb posterioritat.

* Si el banc rebutja una cobranca ho ha de comunicar immediatament.

Article 2: definicions

* Defineix la cobrancga i les seves variants.

* Indica com s’han d’entregar els documents.

Article 3: parts que hi intervenen

* Defineix cedent, ban remitent, banc cobrador, banc presentador i lliurat.

B. Forma i estructura de la cobranca

Article 4: instruccions de cobrament

» Exigeix que el cedent aporti la “carta d’instruccions” amb les instruccions
de cobrament que s han de facilitar al banc cobrador.
C. Forma de presentacio

Article 5: presentaci6

* Defineix que s’entén per presentacio.

* El documents s’han de presentar tal qual s’han rebut (només s’autoritza
afegir el timbrat si la llei ho requereix).

* Si el remitent no designa presentador, el banc cobrador pot escollir el
presentador que vulgui.

Article 6: vista/acceptaci6

¢ En els dos casos s’ha de fer sense demora.

Article 7: entrega de documents comercials

* Les lletres de canvi a la vista han de ser pagades quan s’entreguin els
documents.

* Si el pagament és diferit, el banc remitent ha d’indicar com actuar amb els
documents.
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Article 8: creacié de documents

* Si el banc cobrador ha de crear documents (per exemple, una lletra o un
fideicomis), ha de rebre instruccions del banc remitent indicant com s’ha de
fer aquest document.

D. Obligacions i responsabilitats

Article 9: bona fe

¢ Els bancs actuaran de bona fe.

Article 10: documents i mercaderies/serveis/prestacions

* Les mercaderies no s’han d’enviar directament al banc.
* El banc no té cap responsabilitat en relacié amb la mercaderia.

* Totes les despeses ocasionades al banc per la custodia de la mercaderia seran
carregades al cedent.

Article 11: exoneracions respecte als actes del receptor de les instruccions

* El banc actua per nom del cedent.

* El banc no té cap responsabilitat si no es compleixen les seves instruccions.

Article 12: exoneracions sobre els documents rebuts

* Els bancs només s6n responsables de la verificacié aparent.

* El banc ha d’avisar rapidament si falten documents o dels documents no
correctes.

* Els bancs no poden fer cap modificaci6 al document.

Article 13: exoneracions respecte a la validesa dels documents

* El banc no és responsable de comprovar ni 1’exactitud ni 1’autenticitat dels
documents.

Article 14: exoneraci6 per retards

* El banc no assumeix cap responsabilitat pel retard que pugui tenir un
missatge o un document. Tampoc pel que fa a la traducci6.

Article 15: forca major



Mitjans de pagament internacionals 38 Mitjans de pagament documentaris. El crédit documentari

* El banc no assumeix cap responsabilitat en situacions de guerra, catastrofes,
lock-outs, etc.

E. Pagament

Article 16: pagament

* El pagament s’ha de fer sense demora.

Article 17: pagament en moneda local

* El pagament es fara en moneda local si aixi ho indica el document i si
aquesta moneda esta disponible de manera immediata.

Article 18: pagament en moneda estrangera

* El pagament es fara en moneda estrangera si aix{ ho indica el document i si
aquesta moneda esta disponible de manera immediata.

Article 19: pagaments parcials
* Els pagaments parcials només es podran fer si estan expressament autorit-

zats.

* No s’entregara el document fins que el pagament s’hagi completat.

F. Interessos, carregues i despeses
Article 20: interessos
« Si el lliurat rebutja pagar interessos podra rebre igualment la documentaci6
llevat que les instruccions indiquin el contrari.
* En el cas d’interessos, s’haura d’indicar el tipus d’interes, el periode de
liquidacid i la base de calcul.

Article 21: carrecs i despeses

* Siellliurat rebutja assumir els carrecs i les despeses que se li havien assignat
tindra dret a rebre igualment els documents, llevat instruccié en contra, i el
cedent assumira aquests carrecs i despeses.

 Els bancs poden exigir cobrar per avangat els carrecs i les despeses.

G. Altres disposicions

Article 22: acceptaci6
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* El banc presentador sera responsable que I’acceptacié estigui ben feta.
* El banc no és responsable de 1’ autenticitat de les signatures ni de la capacitat
de I’acceptant.

Article 23: pagaré

* El banc no és responsable de 1’ autenticitat de les signatures ni de la capacitat
del signant.

Article 24: protest
¢ S’ha de donar instruccions al banc cobrador sobre com actuar en cas de
protest.

* El banc no té obligacié de protestar un efecte impagat o no acceptat.

* Les despeses del protest seran a carrec del cedent.
Article 25: representant del cedent (case of need)
* Siel cedent designa un representant perque actui en cas d’impagament o no-

acceptacié s’ha d’informar el banc de quins poders té aquest representant.

* Si el representant no presenta poders, el banc no esta obligat a fer-li cas.

Article 26: avisos

* Sobre la forma: tots els avisos han de contenir la referéncia de la remesa.
* Sobre el procediment: s’han de seguir les instruccions facilitades pel cedent.

* Sobre I’avis de pagament: s’ha de fer sense demora detallant les despeses
carregades.

* Sobre I’avis d’acceptacio: s’ha de fer sense demora.

* Sobre I’avis d’impagament/no-acceptacié: s’ha de fer sense demora in-
dicant les raons. Quan el banc remitent rebi aquesta informacié haura
d’informar el presentador de com actuar.

Finalment, en un darrer apartat s’especifica que les parts se sotmetran a I’arbitratge
de la CCIL

1.7.5 Avantatges i inconvenients de les remeses documentaries

Un dels avantatges d’utilitzar mitjans de pagament documentaris és que 1’exporta-
dor manté el control de la mercaderia fins que I’importador paga o es compromet
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al pagament. Com que en aquest cas la iniciativa correspon a I’exportador, ha de
vigilar que les condicions que es fixen en la compravenda no siguin contraries a
aquest control.

Amb remeses documentaries no és apropiat utilitzar els incoterms EXW, FAS,
FCA o FOB. En aquests quatre casos, el cost del transport és a carrec de
I’importador; per tant, quan 1’exportador entrega la mercaderia al transportista
perd el control. Per molt que després se li demani la presentacié del document
de transport, si I'importador actua de mala fe es pot quedar la mercaderia. Al
document de transport consta qui €s el destinatari i qui ha pagat el transport. En
aquests casos, I’exportador entrega la mercaderia i pot no haver-la cobrat.

Un altre aspecte que cal tenir present és el mitja de transport. Segons el
funcionament d’una remesa documentaria, quan I’importador paga o accepta la
remesa se li entreguen els documents pactats. Un d’aquests documents és el de
transport. En cas que I’exportador pagui el transport, grups C i D, la carta de
transport és seva, i si posteriorment la vol passar a I’importador I’ha de transferir.
L’dnic document de transport que és transferible és el Bill of Lading, que es
pot endossar i que a més és negociable. El CMR, el CIM o I’ Airway Bill sén
documents nominatius i no es poden negociar; per tant, no es podrien transferir
a I’'importador quan pagués o acceptés la remesa. L'tnica opcié en aquests
documents seria que I’'importador fos el contractant del transport, perd llavors
succeiria, com s’ha comentat, que 1’exportador pot entregar la mercaderia sense
haver-la cobrat.

Avantatges i inconvenients per a I’exportador

Entre els avantatges per a I’exportador es troben que és ’inic mitja en que porta
la iniciativa. Gracies a la possibilitat de descomptar els efectes, pot aconseguir
financament de les vendes a termini, i és una opcié més segura que la remesa
simple i més facil d’utilitzar que el creédit documentari.

Els inconvenients més habituals se centren en la possibilitat de refts de la merca-
deria per part de I’importador un cop enviada, i s’hi afegeix el risc d’impagament,
que encara és més elevat que en les vendes amb cobrament ajornat. El banc no
és responsable de la veracitat de la signatura de I’acceptant de 1’efecte i és dificil
repercutir despeses a I’importador.

Avantatges i inconvenients per a 'importador

Els principals avantatges és que resulta més simple de gestionar que el credit
documentari i a més no consumeix crédit. Obté financament de 1’exportador quan
I’efecte té€ venciment diferit i pot ajornar el pagament fins que la mercaderia arribi
al punt convingut. Un cop acceptada la lletra, pot revisar la mercaderia abans del
pagament, i fins i tot la pot rebutjar un cop enviada.

Com a inconvenients, es pot trobar que no pot utilitzar la mercaderia sense
autoritzacid, i el pagament es fa contra documents que poden haver estat falsificats.
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2. Credit documentari |

En els seus origens, el comerg internacional utilitzava el vaixell com a principal
mitja de transport. Les mercaderies, un cop tancats el contractes de compravenda,
eren carregades als vaixells amb dest{ al port del pais de I’importador.

El transport maritim estava poc desenvolupat i amb certa freqiiencia no es podien
complir els terminis de lliurament, i hi havia casos en que la mercaderia arribava
amb retard i ’importador renunciava a la seva recollida perque ja no li interessava.
Si la mercaderia no es recollia la compravenda no es completava, i I’exportador
es trobava amb una mercaderia situada en un altre pais sense un destinatari. Les
seves Uniques alternatives eren buscar un nou comprador a costa d’abaixar el preu
o retornar-la al pafs d’origen assumint les perdues que suposava fer-se carrec del
transport sense haver venut la mercaderia. Per la part del comprador, si bé és
cert que en no rebre la mercaderia no 1I’ha de pagar, aquestes incidéncies li poden
ocasionar perdues importants per la interrupcié o 1’alentiment de la seva activitat
economica en no disposar de la mercaderia que havia contractat.

Davant aquesta incertesa, al llarg dels segles XII i XIII es comenga a fer ds d’un
instrument que intenta assegurar tant la venda com el cobrament. Era el contracte
de compravenda contra documents. Consistia en 1’atorgament al seu tenidor del
dret exclusiu a rebre del transportista els béns objectes de la compravenda.

D’aquesta manera s’assegurava el lliurament al primer comprador, perd encara
quedava pendent com assegurar el cobrament. Aquest segon problema es va
intentar solucionar amb la introduccid de la carta de pagament, un document que
representava una ordre de pagament que el remitent feia arribar al tenidor. Amb
aquest document tenia el dret de demanar el cobrament a un tercer, que assumia la
funci6 de lliurat. Aquesta mena de lletra de canvi amb el temps es va perfeccionant,
i al segle XVII dona lloc a la carta d’ordre de credit.

Quan I’'importador enviava un representant a adquirir mercaderies li donava una
carta en la qual es sol-licitava a un altre comerciant del pais de d’exportador que
proveis dels fons suficients, de manera que permetés al seu representant adquirir
les mercaderies que s’especificaven al document amb el compromis de restituir
aquests fons posteriorment.

Aquesta carta de credit també evoluciona, i al segle XIX a Anglaterra adquireix P ’“J//”’én

el format de credit documentari. Consistia en una promesa formal que feia (i

una persona de solveéncia reconeguda d’acceptar o pagar el titol de credit que Carta de crédit del segle XIX
(Munrog C'quul'ar Letter of Credit).

presentava un beneficiari sempre que aquest complis una seérie de condicions Font: Wikimedia

pactades entre el venedor i el comprador. A canvi d’aquest pagament o acceptacio,
aquest tercer subjecte rebia una compensacié en forma de comissié variable o
retribucié fixa.

Persones de reconeguda solvéncia, que també acostumaven a ser comerciants,
veuen en aquesta nova activitat una bona oportunitat de negoci reduint cada cop
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Als Annexos podeu
consultar la normativa de
la Cambra de Comerg
Internacional sobre crédits
documentaris en la versio
del 2007, les UCP 600.

més la seva activitat comercial per dedicar-se a pagar en nom d’un tercer. Aquest
nou mitja de pagament finalment 1’assumiran els bancs i es popularitzara dins el
comerg internacional. Molts paisos acabaran creant normativa propia per regular-
ne I’Gs.

Davant aquesta disparitat de legislacions nacionals, la Cambra de Comerg Interna-
cional decideix I’any 1933, al 7¢ congres celebrat a Viena, publicar les primeres
Regles i Usos Uniformes relatius al Credit Documentari (UCP 82) per unificar les
normatives nacionals i donar més seguretat.

En aquest format, el crédit documentari és el primer mitja de pagament en el qual
el banc assumeix ’obligacié de pagar I'import fixat si el beneficiari del credit
compleix una serie de condicions pactades entre venedor i comprador. Per al
venedor, la garantia de cobrament és el mateix banc emissor del credit.

Es per aquesta raé que aquest mitja de pagament ha tingut tant éxit en el comerg
internacional. Es el que déna més garanties tant a I’exportador com a I’importador,
i garanteix a I’importador que no es pagara fins que no hi hagi evidéncia que
I’exportador ha expedit 1a mercaderia; per un altre costat, garanteix a 1’exportador
que, un cop embarcada la mercaderia i lliurats els documents oportuns, cobrara
I’exportacio.

Els avencos que s’han produit tant en els mitjans de transport com en els sistemes
de comunicacié han obligat la Cambra de Comer¢ Internacional a anar adaptant
les regles uniformes a aquesta nova realitat. Des de la primera versid, publicada
I’any 1933, fins a la darrera (UCP 600), publicada I’any 2007, s’han produit sis
revisions (vegeu la taula 2.1).

TAuLA 2.1. Evoluci6 de les UCP

Any i versié UCP Comentari

1933 (UCP 82) Conegudes com les Regles de Viena. S6n
acceptades per practicament tota la banca europea i
algun banc nord-america a titol individual. La banca
anglesa i la de la Commonwealth les rebutgen.

1951 (UCP 151) Les regles son acceptades de manera gairebé
universal llevat de la banca anglesa, que encara s’hi
mostra reticent.

1962 (UCP 222) S’hi fan modificacions per tal de poder incorporar la
banca anglesa

1974 (UCP 290) Es fa una adaptacié de les normes als nous sistemes
de transport (contenidor i multimodal)

1983 (UCP 400) Segueix I'adaptacio als nous mitjans de transport i
als nous mitjans de transmissié telematics. Es
preveuen dues modalitats noves de credit
documentari: el pagament diferit i el credit standby.

1993 (UCP 500) S’estableix la irrevocabilitat del crédit documentari.
Els bancs només negociaran documents

2007 (UCP 600) Es fa una revisié tecnica de les UCP 500. Se
simplifiquen amb la finalitat de disminuir les consultes
i s’eliminen repeticions, i conté regles d'interpretacié.

Aquestes regles formen part de la lex mercatoria. Tot i tenir una amplia acceptacié
mundial, no estan emparades per cap conveni o tractat internacional, i per tant no
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deixen de ser un reglament privat. Perque puguin tenir caracter vinculant per a les
parts cal remarcar expressament el sotmetiment a elles (art. 1). Sén contractes
d’adhesi6é que no vinculen si no es manifesta expressament aquest desig. De la
mateixa manera, en un hipotetic conflicte entre les UCP i la normativa nacional
les lleis del pais estan per sobre de les de la Cambra de Comerg Internacional.

Les UCP només s6n vinculants si s’hi manifesta expressament 1’adhesio. ———— -
UCP és I'acronim angles

d’Uniform Customs and
Practice for Documentary
Credits.

2.1 Concepte de credit documentari

La Cambra de Comerg Internacional, al’article 2 de les UCP 500, defineix el credit
documentari com “tot tipus d’acord, qualsevol que sigui la seva denominacid
o descripcid, a partir del qual un banc (banc emissor, obrant a peticié i de
conformitat amb les instruccions d’un client) ordenant o en el seu popi nom:

* S’obliga a fer un pagament a un tercer (beneficiari) o a la seva ordre, o
acceptar i pagar lletres de canvi, lliurades pel beneficiari.

* Autoritza un altre banc perque efectui el pagament o perque accepti i pagui
els instruments de gir.

* Autoritza un altre banc perqué negocii, contra 1’entrega dels documents
exigits, sempre que es compleixin les condicions del credit.

En paraules més senzilles, es pot definir com un acord entre un client (importador)
i el seu banc, de manera que aquest darrer es compromet a fer un pagament
0 a acceptar lletres de canvi a un beneficiari (exportador) sempre que aquest
beneficiari 1liuri al banc una série de documents relacionats amb 1’operacié de
credit. Els documents lliurats tenen per finalitat demostrar el compliment d’unes
condicions pactades per les parts. Aquest pagament el pot fer directament o
mitjancant un tercer banc.

El banc assumira com a propi el deute de ’ordenant, i queda obligat al
seu pagament, pero en canvi no assumeix els compromisos del contracte de

compravenda.
) ] ) ) . Larticle 2 de les UCP 500
El credit documentari necessita com a minim de tres subjectes: 1’ordenant defineix quines sucursals
. . . L d’un banc en un altre pais
(importador), el banc (banc emissor) i el beneficiari (exportador), tal com podeu es consideren bancs
diferents.

veure en la figura 2.1.
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Ficura 2.1. Esquema dels subjectes basics d’'un credit documentari

Banc
(emissor)

Sol-licitud
del credit

Importador Compravenda d  Exportador
(ordenant) # (beneficiari)

Les fases del credit documentari sén:

1. La seqiiencia comenca amb un contracte de compravenda pel qual I’expor-

tador es compromet a lliurar un determinat bé o servei a I’'importador i
aquest a canvi s’obliga a pagar pel producte rebut i es pacta el mitja de
pagament que s’utilitzara (en aquest cas, crédit documentari). En aquest
moment, I’obligacié de pagament és de 1’importador.

. Limportador sol-licita al seu banc I’obertura d’un crédit documentari i al

mateix temps li indica les condicions que ha pactat amb I’exportador perque
pugui cobrar. En el fons, I'importador esta dient al seu banc que pagui
I’exportador si aquest compleix les condicions (documentals) pactades.

. Quan el banc accepta la sol-licitud procedira a I’emissié del credit docu-

mentari. En aquest moment, el banc assumeix el deute del seu client com
a propi i es fa dnic responsable del pagament de la importaci6. També
substituira I’importador en el dret a rebre la documentacié pactada. El
banc revisara la documentaci6 rebuda, i si és correcta procedira al pagament.
L article 2 parla de “presentacié conforme amb els termes i condicions del
credit, amb les disposicions aplicables d’aquestes regles i amb la practica
bancaria internacional”. La revisié que fara el banc és tinicament formal, és
a dir, comprovara que els documents siguin correctes, perdo no comprovara
fisicament la mercaderia.

Es aconsellable que exportador i importador pactin les condicions del crédit
documentari abans de procedir a la seva sol-licitud, perque si 1’exportador
no esta d’acord amb totes clausules no 1’acceptara i I'importador haura
d’assumir els costos generats.

2.2 Els subjectes del crédit documentari

Si bé en el credit documentari es necessiten un minim de tres subjectes, hi pot
haver altres figures que complementin els actors principals. Els intervinents que
ens podem trobar en aquesta relacié contractual sén:
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¢ ’ordenant
¢ ¢] banc emissor

¢ ¢l beneficiari

2.2.1 Lordenant (applicant’)

L'ordenant és I’'importador. Segons I’article 2 de les UCP, €s la “part a petici6 de
la qual s’emet el crédit”’. Dona les instruccions al seu banc perque procedeixi a
I’obertura d’un credit documentari a favor de 1’exportador.

Condicions incloses en un

Al mateix temps, es compromet amb el banc emissor al reemborsament de crédit documentari
I’import que el banc pagui per la utilitzacié del credit documentari, sempre que Les condicions que s’inclouen en

un credit documentari haurien de
es compleixin les condicions fixades en 1’obertura del credit documentari, i que ser:

hauran estat pactades préviament amb I’exportador.
* Possibles de complir

e Dependents del
beneficiari

L’ordenant fixa les condicions del credit documentari.

¢ Coherents

* Basades en documents

2.2.2 El banc emissor (Cissuing bank’)

Seguint també I’article 2 de les UCP 600, el banc emissor és “el banc que emet
un credit documentari a peticié de I'ordenant o per compte propi”. Abans de
procedir a I’obertura del crédit, el banc emissor ha d’estudiar el risc que comporta
I’operacio.

En cas d’acceptar-la, es compromet de manera directa o mitjangant un intermediari
al pagament a I’exportador o, alternativament, a I’acceptacié o negociacié dels
documents que aquest li presenti, a condici6 que es compleixin totes les condicions
establertes en el text del credit (art. 7).

Si no es diu el contrari, el compromis del banc, un cop acceptat, és
irrevocable.

El banc emissor es fa carrec del deute de I’ordenant davant el beneficiari, indepen-
dentment de les relacions que hi pugui haver entre ordenant i beneficiari. Garan-
teix de manera irrevocable el pagament del crédit. El banc emissor pot assumir
totes les funcions o en pot delegar a altres bancs que actuen d’intermediaris.

El banc emissor adquireix un compromis solidari amb I’ordenant de pagar
I’import del credit documentari al beneficiari.
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Pagament de les
comissions

L'tnica obligaci6 del banc
emissor respecte al banc
notificador és pagar les
comissions per la funcié d’avisar
el que se li ha encomanat, llevat
que s’hagués pactat que aquestes
serien a carrec del beneficiari. Si
el banc avisador decideix no
avisar del credit, ho ha de
comunicar immediatament al

banc emissor (art. 10).

2.2.3 El beneficiari ('beneficiary’)

Segons I'article 2 de les UCP, és la “part a favor de la qual s’emet el credit”,
normalment I’exportador. Té dret que se 1’aboni 1I’'import del credit o, en el seu
cas, que es negociin o acceptin els girs que se li presentin, sempre que s hagin
complert les condicions fixades en ’obertura del credit.

El banc emissor manté un vincle documentari irrevocable amb el
beneficiari; en canvi, el beneficiari no té cap compromis amb el banc
emissor.

Com que importador (ordenant) i exportador (beneficiari) estan situats en paisos
diferents, és molt habitual que el banc emissor requereixi la col-laboracié d’altres
bancs per poder completar el procés. Aquests bancs actuen com a intermediaris i
poden assumir diferents funcions. Aixi, distingirem entre:

el banc avisador (Advising Bank)

el banc confirmador (Confirming Bank)

el banc designat (Nominating Bank)

el banc reemborsador (Reimboursing Bank)

2.2.4 El banc avisador ('advising bank’)

També anomenat banc notificador, té€ la funcié de comunicar al beneficiari 1’ober-
tura d’un credit documentari a favor d’aquest. L'Ginic compromis que assumeix el
banc avisador és verificar I’autenticitat aparent del credit i enviar-ne una copia al
beneficiari.

Les funcions del banc avisador estan regulades per I’article 9 de les UCP. Segons
aquest article, el banc avisador no assumeix cap obligacié d’honrar o negociar
el credit. Honrar és el terme que utilitza la CCI per expressar el compliment de
I’obligaci6 expressada en el credit documentari. Segons I’article 2, es pot honrar
un credit mitjancant el pagament si és a la vista, amb un compromis de pagament
diferit o acceptant una lletra de canvi.

El banc avisador pot utilitzar un segon banc. En aquest cas, qualsevol modificacié
que es faci al credit s’haura de comunicar al beneficiari a través d’aquest segon
banc, que també hauria de verificar-ne 1’autenticitat aparent. La utilitzaci6 de
missatges SWIFT facilita molt aquesta verificacié. A la practica, el beneficiari
notifica a 'ordenant en quin banc vol rebre 1’ingrés perque se’l pugui designar
banc avisador (d’aquesta manera es facilita la comunicacio).
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Honrar no és sinonim de pagar. Honrar vol dir donar compliment a les
instruccions donades al credit documentari, que poden ser pagar, acceptar
efectes o descomptar efectes.

2.2.5 El banc confirmador (‘’confirming bank’)

Es el banc encarregat de confirmar el crédit. Assumeix els mateixos compromisos
que el banc emissor, i per tant esta obligat a honrar el creédit de la mateixa manera
que ho faria el banc emissor. Segons ’article 2, “és el banc que afegeix la seva
confirmacié a un crédit amb 1’autoritzacié o a peticié del banc emissor”.

Aquest compromis és independent del que té el banc emissor. En cas que el banc
confirmador es vegi obligat a honrar el credit, tindra dret a exigir al banc emissor
el reemborsament al qual ha hagut de fer front i a les comissions derivades de la
seva actuacio.

La practica habitual €s que si existeix banc confirmador aquest també
assumeixi la funcié de banc avisador.

El banc confirmador ve a ser una mena d’avalador del banc emissor, i s’acostuma
a utilitzar quan el banc emissor no déna garanties suficients. Apareix a petici6 del
beneficiari.

També es pot utilitzar en aquelles situacions en que el banc emissor esta situat en
un pais politicament inestable (per exemple, quan es poguessin aplicar restriccions
als moviments de divises). En aquest cas, el banc confirmador estaria situat en un
altre pafs.

Exemples del sentit de I'existéncia d’un banc confirmador

Suposem que a comengaments de 2015 una empresa catalana fa una exportacié a un
client grec que s’acorda pagar amb una crédit documentari amb venciment al juliol del
mateix any. En operacions anteriors, tant el client grec con el seu banc (a qui sol-licita els
credits documentaris) s’han mostrat totalment solvents i aparentment no sembla en aquell
moment que hi hagi d’haver cap problema.

Resulta que en el moment d’honrar el darrer crédit documentari el banc s’ha trobat amb
una restriccié a la sortida de capitals del pais imposada pel Govern grec. El banc, tot i
que té recursos, no té permis del Govern per poder fer el pagament. En aquesta situacio,
'exportador catala es quedaria sense cobrar. Si el venedor hagués tingut la precaucié
de sol-licitar la confirmacié a un banc catala, el seu risc de no-cobrament desapareixeria,
perque podria exigir al banc confirmador el pagament del crédit documentari. Lexportador,
d’aquesta manera, hauria eliminat el risc politic.

Imaginem que aquest mateix exportador ha trobat un nou client resident en un pais africa
del qual no coneix practicament res. Per intentar reduir la incertesa que aquest nou
client aporta a la transaccié comercial, exigeix cobrar mitjangant un crédit documentari
que l'importador haura de sol-licitar al seu banc. Si aquest banc no té una certa solvencia
internacional és molt possible que I'exportador tingui certs dubtes de poder cobrar el crédit
documentari. Per eliminar aquesta incertesa podria sol-licitar la confirmacié d’un segon
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banc de prestigi internacional o, encara millor, d’'un banc del pais de I'exportador, aixi
s’eliminaria el risc bancari.

D’entrada no sembla gaire ldgic que un exportador estigui disposat a gastar-se diners en
un banc confirmador si la garantia de cobrament d’un crédit documentari la déna el mateix
banc emissor. A partir dels exemples anteriors es pot comprovar que hi ha situacions en
les quals és molt recomanable I'existéncia d’un banc confirmador.

2.2.6 El banc designat ('nominating bank’)

Es el banc que s’encarrega d’honrar el crédit documentari si es compleixen les
condicions pactades. Segons l’article 2, és “el banc en el qual el credit esta
disponible o qualsevol banc en el cas que el credit estigui disponible en qualsevol
banc”. Pot ser un banc diferent de I’emissor i el confirmador, i esta situat al pais
del beneficiari.

Si no és banc confirmador no té obligacié d’honrar el credit fins que no hagi rebut
els recursos necessaris del banc emissor o confirmador.

Només s’acostumen a utilitzar en operacions financeres complexes quan els
compromisos del banc emissor s’estenen a altres bancs.

Les formes que té el banc designat d’honrar un credit documentari estan marcades
per ’article 2. Aixi, dins dels bancs designats distingirem:

e Banc pagador (paying bank): és aquell banc designat que rep ’ordre
del banc emissor de pagar o comprometre’s a un pagament futur. Té
dret al reembors per part del banc emissor de tot el que s’hagi satisfet
per la utilitzacié del creédit documentari. Perd aquest dret si actua sense
consentiment del banc emissor.

¢ Banc acceptant (accepting bank): el banc designat accepta lletres de canvi
emeses pel beneficiari. Es molt semblant al banc pagador, perd en lloc de
pagar accepta lletres que haura de pagar posteriorment. D’aquesta manera,
el beneficiari pot descomptar els efectes i avancar el cobrament del credit.
Com que I’acceptacié I’ha fet un banc, no hauria de tenir problemes per
aconseguir descompte bancari.

* Banc negociador (negotiating bank): és el banc que descompta les lletres
o els efectes acceptats per algun dels bancs que participen en el credit. Si
el banc negociador també és el banc confirmador, aquest descompte es fa
“sense recurs” contra el beneficiari (no es pot reclamar al beneficiari en cas
d’impagament de la lletra de canvi).
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Si el banc negociador actua per ordre del banc emissor tindra la mateixa
relacié que un banc pagador; en canvi, si actua pel seu compte descomptant
efectes sense autoritzacié del banc emissor, aquest no tindra cap obligacio
respecte al banc negociador llevat de la de reemborsar les lletres al seu
venciment

* Banc transferidor (transferring bank): és el banc que transfereix els
drets del beneficiari a un tercer. En termes financers vindria a ser el
banc que “endossa” el credit documentari. Només pot apareixer en credits
documentaris transferibles i acostuma a ser algun dels bancs participants
(no un banc nou). La transferéncia només es pot fer a peticio del beneficiari,
que €s qui té els drets de cobrament (vegeu la taula 2.2).

TauLA 2.2. Funcions del banc designat

Banc pagador Banc acceptant Banc negociador Banc transferidor
Realitza el pagament Accepta lletres per Negocia i descompta els  Transfereix drets a un
pagar-les posteriorment efectes tercer (endossa)

2.2.7 El banc reemborsador ('reimboursing bank’)

Es el banc que proveeix fons al banc pagador quan el pagament es fa amb divisa.
Es un banc ali¢. En la practica habitual, el banc emissor acostuma a enviar primer
I’import del credit al banc reemborsador i aquest, posteriorment, després de fer el
canvi de moneda, el remet al banc pagador. L’article 13 estableix que les despeses
que ocasioni la utilitzacié d’un banc reemborsador seran a carrec del banc emissor;
en cas que les hagués d’assumir el beneficiari, s’hauria d’indicar expressament
al credit documentari i es deduirien de I’import total a cobrar. També seran a
carrec del banc emissor les despeses ocasionades al beneficiari i quan el banc
reemborsador no atén al pagament al primer requeriment (si tota la documentaci6
presentada €s correcta).

2.3 Funcionament d’un credit documentari

L’esquema de la figura 2.2 mostra el desenvolupament d’una operacié de credit
documentari.
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Ficura 2.2. Operacié de crédit documentari

L > Importador

A

10

v

Banc Intermediar

Banc emissor

[e2] NI [e6]

Les fases de I’operaci6 son les segiients:

. El desencadenant d’un credit documentari és una compravenda conseqiien-

cia d’una relacié comercial entre exportador i importador. En aquesta
relacié comercial s’haura estipulat que el mitja de pagament a utilitzar sera
un credit documentari.

. Limportador sol-licita al seu banc (banc emissor) I’obertura d’un credit

documentari a favor del beneficiari (normalment 1’exportador). En aquesta
sol-licitud, que actualment en molts bancs consisteix en el compliment d’un
formulari a la pagina web de I’entitat, ha de contenir totes les dades relatives
al credit.

. El banc emissor avaluara la viabilitat del credit, i si ho considera convenient

procedira a la seva obertura i demanara al seu banc corresponsal al pais
de I’exportador que notifiqui a aquest I'obertura del crédit. També sera el
moment en que el credit sigui confirmat per un altre banc si aixi s’hagués
pactat en les condicions de la compravenda.

. El banc corresponsal accedeix a fer les gestions sol-licitades pel banc

emissor i el banc confirmador també assumira la funcié de banc avisador.
L’avis ha d’incloure totes les condicions lligades al pagament del credit.

. El beneficiari examina en la notificacié rebuda que les condicions siguin

exactament les que es van pactar en el moment de la compravenda. Si
les condicions sén correctes procedira a enviar la mercaderia a un punt
convingut. El punt convingut és un lloc on es dipositara la mercaderia en
espera que sigui recollida per I’importador quan aquest rebi els documents
un cop honrat el crédit documentari.

. El beneficiari, després d’enviar la mercaderia, presenta els documents

sol-licitats al creédit documentari. La presentaci6 la fara al banc intermediari
(pot ser el banc confirmador o un banc designat). Segons la relacié que
existeixi entre el banc emissor i els altres bancs intermediaris, la verificacio
dels documents la poden fer aquests darrers o, en el seu defecte, es fara
arribar al banc emissor, que sera qui els validi.
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7. Si els documents son correctes es procedira a honrar el credit documentari.
En cas de dubtes, es pot consultar ’ordenant sobre com actuar.

8. Elbanc emissor transfereix I’import del credit al banc pagador perque aquest
aboni el credit al beneficiari un cop deduides les comissions i altres despeses
a carrec d’aquest. Si el banc pagador hagués pagat amb anterioritat (al punt
7) hauria enviat al banc emissor, junt amb la documentacid, una liquidacié
del pagament.

9. Al mateix temps, lliura la documentacié a I’ordenant perque pugui recollir
la mercaderia i carrega al seu compte I’import del credit.

10. L'importador, amb els documents en el seu poder, recull la mercaderia del
punt convingut.

Tota aquesta explicacié es pot veure resumida en la figura 2.3.

Ficura 2.3. Funcionament del crédit documentari

OBERTURA ENVIAMENT ENVIAMENT REVISIO HONRA
fra. proforma mercaderia documents documents del C.D.

Es aconsellable que exportador i importador pactin les condicions del credit
documentari abans de procedir a la seva sol-licitud, perque si 1’exportador
no esta d’acord amb totes clausules no 1’acceptara.

2.4 Obertura d’un credit documentari

El credit documentari s’inicia quan I’'importador déna instruccions al seu banc
perque procedeixi a la seva emissid. Aquestes instruccions es recullen per escrit
en un document anomenat formulari de sol-licitud de credit documentari.

Aquest document conté la peticié formal per part de I’ordenant, el detall de les
condicions en que s’ha d’emetre i la relacié de documents que permetran la seva
utilitzacié. Aquestes condicions no poden donar lloc a diverses interpretacions i
han de ser molt clares (art. 3).

Alguns cops, el formulari abans esmentat és I’tinic document escrit entre 1’orde-
nant i el banc emissor. S’acostuma a utilitzar un model dissenyat per la CCI que
cada entitat financera ha personalitzat a la seva manera. Actualment, molts bancs
disposen a la seva pagina web d’un formulari que I’ordenant emplena amb totes
les condicions del credit i el presenta a I’entitat financera.

A la secci6 “Annexos” es

El contingut del formulari de sol-licitud ha de respondre a les condicions pactades gg‘igpﬂfﬁgfiu'taf models

entre exportador i importador. Tot i que el banc emissor només actua a les ordres
de I’ordenant, sovint també assessora I’importador afegint o eliminant instruccions
que evitin I’aparicié de discrepancies posteriors.
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Comprovacio dels noms

Cal comprovar bé els noms de

I’ordenant i del beneficiari.

Moltes discrepancies en la
validaci6 de documents s6n
conseqiiencia d’errors

tipografics o de manca de dades.

La data limit d’'embarcament

no es pot ampliar com a

conseqliéncia de la
prorroga.

La forma més habitual i
segura de transmissio és via
SWIFT.

La Cambra de Comerg Internacional recomana que el model de formulari de
sol-licitud contingui els camps segiients:

1. Nom i adreca completa de ’ordenant: nom i cognoms si és persona fisica o
rad social si és persona juridica. També ha d’incloure 1’adreca completa.

2. Nom i adreca completa del banc emissor: ha d’incloure aquestes dades del
banc al qual es demana el crédit documentari.

3. Data de sol-licitud: data en qué es demana 1’emissi6 del crédit documentari.

4. Data de venciment i lloc de presentacié de la documentacié: tots els crédits
han de tenir una data limit de validesa, que s’interpreta com la data limit per
presentar la documentacio.

Segons l'art. 29, si la data de venciment és un dia inhabil, és prorrogara al
dia habil segiient (si es presenta en data prorrogada s’haura d’avisar d’aquest
fet al banc emissor).

Per una altra part, la presentacié s’haura de fer dins I’horari habitual del banc.
També ha d’incloure el lloc de la presentacié dels documents per al pagament,
acceptacio o negociacid, llevat dels credits lliurament negociables, que es podran
presentar en qualsevol banc.

En fixar el venciment cal donar temps suficient al beneficiari perque tingui temps
de completar tota la documentacié requerida.

En casos de for¢a major (catastrofes naturals, vagues, guerres o qualsevol
altra causa que quedi fora del seu control), el banc no esta obligat a honrar
credits que haguessin expirat durant la inactivitat (art. 36).

S. Nom i adreca del beneficiari: perque el banc avisador pugui contactar sense
dificultat amb el beneficiari. També pot incloure un nimero de telefon o fax.

6. Transmissié del credit: I'ordenant ha d’indicar al banc la forma d’avisar
el beneficiari, que pot ser per via postal o telematica (SWIFT). Si I’avis és
postal, el banc avisador ha de verificar les signatures que apareguin a la carta
de credit i s’enviara al beneficiari una copia del document que ha rebut del banc
emissor. Aquesta condici6 no sera necessaria si la transmissio es fa via SWIFT. En
alguns casos també es comuniquen preavisos d’obertura per accelerar els tramits
d’expedici6 de la mercaderia.

7. Indicacid de si el credit és transferible: un credit transferible és aquell que
permet al beneficiari sol-licitar al banc designat posar el crédit documentari a
disposici6 d’un segon beneficiari. Perque el credit sigui transferible s’ha d’indicar
de manera expressa (art. 38).

8. Confirmacio del credit: un banc intermediari només podra confirmar un
credit documentari si ha estat préviament autoritzat pel banc emissor a peticid
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de I'ordenant. També es pot deixar a voluntat del beneficiari la confirmaci6 del

2

credit. En aquest cas s’ha de marcar 1’opcié “pot afegir”.

9. Import i divisa: I'import ha d’anar lligat al cost de la importacié. FEl
credit documentari també haura d’especificar la moneda en la qual s’ha de fer
el pagament. Per evitar problemes posteriors, I'import i la divisa en la qual s’emet
el credit documentari ha de ser la pactada amb 1’exportador

Es aconsellable utilitzar els codis ISO per identificar la moneda i evitar
errors de monedes amb noms similars.

10. Tolerancia: 1’article 30a de les UCP 600 estableix que si el creédit documentari
conté expressions del tipus “al voltant”, “aproximadament”’, etc., de manera
gengrica es permetra una tolerancia de +£10% en I’import, la quantitat o el preu
unitari. Aixo vol dir que es consideraran valids documents presentats amb aquestes
oscil-lacions sobre el valor pactat.

L article 30b especifica que si la quantitat no esta expressada en unitats (quantitat
de paquets), la tolerancia no pot excedir de + 5% sempre que aix0d no suposi
excedir-se en I’'import total del credit.

11. Credit disponible amb o utilitzable per: llevat del cas que s’indiqui que el
credit només es pot utilitzar al banc emissor, tots els crédits han d’indicar el banc
intermediari designat i autoritzat per pagar, acceptar o negociar. Si el crédit és
Iliurament negociable, qualsevol banc es considera banc designat. Si ’ordenant
no sap en quin banc vol el beneficiari tenir el credit disponible, pot utilitzar alguna
de les opcions segiients:

* Banc de la seva eleccid (bank of your bhoice)

* Deixar-ho en blanc
També cal indicar a I’impres la forma d’utilitzacié del credit, que pot ser:

* Mitjangant pagament a la vista (by payment at sight)

* Mitjangant pagament diferit a X dies des de... (by diferred payment at X
days from ...)

* Mitjancgant acceptaci6 de lletres a X dies des de.. (by acceptance of drafts
at X days from...)

* Mitjangant negociaci6 (by negotiation)
Quan la utilitzacié impliqui lletres, els bancs acostumen a voler que aquestes

continguin un missatge de ’estil “lliurat segons credit documentari nimero... (del
banc emissor) i nimero ... (del banc intermediari)”.

12. Utilitzacions i expedicions parcials i fraccionades: en I’article 31 s’admet
una utilitzacié parcial i a Darticle 32, una utilitzacié fraccionada per periodes

Tolerancia

La tolerancia del 5% no s’aplica
si la quantitat esta mesurada en
unitats, llevat que el preu sigui
CIF (en aquest cas es permet una
tolerancia del 5% sempre que no
alteri la quantitat o el preu
unitari).

Acceptacio del beneficiari

Si el credit és utilitzable
mitjangant acceptacio, el
beneficiari, junt amb els
documents sol-licitats, haura
d’incloure les lletres oportunes,
que hauran de ser acceptades pel
banc emissor.

La utilitzacié d’expedicions
parcials donara lloc a la
presentacié de documents
en cada expedicio
(transport, certificacions,
legalitzacions, etc.).
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Als “Annexos” podeu
trobar més informacié
sobre I'asseguranca i la
relacié amb el credit
documentari.

Als “Annexos” es pot
consultar la importancia
que tenen els documents
de transport en els
requisits del credit
documentari.

Comprovacio de
I’esborrany

Abans de redactar els documents
de transport definitius és una
bona opcié comprovar que
I’esborrany sera acceptat pel
banc. Els documents de
transport s6n una altra font de
disputes en el moment
d’acceptaci6 dels documents que
presenta 1I’exportador, i refer-los

no és una operacié immediata.

Quins incoterms
prefereixen els bancs?

Els bancs prefereixen els
incoterms CIF o CPT. Si es
produeix un sinistre, ’ordenant
del credit documentari rep la
indemnitzaci6 i el banc pot
reclamar-li el pagament del
crédit documentari amb la

indemnitzaci6 rebuda.

determinats. Si el crédit permet utilitzacions fraccionades i durant un determinat
periode no hi ha expedici6 o no s’utilitza aquella part de fraccid, la part equivalent
del creédit deixa d’estar disponible.

13. Transbords: si ’ordenant no permet transbords ho ha de dir expressament
al formulari de sol-licitud del crédit documentari. No obstant aix0, facilitar el
transbord pot ser interessant per a I’importador perqué tindra més marge de
maniobra per decidir el lloc de descarrega més barat o més proper a la seva fabrica.

Transbord i transport multimodal

Amb l'aparicié del transport multimodal, el concepte de transbord pot donar lloc a
confusions. S’entendra per transbord aquella situacié en la qual la mercaderia canvia de
mitja de transport i genera un document de transport nou.

En el cas del transport multimodal es produeix un canvi de mitja de transport (per exemple,
camio-vaixell-camid), perd per a tot el transport s’ha fet servir un Gnic document, el de
transport multimodal o FIATA bill of lading, també conegut com FBL).

14. Asseguranca: si és a carrec de ’ordenant s’ha de marcar la casella correspo-
nent. L’article 28 regula el tema de cobertures i documents.

15. Detalls del transport: ’ordenant ha d’informar el banc emissor sobre dades
i dates de transport i embarcament (tot i que pot ser de manera generica, com
per exemple indicar “qualsevol port de...”). Un punt molt important del credit
documentari fa referéncia a la data maxima d’embarcament de la mercaderia.
Embarcar la mercaderia en una data posterior a 1’establerta és causa de no-
cobrament d’un crédit documentari. També s’han d’indicar els ports de carrega
i descarrega, tot i que en aquest darrer cas algunes vegades convé no ser molt
precis, perque potser el lloc exacte no estigui operatiu en aquell moment o es pugui
disposar d’una opci6 alternativa més avantatjosa per a I’importador (per exemple,
es pot indicar el port pero no el moll de descarrega).

16. Descripcié de la mercaderia: ha de permetre una identificacié correcta,
pero al mateix temps ha de ser simple sense abusar de detalls tecnics que puguin
dificultar la interpretacié dels documents. També es pot fer referéncia a la factura.
La descripcié de la factura no ha d’entrar en contradiccié amb la que conté el
credit documentari.

Descripcio de la mercaderia

Si es fa una explicacié6 molt detallada o molt tecnica de la mercaderia, després aquesta
descripci6 ha de ser copiada per 'empresa de transport en el coneixement d’embarcament.
Es facil que es produeixin errors de transcripcié si s'utilitza llenguatge molt técnic o
complicat. Aixo6 donaria lloc a discrepancies en la validacié de documents, perqué
la descripcié del crédit no seria exactament igual al de la carta de coneixement
d’embarcament.

17. Condicions d’entrega: el contracte de compravenda ha d’incloure el lloc, la
forma i el moment en que s’ha d’entregar la mercaderia. En aquest sentit, és molt
important utilitzar incoterms.
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Un error més habitual del que seria desitjable es la utilitzaci6é d’incoterms
maritims en el transport amb contenidors. Quan s’utilitzen contenidors, la
mercaderia es lliura al transportista a la terminal de carrega, molt abans que
es carregui al vaixell. En aquests casos, els incoterms més adients serien
FCA, CIP o CPT.

18. Documentacié exigida: 1’ordenant és responsable de decidir quina documen-
tacid ha de presentar el beneficiari.

Els documents exigits al beneficiari han de ser facils d’aconseguir i
coherents.

Inicialment la documentacié ha de ser original, perd els bancs acostumen a
acceptar fotocopies o fins i tot copies en qualsevol suport, sempre que estiguin
marcats com a originals i que la signatura, el segell o similar tingui aparenca
d’original (art. 17). Lordenant també ha de decidir el contingut de cada document
i qui I’ha d’emetre.

No s’han d’exigir al beneficiari documents que hagin de ser emesos o
verificats per I’ordenant.

19. Presentacié de documents: com a norma general, la data de venciment del
credit documentari també és la data 1imit de presentacié dels documents. Si es
requereix la presentaci6é de documents de transport, la seva presentacié no pot ser
més tard de 21 dies des de ’embarcament, i sempre que aquest limit no superi
el venciment del crédit documentari. Si es presenten documents no sol-licitats no
es tenen en compte per a la validaci6 i se retornen. Quan un creédit documentari
contingui instruccions sense especificar quin document ha de demostrar el seu
compliment, aquestes no es tindran en compte.

La recepci6 i validacié de documents per part d’un banc designat que no
sigui confirmador no pressuposa cap obligaci6 d’honrar posteriorment el
credit (art. 12).

20. Instruccions addicionals: és un espai reservat perque I’ordenant informi el
banc d’aspectes no inclosos en els apartats anteriors. S hi acostuma a especificar
a carrec de qui sén les despeses bancaries, els mitjans de comunicacié a utilitzar
amb el beneficiari, etc.

Als “Annexos” podeu

21. Sotmetiment a les UCP 600: segons I’article 1, s’ha d’indicar al document, L T D e 6
comissions | despeses.

de manera expressa, I’adhesi6 del credit documentari a les normes UCP 600.

22. Signatures: si qui sol-licita el credit documentari és una persona juridica, la
peticié I’ha de signar qui tingui poders per obligar la societat. Si s una persona
fisica ho fara a titol individual, i amb la seva signatura és suficient. Per part
dels bancs han de signar els seus apoderats (si s’emet via fax), o en aquest cas
és suficient la utilitzaci6 de claus SWIFT.
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2.5 Comunicacio de I’obertura d’un credit documentari

Es practica habitual que quan un importador i el seu banc acorden 1’emissi6
d’un credit documentari, el banc emissor del credit faci arribar al beneficiari
(I’exportador) un esborrany de les condicions que se li exigiran per poder cobrar
el credit. Per fer aquesta notificacié s’utilitza un banc avisador situat al pais de
I’exportador.

Aquesta notificacié acostuma a arribar abans del swift i 1’exportador no esta
obligat a acceptar les condicions que se li han proposat. Es més, pot fer esmenes a
aquestes condicions que haurien de ser acceptades per I’importador. Siimportador
(ordenant) i exportador (beneficiari) no es posen d’acord en les condicions el credit
documentari no es podra fer.

Es molt important que 1I’exportador revisi amb detall totes les condicions
fixades al credit per evitar controversies posteriors. En un primer moment
s’han de revisar els aspectes més formals, com son les dates, els imports, les
mercaderies objecte de la compravenda o les dades exactes de I’ordenant o

beneficiari.
En error tan simple com pot
ser un ball de xifres en Posteriorment s’han de verificar els aspectes formals més concrets sobre temes
I'adreca, el teléfon o el fax . L o
del beneficiari pot impedir com els requeriments de la documentacio exigida.
que li arribin a temps les
comunicacions o que fins i
tot no li arribin). Idioma dels certificats

Imaginem que paguem mitjangant un crédit documentari una exportacié procedent de la
Xina, i que entre altres documents hem sol-licitat la presentacié d’'un certificat de qualitat
expedit abans d’embarcar la mercaderia. Si aquest certificat arriba escrit en xines tindrem
dificultats per comprovar si el seu contingut s’ajusta al que s’havia demanat. Segurament
hauriem de buscar un traductor, amb els endarreriments i increments de costos que aixo
suposa. Es preferible pactar d’entrada que els documents hauran d’estar redactats en un
idioma que l'importador o el banc emissor (o el seu representant) no tinguin dificultat per
comprendre.

Visat o certificacio

. . Finalment, s’hauria de procedir a examinar el contingut dels documents requerits,
Es important que si els

documents exigits requereixen i de manera molt especial el contingut del document de transport.
algun tipus de visat o certificacio,
I’exportador no tingui excessius
problemes per aconseguir-la dins
els terminis de presentaci6 dels
documents establerts en el credit
documentari.

Una font important de controversies en la validacié dels documents per part
dels bancs és la no-coincidencia en la descripcié de la mercaderia en la
factura i en el document de transport. No estaria de més que en 1’esborrany
presentat I’importador indiqués el text que hauria de contenir el document
de transport per poder-1"hi facilitar al transportista.
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2.5.1 Comunicacio de I'obertura d’un crédit documentari via SWIFT
El sistema SWIFT és el mitja de comunicaci6 xifrat que utilitzen els bancs per a

les seves comunicacions.

Els missatges relacionats amb els credits documentaris es troben dins de la
categoria 7, que inclou crédits documentaris i garanties. En concret, els missatges
més habituals sén:

* MT700: Comunicacié d’emissié d’un credit documentari

* MT707: Comunicacié de modificacié de condicions

* MT734: Avis de no-conformitat dels documents presentats pel beneficiari

* MT740: Autoritzacié de reemborsament

* MT750: Avis de documents discrepants (encara no estan rebutjats)

e MT752: Comunicaci6 d’acceptacié de documents discrepants

* MT754: Avis d’execuci6 del crédit documentari (pagament, acceptacié o
negociacio)

* MT756: Avis de pagament o reemborsament

* MT799: Com tots els missatges acabats en 99, format lliure per comunicar
qualsevol altra circumstancia no prevista en els missatges anteriors.

Informacio que conté un MT700

Com tots els documents SWIFT, el MT700 és un fitxer que conté tota una serie
de camps on es van definit les caracteristiques del crédit documentari. D’aquests
camps, uns sén de compliment obligatori, si no no es completa el document, i uns
altres son voluntaris.

Contrariament al que pugui semblar, els camps obligatoris s’acostumen a marcar
amb una lletra M (rmandatory), mentre que els camps d’emplenament voluntari es
marquen amb una O (optional).

La informacié que conté un missatge d’emissié d’un credit documentari és,
seqiiencialment, la segiient (vegeu la taula 2.3).

Taura 2.3. Camps d’'un SWIFT d’emissi6 d’un crédit documentari

Camp Contingut

(M) 27: Sequiéncia total. Nombre de pagines que conté el
document.

(M) 40A: Indicacié si el crédit documentari és revocable o
irrevocable.

(M) 20: NUmero del credit documentari (és interessant

incloure aquest nimero en altres documents.
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TauLA 2.3 (continuacio)

Camp

Contingut

(O) 23:

(0) 31C:

(M) 40E:

(M) 31D:

(M) 51a:

(M) 32B:

(O) 39A:

(O) 39B:

(O) 39C:

(M) 41A:

(0) 42C:

(O) 42A:

Indica si s’ha de fer un preavis del crédit
documentari.

Data d’emissi6 del crédit documentari (AAMMDD).

Regles aplicables al crédit documentari. Les més
habituals sén UCP latest version, ISP latest version,
OTHR (altres) i EUCP latest version (suplement de
les UCP per a presentacié electronica).

Data i lloc del venciment del credit. Representa el
darrer dia en qué (si no s’ha dit el contrari) es pot
presentar la documentacié requerida. També indica
el lloc on s’ha de presentar aquesta documentaci6.

Identificaci6 del banc del sol-licitant (s’ha d'utilitzar un
codi BIC bancari). Es el banc al qual l'importador
sol‘licita el credit documentari.

Dades del sol"licitant. Acostuma a ser I'importador.
Es la persona que sol-licita al banc I'obertura d’'un
credit documentari.

Dades del beneficiari. Es la persona, fisica o juridica,
a favor de qui va dirigit el crédit documentari.
Acostuma a ser I'exportador.

Dades de I'import del crédit i de la moneda. Limport i
la moneda han de coincidir amb el de la factura
comercial tenint en compte la tolerancia expressada
al camp seguent (39A), i la moneda ha
d’expressar-se seguint la nomenclatura ISO de tres
lletres (les dues primeres fan referencia al pais i la
tercera és la inicial de la moneda). Els decimals
s’han de separar per una coma. Com a minim,
I'import ha de tenir un digit.

Tolerancies admeses. La tolerancia esta molt mal
expressada a l'article 30 de les UCP600. Després
d’una consulta a la CCl, els manuals d’interpretacio
dels credits documentaris de la major part d’entitats
bancaries han decidit que la tolerancia expressada
en aquest apartat només s’aplicara a I'import del
credit documentari. Per defecte és del 10%.

Igual que el 39A, pero aplicables sobre la quantitat
embarcada, i per defecte no pot superar el 5%. Si es
vol fixar una tolerancia diferent, diuen que s’ha
d’expressar al camp 45A amb la descripcié de la
mercaderia.

Imports addicionals coberts. Aqui s’hi poden incloure
conceptes com asseguranga, transport, interessos,
etc. Aquest import s’ha d’afegir al del 39B per tal de
no superar el limit. Aquests imports addicionals es
poden utilitzar, per exemple, per passar de FOB a CIF
o per determinar els interessos d’una lletra de canvi.

“Disponible amb... per...”. Aquest camp s'utilitza per
identificar el nom del banc on el crédit esta disponible
i en quin format (acceptacié, pagament diferit,
negociacié, pagament vista, etc.). El nom es pot
posar en format BIC o amb el nom textual del banc.

En el cas de lletres emeses a partir del crédit
documentari, en aquest camp hi figuraria el nom del
tenidor de la lletra.

Nom del lliurat de la lletra, en el mateix cas que el
camp anterior.



Mitjans de pagament internacionals 59 Mitjans de pagament documentaris. El crédit documentari

TauLA 2.3 (continuacio)

Camp Contingut

(O) 42M: Detalls del pagament combinat, si s’escau. El
pagament combinat no esta previst en les UCP 600,
pero és una practica no gens extraordinaria. Un
pagament combinat seria, per exemple, el 50% de la
proforma per avancat i I'altre 50% a la vista.

(O) 42P: Detalls del pagament diferit. A una data determinada,
a partir de 'embarcament de la mercaderia...

(0) 43P: Embarcaments parcials. En aquest apartat s’indicara
si estan permesos 0 no ho estan. Si no es diu res en
contra se suposaran permesos.

(O) 43T: Transbords. Igual que en el cas anterior, s’ha
d'indicar si estan permesos o no. Es important
destacar que en el transport multimodal el canvi de
mitja de transport no es considera transbord. El
transbord ha d’originar documents de transport

diferents.
(O) 44A: Lloc on es despatxa la mercaderia i el seu desti.
(O) 44E: Port o aeroport de sortida. Si no hi ha cap raé que ho

impedeixi, és preferible indicar qualsevol
port/aeroport per evitar discrepancies davant un
possible incompliment per raons alienes als
participants.

(O) 44F: Port o aeroport d’arribada. Si no hi ha cap raé que ho
impedeixi, és preferible indicar qualsevol
port/aeroport per evitar discrepancies davant un
possible incompliment per raons alienes als

participants.
(O) 44B: En el cas de transport multimodal, punt de desti final.
(O) 44D: Durada del transport. Indica el temps que la

mercaderia estara sobre el mitja de transport. No és
un camp que s'acostumi a emplenar.

(O) 45A: Descripci6 de la mercaderia. El seu contingut ha de
coincidir amb el de la factura comercial.

: ocumentacio6 requerida per poder cobrar el crédi

(O) 46A D tacio id d bi | crédit
documentari. En aquest camp hi figuraran els
documents que haura de presentar I'exportador.

(0) 47A: Altres condicions que ha de complir I'exportador per
poder disposar del crédit documentari i que no estan
previstos en els apartats anteriors. En aquest apartat
també es podria incloure com actuar amb els costos
generats per les possibles discrepancies.

(O) 71B: Relacié de carregues vinculades al crédit
documentari que s’assignen al beneficiari. Les sigles
més utilitzades sén:

* AGENT: comissi6 per a I'agent
* COMM: comissi6 del banc emissor
* CORCOM: comissi6 per al banc corresponsal

* DISC: tipus d’interés aplicable al descompte
comercial

* INSUR: prima d’asseguranca

* POST: franqueig

* STAMP: timbre

* TELCHAR: comissié de teletransmissi6

* WAREHOUSE: comissié d’emmagatzematge
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TauLA 2.3 (continuacio)

Camp

Contingut

(O) 48:

Terminis de presentacié. Periode de temps, a partir
de 'embarcament, en qué es poden presentar els
documents per al cobrament, acceptacié o
negociacié. Els documents de transport tenen un
termini de presentaci6 per defecte de 21 dies.

Instruccions de confirmacié

Banc reemborsador. Nom del banc autoritzat per
I’emissor a reemborsar un crédit documentari.

Instruccions per al banc
pagador/acceptador/negociador

Nom del banc avisador (si és diferent del banc
confirmador)

Informacié addicional

(M) camp obligatori, (O) camp optatiu

2.6 Documentacié que acompanya un credit documentari

El llistat de documents que es poden exigir en un crédit documentari és gairebé

il-limitat. Es poden demanar certificats de qualsevol cosa que sigui certificable.

Les condicions que s’imposin en un credit documentari només podran ser

acceptables si es poden documentar. En cas contrari, s’entendran com a no

posades.

Els documents que s’haurien de sol-licitar en un credit documentari haurien de

tenir alguna de les tres finalitats segiients:

 Garantir que la mercaderia que es ven €s la que es vol adquirir.

* Permetre fer de manera correcta el despatx de la mercaderia.

* Permetre complir amb les normatives del pais d’origen i del pais de desti.

També s’hi podran afegir altres documents que pugui facilitar el beneficiari per ell

mateix.

A partir d’aquest principi distingirem dos tipus de documents: els que podem

considerar basics (es demanen sempre) i els altres (sol-licitats de manera més

ocasional)

Entre els documents basics hi ha la factura, el document de transport i el document

d’asseguranga. N’hi ha d’altres que també sén forca habituals, com el packing list,

certificats d’origen, certificats teécnics i sanitaris, certificats de qualitat, etc.

Segons estimacions de la Cambra de Comer¢ Internacional, gairebé el seixanta

per cent dels credits documentaris emesos presenten discrepancies quan els bancs
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procedeixen a valorar els documents presentats per 1’exportador i sén rebutjats en
primera instancia.

Els costos d’aquests rebutjos sén importants, i com més bancs hi participin
(confirmador, avisador, etc.) més alts seran.

Les discrepancies poden ser de dos tipus:

* Salvables: les que un cop comunicades a I’exportador tenen solucié (per
exemple, manca de signatura a la factura, nombre de cOpies insuficient, etc.).

* Insalvables: quan I’exportador no les pot solucionar i depenen de la
voluntat final de I’'importador (per exemple, data d’embarcament posterior
a la fixada en el condicionat del credit).

A T’hora de valorar els documents, els bancs han adoptat una estrateégia del principi
de literalitat o de compliment estricte. Aquest principi diu que els bancs no
han d’interpretar els documents, siné que tnicament han de tenir en compte la
literalitat del document presentat.

Actualment, aquesta tendéncia comenca a perdre forca, ajudada per moltes sen-
téncies judicials, la qual cosa permet una certa flexibilitat en la interpretacio
de la documentacié que han de validar, on es passa del compliment estricte al
compliment substancial.

2.7 Els costos del crédit documentari

Les despeses i comissions d’un credit documentari acostumen a repartir-se entre
I’ordenant i el beneficiari, assumint cada part les que s6n conseqii¢ncia de les seves
peticions.

L’ordenant acostuma a assumir les segiients comissions:

* Comissio d’obertura: és una comissié que es carrega cada vegada que
es concedeix un credit documentari. S’acostuma a completar amb una
comissié d’irrevocabilitat.

* Comissio de risc: comissié que s’acostuma a pagar trimestralment mentre
el credit documentari es manté viu.

e Comissio de pagament diferit: substitueix la comissié de risc si el
pagament és diferit. S’ aplica si el pagament del crédit es fa amb posterioritat
a la data de recepci6 dels documents. S’aplica un percentatge mensualment
o trimestralment (depen de I’entitat financera) amb un minim mentre no es
pagui el credit.

* Comissio per modificacio de credit: s’aplica quan es demana una modifi-
caci6 en les condicions del credit, i acostuma a ser una quantitat fixa.
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¢ Comissiéo per discrepancies: s’utilitza quan hi ha discrepancies en la
validacié dels documents i s’ha de demanar permis a I’ordenant per donar-lo
per bo o no. Es una quantitat fixa per cada consulta feta a I’ordenant.

* Despeses SWIFT: és un pagament que es fa per utilitzar la transmissi6 via
SWIFT d’un credit documentari. La quantitat a pagar és fixa perd molt
variable (pot anar des dels 20 € euros fins als 150 €).

Per la seva part, el beneficiari assumira les segiients comissions:

* Comissid d’avis de banc pagador: s’aplica quan el beneficiari rep un avis
del banc pagador notificant-1i I’obertura d’un crédit documentari al seu favor
al banc emissor. Es un percentatge de 1’import amb un minim.

¢ Comissié de confirmacié: és la comissié que cobra el banc confirmador
per garantir el pagament del credit. No és una comissi6 barata (pot arribar
al 6% trimestral), i s’acostuma a liquidar trimestralment mentre el credit és
viu. El percentatge depén del risc que assumeix el banc confirmador. Com
més risc presenti el banc emissor, més alta sera la comissio.

* Comissié de pagament en efectiu: el beneficiari la paga en el moment en
que rep I'import del credit.

Altres comissions i despeses habituals en altres productes financers que es poden
cobrar també en aquest producte sén les despeses d’estudi i formalitzacié del
credit, de financament...
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3. Crédit documentari Il

Els creédits documentaris es poden classificar segons diferents criteris. Per una

banda, les UCP distingeixen dues formes de credits: els irrevocables i els revoca-

bles. També fan una distincié segons la forma d’utilitzacié diferenciant entre els

disponibles per al pagament, els disponibles per acceptaci6 i els disponibles per

negociacio.

La resta de classificacions fan referéncia al grau de compromis dels bancs, a la

forma d’utilitzacid, als terminis per al pagament o a la mateixa funcionalitat del

credit.

A la taula taula 3.1 es pot observar la classificacié dels diferents tipus de credits

documentaris.

TAuLA 3.1. Tipus de crédits documentaris

Criteri

Tipus de credits

Segons el compromis de I'emissor

Segons el compromis del banc intermediari

Per la forma d'utilitzacié

Pel lloc d'utilitzacié

Pel nombre d'utilitzacions

Segons la possibilitat de transferéncia

Segons la forma de fer disposicions avangades

Altres tipus de credits

Crédits irrevocables

Crédits revocables

Crédits confirmats

Credits no confirmats

Credits utilitzables mitjangant pagament a la vista
Credits utilitzables mitjangant pagament diferit
Credits utilitzables mitjangant acceptacio
Credits utilitzables mitjangant negociacio
Crédits a pagar a la caixa del banc emissor
Credits a pagar a la caixa del banc intermediari
Credits a pagar a la caixa d’'un tercer banc
Credits amb utilitzacié anica

Credits divisibles

Credits rotatoris

Credits transferibles

Credits no transferibles

Credits de clausula vermella

Credits de clausula verda

Receipt and Undertaking

Credits nets (Clean Letters of Credit)
Crédits Back to Back

Credit contingent
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3.1 Segons el compromis del banc emissor

En aquesta classificaci6 es troben els credits irrevocables, directes o indirectes, i
els crédits revocables. Es distingeixen per la possibilitat d’anul-lar o no un credit
documentari un cop s’ha emes.

3.1.1 Creédits irrevocables

Un credit irrevocable és aquell que implica un compromis ferm per part del
banc emissor de complir amb les obligacions adquirides amb I’obertura del
credit documentari, sempre que es presentin i es validin els documents requerits.
Qualsevol credit documentari, si no es diu el contrari, és irrevocable.

Representa una garantia formal del banc emissor davant el beneficiari. El
principi d’irrevocabilitat vol dir que un cop quedi establert en el contracte no es
pot modificar ni cancel-lar sense el consentiment de totes les parts implicades.
Qualsevol modificacié posterior ha d’estar aprovada tant pel banc emissor com
pel beneficiari

Dins els credits irrevocables distingirem dos casos diferents:

* Credit documentari irrevocable directe: el banc emissor es compromet
directament amb el beneficiari a pagar-li el seu import, a acceptar els girs
que presenti o a negociar-li els documents. El banc designat és el mateix
banc emissor.

* Credit documentari irrevocable indirecte: sén aquells credits en els
quals el banc emissor sol-licita a altres entitats, normalment del pais de
I’exportador, que assumeixin el pagament del credit, acceptin girs o nego-
ciin documents. El banc emissor es compromet a reemborsar els imports
desemborsats per aquestes entitats per satisfer el credit.

3.1.2 Credits revocables

Sén credits que poden ser modificats o cancel-lats pel banc emissor en qualsevol
moment, sense avis previ al beneficiari. No tenen cap sentit entre els credits
documentaris i, de fet, a les UCP 600 no s’esmenten. Un creédit revocable no
suposa un compromis ferm per part del banc emissor ni una garantia de cobrament
per al beneficiari. Es una figura inttil, molt poc utilitzada i contraria a la mateixa
essencia del credit documentari.
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3.2 Segons el compromis del banc intermediari

Es tindra en compte si un altre banc diferent de 1’emissor garanteix o no el
cobrament del credit:
* credits confirmats

e credits no confirmats

3.2.1 Crédits confirmats

Es aquell credit en el qual un segon banc, independent del banc emissor, garanteix,
a petici6 de I’anterior, el seu pagament, la seva acceptaci6 o la seva negociaci6. A
la figura 3.1 es pot veure I’esquema del crédit confirmat.

FiGura 3.1. Esquema del crédit confirmat

L 4

L
10 2

8 7 5
4 . 3
Banc 4 - Banc
confirmador 9 X emissor
t 12

Aquest compromis del segon banc el sol-licita I’ordenant o el banc emissor a
peticié del beneficiari. Si aquest segon banc resideix al pais diferent del de
I’importador s’esta traspassant el risc de pais i el risc de I’entitat emissora a
I’entitat que confirma.

Ara bé, el beneficiari ha de valorar si li interessa sol-licitar una confirmacio, atés
que aquesta té un cost i no sempre el banc confirmador é€s més solvent que el banc
€missor.

Si un credit documentari esta confirmat, qualsevol modificacié del crédit s’haura
de notificar al confirmador i aquest pot ampliar la seva confirmacié o no. En aquest
darrer cas s’haura de notificar al banc emissor i al beneficiari.



Mitjans de pagament internacionals

66 Mitjans de pagament documentaris. El crédit documentari

Segons I’article 6 de les UCP 600, un creédit disponible en un banc designat també

ho estara en el banc emissor. Per tant, aquest també estara obligat al seu pagament

si aixi ho requereix el beneficiari.

El procés del credit confirmat és el segiient:

10.

11.

12.

. Relacié comercial (compravenda).
. Sol‘licitud d’obertura del crédit documentari.

. Acceptaci6 del credit i sol-licitud de confirmacié.

Confirmacié acceptada.

. Notificacié de confirmacié al beneficiari.

Enviament de la mercaderia al punt convingut.

. Enviament de documents.

Un cop els documents validats, s’honra el credit.
Enviament dels documents al banc emissor.
Enviament dels documents a 1’importador.

Recollida de la mercaderia per part de I'importador amb els documents
rebuts.

El banc emissor reemborsa el crédit al banc confirmador.

Confirmacio silenciosa

Les instruccions de confirmacié poden apareixer al text del creédit documentari de

tres maneres diferents:

* Amb la instrucci6 “afegeixin la seva confirmacio a aquest credit”. El banc

emissor sol-licita directament la confirmacié del credit al banc intermediari.

Amb la instruccié “afegeixin la seva confirmacio si ho sol-licita 1’interme-
diari”. En aquest cas s’autoritza al banc intermediari que confirmi el credit
si ho demana el beneficiari. Normalment, en aquest cas, les despeses seran
a carrec del beneficiari.

Amb la frase “avisin d’aquest credit sense afegir la seva confirmacié”. En
aquest cas, el banc presentador no té autoritzacié de I’emissor per confirmar
el credit. El beneficiari pot demanar al banc avisador que confirmi el credit
sense avisar el banc emissor. Si el banc avisador decideix confirmar el credit
en atencio al beneficiari es produeix una confirmaci6 silenciosa. EI banc
emissor no té cap obligacié respecte al banc confirmador. Podria passar
que el banc confirmador pagués el crédit i el banc emissor rebutgés la
documentacié. Aquest tipus de confirmacié no és reconeguda per les UCP
600.
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Per quina raé un banc no relacionat de bon principi amb 1’operacié de compraven-
da esta disposat a assumir el mateix risc que ha assumit el banc emissor confirmant
un credit?

Fins i tot encara assumeix un risc addicional. Si el banc emissor, per qualsevol
circumstancia, no transfereix els diners del credit al banc confirmador, aquest s’o-
bliga a pagar el credit si els documents presentats per 1’exportador sén conformes.
La resposta és simple: per guanyar més diners. La comissié que cobra un banc
per confirmar un crédit documentari depeén del risc de pais del banc emissor, pero
com a minim oscil-len entre el 11,10 % i1’ 1,50% trimestral amb valors minims que
poden anar dels 60 als 150 euros. Com que normalment el banc confirmador també
actua com a banc avisador i validador dels documents, els guanys sén importants.

La confirmacié déna seguretat al beneficiari, i per tant ’exportador s’hauria
d’assegurar que el banc confirmador fos de la seva confianga. Si només s’indica
que el credit documentari ha de ser confirmat, aquesta confirmacié la podria dur a
terme un banc poc convenient per a I’exportador. Pot ser una bona mesura pactar
amb I’importador una clausula que indiqui que el crédit documentari s’ha d’emetre
de manera que pugui ser confirmat per un banc acceptable per a I’exportador.

3.2.2 Credits no confirmats

So6n aquells credits en els quals el banc intermediari no afegeix la seva confirmacio,
bé sigui perque ningd la hi ha demanat o perque aquest ho ha refusat. En aquesta
situacio, el banc avisador no té cap obligacié de pagar, negociar o acceptar el
credit.

En els credits no confirmats, el banc avisador assumeix les funcions segiients:

* Notificar al beneficiari I’obertura del credit.

* Donar fe de I’autenticitat del document d’obertura del creédit documentari
que ha rebut mitjancant la utilitzacié de claus en un SWIFT o la verificacid
de signatures.

* Fer-se carrec dels documents que ha de presentar el beneficiari i enviar-los
al banc emissor.

* Esperar a rebre el reemborsament del banc pagador i practicar la liquidacié
al beneficiari deduint les comissions i les despeses derivades de la seva
intervencio.

Tot i que un banc que no ha confirmat un crédit documentari no esta obligat a actuar
a petici6 de I’emissor, ho pot fer i pot pagar el beneficiari si la documentacié és
correcta, perd sempre amb recurs contra el beneficiari.
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3.3 Segons la forma d’utilitzacié del credit

Aquesta classificacié té en compte que es fa amb el credit documentari un cop
s’han validat tots els documents:

* credits a pagar a la vista

credits utilitzables mitjancant pagament diferit

credits utilitzables mitjangant acceptacié

credits utilitzables mitjangant negociacié

3.3.1 Credits a pagar a la vista

En aquest tipus de credits, el beneficiari cobra al comptat quan els documents
presentats s6n acceptats. El pagament es pot fer a la caixa del banc emissor o a la
d’un banc intermediari.

Si el banc emissor no té la confianca del banc designat no confirmador, aquest
darrer podria fer un pagament provisional al beneficiari subjecte a la condicié que
li sigui reemborsat 1I’import pel banc emissor. Es fa un pagament amb recurs al
beneficiari. Aquesta és I’tinica situaci6 en la qual un creédit documentari cobrat
pel beneficiari pot ser reclamat pel banc si el banc emissor no compleix amb la
seva obligacid. Aquesta situacié s’anomena pagament amb recurs.

3.3.2 Credits utilitzables mitjancant pagament diferit

En aquest tipus de credits el beneficiari obté, a canvi de la documentacid presen-
tada, el compromis que el banc designat li aboni I’'import del crédit en una data
futura. Aquest compromis es recull en un titol no negociable. Constitueix un
pagament diferit contra documents sense la presentacié de cap gir.

El venciment es pot expressar de les maneres segiients:

» Una data fixa: el pagament es fa exactament el dia fixat en les condicions.

* Un termini a comptar des d’una data concreta: el pagament es fara quan
passin un nombre determinat de dies a comptar des d’una data concreta
(per exemple, des de la data d’expedicié de la mercaderia).

A la practica, aquest tipus de credit implica la concessié d’un ajornament de
pagament a I’importador que es pot justificar per exigeéncies del mercat. El
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venedor pot obtenir del banc emissor o confirmador un avancament del cobrament
descomptant els interessos i les despeses ocasionades.

3.3.3 Credits utilitzables mitjancant acceptacio

Un cop s’accepten els documents presentats pel beneficiari, el banc designat
accepta un efecte amb un venciment en una data futura. Aquesta lletra I’haura
de presentar a I’acceptacio el beneficiari junt amb la documentacié requerida.

El gir ha d’estar lliurat obligatoriament contra el banc emissor o un altre banc
designat, pero no contra I’ordenant.

El banc lliurat accepta la lletra un cop comprova que la documentaci6 lliurada és
correcta. En signar-la, assumeix el compromis de pagament al beneficiari al seu
venciment, independentment que sigui o no un banc confirmador.

Aquesta operatoria implica que, a la practica, un cop s’accepta la lletra s’extingeix
el credit documentari. La lletra queda en poder del beneficiari, que la pot retenir
o descomptar en qualsevol entitat financera.

Es un sistema de financament interessant en el comerc internacional perqué
permet ajornar el pagament a I’importador i avangar el cobrament a 1’exportador
mitjangant el descompte. A més, si el banc lliurat és financerament solvent, el
beneficiari no trobara problemes per descomptar 1’efecte.

3.3.4 Credits utilitzables mitjancant negociacié

El beneficiari d’aquest tipus de credit ha d’entregar al banc designat, junt amb
la documentacié requerida, una o més lletres girades contra el banc emissor
o confirmador per I’import total de I’operacié amb venciments especificats al
credit documentari. També es pot donar un credit que sigui negociable sense la
utilitzaci6 de lletres.

El banc negociador, si ha acceptat aquesta funcid, esta obligat a negociar els efec-
tes presentats pel beneficiari (prévia verificacié de la documentacié presentada)
deduint els interessos i les comissions oportunes. Si la negociaci6 la fa el banc
emissor o confirmador, es fara sense recurs contra el beneficiari. Si, en canvi, la
fa qualsevol altre banc, 1’opci6 de recurs contra el beneficiari si és possible.

Al credit documentari ha de figurar en quin banc es fara la negociacié. En cas que
no hi figuri cap banc, el beneficiari el podra escollir lliurement.
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3.4 Segons el lloc d’utilitzacio

Aquest criteri fa referéncia a on es pot cobrar el creédit documentari:

» Credits a pagar a la caixa del banc emissor
» Credits a pagar a la caixa del banc intermediari

» Credits a pagar a la caixa d’un tercer banc

3.4.1 Credits a pagar a la caixa del banc emissor

L’exportador ha d’entregar els documents directament al banc emissor (o fer-los-
hi arribar) perque aquest pagui, accepti o negocii el credit documentari. El banc
emissor €s I’encarregat de revisar els documents i fer el pagament.

Es I'opcié més beneficiosa per a I'importador, ateés que les comissions que haura
de pagar al seu banc seran menors i evita pagar interessos des del pagament a
I’exportador fins que el banc emissor reemborsa el banc intermediari.

Aquests avantatges per a I’importador esdevindran inconvenients per a 1’exporta-
dor, a qui li interessara que el banc pagador sigui el seu propi banc.

En aquest tipus de credits el banc avisador pot avancar o negociar el credit contra
I’entrega de documents, pero ho fara contra recurs del beneficiari. El més habitual,
pero, és que el banc avisador es limiti a rebre els documents i enviar-los al banc
emissor i, quan aquest els reemborsi, pagar el beneficiari.

3.4.2 Credits a pagar a la caixa del banc intermediari

Es el cas més habitual. El banc emissor permet que el crédit es pugui pagar a les
caixes d’altres bancs ubicats al pais de 1’exportador.

Aix0 suposa una serie d’avantatges, d’entre els quals podem destacar:

* ’entrega de documents es fa en un banc del mateix pais, cosa que permet
corregir de manera més facil les possibles discrepancies.

* En cas que el credit sigui confirmat pel banc intermediari, s’assegura el
pagament al seu pais, eliminant el risc de pais i agilitant els tramits de
cobrament de 1’exportacio.

Si es tracta d’un creédit per acceptacio, el banc intermediari no confirmador podra
actuar contra el banc emissor perd no contra el beneficiari (Iliurador de I’efecte).
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3.4.3 Credits a pagar a la caixa d’un tercer banc

Es pot donar aquesta situacié quan el pagament es faci en una moneda diferent de
la de I’'importador i de I’exportador.

El banc de I’'importador emet el credit, que sera avisat per un banc del pais de
I’exportador, perd designant com a banc pagador un altre banc situat al pais de la
divisa que s’utilitza en el credit.

No és un cas molt freqiient, i és més habitual que el banc designat per al pagament
sigui el de I’exportador, que rebra els fons que pagui al beneficiari d’un tercer banc
escollit pel banc emissor i situat al pais de la divisa.

3.5 Segons el nombre d’utilitzacions

Distingirem entre els crédits que només es poden utilitzar una vegada i els que es
poden utilitzar diverses vegades:

* credits d’utilitzaci6 Gnica

* credits divisibles

* credits rotatoris (revolving)

3.5.1 Credits d’utilitzacio unica

S6n credits que no admeten utilitzacions parcials (disposicions fraccionades). La
mercaderia que es liquidi amb aquest meétode ha de ser expedida en un dnic
enviament.

S’emeten per un import total i no sén renovables. Sén els credits documentaris
normals. Aquests credits també reben el nom de crédits singulars.

3.5.2 Credits divisibles

So6n credits que es poden utilitzar de manera fraccionada, i és el cas més freqiient.
Sino es diu expressament el contrari, els credits sén sempre divisibles. S’utilitzen
quan es fan expedicions parcials.

Es consideren expedicions parcials les efectuades en viatges o transports diferents.
En canvi, no tindran aquesta consideracié expedicions efectuades en el mateix
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mitja de transport i viatge i amb el mateix desti, tot i que presentin documents de
transport amb dates diferents d’expedicio i llocs de recepci6 de carrega diferents.

Aquest tipus de credit és molt 1itil en operacions de compravenda que impliquin
expedicions periodiques programades durant un cert temps. El beneficiari esta
obligat a complir estrictament el calendari d’enviaments acordat amb I’importador
que apareix en les instruccions del credit. En cas d’incompliment del calendari,
I’exportador perd el dret d’utilitzar el credit.

3.5.3 Crédits rotatoris (‘revolving’)

També son coneguts amb el nom de credits revolving. Consisteixen a anar
renovant el crédit pel mateix import un cop 1’ordenant reemborsa el credit utilitzat
fins a arribar a la data de venciment.

En les condicions d’obertura s’ha d’especificar que es tracta d’un credit rotatori.
Les condicions per a larenovacié automatica, tot i que les estableix el banc emissor,
estan bastant generalitzades.

L’ordenant perd el dret a la renovaci6 si deixa de pagar una de les disposicions.
Aquest fet suposa una diferéncia important entre el credit rotatori i el credit
fraccionat (en aquest cas d’impagament d’una fracci6 utilitzada no invalida la resta
del credit).

Es un mitja de pagament molt adient en operacions comercials amb lliuraments
fraccionats. No cal fer una nova sol-licitud de credit per a cada lliurament, i per
aquesta raé I'import del credit és més petit.

Els credits rotatoris poden indicar el limit de cada disposicié i la seva periodicitat.
El limit maxim d’utilitzacié es pot fixar per data de venciment, nombre maxim de
renovacions o import maxim d’utilitzacions.

Exemple de similitud amb les targetes de credit

Per entendre el funcionament d’aquest tipus de credit podem imaginar el funcionament
d’'una targeta de crédit. Aquesta targeta té un limit maxim (en el crédit rotatori, aquest seria
I'import del credit concedit).

Es pot anar fent pagaments amb la targeta i els imports pagats es van descomptant del limit
disponible (en el crédit rotatori passa exactament el mateix: podem anar fent pagaments
contra aquest credit sense sobrepassar el limit).

A final de mes, el banc comunica la suma total de pagaments fets amb la targeta i el client
decideix com abonar aquests imports. Si ho fa tot de cop, al mes vinent tornara a disposar
del mateix limit.

Si només en paga una part, la part no tornada es descomptara del limit disponible al mes
seglient (en el crédit rotatori el funcionament és similar, perd s’ha de pactar com es faran
els abonaments del crédit utilitzat).

Només es pagaran interessos per la part de credit utilitzat. En ocasions els bancs
també poden imposar comissions per la part no utilitzada (entenent-se com una
mena de sanci6 per la part de benefici perdut en no disposar de tot el credit).
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Respecte a un credit normal que cobreixi la totalitat de I’operacid, el credit rotatiu
presenta una serie d’avantatges, d’entre els quals podem destacar:

* Sil’ordenant deixa de pagar una disposicid, el risc que assumeix el banc és
molt menor respecte a un credit que permeti utilitzacions fraccionades. Per
tant, per a I’importador és més facil aconseguir un credit d’aquest tipus en
lloc d’un divisible per I’import total.

* Les comissions s6n menors, i per tant també és beneficids per a ’ordenant.

* El cost d’emissi6 es va repartint a mesura que es van repetint les “successi-
ves obertures” del credit.

Els credits rotatoris admeten dos tipus de renovacio:

* Per import: son credits que estan disponibles per una quantitat determina-
da, un sol cop, i quan s’hagi utilitzat torna a estar disponible. No acostuma
a tenir un limit d’utilitzacions i es poden emprar fins al venciment).

* Per temps: és un tipus de credit en el qual es posa a disposicié una
determinada quantitat durant un periode de temps (normalment, un mes).
Aquest import estara disponible de manera automatica al comencament de
cada periode, independentment que en el periode anterior s’hagi utilitzat tot
o no. Pot presentar dues modalitats:

* Credit acuamulatiu: en aquest cas, la part no utilitzada en un periode es
pot transferir a periodes posteriors. Cal que s’especifiqui a les condicions
inicials del credit. Aquesta modalitat és molt ttil en el cas que I’exportador
no pugui assegurar I’embarcament en les dates previstes (un retard en
I’embarcament podria suposar que 1’importador no disposés del credit pel
retard).

* Credit no acumulatiu: el crédit no utilitzat en un periode no es pot
transmetre a periodes posteriors.

Exemples del funcionament d’un credit rotatori
Suposem un crédit documentari rotatori obert per un valor de 60.000 € i un termini de 12

mesos. En el primer periode se n’utilitzen només 40.000 €.

Si el credit és acumulatiu, en el segon periode podria disposar de 80.000 € (60.000 del
periode + 20.000 que van sobrar del periode anterior).

Si el credit és no acumulatiu, en el segiient periode només podra disposar de 60.000 €.

Aquest tipus de crédits no estan previstos en les UCP 600, perd sén de practica habitual
en el comerg internacional.

S’acostumen a obrir per un periode d’'un any i es poden utilitzar tantes vegades com
'importador i 'exportador hagin determinat, sempre que el total del credit utilitzat no superi
el limit del credit.

No és una de les modalitats preferides dels bancs, perqueé no els aporta gaires
beneficis. L'import del credit és baix i per tant es cobraran pocs interessos, pero
en canvi I’'importador pot fer compres per imports elevats.
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Exemple de com indicar en un SWIFT un crédit documentari rotatori

En el camp 78 s’inclouria un text similar al seglient: “This doccred is to revolve 12 times up
to a total amount of EUR 100000.00. The initial amount is to be available every month after
initial expiry and any balance unused shall accumulate to the next reinstatement”.

No és normal que els credits revolving siguin confirmats, i es requereix una
confianca alta entre I’ordenant i beneficiari.

3.6 Segons la possibilitat de transferéncia

Segons si es poden transferir o no, els credits documentaris poden ser:

e credits transferibles

¢ credits intransferibles

3.6.1 Credits transferibles

L article 38 de les UCP 600 defineix el credit documentari transferible com aquell
que, a petici6 del beneficiari, es pot posar a disposicié d’un segon beneficiari de
manera total o parcial.

Aquests credits son molt habituals quan en les transaccions intervenen més de dos
subjectes, €s a dir, entre el comprador i el venedor s’hi interposa un intermediari
comercial (vegeu la figura 3.2).

Ficura 3.2. Esquema dels credits transferibles
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El procés d’un credit transferible és el segiient:
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1. Relacié comercial de compravenda
2. Sol-licitud d’obertura d’un credit documentari transferible
3. Notificacid al banc avisador de 1’emissié del crédit documentari

4. El banc avisador notifica el beneficiari I’emissié d’un crédit documentari a
favor seu.

5. El beneficiari inicial comunica al banc avisador el desig de transferir el
credit documentari a un segon beneficiari.

6. Notificaci6 al segon beneficiari que se li ha transferit un credit documentari.
7. El segon beneficiari envia la mercaderia al punt convingut.
8. Al mateix temps, també envia els documents requerits.

9. Un cop validats els documents del beneficiari 2 es procedeix al pagament
de la seva part del credit (no se li ha transferit tot I’import).

10. El banc notificador envia al beneficiari 1 els documents validats del benefi-
ciari 2.
11. El beneficiari 1 completa el lliurament de documents.

12. Si tots els documents son correctes, el beneficiari rebra la seva part que ha
quedat pendent del credit.

13. Es fa arribar a ’ordenant tota la documentacié necessaria per retirar la
mercaderia del punt convingut.

14. L’ordenant recull la mercaderia.

15. L'ordenant reintegra I’import del crédit documentari al banc emissor.

Normalment, el beneficiari del crédit documentari és I’exportador (el venedor que
figura al contracte de compravenda). En algunes ocasions pot interessar a I’expor-
tador que en el credit s’hi insereixi alguna clausula que permeti transmetre els drets
del credit a un o més proveidors. D’aquesta manera, el crédit documentari passa de
ser un instrument financer d’una tinica venda a financar vendes successives d’una
mateixa mercaderia.

Una transferéncia no es fara fins que el beneficiari es dirigeixi al banc
designat a sol-licitar que s’efectui.

El mateix article 38, en el seu apartat b), estableix que el segon beneficiari no
pot tornar a transferir el crédit a un beneficiari posterior (el primer beneficiari no
tindria la consideraci6 de posterior).

Si no es posa cap limitacié a la transferibilitat, el credit es podra transferir a
qualsevol nou beneficiari de qualsevol pais.

Les restriccions més habituals que es posen a la transferibilitat sén:
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* Transferible inicament en un tnic pais o area geografica.

* Transferible inicament amb permis del banc emissor.

Segons els articles 38.b i 2, dnicament pot transferir un crédit documentari
el banc on aquest estigui disponible. Si no s’indica res en contra, totes les
despeses ocasionades per transferir un crédit documentari seran a carrec del primer
beneficiari.

Ates que els credits documentaris per defecte no sén transferibles, cal que
s’especifiqui expressament la transferibilitat. Es poden transferir parts del credit
amb la condicié que els embarcaments parcials no siguin prohibits i que aquests
no superin 'import total del credit.

Es aconsellable utilitzar crédits transferibles?

La utilitzacié dels credits transferibles té explicacié en el fet que molts exportadors actuen
com a intermediaris, i que tot i que treballin per compte propi no sén subministradors de la
mercaderia que venen.

Altres cops, els beneficiaris s6n agents o representants dels importadors. En aquest cas,
el crédit documentari s'utilitza per liquidar diverses compres que aquests agents fan al pais
de I'exportador per compte de I'importador.

Es important tenir en compte que el crédit rebut i la seva transferéncia sén el mateix crédit.

Lapartat g) de I’article 38 fixa els punts que es poden modificar d’un credit
transferit, que sén:

L’import total del crédit (es pot reduir).

El preu unitari (es pot reduir).

La data de venciment (es pot escurgar).

El termini de presentacié de documents (es pot escurgar).

La data darrera d’embarcament (es pot escurgar).

La resta de condicions no es poden modificar. En cap cas es poden fer modifica-
cions que allarguin de manera unilateral el compromis del banc emissor.

El nom de I'ordenant pot ser substituit pel del primer beneficiari (llevat que
s’exigeixi que el nom de I’ordenant aparegui en documents diferents de la factura
comercial).

El percentatge de cobertura de I’asseguranga que pot augmentar-se per coincidir
amb el del credit original.

3.6.2 Credits intransferibles

Un credit intransferible no vol dir que no es pugin cedir. L’article 39 de les UCP
600 parla de la cessié del producte.
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Es diferencien dels credits transferibles en el fet que els intransferibles només
podran transferir el producte del credit quan el primer beneficiari hagi generat el
dret a cobrar-lo després d’haver complert amb tots els terminis i la presentaci6 de
documents.

No és el mateix transferir un credit que cedir el producte d’un credit. La diferéncia
rau en el fet que en el cas de la transferéncia el que es transfereix és el dret a actuar
en virtut del mateix credit, mentre que en el crédit intransferible el que se cedeix
és 'import (total o parcial) del credit. El cessionari no és autonom.

En el credit intransferible, el cessionari queda en una situacié de debilitat
davant el cedent, perque un incompliment per part d’aquest respecte al banc
emissor impediria al cessionari poder cobrar I’import del credit.

3.7 Segons la manera d’aconseguir avancaments

Els avangaments s6n pagaments a compte que es fan al beneficiari abans de validar
la informacié aportada:

¢ credits amb clausula vermella
¢ credits amb clausula verda

* Receipt and Undertaking

3.7.1 Crédits amb clausula vermella

Es una modalitat de crédit documentari en la qual el banc emissor accepta avancar
part de I’import del credit sense lliurar cap document d’embarcament (en aquest
aspecte es diferencia d’un credit fraccionat).

El beneficiari pot cobrar aquest avancament amb la simple signatura d’un com-
promis que complira les condicions establertes al crédit documentari. Es, en
definitiva, un avancament cobrat contra la signatura d’un rebut o un instrument
de gir.

Exemple d’'un SWIFT d’un crédit documentari amb clausula vermella

El camp 78 del crédit documentari contindria un text similar al segitient: ”710 pct (10%) of the
amount of this doccred is available to the beneficiary against presentation of their signed
receipt plus an unconditional repayment guarantee issued by (nom d’un banc) in favour of
the applicant”.

La part del crédit no avangada es cobrara en el moment en que es compleixin totes
les clausules del credit documentari.
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En la figura 3.3 es pot comprovar I’esquema d’un creédit amb clausula vermella.

Ficura 3.3. Esquema del crédit de clausula vermella

LA 17

Beneficiari Ordenant
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Banc avisador /
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Banc emissor

Un creédit documentari amb clausula vermella segueix el procés segiient:

10.

11.

12.

13.

14.

. Relaci6é comercial. Compravenda.

L’importador (ordenant) sol-licita un crédit documentari amb clausula ver-
mella al seu banc.

. El banc emissor emet el credit i ho notifica al banc avisador.

El banc avisador notifica al beneficiari el credit i les condicions.

. El beneficiari sol-licita un avancament i presenta la documentacié per

obtenir-lo.

Els documents presentats pel beneficiari per aconseguir 1’avancament s’en-
vien al banc emissor.

El banc emissor envia els documents de 1I’avangament a I’ordenant perque
autoritzi I’avangament.

. L'ordenant autoritza 1’avangament.

. El banc emissor envia I’import de I’avangament al banc designat.

El banc designat paga 1’avangament al beneficiari.

Un cop rebut I’avancament, el beneficiari envia la mercaderia al punt
convingut.

Al mateix temps, el beneficiari també envia la documentacié requerida en
el credit documentari al banc avisador.

El banc avisador envia la documentaci6 al banc emissor perque la validi.

Un cop validats els documents, el banc emissor procedeix a enviar la resta
de I'import del credit documentari al banc designat.
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15. El banc designat paga al beneficiari la resta del credit documentari.

16. El banc emissor envia la documentaci6 a ’ordenant perque aquest pugui
recollir la mercaderia del punt convingut.

17. L'ordenant recull la mercaderia.

Aquest tipus de credit suposa que ’ordenant ofereix financament a I’exportador
abans d’embarcar la mercaderia, és a dir, financa part de les seves compres a
I’exportador perd sense assumir cap risc (I’ordenant no €s el responsable del
pagament del crédit documentari). El risc sera a carrec del banc emissor o del
banc confirmador, si és que n’hi ha.

En els crédits amb clausula vermella, el beneficiari obté credit sense oferir
cap garantia real. Per cobrir-se, el banc emissor posara condicions molt
estrictes per concedir avangaments.

Un credit amb clausula

Aquest avangcament té per finalitat, basicament, finangar la fabricacié o compra de vermella és una combinacié
. . < 1. de crédit documentari i linia
les mercaderies que es lliuraran sota la carta de credit. de crédit obert.

El nom de clausula vermella ve de 1’antic costum dels bancs d’escriure en tinta
vermella les anotacions dels avangaments concedits sobre creédits documentaris
que eren emesos pel mateix banc en els seus propis impresos.

Quan s’emet un credit amb clausula vermella s’acostuma a posar un limit maxim
de I’'import a avancar (tot i que pot arribar al 100%).

Els avangaments suporten
interessos, i sovint
comissions bancaries.

3.7.2 Credits amb clausula verda

S6n una variant conservadora del credit amb clausula vermella. Només s’autorit-
zaran avangaments del credit contra la presentacié de documentacié que demostri
que la mercaderia ha estat comprada o fabricada, dipositada en un magatzem i
pignorada a favor del banc.

El funcionament és el mateix que el credit amb clausula vermella llevat de les
garanties addicionals que aporta el beneficiari en aquest cas.

El seu Us esta pensat preferentment per a transaccions agraries en que una empresa
pot financar la collita d’un cultiu posant com a garantia 1’estoc disponible.

Si el venedor no presenta els documents dins el terminis establerts, el banc emissor
té dret a sol-licitar la restitucié de tots els avancaments concedits.

Amb els crédits de clausula

R T N £ verda, el banc emissor i/o el
Una altra diferéncia respecte dels credits de clausula vermella és que en aquest cas comprador fenen un cert

el beneficiari ha de presentar documentacié emesa per un tercer, mentre que en els gfé‘r‘c'g'dzfr’igrse les

de clausula vermella és el beneficiari I’Gnic que signa el document de compromis
d’enviament de les mercaderies. Cap de les dues modalitats d’avancament de
credit s6n molt utilitzades.
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3.7.3 'Receipt and Undertaking’

Es una modalitat encara més restrictiva que els crédits de clausula verda. En aquest
tipus de credits, el beneficiari ha de presentar, a part dels rebuts o altres documents,
un compromis de devoluci6 de la part del credit avangada (normalment, mitjangant
una garantia). Aquesta garantia serviria per permetre al banc recuperar els
avancaments concedits si el beneficiari no pot complir amb els compromisos del
credit dins el termini establert.

3.8 Altres tipus de crédits documentaris

Credits que no estan inclosos en cap classificaci6 anterior:

e credits adossats
¢ crédits documentaris nets

* credits contingents

3.8.1 Credits adossats ('Back to back letter of credit’)

La carta de credit adossada consisteix estrictament en el fet que un ordenant
sol-licita obrir un creédit documentari a favor d’un beneficiari oferint com a garantia
el producte d’un crédit documentari anterior del qual 1’actual ordenant era el
beneficiari. A la practica ve a ser una alternativa al credit transferible.

El credit transferible s’utilitza quan entre I’importador i I’exportador hi ha un
intermediari. L'importador contacta amb un intermediari perque li aconsegueixi
una mercaderia i li ofereix com a garantia de pagament un credit documentari.

L’intermediari contacta amb un proveidor i li compra la mercaderia. La situacié
fins aqui es comu tant en el credit transferible com en el adossat. La diferéncia
raura en la forma de pagament de I’intermediari al seu proveidor:

¢ Credit transferible: I’intermediari transferira al proveidor la part del credit
documentari rebuda de I’importador per pagar els proveidors (suposarem
que no transfereix tot el credit, perque es quedara una part com a benefici
de la intermediaci6). L’exportador enviara la documentaci6 a I’intermediari,
i aquest al seu banc, que la fara arribar al banc emissor. Si tot és correcte,
el proveidor rebra del banc emissor (o del seu representant) I’import de la
venda, i I’intermediari es quedara amb la resta del credit.
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* Credit adossat: en aquest cas, el credit que rep ’intermediari no és
transferible, i per tant no el podra utilitzar per pagar el proveidor. En aquest
cas, I’intermediari sol-licitaria al seu banc un crédit documentari amb el
qual pagaria el seu proveidor i oferiria com a garantia del credit el producte
del primer credit del qual és beneficiari.

La principal diferéncia del credit adossat o Back to Back respecte al credit
transferible és que en el primer cas existeixen dos credits documentaris
independents (el credit d’exportacié rebut i el credit adossat emes), de
manera que la garantia de cobrament del segon no depen del primer, sind
del segon banc que ha obert el segon credit. El segon banc, logicament,
voldra que se cedeixi de manera irrevocable el producte del primer credit.

Cal remarcar que I’obligacié que assumeix el segon banc és totalment independent
del que pugui succeir amb el primer credit que suporta el segon. Si es compleixen
els requisits pactats en el segon credit, el segon banc haura de pagar.

L’esquema d’un credit adossat seria el que es pot veure en la figura 3.4.

Ficura 3.4. Esquema del credit ‘Back to Back’
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El procés dels credits adossats és el segiient:

1. Compravenda. Relacié comercial entre I’importador i I’exportador, que do-
nara lloc al primer credit documentari. Normalment, el primer exportador
€és un intermediari que no disposa de la mercaderia comprada.

2. Compravenda. L’intermediari i beneficiari anterior compren la mercaderia
a un segon exportador i la paguen mitjancant un credit adossat (Back to
Back). El beneficiari del credit original esdevé ordenant del credit adossat.

3. Sol-licitud d’obertura del credit documentari normal (Master).
4. Notificacio de I’obertura al banc avisador 1.

5. El banc avisador 1 notifica el credit i les seves condicions al beneficiari 1.
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10.

11.

12.

13.

14.

15.

16.

17.

18.

19.

El beneficiari 1 sol-licita un nou credit a favor d’un segon beneficiari
presentant com a garantia el credit que li acaben de notificar. Aquest
beneficiari del primer credit esdevé ordenant del segon.

Es concedeix el segon credit, que €s notificat a un segon banc avisador.
Es notifica al segon beneficiari ’obertura del segon credit.

El segon beneficiari envia la mercaderia a un punt convingut on posterior-
ment el primer ordenant la podra recollir.

Al mateix temps que el segon beneficiari envia la mercaderia, també envia
la documentaci6 sol-licitada al banc avisador 2.

Si els documents son validats s’enviaran al banc notificador 1 (banc emissor
del creédit Back to Back).

El banc emissor del credit Back to Back, actuant com a banc avisador, rep la
documentaci6 requerida al beneficiari 1 en el primer credit. Substituira la
documentacié necessaria per complir les condicions del primer credit (per
exemple, la factura, els imports, etc.).

La documentaci6 recollida pel banc avisador 1 s’enviara al banc emissor del
credit primer.

Si la documentacio és correcta, el banc emissor procedira a pagar el credit.

El banc emissor inicial envia la documentaci6 a I’ordenant 1 perque pugui
recollir la mercaderia del punt convingut.

El banc avisador 1 paga la part que li correspon al beneficiari 1.

L altra part del credit I’envia al banc avisador 2 perque pagui el beneficiari
2.

El banc avisador 2 paga al beneficiari 2 I'import del credit adossat.

L’ordenant recull la mercaderia del punt convingut.

No tindria cap sentit utilitzar

una carta de credit

adossada si la primera és
transferible.

El banc que emet un credit adossat pot no tenir res a veure amb el banc
notificador o confirmador del primer creédit. De la mateixa manera, els
documents presentats pel Back fo Back no han de ser forcosament també
valids per al primer credit.

Els bancs no sén molt partidaris d’aquest tipus de credits, perqué assumeixen una
serie de riscos importants. Només els clients importants solen accedir-hi. En cas
d’acceptar-los, acostumen a seguir les estrateégies segiients per cobrir-se:

* Sol-licitar garanties addicionals a ’ordenant del segon credit.
* Que el cobrament del primer credit sigui anterior al pagament del segon.

* Que a partir del venciment les mercaderies quedin assegurades a disposicié
del segon banc fins al moment de I’expedici6.
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Aquest tipus de credit és bastant freqiient als mercats asiatics, perd no a la resta
del mén. Els bancs els eviten a favor dels credits transferibles.

Tampoc estan recollits per les UCP.

Es mes facil aconseguir un crédit Back to Back si el banc ha estat notificador
o confirmador del credit original. D’aquesta manera, pot tenir el control dels
reemborsaments.

Una variant dels crédits adossats sén els credits subsidiaris o contracredits.
Consisteix en el fet que un banc emet, a petici6 del beneficiari d’un primer credit,
un segon credit documentari a favor de 1I’empresa que subministra la mercaderia.
Es a dir, és el mateix banc qui obre els dos credits. El mateix banc emissor té el
control dels dos credits i s’ha d’ocupar de totes les verificacions i substitucions de
factures i pagaments de manera similar a com ho faria un banc designat.

3.8.2 Credits documentaris nets

So6n uns credits documentaris molt peculiars perqué no financen cap transacci6
comercial, no hi ha mercaderia.

Consisteixen en un compromis de pagament que assumeix el banc emissor a favor
d’un beneficiari sense cap condicionat que s’hagi de demostrar documentalment,
i es paguen a sol-licitud del beneficiari. En el fons és una variant d’una acceptaci6
d’una lletra de canvi, i I’acostumen a utilitzar les grans empreses.

El procés d’obtencié d’una carta de credit neta comenca amb una sol-licitud a
un banc que ofereixi aquest servei. L'ordenant ha de demostrar la seva solvencia i
justificar com reemborsara el seu import al banc emissor. El banc emissor valorara
el risc que esta disposat a assumir i decidira la quantitat que vol oferir.

Pot ser renovable periddicament, i el banc anira revisant els limits concedits per
adaptar-los a la situacié de I’empresa en cada moment.

3.8.3 Credits contingents

També coneguts com credits standby (en espera). Consisteixen en un aval bancari
que a diferéncia dels altres credits documentaris garanteix el pagament d’una
obligaci6 si el banc emissor no ho fa. No verifiquen les condicions de cobrament
del credit i tenen una normativa propia.

Credits adossats als
mercats asiatics

Segons informacié de la Cambra
de Comerg Internacional (CCI),
la utilitzacié que es fa d’aquests
credits als mercats asiatics €s
sovint confosa, i se I’identifica
amb una mena de creédit
transferible. Es parla de "master
letter of credit, baby letter of
credit”, com lligant un credit
amb I’altre. També sovint
apareix la figura d’un middleman
com a intermediari dels dos
credits.
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3.9 Modificacié d’un credit documentari

Per definici6, un credit documentari €s irrevocable. Aixo vol dir que un cop signat
existeix I’obligacié que totes les parts involucrades complexin la seva part.

Ara bé, segons I’article 10 de les UCP, si totes les parts hi estan d’acord es poden
modificar les condicions abans del seu venciment. Aixo vol dir que tant ordenant
com beneficiari, banc emissor o banc confirmador (si existeix) hauran d’aprovar
aquestes modificacions. Si una de les parts s’hi oposa, les modificacions no seran
valides.

L article 9 estableix que ha de ser el mateix banc avisador del credit qui s’encarre-
gui de notificar les modificacions.

Quan el banc emissor emet la modificacié queda irrevocablement obligat a assumir
la modificacié. En canvi, el banc confirmador només quedara obligat si també
I’accepta. En cas de no fer-ho, es limitara a comunicar la modificaci6 al beneficiari
i notificar sense demora al banc emissor la no-acceptacié de la modificacio.

Les condicions originals del credit seguiran vigents fins que el beneficiari accepti
les modificacions que li hagin presentat. El banc que avisa de la modificaci6 és
I’encarregat de comunicar la seva acceptacié o el seu rebuig.

Les modificacions s’han d’acceptar en la seva totalitat, i una acceptacié parcial es
considerara no acceptada. No s’admeten clausules del tipus “aquesta modificacio
se suposara acceptada pel beneficiari si no manifesta el contrari dins un periode
de temps determinat”.

En el cas de credits transferibles, les modificacions també s’hauran de comunicar
als segons beneficiaris, que hauran d’acceptar o no la modificacié. Les modifica-
cions més habituals que s’acostumen a fer en un credit documentari afecten:

* El venciment.

* Dimport i la divisa

* El lloc d’embarcament o recepcio:

— El lloc de recepcié de la mercaderia.

— El lloc d’embarcament al mitja de transport.
* El lloc de desti o desembarcament:

— El lloc de desembarcament.

— El desti final de 1a mercaderia.

* La data maxima d’embarcament: a sol-licitud del beneficiari si es troba en
dificultats de complir els seus compromisos en el temps pactat. S’acostuma
a allargar.

* El periode d’embarcament.

¢ Altres.
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3.10 Disputes en un créedit documentari

No sempre exportador i importador estan d’acord en com interpretar una condicié
determinada de les clausules d’un credit documentari. També poden apareixer
controversies en la forma de presentar un determinat document, fet que origina
una disputa.

En ultima instancia, un crédit documentari no deixa de ser un contracte com
qualsevol altre, i per tant sempre queda el recurs de recérrer als tribunals de justicia.
Pero abans de recérrer a una instancia tan drastica i costosa (en tots els sentits)
existeixen altres alternatives més “amistoses”.

Es molt possible que s’hagi arribat a aquesta situacié perque la redaccié de les
condicions del credit no hagin estat suficientment clares. El primer que s’hauria
de fer és intentar analitzar totes les condicions establertes al credit que afectin la
disputa i procurar que les parts afectades poguessin arribar a un consens valorant
els avantatges i els inconvenients que suposa mantenir-la. Es possible que no
s’arribi a cap solucid, perd val la pena intentar-ho perque podria estalviar molts
diners i desconfiances en negocis posteriors.

Quan les dues parts no es posen d’acord es fa necessari acudir a un tercer que
ajudi a trobar una solucié. La intervencié d’aquest tercer es pot fer en forma de
mediaci6 i conciliacid, o en dltim extrem d’arbitratge o de litigi.

La mediacié suposa una alternativa de menor confrontacié. Consisteix, de manera
resumida, a demanar I’opini6 d’una tercera persona, neutral i de prestigi reconegut
sobre tema. La finalitat seria que aquesta opini6 ajudés a arribar a un acord entre
les parts enfrontades. Aquesta opinié no és vinculant, llevat que les dues parts ho
decideixin abans d’emetre’s. En aquest cas, I’opini6 de I’expert tindria el valor de
contracte per a les parts.

La CCI disposa d’un sistema rapid de mediaci6 en operacions que estiguin
sotmeses a les seves regles. Es coneix amb el nom de DOCDEX.

3.10.1 DOCDEX

Es un sistema de conciliacié rapid (acostuma a durar entre dos i tres mesos) i
economic creat per la CCI I’any 1997. L’any 2002 es va fer una primera revisié de
les regles de resolucid, i el 2012 s’ha fet una segona revisié que ha estat aprovada
per unanimitat.

Com tot sistema de conciliacid, els seus dictamens seran vinculants o no segons ho
hagin decidit préeviament les parts enfrontades. La decisi6 la prenen tres experts
anonims i imparcials designats per la CCL

El DOCDEX va ser creat conjuntament per la Comissi6é de Banca i la Comissi6
d’Arbitratge i ADR (Amicable Dispute Resolution) de la CCI. Actualment esta ad-
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A la web de la CCI
espanyola que trobareu a
I'apartaat de referéncies
(iccspain.org/consultas)
s’inclouen, ordenades
cronologicament, les
opinions que el comité
d’experts espanyol ha
emes sobre consultes que
se li han formulat, i també
se’n poden fer d’altres
mitjangant 'emplenament
del formulari.

Mediacié del DOCDEX

En les mediacions del DOCDEX
arequeriment d’una de les parts,
no és necessari que la part
contraria estigui d’acord en
participar en la mediaci6. Totes
les parts afectades tenen
I’oportunitat d’iniciar i participar
en el procediment, i el DOCDEX
emetra la seva opinid, encara que
la part contraria no vulgui
participar.

ministrat pel Centre Internacional d’ADR (departament que depen de la Secretaria
de la Cort Internacional d’Arbitratge de la CCI). Les resolucions sén publicades i
estan a |’abast de tothom.

“Les noves regles DOCDEX, elaborades conjuntament per experts de banca i de resolucié
de conflictes, ofereixen al mén de les finances comercials més transparencia, la senzillesa
i la capacitat de fer front a una realitat cada cop mes litigiosa sense renunciar a les
caracteristiques tradicionals del DOCDEX”

George Affaki, president del grup de redacci6 DOCDEX. Font: www.iccwbo.org

Les decisions que pren el DOCDEX no tenen efectes legals, siné que només sén
valides dins area privada de les relacions sota I’empara de la CCI. Si es vol utilitzar
aquest servei de mediaci6 seria interessant que dins el camp 47A del document
d’emissio6 del credit documentari hi figurés una condicié addicional indicant que
en cas de disputa les parts se sotmetran a I’arbitratge del DOCDEX segons les
regles ICC DOCDEX, darrera publicacio.

Funcionament d’una reclamacioé al DOCDEX

Es important que abans de comencar una disputa es revisin les opinions que els
comités d’experts nacionals de la CCI emeten sobre consultes presentades. De
vegades, sabent I’opini6 de la CClI es pot evitar arribar a un arbitratge.

En el cas que les opinions no resolguin el conflicte, el procediment a seguir €s
molt simple amb Unicament les tres fases segiients:

1. L’iniciador envia una sol-licitud (4 copies) perque el DOCDEX prengui una
decisid, facilitant tots els documents que consideri necessari i pagant una
taxa de 5.000 USD.

2. La part contraria respon a la sol-licitud adjuntant a la seva opinié els
documents que cregui pertinents.

3. Un cop els experts del Centre de Resolucié de Disputes disposen de tota la
informaci6 facilitada, tenen trenta dies per emetre un dictamen. Aquesta
decisié sera revisada per 1’assessor técnic de la Comissié Bancaria per
garantir que s’ajusta a les regles de la CCI aplicables i a la seva interpretacié
per la Comissié Bancaria.

En un termini de dos o tres mesos es fara publica la resolucié. Aquest sistema €s
molt més rapid que les reclamacions judicials, que poden tardar anys a emetre una
senténcia.

Cost d’una mediacio DOCDEX

Com s’ha comentat abans, una mediaci6 DOCDEX té un cost de 5.000 USD,
independentment de I’import del credit documentari al qual va vinculada (sempre
que no superi els 500.000 USD). En cas que la transacci6 superi els 500.000 USD,
es poden reclamar uns altres 5.000 USD en funcié de la complexitat de la disputa.
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Quins tipus de documentacié demana el DOCDEX?

Quan I’iniciador de la mediaci6é sol-licita la intervencié del DOCDEX ha de
presentar la documentacié segiient:

* Dades de I’iniciador: nom complet, adreca, indicaci6 expressa del seu paper
d’iniciador de la mediacié i identificaci6 del crédit documentari afectat.

* Dades de la part reclamada: nom complet, adreca, indicacié expressa de la
part reclamada i identificaci6 del credit documentari afectat.

* Una petici6 expressa de mediacio per part de I’iniciador al DOCDEX segons
la darrera publicaci6 de les normes ICC DOCDEX.

* Un resum de les reclamacions que I’iniciador fa a la part reclamada identi-
ficant clarament totes les qiiestions relacionades amb el crédit documentari
sobre les quals s’hagi de fer la mediacio.

* Copia del credit documentari objecte de disputa, totes les modificacions
aplicades i tots els documents que es considerin necessaris per situar el cas
dins d’un context.

* Una declaracié de I’iniciador indicant que s’ha enviat una copia de la
sol-licitud, incloent-hi tots els documents annexos, al demandat que figura
a la sol-licitud.

3.11 Presentacio electronica de documents

El credit documentari, de la mateixa manera que altres mitjans de pagament, s’ha
d’anar adaptant a I’evolucié de les practiques del comer¢. Un fet cada cop més
habitual és que s’utilitzin menys documents en format paper i més documents
electronics.

Davant aquesta realitat, ’any 2002 la Cambra de Comer¢ Internacional es va
avancar i va publicar les eUCP (també conegudes com UCPURR). Consistien
en un suplement amb dotze articles que complementaven les UCP 500 existents
en aquell moment i en que es regulava la presentacié de documents en format
electronic dels documents lligats a un credit documentari.

Posteriorment, amb la publicacié de les UCP 600, les eUCP van passar a ser la
versio 1.1. A la practica, el contingut de les versions 1.01i 1.1 és el mateix.

Les eUCP permeten tant la presentacid totalment electronica de documents com
una presentacié mixta en format paper i electronic. L’ esperit de les eUCP és fer-les
independents de la tecnologia, de manera que no s’hagin d’anar modificant com a
conseqiiencia dels avengos informatics.

De la mateixa manera que un credit documentari ha de manifestar expressament la
seva adhesi6 a les UCP, en el cas de la presentacio electronica també s’ha d’indicar
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Als “Annexos” es pot
trobar un enllag a les
eUCP.

Documents no autentificats

Un document no autentificat es

considerara no presentat.

L article e4 també indica que
s’ha d’indicar quin sera el format
dels documents admesos en la
presentacid. Si no s’indica cap
format, es pressuposa que tots

seran valids.

al camp 40E del missatge SWIFT que el credit documentari estara sotmes a les
eUCP.

Si un credit documentari amb presentacio electronica se sotmet a les eUCP també
estara sotmes, per defecte, a les UCP (art. e2). En cas de discrepancia entre les
eUCP i les UCP, prevaldran les primeres.

Si el beneficiari pot triar entre presentacio electronica o paper ha de
comunicar al banc quin format escollira (art. e5). Si tria la segona, aleshores
s’aplicaran les UCP.

3.11.1 Contingut de les eUCP

Per evitar confusions entre els articles de les UCP i els de les eUCP es va decidir
que els que fessin referéncia a aquests dltims davant del ndmero de I’article s’hi
afegis una “e”. D’aquesta manera, per exemple, I’article 5 de les UCP seria article
5; en canvi, si fos de les eUCP seria article e5.

L article e3 defineix el que es considera un document electronic valid en un credit
documentari. Segons aquests articles, seran documents electronics valids:

* Les dades creades, generades, enviades, comunicades, rebudes o emmagat-
zemades per mitjans electronics.

* Els documents en que es pugui autentificar I’aparent identitat del remitent i
de la informacié que conté si es mantenen complets i inalterats.

* Poden ser examinats per determinar el compliment de les condicions del
credit documentari.

La signatura electronica ha de servir per identificar la identitat del remitent i
verificar I’ autenticitat del registre electronic.

Els documents electronics s’han de presentar a una adrecga electronica. Es poden
presentar separadament, perd en aquest cas s’haura d’avisar quan es completi la
tramesa.

La data d’emissi6 d’un document sera, llevat que el document digui el contrari,
la de la seva transmissid, com també ho sera la data de recepcié. En el cas que
la presentacio electronica d’un document de transport no indiqui la data d’embar-
cament, la data d’emissié del document servira com a data d’embarcament (art.
el0).

Es pot donar el cas que, per problemes teécnics, en el darrer dia habil per presentar
la documentacié el banc que hagi de rebre-la no ho pugui fer. Si I’enviament s’ha
fet en horari habitual d’obertura es considerara que el banc esta tancat i que el
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termini s’allarga al segiient dia habil en que el banc estigui en disposicié de rebre
el document.

Si el condicionat d’un credit documentari exigeix la presentacié de més d’un
original o copies només caldra presentar un document (art. e8).

3.11.2 Validacio dels documents

La validacié dels documents electronics presentats esta regulada per I’article 6.
Comenca indicant que si el document conté un enlla¢ a una informacié externa
aquesta s’haura d’examinar. En cas que no sigui possible accedir a I’hipervincle
es generara una discrepancia.

Dapartat b) del mateix article indica que el fet que un banc acusi rebut del
document que li ha estat enviat no pressuposa en cap cas la seva validacio.

Sino s’ha indicat cap format concret de presentacié dels documents electronics i el
banc no sap com obrir el document enviat, aix0 no pot suposar un rebuig. Quan el
banc reenvia la documentaci6 electronica a ’ordenant del credit esta manifestant
que ha validat els documents presentats (recordem que sempre es tracta d’una
autenticitat aparent).

3.11.3 Rebuig de documents

El termini per validar els documents comenga a comptar a partir del dia segiient
en que es rep la notificacié per part del beneficiari indicant que ha completat la
tramesa i que el banc I’hagi pogut rebre.

En cas que el banc emissor o confirmador rebi una notificacié de rebuig d’una
presentacié i no rebi cap altra notificaci6 en un termini de trenta dies posteriors,
el banc esta obligat a retornar els documents en paper al presentador, pero pot fer
el que cregui convenient amb els documents electronics.

3.11.4 Situacio actual de la presentacio electronica de documents

La utilitzacié de documentacid electronica en els credits documentaris és molt
baixa en els bancs europeus. En canvi, a America del Nord o al Japé la seva
utilitzaci6 esta molt generalitzada.

Tot i aixo, cada cop hi ha més fases del circuit d’un credit documentari que es
completen sense documentacié en paper. La sol-licitud d’emissié d’un credit
s’acostuma a fer telematicament completant un formulari a la pagina web de
I’entitat financera.

Document corromput

Si un cop presentat un document
al banc aquest es corromp, el
banc podra comunicar aquest fet
al banc presentador i requerir-li
que el torni a enviar. El banc
presentador disposa d’un termini
de trenta dies a comptar des de la
data del requeriment. Si el
document corromput no es
presenta, el banc pot considerar
el document com a no presentat
sense allargar el termini (art.
ell).
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Per una altra banda, les comunicacions entre banc emissor i banc avisador també
es fan utilitzant missatges SWIFT.

Finalment, cada cop també és més freqiient que la comunicacié al beneficiari
de T’obertura d’un creédit documentari al seu favor es faci utilitzant la banca
telematica.

Per tant, les fases inicials i finals del circuit ja es fan electronicament. Queda la
part intermedia (presentacié i validacié de documents) per completar el procés.
Es més una qiiestié de costum que de poca fiabilitat de les eines disponibles.

3.11.5 Conceptes equivalents

Les eUCP utilitzen nomenclatura propia lligada al suport electronic del document.
A continuacio es presenta la interpretacié d’alguns d’aquests conceptes:

* Verificacié aparent: en termes de documents electronics vol dir que les
dades contingudes al document sén formalment correctes.

¢ Autenticacié del document: es pot verificar ’origen del document (identi-
tat del remitent) i la integritat de la informaci6 que conté.

¢ Document: fitxer electronic.

* Lloc de presentacié: vol dir adreca electronica a la qual s’ha d’enviar el
document.

* Document signat: el document ha d’incloure una signatura electronica.

3.12 La carta de créedit comercial

El crédit documentari té el seu origen en les cartes que facilitaven els bancs
als comerciants perqué poguessin disposar de diner efectiu en un altre pais. El
comerciant presentava aquesta carta signada pel seu banc a un banc local del pais
on s havia desplacat. La carta de credit comercial és 1’evolucié d’aquesta primera
carta de credit, i per tant, en certa manera, es pot considerar com 1’antecedent del
credit documentari.

Avui en dia la carta de credit comercial té dues interpretacions. Una primera la
considera sinonim del crédit documentari, i aquesta accepcié té el seu origen en
una traducci6 literal de la versié anglesa de creédit documentari, letter of credit. La
segona accepci6 diferencia la carta de credit comercial del credit documentari. Es
defineix com un document emes per un banc, anomenat emissor, a peticio expressa
de I'importador i per a la qual s’autoritza el beneficiari exportador a presentar
lletres de canvi contra el banc emissor o una altra entitat bancaria especificada
a la carta. En aquest document, el banc emissor es compromet a pagar les
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lletres presentades sempre que 1’exportador compleixi una serie de condicions
demostrables mitjangant documents.

Aquesta forma de credit comercial es va desenvolupar especialment als Estats
Units i posteriorment al Japé. En canvi, a Europa 1’evolucié va anar pel costat
dels actuals credits documentaris.

Llevat de petites diferéncies formals, en la carta de creédit comercial els planteja-
ments, els objectius i les regulacions son els mateixos que en el crédit documentari.

La carta de crédit comercial va tenir un Us bastant estes fins a 1’aparicié del
sistema de telecomunicacions SWIFT. La seguretat que ofereix la teletransmissio
codificada SWIFT és molt superior a la d’una carta en suport paper que el
beneficiari porta personalment.

3.12.1 Funcionament

El cicle d’una carta de credit comenca amb 1’establiment d’una relacié comercial
que es concreta en un contracte de compravenda. Una dels punts que s’ha
d’acordar en aquest contracte és el sistema de pagament que s’utilitzara i les
condicions que haura de complir el beneficiari (exportador) per poder cobrar.
Aquestes condicions han d’apareixer al contracte.

L’importador s’adrega al seu banc i li sol-licita I’emissié d’una carta de credit
comercial a favor de I’exportador. En aquesta carta, el banc emissor es compromet
a pagar les lletres de canvi que I’exportador giri fins a arribar a un import
maxim establert en la carta. Perque 1’exportador pugui cobrar haura de presentar
documents que demostrin que ha complert les condicions pactades. A mesura que
I’exportador vagi presentant lletres al banc emissor, aquest les anira pagant fins a
arribar a cobrir tot I'import del crédit. A la presentacio, el banc emissor pot pagar
o acceptar les lletres segons s’hagi pactat a la carta. Les lletres han de portar una
referéncia que identifiqui la carta de credit que les empara.

La carta de credit comercial s’emet amb la finalitat que els efectes que incorpora
puguin ser negociats. El seu avantatge és que el lliurat de la lletra és el banc
emissor que dona garantia a la lletra. Com es pot comprovar, ens trobem amb un
cas similar al del creédit documentari, on el banc assumeix la responsabilitat de
pagament d’un deute i només canvia la forma: amb la carta a partir de lletres i al
credit documentari amb credit.

Una altra semblanca amb el credit és la possibilitat de la transmissié. A la carta
de credit comercial es fa endossant les lletres i en el credit documentari, emetent
un credit transferible. S6n també dos camins diferents per arribar a una mateixa
finalitat. Les lletres de canvi generades s6n negociables en qualsevol banc sense
limitacions.

Una tercera semblanca és la irrevocabilitat d’ambdds mitjans, ja que tant la carta
de credit comercial com el crédit documentari sén irrevocables per defecte.
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Carta personal i credit
comercial

La carta personal de credit es
diferencia de la carta de credit
comercial en el fet que la
primera només té per finalitat
obtenir diner en efectiu en una
plaga diferent. Un exemple de
carta personal de credit sén els
traveller checks, avui en dia en

desus.

Els dos mitjans també es paguen d’entrada a la caixa del banc emissor. Ara bé,
en el credit documentari es preveu la figura del banc confirmador, i les caixes
d’aquest banc també estarien obligades a assumir el pagament i fins i tot es pot
designar un banc pagador per fer aquesta funcié. En la carta de credit comercial,
el beneficiari pot decidir negociar les lletres en qualsevol banc. Normalment no
trobara dificultats en el descompte, perque estaran emeses per un altre banc.

En relacié amb els documents que s’han de presentar per poder cobrar, son els
mateixos que s’utilitzen en el credit documentari, i el procediment de validacié
també és el mateix.

Una diferéncia destacable respecte al credit documentari és que la carta de credit
comercial s’envia directament al beneficiari i aquest la presenta al banc juntament
amb les lletres. També es poden utilitzar els serveis d’un banc corresponsal que
validi I’autenticitat o procedeéncia de la carta, i en aquest cas se’n fa un duplicat
per al banc avisador. En canvi, en el crédit documentari les instruccions s’envien
Unicament al banc avisador. També es podria designar un banc pagador per a la
carta de crédit comercial, pero les lletres seguirien sent negociables a qualsevol
banc, encara que aquesta opcié no tindria molt sentit utilitzar-la.

La carta de credit comercial és una manera d’agilitar el crédit documentari, perque
I’exportador pot escollir el banc que més li convingui.

Actualment, les cartes de credit comercial emeses en paper s utilitzen molt poc
perque es presten a falsificacions, i les entitats bancaries opten clarament per la
transmissié mitjancant missatges SWIFT, molt més segurs.

Per dificultar la possibilitat de falsificacio, les cartes s’expedeixen en paper timbrat
dificil d’imitar i, en cas de dubte, si el banc negociador no ha estat avisat
préviament pot consultar el banc emissor abans de fer qualsevol actuacié.

3.12.2 Diferéncies entre carta de crédit comercial i credit
documentari

Les diferéncies son les segiients:

* Per la forma d’emissi6: la carta de creédit comercial s’emet en impresos de
seguretat del banc emissor, encara que també es pot teletransferir; en canvi,
el credit documentari s’emet en formularis estandard proposats per la CCI
o en models SWIFT.

* Per la forma de trametre la informacid: la carta de credit comercial s’envia
directament al beneficiari o se li fa arribar mitjangant un corresponsal, que
es quedara una copia, mentre que el credit documentari sempre es gestiona
a través del banc corresponsal.

* Per la forma de pagament: la carta de crédit comercial s’instrumenta amb
lletres de canvi que poden ser cobrades a les caixes del banc emissor o



Mitjans de pagament internacionals 93 Mitjans de pagament documentaris. El crédit documentari

negociades en qualsevol altre banc, i I’honra del credit documentari, tot i
que tedricament s’hauria de fer al banc emissor, s’acostuma a fer al banc
designat segons el que estipulin les condicions del credit (pagament a la
vista, pagament diferit, acceptaci6 d’efectes o negociacié d’efectes).

» Segons la possibilitat d’utilitzar girs: les cartes de credit comercial sempre
incorporen girs, mentre que en el crédit documentari es poden emprar pero
existeixen altres alternatives.

* Segons la possibilitat de fer disposicions parcials: en les cartes de credit
comercial les disposicions parcials se sobreentenen, perque el banc anira
pagant o acceptant lletres a mesura que el beneficiari les presenti fins a
arribar al limit. Les lletres descomptades s’aniran anotant a la part posterior
de la carta de credit. Al creédit documentari dependra de les condicions
establertes a I’hora d’emetre el crédit, i en cap cas es fan anotacions si
s’utilitzen les disposicions parcials.

* Modificacions: les modificacions que es facin a la carta inicial s’han
d’anotar en un altre document que s’adjuntara al mateix expedient. Les
modificacions s’han de remetre als bancs negociadors, i les que es puguin
fer al credit documentari només seran valides si les accepta el beneficiari.

De la mateixa manera que els credits documentaris, les cartes de credit comercial
també estan regulades per les UCP.

3.12.3 En quins casos es pot utilitzar la carta de credit comercial?

Encara que no és molt habitual, si que hi ha algunes situacions en les quals pot
ser interessant utilitzar aquest mitja de pagament. Algunes d’aquestes s6n quan el
banc de I’exportador i el de I’importador sén coneguts i de solvéncia reconeguda
0 quan no existeixi risc de pais (ni politic ni de transferéncia). Una altra opci6
és si es volen cobrir diverses operacions d’un mateix concepte per un periode de
temps determinat (per exemple, proveir de carburant una flota de camions). Un
darrer exemple és quan es busca la seguretat del credit documentari perd amb una
major flexibilitat i cost més baix.
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Introduccio

Els mitjans de pagament tradicionals eren utils quan els volums de compres o
vendes de les empreses no eren tan grans, quan hi havia pocs proveidors, els
clients eren coneguts i, en el fons, hi havia confianca entre comprador i venedor.
L’empresa es relacionava amb un entorn molt més proper.

En els darrers cinquanta anys, el comerg internacional ha evolucionat més que en
tota I’época anterior. Abans una comanda enviada a un proveidor estranger podia
trigar setmanes a arribar al desti. Avui en dia tot va molt més rapidament. Una
comanda feta per internet tarda segons a arribar al proveidor. Les negociacions
entre comprador i venedor es poden fer de manera gairebé presencial, encara que
estiguin a milers de quilometres de distancia. La informaci6 viatja a la velocitat
de la llum.

En aquesta unitat veurem altres alternatives disponibles per fer front a aquesta
nova situaci6 del comerg internacional i les garanties que ho fan possible.

La unitat comencga amb I’apartat “Garanties accessories i independents”, que se
centra en I’estudi d’aquestes dues modalitats de garantia: 1’accessoria, lligada al
contracte, i la independent, garantia abstracta desvinculada del contracte que 1’ha
originat.

A les garanties accessories es fa una distincié entre la fianca i 1‘aval bancari.
Primerament s’explica que €s una fianga, quina ha estat la seva evoluci6 i quines
son les seves caracteristiques especifiques. Quins elements participen en un
contracte de fianca i quines relacions existeixen entre els elements personals i
com s’extingeix l’obligacié garantida. Per acabar, es fa una classificaci6 dels
diferents tipus de fiances, remarcant especialment la fianca solidaria. Es comenten
les URCB 524, les regles uniformes sobre fiances proposades per la Cambra de
Comerg¢ Internacional.

L’aval bancari és I’altra gran modalitat de garantia accessoria. S’estudien les seves
caracteristiques i els subjectes que hi participen. També es fa mencié dels costos
que suporten i es conclou amb una analisi dels seus avantatges i inconvenients.

Respecte a les garanties independents, també conegudes com garanties a primer
requeriment o garanties a primera demanda, s’analitza quines s6n i com s’ha
arribat a aquesta figura financera, distingint entre la garantia bancaria i la carta
de credit standby. En ambdds casos s’explica quins sén els elements personals i
el seu funcionament.

Per finalitzar I’ apartat es classifiquen els diferents tipus de garanties independents,
classificacié que és valida tant per a les bancaries com per als standby, i es fa
un estudi de la normativa de la Cambra de Comer¢ Internacional que regula les
dues garanties, les URDG 758 (garanties bancaries) i les ISP 98 (standby), per
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valorar els principals avantatges que presenten les garanties independents i les
petites diferéncies entre la garantia bancaria i el credit standby. Com a dltim apunt,
s’analitza la comfort letter, un tipus de garantia més moral que financera.

A Dapartat “Altres mitjans de pagament/cobrament internacionals” es tracten en
primer lloc les obligacions de pagament bancaries (BPO). S’ analitza un nou mitja
de pagament totalment electronic que no té antecedents abans del seu origen, el
juliol del 2013. S’estudien les URBPO 750, la normativa aplicable proposada per
la Cambra de Comerg Internacional, creadora d’aquest mitja de pagament.

Per finalitzar aquest nou mitja, es resumeixen els principals avantatges i inconve-
nients de les BPO fent una comparativa amb els mitjans de pagament tradicionals
als quals pretén substituir, el crédit documentari i les operacions de compte obert,
i una altra valorant quin ha estat el seu grau d’acceptacié a nivell mundial.

Es continua dintre d’aquest apartat amb ’estudi dels mitjans de pagament es-
pecialitzats: el forfaiting (forfetatge), el factoring (facturatge) i el confirming
(confirmacié de pagaments).

Pel que fa al forfetatge, s’explica el concepte i els elements que apareixen en un
contracte, i es comenta el procediment que segueix una operacié de forfetatge,
especificant en quines condicions es pot aplicar.

S’hi fa també una valoraci6 dels costos del forfetatge, diferenciant quins seran a
carrec de I’exportador (beneficiari) i quins a carrec de 1I’importador.

Posteriorment, es fa una comparativa entre els avantatges i els inconvenients que
aporta el forfetatge, tant a I’exportador com a I’importador.

Per concloure es fa una breu referéncia a la normativa que regula el forfetatge a
nivell internacional, publicada per la Cambra de Comer¢ Internacional, les URF
800.

Un segon mitja estudiat €s el facturatge, una mena de forfetatge per a operacions
financeres a curt termini. El facturatge no presenta un format tnic, sin6é que té
diverses variants. S’estudia el facturatge amb recurs i sense, el facturatge amb
descompte i sense, i finalment el facturatge amb cobertura. De la mateixa manera
que en el cas anterior, també s’avaluen els elements, el funcionament, els costos i
la normativa aplicable davant I’abséncia a escala internacional.

Un tercer mitja analitzat és la confirmacié de pagaments, considerada el facturatge
del comprador. A més del concepte, s’hi analitzen els diferents elements, tipus,
costos i els seus avantatges i inconvenients.

Per finalitzar ’apartat es fa mencié de la supply chain finance o cadena de
subministrament financer, que és la conjuncié de les funcions de facturatge i
confirmaci6 de pagaments en un mateix banc.
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Resultats d’aprenentatge

En finalitzar aquesta unitat, 1’alumne/a:

1. Caracteritza els diferents mitjans de cobrament i pagament internacionals
documentaris, analitzant els procediments, els costos i ’operativa de cadascun
i els efectes juridics i economics de la normativa reguladora.

* Identifica la normativa nacional i internacional vigent que regula els mitjans
de pagament documentaris internacionals.

* Analitza els efectes juridics i economics dels convenis internacionals que
regulen els mitjans de pagament documentaris.

* Interpreta la normativa reguladora dels mitjans de pagament documentaris
internacionals a través d’Internet.

* Classifica els diferents mitjans de pagament documentaris internacionals.

* Analitza els avantatges i inconvenients dels diferents mitjans de pagament
documentaris internacionals, calculant els costos derivats de la seva gestio.

* Identifica les principals obligacions legals de les entitats financeres, d’asse-
gurances i de transport associades a ’operacié internacional, assegurant el
cobrament o pagament.

2. Gestiona la documentacié per fer el cobrament o pagament internacional
amb mitjans documentaris, analitzant els terminis i les condicions estipulades,
considerant els sistemes digitals a través d’Internet i garantint la confidencialitat i
seguretat de les transaccions.

* Identifica els documents, financers i comercials, necessaris per dur a terme
el cobrament o pagament d’una operacié de comerg¢ internacional.

* Determina la documentacié que s’exigeix en cada mitja de pagament per
procedir al cobrament/pagament de I’operacié de comerg internacional.

* Identifica i confecciona, per a cada mitja de pagament internacional, el
document base que ho representa.

» Utilitza tecniques telematiques o convencionals d’investigaci6 per a I’obten-
ci6 de la informacio.

* Identifica les possibles formes d’operar dels mitjans de pagament internaci-
onals a través d’internet.

» Utilitza sistemes de certificaci6 digital que garanteixin la confidencialitat
i assegurin les operacions de cobrament o pagament internacionals fetes a
través d’Internet.
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3. Analitza les garanties i els avals dels mitjans de cobrament i pagament
internacionals documentaris, adequant-se a la normativa vigent.

* Identifica els riscs inherents a les operacions contractuals internacionals.

* Defineix els conceptes de garantia real i personal.

* Diferencia les principals garanties reals utilitzades a la practica bancaria.

* Classifica les garanties en funcié de la seva relacié amb I’obligacid.

* Interpreta les regles i els usos relatius a les garanties bancaries.

* Valora els avantatges i els inconvenients de cada modalitat de pagament en
funcié de les garanties exigides.

¢ Confecciona la documentacioé relativa a 1I’emissié, modificacid i cancel-lacid
de les garanties i dels avals.
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1. Garanties accessories i independents

Una garantia és un instrument financer que garanteix el compliment de les
obligacions derivades d’un contracte. Les garanties han existit des de fa temps
per prevenir el risc d’incompliment i, si aquest es produia, la part perjudicada
podia compensar els danys causats per aquest incompliment amb la garantia.

En una garantia, la part perjudicada havia de demostrar I’incompliment per poder
rebre la indemnitzacié corresponent. La demostracié no sempre era simple,
perque D’altra part també argumentava les seves raons per a I'incompliment i
traslladava la responsabilitat a 1’altra part. Sovint el procés acabava amb una
demanda judicial.

L’ordenament juridic dels diferents paisos té ben previst com resoldre aquests
casos amb legislaci6 especifica propia. Per desgracia, aquesta legislacié esta molt
adaptada a la idiosincrasia de cada pais i sovint un mateix fet pot ser valorat, en
termes juridics, de manera diferent en dos paisos.

La garantia que acabem de descriure es coneix amb el nom de fianca.

Segons la definicié de les cambres de comerg, una fianga és un document escrit,
emes pel garant a favor del beneficiari, pel qual, en cas d’incompliment de
I’obligaci6 principal, el garant es compromet a:

 Pagar o satisfer qualsevol reclamacid.
* Rescabalar danys o indemnitzar fins a I’import indicat a la fianca.

* Pagar o satisfer la reclamaci6 o el dret del beneficiari.

La fianca és una eina 1til en les relacions comercials interiors (totes les parts
implicades estan sotmeses a la mateixa llei), perd suposava una barrera important
per al comerg internacional.

Importadors i exportadors acostumen a no coneixer la llei de I’altra part, i aixo els
situa en una posicié d’indefensi6 si han d’acudir a tribunals forans (el garant pot
posar excepcions de les garanties i també defenses per no executar-la, les maneres
de demostrar I’incompliment poden ser diferents en cada lloc, etc.).

El comer¢ internacional necessitava un tipus de garantia més “universalitzat”,
menys restrictiu i més facil d’aplicar.

Davant d’aquesta circumstancia, els bancs que oferien fiances als seus clients cada
cop van fer menys restrictiva la demostraci6 dels incompliments. S’anava intentat
desvincular cada cop més la garantia del mateix contracte.

Aixi, una de les primeres conseqii¢ncies d’aquesta evolucié va consistir en el fet
que alguns tipus de fiances van passar de ser subsidiaries (només es pot reclamar
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Contracte lligat a la fianga

el pagament si no ho ha fet el fiancat préviament) a tenir un caracter solidari, de
manera que es podia exigir el compliment de la fianca sense abans haver-ho de fer
el fiancat.

El pas segiient en aquest tipus de garanties va consistir en el fet que ja no va ser
necessari demostrar I’incompliment per executar la garantia, i n’hi havia prou amb
posar-ho de manifest.

D’aquesta manera, s’han acabat diferenciant dos tipus de garanties:

* Fianca: considerada com una garantia accessoOria perque va lligada al
contracte. Es el model tradicional existent des de fa molts anys.

e Garantia independent: totalment desvinculada del contracte, només
requereix la peticié del beneficiari per executar-se. No cal demostrar
I’incompliment. Aquesta garantia independent a Europa pren la forma de
garantia bancaria i als Estats Units, de credit standby.

1.1 La fianca contractual

Encara que conceptualment la garantia accessoria i la garantia independent sén
dos conceptes clarament diferenciats, si ens fixem en la normativa que les regula
els limits entre I’una i I’altra no sén tan clars.

Laraé potser la podem trobar en el fet que les garanties accessories son utilitzades
des de fa molt temps i tenen molt arrelament. Tant el Codi civil com el Codi
mercantil parlen del concepte generic de fianca, perd dona la sensacié que fan
més referéncia a la fianga accessoria que a la independent.

La garantia independent, en ser una evolucié de la garantia accessoria,
apareix marginalment sota el concepte de garantia solidaria.

Aquesta situacié també es produeix en altres paisos. Potser per aix0, quan la
Cambra de Comerg Internacional (CCI) decideix publicar les regles uniformes
dedica només 8 articles a les garanties accessories (URCB 524) i, en canvi, quan
vol regular les garanties independents ho fa de manera molt més extensa:

* Les regles uniformes de les garanties bancaries tenen 35 articles (URDG
758).

* Les garanties standby també tenen una regulacio curta (10 regles), perd com
que estan basades en un credit documentari també estan regulades per les
UCP.

Entenem, doncs, per fianca una garantia accessoria. Es diu que és accessoria
perque esta lligada al contracte existent entre ’ordenant de la garantia i el
beneficiari.
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En les garanties accessories, ni ’ordenant ni el banc garant estan obligats a
fer cap pagament a sol-licitud del beneficiari fins que aquest no hagi demostrat
I’incompliment, presentant una senténcia judicial, un acord d’arbitratge o el
consentiment explicit (per escrit) de qui ha d’efectuar el pagament.

La garantia accessoria requereix evidencia de I’incompliment per part de
I’ordenant.

La normativa aplicable al contracte de fianca la trobem al:

e Codi civil: articles 1822 a 1856

* Codi de comerg: articles 439 a 442

Larticle 1822 del Codi civil defineix el concepte fianca com una “modalitat de garantia per
la qual un tercer es compromet a executar la prestacié deguda pel deutor al creditor, en

principi, si no ho fa el deutor”.

Aquest article no distingeix entre fianca civil i fianca mercantil. Per saber de quin
dels dos tipus de fianga es tracta s’ha d’acudir al Codi de comerg: el seu article
429 diu que perque una fianca es consideri mercantil és necessari que 1’objectiu
de la fianga sigui assegurar el compliment d’un contracte mercantil encara que el
fiador no sigui comerciant.

Seguint amb el Codi civil, I’article 1824 estableix el caracter accessori de la fianga
com a tipus garantia. Perque existeixi una fianca hi ha d’haver una obligaci6
garantida. Aquesta sera 1’obligaci6 principal i la fianca, la garantia accessoria.

Aquest caracter accessori també es veu reforcat quan estableix que el creditor
només podra dirigir-se contra el fiador en cas que aquest no pagui. Es el principi
de subsidiarietat. En aquest apartat es contempla una excepcio en el cas de la
fianca solidaria segons la qual es pot reclamar directament al fiador.

1.1.1 Elements d’una garantia accessoria

En una garantia accessOria intervenen els elements personals segiients:

* Deutor principal. Es aquella persona que efectua el contracte de fianca
a favor d’un beneficiari i que assumeix les obligacions i responsabilitats
derivades del contracte.

» Fiador. Es la persona (pot ser una entitat financera) que emet la fianca. Es
compromet a complir les obligacions establertes en el contracte mercantil
en cas que no ho faci el deutor. Ha d’indemnitzar el beneficiari en cas que
es produeixi I’incompliment del contracte.
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Insolvencia del fiador

Si el fiador esdevé insolvent, el
creditor té dret a sol-licitar un
segon fiador que assumeixi les
mateixes obligacions, llevat del
cas en que s’hagi especificat que
el fiador ha de ser una persona

concreta (art. 1829).

* Creditor. Es el beneficiari de la fianca, la persona que rep la indemnitzaci6
fixada en la fianga en cas d’incompliment.

El Codi de comer¢ admet I’existéncia de més d’un garant amb la figura dels
cofiadors, que garanteixen parts de la fianca. A cada cofiador només se li pot
exigir la part que ha manifestat garantir (a menys que s’hagi estipulat expressament
la seva solidaritat).

Al fiador no se li pot exigir una quantitat superior a la que s’exigiria al deutor
principal.

A part dels elements personals, també trobem aquests altres elements:

« Import. Es la quantitat maxima de diners que ha de pagar el garant al
beneficiari en cas d’incompliment. Tret que es manifesti una altra cosa,
compreén 1’obligacié principal i tots els seus accessoris, incloent-hi les
despeses judicials amb posterioritat al requeriment del pagament.

* Venciment. Data a partir de la qual la fianga deixa d’estar activa. La data
de venciment es pot expressar de les maneres segiients:

— Data indicada al document de la fianca.

— Data en que es produeix el fet objecte de la fianga i, per tant, s’extin-
geixen les obligacions.

— Si no s’especifica cap data, sis mesos a comptar des del moment
d’entrega de la mercaderia.

* Contracte. Document escrit que representa la compravenda feta entre el
fiancat i el beneficiari. Es el document que donara lloc a I’emissi6 de la
fianca.

¢ Obligacié contractual. Soén les clausules incloses en el contracte. FEl
contracte de fianga s’ha de fer obligatoriament per escrit (art. 440 del
Codi de comerg). Per tant, qualsevol obligacié contractual no escrita no
es considerara valida.

* Incompliment. No-execucié d’alguna de les obligacions establertes en el
contracte i que donara lloc a la reclamacié de la compensacio.

1.1.2 Caracteristiques del contracte de fianca

En un contracte de fianca un tercer (el fiador) diferent del deutor s’obliga al
compliment d’una obligacié aliena. Basicament les caracteristiques d’aquest
contracte son les segiients:

* Té€ caracter accessori, depen d’una obligaci6 principal.



Mitjans de pagament internacionals 13 Garanties i altres formes de pagament Internacionals

+ Es consensual: ha d’existir la voluntat expressa, manifestada per escrit, de
fiancar. Només quedara fiancgat allo que aparegui escrit al contracte.

* La fianca pot ser gratuita o onerosa.

1.1.3 Classes de fiances

Les fiances es poden classificar en diferents tipus en funci6 de I’aspecte considerat
en cada moment, ja sigui I’obligacié garantida, la contraprestacié econdmica que
preveu o el beneficiari, per citar-ne uns quants.

Segons I’obligacié que garanteixen:

* Fianca convencional. Fianca constituida per I’acord de voluntats de dues
parts mitjancant un contracte. Aquestes son les que tractarem en aquesta
unitat.

* Fianca legal o judicial. Fianca ordenada per la llei o dictada per un jutge.
Segons I’existéncia o no de contraprestacié economica:
* Fianca gratuita. El fiador no obté cap benefici per executar la garantia.
Només hi ha obligacions del fiador cap al credit o contracte unilateral.
* Fianca onerosa. El fiador rep una retribuci6 a canvi de fiancar. Existeix un
contracte bilateral (per exemple, avals bancaris).

Segons el beneficiari:

* Fianca a favor del deutor principal.

* Fianca a favor d’un tercer.
Segons el caracter i la naturalesa de I’obligaci6 garantida:

» Fianca simple. Fianca que garanteix 1’obligaci6 principal.

* Fianca doble. Fianca que garanteix una altra fianca. En aquest cas tindrem
fianga principal (garanteix el contracte inicial) i subfianca (garanteix una
primera fianga).

Segons I’extensi6 de 1’obligaci6 principal garantida:

* Fianca il-limitada o indefinida: fianca que inclou I’obligaci6 principal i les
seves responsabilitats accessories. Es el més habitual.

* Fianca limitada o definida: fiangca que només respon de 1’obligaci6 princi-
pal o de part d’aquesta.
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1.1.4 Relacions entre els elements personals de la fianga

Els elements personals que es poden trobar en un contracte de fianca sén el deutor,
el fiador, el creditor i el cofiador. A la fianca s’estableixen determinades relacions
segons la responsabilitat que assumeixen els diferents subjectes que hi participen.
Hi ha, per una banda, la relaci6 entre deutor i fiador quant a les obligacions que
es deriven si el primer no compleix amb el creditor; la relaci6 entre el creditor
i fiador, quan el primer ha d’executar I’incompliment del deutor contra el segon,
i, finalment, la relacié entre cofiadors, si hi ha més d’una persona que garanteixi
I’incompliment del deutor.

Relacions entre deutor i fiador

El fiador respon de les obligacions del deutor si aquest no compleix amb el
contracte pactat. Tot i aix{, I’article 1843 del Codi Civil reconeix les situacions
seguents:

* Acci6 de rellevament o cobertura

* Accié de regrés o reintegrament

* Acci6 de subrogacio
L’accié de rellevament o cobertura consisteix en el fet que el fiador pot actuar

contra el deutor, fins i tot abans d’haver de pagar el deute, si es déna alguna de les
situacions segtients:

 Existeix una demanda judicial contra el fiador exigint el pagament del deute

El deutor es declarat en concurs de creditors

El deutor s’ha compromes a relevar el fiador del seu compromis en una data
determinada i aquesta ha expirat.

El deute ha esdevingut exigible.
* Han transcorregut deu anys des de 1I’assumpcié de I’obligacio, en el cas que
aquesta no tingui un venciment determinat.
Les accions que el fiador pugui emprendre amb el deutor no afecten al creditor

que continua mantenint el dret de reclamar al fiador I’import del deute.

Amb D’accié de regrés o reintegrament quan el fiador paga al creditor en
substitucié del deutor, podra exigir a aquest deutor ser reemborsat pels conceptes
seguents:

* ’import del deute pagat
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* Els interessos legals des del moment del pagament fins al reemborsament

* Les despeses suportades pel fiador a partir del moment en que comunica al
deutor que ha estat requerit pel pagament.

* Danys i perjudicis, si s’escau.

Finalment, amb I’acci6 de subrogacid, el fiador substitueix al creditor en els drets
en relacié al deutor. Es a dir, les obligacions que el deutor tenia amb el creditor
ara les té amb el fiador. L'tinica diferéncia del fiador respecte al creditor €s que
aixi com el creditor t€ dret sobre el total del deute no cobrat, el fiador només pot
reclamar la part de la fianca que ha pagat.

Ara bé, el fiador perdra aquest dret si es dona alguna de les situacions segiients:

* El fiador paga sense notificar-ho al deutor. En aquest cas el deutor te dret a

. . . <. . Tipus d’interés legal

manifestar al fiador les mateixes discrepancies que hagués pogut exposar al , ) N
Tipus d’interes que s’utilitza en

creditor. aquelles operacions financeres
en les quals no s’ha establert cap
tipus d’interes. El tipus d’interes

* Si el fiador paga abans del venciment no tindra dret a reclamar al deutor el legal el fixa el Govern amb els
. pressupostos generals anuals i es
reemborsament fins a la data de venciment del deute. publica al BOE, i entra en vigor

en el mateix moment en qué ho
fa el pressupost.

Mentre 1’accié de rellevament o cobertura no implica que s’hagi realitzat encara
el pagament del deute, ja sigui parcial o totalment, a les accions de regrés o
reintegrament i de subrogaci6 si s’ha produit I’execucié contra el fiador. Quan
el fiador ha pagat existeix el que s’anomena principi de rescabalament, on té
dret a decidir amb quina de les dues accions, la que consideri millor, regreés o
subrogacio, actuara contra el deutor. Tot i aix{i, per tenir-ne dret a aquest principi
son necessaries una serie de condicions:

* El fiador ha de comunicar al deutor la seva voluntat de fer el pagament. Si
paga pel seu compte, perd el dret al rescabalament.

* Si el fiador paga després d’haver-ho fet, el deutor es considera que ha fet un
pagament indegut i no pot reclamar al deutor.

* El fiador no pot pagar abans del venciment del deute. Si ho fa, el deutor no
adquireix cap obligaci6 respecte al fiador.

Relacions entre creditor i fiador

La relacid entre creditor i fiador és la que s’origina amb el contracte de fianca, i es
concreta en I’obligacié del fiador de pagar un deute del deutor si aquest no ho fa.

La forma de fianca més habitual és la simple i indefinida. En aquesta situacid
habitual, el fiador té dret a reclamar tant I’import del deute com les despeses
accessories que se’n poden derivar.

Respecte al creditor, el fiador pot exigir dos beneficis que li sén favorables:
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Aplicant el benefici
d’excussié quan un deutor
no té béns suficients per fer
front a un deute, el fiador
només ha d’assumir la part
que no pot cobrir el deutor.

* benefici d’excussio

* benefici de divisi6
El benefici d’excussi6é és la conseqiiencia del caracter subsidiari de la fianca.
Consisteix en el dret que té el fiador d’exigir dirigir-se al deutor principal abans

d’executar-se la fianca (art. 1830 del Codi de comerc) i esgotar els béns dels quals
disposi per fer front al pagament.

No obstant aix0, es perd el dret al benefici d’excussié quan:

El fiador hi ha renunciat expressament.

S’ha obligat solidariament amb el deutor.

El deutor esta en concurs de creditors.

El deutor no pot ser demandat judicialment a Espanya.

Quan existeix més d’un fiador, el benefici de divisié consisteix a considerar que
el deute avalat queda dividit a parts iguals entre tots els fiadors. El creditor només
podra exigir a cadascun d’ells la part que li correspongui (art. 1837 del Codi civil).
El benefici de divisi6é també es coneix amb el nom de cofianca. Per defecte, la
fianga convencional incorpora el benefici d’excussio i de divisio.

Relacions entre els cofiadors

Quan hi ha més d’un fiador per a un mateix deute s’aplica el benefici de divisio,
de manera que cada cofiador només respon de la part del deute que li toqui.

Si algun dels cofiadors assumeix I’import integre del deute, segons I’article 1844
del Codi civil, pot reclamar als altres cofiadors la proporcié de fianca que tenen
assignada (es tracta d’una obligaci6 mancomunada).

Una obligacié mancomunada €s aquella en la qual la responsabilitat de
complir amb I’obligacié es reparteix entre tots els afectats de manera
proporcional.

Si algun dels fiadors resulta insolvent, la seva part es reparteix entre la resta de
fiadors proporcionalment. La insolvencia ha d’estar declarada legalment.

1.1.5 Fianca solidaria

La fianga solidaria és una variant de la fianca tradicional per la qual el fiador
s’obliga de manera solidaria amb el deutor. D’aquesta manera, el fiador assumeix
les mateixes responsabilitats que el deutor i esdevé deutor solidari.
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Amb la fianca solidaria, el creditor pot dirigir-se contra qualsevol dels fiadors
solidaris o contra tots simultaniament.

A les condicions de la fianca o de I’aval es pot afegir una clausula similar a la
segiient per indicar la solidaritat:

El present aval es presta amb caracter solidari, renunciant I'avalador als drets d’ordre,

excussio i divisié, d’acord amb els articles 1831 i 1837 del Codi civil.

Siun deutor solidari assumeix el pagament integre del deute, 1’obligacié que estava
garantint la fianga desapareix i, per tant, els altres fiadors queden alliberats de les
seves responsabilitats.

Ara bé, el fiador que ha assumit tot el deute pot executar ’accié de regrés
contra tots els altres cofiadors, incloent-hi també en la reclamaci6 els interessos
corresponents des del pagament fins a la conclusié del regrés.

Amb la fianca solidaria, el fiador renuncia als beneficis d’excussi6 i de divisi6.

Fiadors en préstecs hipotecaris

A la premsa han sortit casos de persones que havien avalat préstecs hipotecaris com
a fiadors simples perd que en algun article de les clausules figurava un apartat on
renunciaven als beneficis de divisi6 i d’excussio.

Aquesta renuncia inconscient els convertia en fiadors solidaris, i en el moment d’executar
la fianca el creditor ha anat directament a ells sense ni tan sols executar la hipoteca.

1.1.6 Extincio del contracte de fianca
En ser un contracte accessori, la fianga s’extingeix en el mateix moment en que
també desapareix 1’obligacié principal.
En els articles 1847 i 1156 del Codi civil s’estableixen les causes que donen per
finalitzada I’obligacié del fiador respecte al creditor. Aquestes causes son:

* El pagament o compliment de I’obligacio.

* La perdua de la cosa deguda.

* La condonaci6 del deute (també dacidé en pagament).

* La confusi6 dels drets del deutor i del creditor (quan el deutor hereta els
drets del creditor).

* Per compensacio.
* Per novaci6 (substitucié per una nova fianca).

El pagament del deute per part del deutor fa que 1’obligaci6 del fiador desaparegui,
pero també ho fara la dacié en pagament.

Accio de regrés

Reclamaci6 que pot fer el fiador
solidari que ha hagut d’executar
la fianca contra els altres
responsables del pagament del
deute.

Dacio en pagament

El creditor accepta de manera
voluntaria com a mitja de
pagament un immoble o
qualsevol altre efecte que actua
com a garantia real d’un deute,
encara que després el creditor hi
perdi els drets (art. 1849 del
Codi civil).
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Si el creditor allibera de I’obligacié un fiador sense el consentiment dels altres
fiadors, aquests es beneficiaran de manera proporcional sense que el primer fiador
quedi alliberat de 1’obligacié.

Si un cop vengut el termini de la fianca el creditor decideix donar una prorroga
al deutor sense el consentiment del fiador, aquest quedara alliberat del seu
compromys.

Els fiadors també quedaran alliberats del seu compromds si es produeix algun canvi
en el contracte que ha donat lloc a la fianga i no han estat subrogats els seus drets.

1.1.7 Les Regles Uniformes per a Fiances Contractuals 524

Les Regles Uniformes per a Fiances Contractuals (URCB) han estat promogudes
pel Comite d’Assegurances de la CCL.

Tenen el seu origen en les grans licitacions d’obra publica i busquen un equilibri
entre els contractistes i les companyies asseguradores per possibles abusos en la
seva utilitzaci6.

La versié 524, vigent avui, es va publicar I’any 1993. Només conté 8§ articles,
perque no vol entrar en els aspectes que ja regulen les normatives nacionals.

El primer article defineix el nom de les regles i estableix que en cas de discrepancia
entre aquestes normes i la legislacié nacional aplicable o allo estipulat en una
fianca, aquestes normes quedaran subordinades a allo que diguin les primeres.

Els articles 2 i 3 defineixen els conceptes utilitzats en el contracte de fianga, les
formes de fianca i les responsabilitats del garant. També s’hi especifica que la
fianga tindra un caracter accessori i que el compliment parcial no reduira I’import
de la fianca.

L article 4 regula I’ alliberament i I’ extinci6 de les obligacions del garant. Els punts
principals d’aquest article s6n:

El venciment de la fianca: si no s’estipula res al contracte, és de sis mesos
des de la seva signatura.

Independentment dels sis mesos, també veng si:

— No queda res per garantir.
— S’arriba al limit de la garantia atorgada pel fabricant.

— Es produeix la devoluci6 de tots els imports avangats.

Si el darrer dia és festiu, el venciment s’allarga al primer dia habil posterior.

El venciment extingeix la fianga.

* Es pot cancel-lar prévia devolucié de la mateixa al garant.
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A Tarticle 5 es comenta que al seu venciment, si no hi ha hagut cap incidéncia,
la fianga es torna al garant. Retenir-la després del venciment no déna cap dret al
beneficiari.

L article 6 estableix que per modificar les condicions d’una fianga totes les parts
hi han d’estar d’acord. Aquest acord s’ha de manifestar per escrit.

Darticle 7 regula les reclamacions, com s’han de presentar i quin procediment
s’ha de seguir.

Finalment, a D'article 8 es fixa la jurisdiccié aplicable, que és la del pais que
escullin les parts. Si aquest punt no figura a les condicions de la fianca s’ aplicara el
que s’hagi estipulat sobre aquest tema en el contracte. També es preveu que, si no
es diu el contrari, les disputes es dirimeixen segons el Reglament de Conciliaci6
i Arbitratge de la CCI. Si la fianca exclou expressament les disposicions d’aquest
article s’aplicara el que dictin els tribunals competents.

1.2 Aval bancari

Dins de les garanties accessories, 1’aval bancari €s una modalitat molt utilitzada
en el comerg internacional, i entra dins de la categoria de fiances mercantils.

L’aval bancari consisteix en una garantia que déna un banc amb la finalitat
que el beneficiari de I’ aval pugui obtenir financament (normalment préstecs).
Amb I’aval bancari, el banc garanteix el pagament de les quotes en cas de
no fer-ho el titular.

Els avals bancaris tenen la consideraci6 de garantia solidaria i es concreten
en documents escrits que sén signats davant notari, fet que els concedeix la
caracteristica de contracte public.

L’aval bancari presenta les caracteristiques segiients:
* Literal: el conjunt de drets i obligacions relacionats amb 1’aval s’han de
posar per escrit i s’han d’interpretar de manera literal.

* Unilateral: inicament és necessaria la figura de I’avalador. El document
no és necessari que estigui signat pel beneficiari.

* Abstracte: igual que el credit documentari o les garanties independents, es
tracta d’una relacié independent del seu origen.

* No receptici: es fa a una persona determinada, a favor d’un creditor.

» Caracter canviari: s’utilitza quan existeix unarelacio dels titols valors amb
I’aval.

* Autonom: té efecte per si mateix i és independent de 1’obligacié principal.
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» Caracter accessori: representa una fianca sobre una obligacié principal.

* Solidari: 1’avalador €s tan responsable com el deutor de 1’obligaci6 avalada.
Podem classificar els avals bancaris segons diferents criteris, com sén la forma
d’emissio, la seva naturalesa o el tipus d’entrega.

Segons la forma d’emissio:

¢ Garanties a primer requeriment.

« Efectes comercials avalats. Es habitual quan no hi ha confianca entre
importador i exportador i es fa un pagament diferit.

* Credits documentaris d’importacié.
Segons la naturalesa:
* Preavals. Es un compromis documental adquirit per una entitat financera

de formalitzar un aval definitiu en el moment en que ho necessiti I’empresa.

* Avals provisionals. S’utilitzen per participar en subhastes o licitacions.
Sén imprescindibles per poder-se presentar. Si es guanya el concurs s’ha
de presentar un altre aval en concepte de fianca definitiva.

 Avals i garanties tecniques. Garanteixen el compliment de compromisos
que no tinguin caracter economic. L'ordenant d’un aval técnic és 1’exporta-
dor.

* Avals i garanties economiques. Garanteixen el compliment de compromi-
sos econdmics de caracter comercial (pagament diferit o fraccionat) o de
caracter financer (respon de credits i préstecs concedits per altres entitats de
credit). L'ordenant d’un aval economic és 1’importador.

Segons el tipus d’entrega:

* Preaval.
* Aval provisional.
* Entrega total. La garantia s’aplica integrament a un sol document.

* Aval per entregues. L’aval es divideix en utilitzacions parcials fins a
exhaurir el limit (similar als credits divisibles).

¢ Linia d’avals. S’utilitza en operacions continuades sense sobrepassar el
Iimit concedit (de funcionament similar als credits rotatoris).
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1.2.1 Subjectes de I'aval

Els elements personals que trobem en un aval bancari sén 1’avalador, 1’avalat i el
beneficiari.

L’avalador és 1’entitat financera que emet 1’aval a peticié d’un client. Té una
obligaci6 incondicional, igual que la del subjecte a qui avala.

Es imprescindible que el document de 1’aval bancari estigui signat per
I’avalador (si no, no €és valid).

El domicili de 1’avalador també pot servir de referéncia en cas que el domicili de
I’avalat sigui desconegut.

En ocasions també s’admet la figura del coavalador, que reforca la garantia de
pagament del deute.

L avalat és el client del banc que sol-licita ’aval, a qui se li presta la garantia.

L’avalat busca un fiador que respongui per ell davant un tercer, i €s practica
habitual que 1’avalat sigui client del beneficiari.

El beneficiari és la persona, fisica o juridica, a la qual I’entitat financera es
compromet a pagar I’import si no ho fa I’avalat.

També és molt important dins I’aval bancari el contracte que recull. Aquest
document I’emet I’entitat financera i ha de contenir de manera inequivoca, com a
minim, les dades segiients:

* Identificaci6 de I’avalat i el beneficiari.

* Descripci6 de I'obligacié garantida.

* Import maxim de la garantia, divisa utilitzada per al seu pagament i
indicaci6 de si es pot exigir en un pagament tnic o en diversos pagaments.

* Requisits que I’entitat financera exigira per procedir al pagament de 1’aval
(normalment, documentacié que acrediti el no-compliment per part de
I’avalat).

* El venciment, data a partir de la qual desapareix I’obligacié del banc.

1.2.2 Costos de I’aval

Laval presenta tres tipus de comissions. Dues formen part de les comissions
d’arrencada, i la tercera és la comissi6 de risc.
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Les comissions d’arrencada estan constituides per la comissié d’estudi i per la
comissio de formalitzacié. La primera es justifica en les despeses que ocasiona al
banc el fet de valorar si es considera el client prou solvent per concedir-li I’aval. La
segona vol recollir totes les despeses administratives ocasionades pels tramits de
I’aval. Tantuna com I’altra es calculen a partir de I’import sol-licitat, i s’acostumen
a pagar d’un cop al comengament.

La comissid per risc acostuma a ser un percentatge sobre 1’import total avalat, i
mesura el risc que assumeix 1’entitat en actuar com a avaladora del client.

Aquesta comissio se sol pagar trimestralment i acostuma a tenir revisions en funcié
que la situaci6 financera del client avalat faci canviar el nivell de risc del banc.

Junt a aquestes tres comissions també s’haurien d’incloure les depeses de notari
que ha de signar el contraaval.

Un contraaval és un document signat entre 1’avalador i 1’avalat que permet,
en cas que s’ executi I’aval, que I’avalador pugui recuperar de I’avalat el diner
que ha hagut de desemborsar en compliment de I’obligaci6 avalada.

Finalment, si es tracta d’un aval amb garantia hipotecaria també hi hauriem
d’afegir els costos de I’impost d’actes juridics documentats, perque seria necessari
atorgar escriptura publica de la hipoteca.

A la taula 1.1 es poden comprovar les comissions habituals aplicades en avals
bancaris.

TAuLA 1.1. Comissions dels avals bancaris

Comissio d’estudi Comissio d’obertura Comissio de risc

Sobre el 0,5% Sobre el 0,75% Sobre el 0,3%

*En cas de garantia hipotecaria
cal afegir I'impost d’actes
juridics documentats.

1.2.3 Avantatges i inconvenients de I’aval bancari

Cal tenir present que una garantia de qualsevol tipus no és un mitja de pagament.
No es pot pagar res amb un aval bancari ni amb una fianca accessoria de qualsevol
altre tipus. En tot cas, una garantia cobreix un altre mitja de pagament.

A partir d’aquest fet, el cost de sol-licitar un aval és inferior al de sol-licitar un
préstec. Quan un banc concedeix un préstec hi ha una transferéncia de diners del
banc al client, i el banc deixa de tenir la quantitat de diner que presta.

Quan un banc concedeix un aval bancari en un primer moment no surt cap quantitat
de diner del banc, perque no es fa cap pagament. En tot cas, si el client no paga
i s’executa 1’aval, el diner surt més tard. Cal tenir present que una garantia de
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qualsevol tipus es fa amb la intencié de no utilitzar-la. Com que el risc es més
baix en I’aval que en el préstec, el cost també sera més baix.

Per una altra part, I'import d’un préstec acostuma a ser superior al de 1’aval. En
un préstec el banc es despren de tot el principal, mentre que 1’aval podria garantir
les quotes de devolucid. Totes les quotes que haguessin estat pagades pel client
abans de I’incompliment disminuirien la quantitat a avalar.

Un altre avantatge de 1’aval bancari és la seguretat. Un banc acostuma a oferir una
garantia més fiable que la que puguin oferir altres persones o empreses.

El principal inconvenient que es pot trobar als avals bancaris €s la dificultat que
en algunes ocasions poden tenir els sol-licitants a aconseguir-ne un. Com que un
aval incorpora un risc per a I’entitat financera, els criteris de concessi6 acostumen
a ser estrictes i no tots els clients els poden complir.

1.2.4 Altres figures lligades a I’aval

Existeixen dues figures anteriors a I’aval: el preaval i la promesa d’aval.

El preaval consisteix en un document que emet una entitat financera en que
manifesta la seva intencié d’atorgar al sol-licitant un aval definitiu en el moment
en que el client ho demani, amb unes condicions determinades. El preaval, per
tant, no és un aval.

El preaval no constitueix cap garantia real i €s revocable. No és cap promesa
ferma, és tinicament una predisposicio favorable.

El preaval s’acostuma a concedir en les fases d’estudi.

La promesa d’aval és un document que emet 1’entitat financera comprometent-se
a concedir un aval definitiu en el moment en que ho sol-liciti el client amb unes
condicions pactades, i si es compleixen certs requisits.

La promesa d’aval €s vinculant durant un termini concret i, a diferéncia del
preaval, aquest compromis és irrevocable.

La promesa d’aval, en ser un compromis ferm, pot incloure una comissié de risc
i una altra de disponibilitat per la part d’aval concedit que no s’hagi utilitzat.

1.2.5 Diferéncies entre aval i fianca

L’aval i la fianca s6n dues garanties accessOries que tenen en comud que es
responsabilitzen del pagament d’un deute sense tenir res a veure amb el seu origen,
pero presenten diferéncies importants.



Mitjans de pagament internacionals

24 Garanties i altres formes de pagament Internacionals

La primera diferéncia és que ’aval és una garantia solidaria en la qual el
beneficiari pot reclamar I’execucié de 1’aval directament a I’avalador en cas
d’incompliment.

En canvi, la fianca és una garantia subsidiaria, i només es podra reclamar al
fiador si s’han esgotat tots els mecanismes perque el deutor pagui el deute. La
fianga gaudeix dels beneficis d’excussi6 i de divisid; en canvi, I’aval no.

Una segona diferéncia €s que, juridicament, només es pot parlar d’aval si fa
referéncia a un titol canviari, com pot ser una lletra de canvi o un pagaré. En
canvi, la fianga pot garantir qualsevol tipus d’obligacid.

1.3 Les garanties independents

Cada operaci6 bancaria porta incorporat un cert factor de risc lligat a la incertesa
que envolta qualsevol esdeveniment economic, que podria provocar perdues. Dins
aquest entorn és aconsellable la utilitzaci6 de garanties que permetin reduir en el
possible aquestes incerteses. Una alternativa sén les garanties independents.

La garantia independent és una figura relativament recent que esta
adquirint cada cop més protagonisme en el comerg internacional.

Durant molt de temps, 1’tinica modalitat de garantia ha estat la fianca. A la
legislaci6 espanyola, la fianca és considerada com un element de caracter accessori
en el qual el garant assumeix el compliment d’una obligacié en cas de no fer-ho
qui hi estava obligat inicialment.

La utilitzacié de la fianca sempre ha estat conflictiva, perque, per un costat,
requereix la demostracié d’incompliment en cas que el deutor avalat presenti
inconvenients (pot provocar disputes i retards importants en I’aplicacié fins a
arribar als tribunals), i també es preveuen excepcions en les quals la fianca no
és aplicable.

A aquesta incertesa en 1’aplicacié de les fiances se li ha d’afegir el fet que el
comprador en general i I’importador en particular han anat adquirint cada vegada
més forca en la negociacié de la compravenda. Ja no €s tan facil traslladar el risc
de la compravenda al comprador.

Quan el comprador (en el nostre cas, I’importador) té més forca és més dificil
exigir-li pagaments avancats que podrien garantir la finalitzaci6 de la transacci6
comercial. A més, els grans compradors exigeixen també garanties de compliment
als venedors.

Necessitat de noves garanties

La crisi del petroli dels anys setanta va contribuir en gran manera al desenvolupament de
les garanties independents. Lalta volatilitat dels preus del petroli obliga els importadors a fer
contractes de subministrament molt elevats. Davant d’aquest risc era necessari disposar de
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garanties suficients. A més, el comerg internacional experimenta unes taxes de creixement
molt grans.

Davant d’aquesta nova situacié van apareixent noves figures. A Europa es desenvolupa la
fianga, a la qual li fan perdre el caracter accessori, i als Estats Units es desenvolupa una
modalitat de crédit documentari desproveida de la seva condicié de mitja de pagament.

En aquestes situacions, la figura de la fianca lligada al mateix document comercial
no resulta atractiva perque va lligada a una de les parts. En un primer moment,
a Europa es va optar per relaxar les condicions per executar la fianga passant
de garantia subsidiaria (reclamable en segona instancia) a garantia solidaria
(reclamable en primera instancia).

Posteriorment, aquesta garantia solidaria va donar lloc a les garanties a primer
requeriment. No €s necessari demostrar I’incompliment per reclamar la garantia,
només cal comunicar-lo. Apareix, doncs, una forma de garantia bancaria total-
ment independent del contracte que 1’origina. Les garanties a primer requeriment
o0 a primera demanda estan regulades per les URDG 578.

Als Estats Units, I’evoluci6 va ser diferent. La legislaci6é bancaria nord-americana
no permetia garantir obligacions respecte a tercers, i per tant no podien partir de la
fianca. Aleshores van optar per desenvolupar el crédit documentari, que va donar
lloc a I’aparicié d’una nova modalitat, a la qual se li ha tret la seva capacitat de ser
utilitzada com a mitja de pagament per quedar en suspens fins que fos requerida
la seva utilitzacié. Son les cartes de credit standby. Com que provenen del credit
documentari, estan regulades per les mateixes UCP, i posteriorment, atesa la seva
especificitat respecte als altres crédits documentaris, s’hi van afegir les ISP98.

1.3.1 Garanties bancaries

La garantia independent, molt lligada al comer¢ internacional, es pot definir
com |’obligacié que assumeix un garant (normalment un banc) de pagar, a
requeriment del beneficiari, un import garantit en un contracte o obligacié
subjacent.

Aquesta garantia independent es coneix amb el nom de garantia a primer
requeriment o garantia a primera demanda perque s’executa a simple petici6
del beneficiari, sense que sigui necessaria la demostracié de 1’incompliment. Es
suficient amb una manifestaci6 per escrit explicant I’incompliment denunciat. Per
tant, I’execuci6 és practicament automatica a peticié del beneficiari.

Respecte a I’aval, la principal diferéncia radica en el fet que la garantia és un
document independent de qualsevol altre document comercial o financer, mentre
que I’aval s’incorpora dins el mateix document avalat.

Aquesta garantia déna seguretat a totes les parts de la transaccié comercial. El
venedor té seguretat en el cobrament de la venda i el comprador adquireix una

Credits 'standby’

A diferencia dels altres credits
documentaris, els standby només
s’executen si el beneficiari
declara que no ha pogut cobrar
de I’importador.

En una lletra de canvi, 'aval
apareix a la part posterior
de la mateixa lletra. El
mateix passa si s'avala un
Xec 0 un pagaré.

\los
21N

Contracte deslligat de la garantia
independent
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posici6 de forca en la negociacié en assegurar el pagament. El garant (normalment
un banc) assumeix el compromis irrevocable de pagar, a primer requeriment, al
beneficiari.

La caracteristica principal d’aquesta garantia és la independeéncia o autonomia
respecte a ’obligacié garantida. No és I’incompliment de 1’obligaci6 per part del
deutor el que origina I’execuci6 de la garantia, sin6 que és la simple notificaci6
d’incompliment per part del beneficiari el que provoca el pagament immediat.

A diferéncia de la fianca, que esta regulada pel Codi civil, la garantia no té una
regulacié explicita. Cada pais I’ha anat incorporant a la seva legislacié amb
diferents encaixos.

Aquest fet, conjuntament amb la possibilitat que es pugui produir un abus en les
execucions de les garanties o fins i tot fraus en la reclamaci6 per part del beneficiari
d’una obligacié ja complerta, ha provocat que la CCI hagi publicat unes regles
uniformes relatives a les garanties a primer requeriment. La versi6 actual es troba
publicada en les URDG 758 que van entrar en vigor el juliol del 2010.

En les URDG 758 no s’elimina la immediatesa de I’execucié de la garantia,
pero exigeix al beneficiari que a part de manifestar que realment s’ha produit un
incompliment també el descrigui per escrit. D’aquesta manera, si se sol-licita una
execuci6 fraudulenta, el beneficiari pot ser processat per manifestacié falsa.

La manifestacié de I’existéncia d’'una garantia a primer requeriment en
una operacié de compravenda no és necessari que aparegui de manera
destacada en la documentacié. Es suficient que apareguin els termes
“primera demanda” o “primer requeriment’ dins un text perque tingui
categoria suficient d’aval.

Per tant, en aquests moments, com es pot veure a la taula 1.2, ens trobem amb dos
tipus de garanties en sentit generic.

TauLA 1.2. Tipus de garanties

Tipus de garantia Caracteristiques

Garanties accessories Lordenant ha de demostrar I'incompliment mitjancant
proves documentals (senténcies judicials, laudes
arbitrals o similars). La seva emissié 'assumeixen les
companyies d’assegurances i les entitats
especialitzades.

Garanties independents Operacions independents dels contractes garantits.
El pagament s’executa amb la presentacié per escrit
de la sol'licitud i d’algun document indicat a la
mateixa garantia. La seva emissi6 acostuma a
recaure en entitats financeres i tenen un caracter
irrevocable i intransferible (tret que s’especifiqui el
contrari).

En el comer¢ internacional, la utilitzacié de les garanties a primer requeriment
és més habitual que la de les garanties contractuals o accessories, per la seva
senzillesa i eficacia operativa.
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Elements d’una garantia bancaria

En una exportaci6 en la qual s’emet una garantia a primera demanda intervenen,
de manera general, els elements segiients (art. 2 de les URDG 758):

* Elements personals:

— Ordenant. Es I’empresa importadora obligada al pagament del
bé o servei adquirit. Pot ser diferent de I'instructor (responsable
d’indemnitzar el garant).

— Beneficiari. Es I’empresa exportadora que ha de cobrar la venda
realitzada.

— Garant. Es qui emet la garantia. Es el responsable de pagar davant
la presentacié del requeriment. Acostuma a ser I’entitat financera de
I’importador.

Les seves funcions es relacionen directament amb els documents
sol-licitats a la garantia, i no amb la mercaderia o el servei objecte
del contracte.

— Contragarant. Es I’encarregat de pagar a I’exportador en cas d’e-
xecutar la garantia. Normalment és el banc de I’exportador. Aquest
reclama I’import garantit al banc de I’importador, i aquest el reclama
a I’importador.

¢ Elements reals:

- Requeriment. Es la demanda d’execuci6 de la garantia. Ha d’estar
signada.

— Venciment. Es la data limit en qué es pot presentar un requeriment.

— Signatura. Es l’autenticacié d’un document. Pot ser electronica,
manuscrita, amb un segell o amb qualsevol altre me&tode mecanic
d’autenticacio.

— Fet de venciment. Es el fet que, segons la garantia, provoca el
venciment (immediat o en un termini especificat) un cop aquest fet
s’ha produit. Aix0 succeeix quan:

% Se li presenta al garant el document indicat a la garantia.

Quan apareix un

+ Es pot determinar, pels registres del garant, que el fet s’ha produit. contragarant parlem de
. - . L. garantia indirecta o
— Presentacié conforme. Es la que compleix amb les condicions de la contragarantia.

garantia. Si aquestes no es manifesten, agafarem les condicions de les
URGGT750. Si tampoc es poden determinar, les de la practica bancaria
internacional per a les garanties.

En el cas dels credits standby o contingents, els elements serien els mateixos tret
del contragarant, que en el cas de I’ standby seria subtituit pel banc confirmador.

Funcionament d’una garantia independent

En una compravenda internacional en la qual es requereix una garantia, si aquesta
és independent, hi ha dues opcions:
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* la garantia bancaria (europea)

e el credit standby (america)

Funcionament d’una garantia bancaria

El procediment habitual és que I’ordenant sol-liciti al seu banc la garantia a favor
del beneficiari. Per tant, el garant esta situat al pais de ’ordenant.

L’esquema seria el que es pot veure en la figura 1.1.

Ficura 1.1. Esquema de funcionament d’una garantia bancaria

Exportador
(beneficiari)

Compravenda Importador
(fiancat)

Garantia

enueseb | ap pnyoll-|0S

__________________________________ Banc garant

En un primer moment s’estableix un contracte de compravenda internacional en
el qual I’exportador sol-licita una garantia independent al seu favor.

L’importador (ordenant) sol-licita al seu banc (banc garant) 1’emissié de la
garantia a favor de I’exportador.

El banc garant, després d’analitzar el risc de ’operaci6, emet la garantia obligant-
se al pagament en cas d’incompliment per part de I’importador i ho comunica al
banc avisador del pais de desti (normalment sera el banc del beneficiari).

El banc avisador és el mitja de correu utilitzat per notificar-ho al beneficiari. No
té cap altra funcio, i per aquest motiu no apareix a I’esquema.

Un cop I’exportador rep la comunicacié de conformitat de la garantia de la qual
és beneficiari, procedeix a enviar la mercaderia.

Si I’'importador no compleix amb les seves obligacions de pagament, I’exportador
sol-licita I’execucié de la garantia. Ha de presentar un escrit amb la sol-licitud
indicant quin ha estat I’incompliment. Si és necessari, pot aportar documentaci6
demostrativa, si €s que aixi s’havia pactat en les condicions de la garantia. El banc
garant procedeix al pagament directament a 1’exportador.
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Ara bé, en alguns paisos és practica habitual o fins i tot obligatoria que el garant es
trobi al pais del beneficiari, qui necessita un garant del seu pais. Aixd déna molta
seguretat al beneficiari, pero suposa dificultats a I’ordenant (pot donar-se el cas
que no tingui cap relacié comercial amb cap banc del pais del beneficiari).

En aquest cas es fa necessaria la figura d’un altre agent que d’alguna manera
representi el garant al pais del beneficiari. Aquesta figura és el contragarant.

En I'esquema de la figura 1.2 es pot observar el cas de la necessitat d’un
contragarant.

Ficura 1.2. Esquema de funcionament d’'una garantia bancaria amb

contragarant
Exportador Compravenda Importador
(beneficiari) (hangat)
8, e}
=N 2
@ I =
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2N Iz
3 B
¢! 2
. v
Contragarantia
Banc garant Banc contragarant

Es poden observar les segiients variacions respecte al model sense contragarant:
* Quan ’ordenant acudeix al seu banc a sol-licitar la garantia, el que realment
se sol-licita és una contragarantia.

* La contragarantia és una garantia del banc de I'importador a un banc
intermediari del pais de I’exportador perque aquest li pugui concedir una
garantia al beneficiari amb el suport de la contragarantia.

* Si aquest banc intermediari concedeix la garantia a I’exportador queda
irrevocablement obligat respecte al beneficiari.

* Totareclamacid que vulgui fer el beneficiari ’haura d’adrecar al banc garant,
i el banc contragarant queda totalment desvinculat de 1’exportador.

* Siel banc garant ha de fer front a la garantia té dret a reclamar al contragarant
I’execuci6 de la contragarantia.

* D’aquesta manera es pot complir la condicié que el garant ha d’estar al pais
del beneficiari.

El resultat de tot aixo és que, a nivell internacional, s’han generat dues garanties.
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Funcionament d’un crédit 'standby’

Tot i que conceptualment hem vist que la garantia bancaria i el credit standby
tenen la mateixa finalitat i funcionen practicament igual, tenen algunes petites
diferéncies degudes al seu origen.

Abans de procedir a explicar el funcionament d’un credit standby cal fer notar que
la funcié de banc garant en I’ standby 1’assumira el banc emissor (en el fons és un
credit documentari), i el contragarant €s el banc confirmador.

Tret d’aquestes diferéncies, el funcionament és el mateix.

Si les parts de ’operacié comercial prefereixen treballar amb un credit standby,
els passos a seguir sén els que podeu veure en la figura 1.3.

Ficura 1.3. Esquema de funcionament d’un crédit 'standby’

Exportador | Compravenda Importador
(beneficiari) [} (ordenant)

Pagament en espera
AgoUels | ap pmiol-10S

k.

__________________________________ Banc emissor

El funcionament d’un credit standby és el mateix que el d’un credit documentari.
En un primer moment, I’importador sol-licita al seu banc (banc emissor) 1’ober-
tura d’un standby. El banc emissor, després d’estudiar I’operacid, concedeix el
credit i ho notifica al beneficiari.

La notificacié es fa mitjancant un banc avisador que només s’encarrega de
verificar i comunicar el credit.

En aquest moment, el creédit queda en espera que el beneficiari sol-liciti la seva
execucio6 si s’ha produit un incompliment. Igual que en la garantia bancaria, es
demana al beneficiari que expliqui per escrit quin ha estat I’incompliment.

Finalment, el beneficiari rep 'import de 1’standby com a compensacié per
I’incompliment.

Si el beneficiari vol o necessita que I'standby estigui al seu pais, ’opcié €s
confirmar el credit al pais del beneficiari. L'operacié ha de seguir els passos que
es veuen en la figura 1.4.
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Fi1cura 1.4. Esquema de funcionament d’un ’standby’ confirmat

Exportador Compravenda Importador
(beneficiari) i (ordenant)

__ Execucid de la garantia
Pagament en espera
Aqpuers,| ap piol-os

k.

Sol-licitud de confirmacié .
Banc Banc emissor
confirmador

Un cop el banc emissor concedeix el crédit standby a I’ordenant, el mateix banc
emissor sol-licita la confirmaci6 a un banc del pais del beneficiari.

En el moment en que el credit esta confirmat, la relacié entre beneficiari i banc
confirmador és la mateixa que manté amb el banc emissor. Per tant, pot reclamar
I’execuci6 de la garantia al banc confirmador.

Com es pot comprovar, en els dos casos arribem al mateix resultat: el beneficiari
acaba sent garantit per un banc del seu pais, perd la manera d’arribar-hi ha estat
diferent.

1.3.2 Tipus de garanties independents

Les garanties independents, com que estan desproveides de la seva funcié de
mitja de pagament, tenen una utilitzaci6 més amplia. Poden garantir tant a
I’exportador el cobrament de la venda com al comprador el compliment de les
obligacions per part de I’exportador.

A la taula 1.3 podeu veure un resum de les principals garanties, classificades
segons qui sigui el beneficiari de la garantia.

Taura 1.3. Classificacié de garanties segons qui és el garantit

Exportador Importador Les garanties bancaries i
els crédits standby tenen

les mateixes variants de
Garantia de pagament Garantia de licitacio garanties.

Credit documentari (*) Garantia d’execucié
Garantia de manteniment
Garantia de reemborsament d’avancaments

(*) No és una garantia, pero assegura el cobrament a I'exportador.

De les garanties enumerades a la taula 1.3 n’hi ha tres que s’agrupen en les
anomenades garanties técniques, perque realment garanteixen aspectes técnics de
la relaci6é comercial. S6n la garantia de licitaci6, la garantia de bona execucié i la
garantia de manteniment.
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A banda de les garanties utilitzades de forma més generalitzada, en el comerg
internacional hi ha una seérie de garanties d’is més concret, perd també habituals:
les garanties de credits financers, les garanties de contrapartida i les garanties
davant d’autoritats duaneres o organismes comunitaris.

Garantia de pagament de les importacions

Aquesta garantia també s’anomena payment guarantee.

El banc garanteix a I’exportador el cobrament de la seva operacié de venda a
I’estranger. Aquestes garanties poden instrumentar-se en el mateix document de
pagament (amb un aval) o en un document independent (garantia independent).

La principal diferéncia d’aquesta garantia respecte al crédit documentari és
que mentre que en el credit documentari el pagament es fa un cop presentats
els documents al banc ordenant, en aquesta garantia només s’haura d’efectuar
el pagament si s’incompleixen les condicions pactades al contracte al qual fa
referéncia la garantia. Es tracta d’una garantia financera, perque garanteix el
pagament.

Garantia de licitacio

La garantia de licitaci6 també es coneix com a garantia d’oferta, bid bond o tender
guarantee.

Quan existeix un concurs d’adjudicacié de contracte, normalment en obres publi-
ques, s’acostuma a demanar una garantia als sol-licitants. La finalitat és que els
concursants no es retirin ni modifiquin la seva oferta des que la presenten fins que
es produeix 1’adjudicacié del contracte.

Si el concurrent es repensa i vol retirar la seva oferta, el beneficiari de la garantia
(qui convoca el concurs) queda cobert de les possibles despeses ocasionades per
I’examen de les ofertes rebudes.

Un cop I’adjudicaci6 s’ha resolt i s’ha notificat a 1’adjudicatari, la garantia de
licitacié queda extingida.

L’import de la garantia acostuma a ser el 10% de I’import de la licitaci6 i acostuma
a incloure una clausula sobre el compromis que si el contracte és adjudicat
s’estendra una nova garantia de compliment de bona execucio.

Garantia de bona execuci6

La garantia de bona execucié també és coneguda amb els noms de performance
bond o performance guarantee.
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La garantia de bona execucid assegura dels possibles riscos
d’incompliment del venedor o del subministrador. També assegura el
compliment de la proposta guanyadora presentada en una licitacio.

Aquesta garantia permet al beneficiari canviar I’executor de 1’objecte contractat si
els treballs s’han executat malament. La garantia assumiria 1’augment de costos
derivats d’aquest canvi. A mesura que s’expedeixin certificacions d’obra, es pot
anar reduint proporcionalment la garantia.

Es pot considerar com la contrapartida a la garantia de cobrament que ofereix el
credit documentari. El creédit documentari assegura el cobrament a 1’exportador
un cop s hagin rebut els documents especificats al credit.

Per la seva part, la garantia de bona execucié assegura el pagament a 1’impor-
tador en cas que I’exportador no compleixi en temps (total o parcial) les seves
obligacions contractuals. Es una de les garanties més utilitzades en el comerg
internacional.

L’import acostuma a ser del 10% del valor del contracte, encara que pot oscil-lar
entre el 5 i el 20%. Com que la seva finalitat és assegurar els interessos del
comprador de manera que rebi exactament I’acordat per contracte, aquesta garantia
pot ser complementaria al credit documentari en tant que aquest assegura el
cobrament a I’exportador.

Garantia de manteniment

La garantia de manteniment també es coneix com a warranty, maintenance
guarantee o service guarantee.

Garanteix les obligacions de manteniment en cas que el venedor o subministrador
no ho faci (especialment durant els periodes de garantia). En aquests casos, el
banc garanteix el manteniment o la reparacié assumint totes les despeses que
s’ocasionin en aquestes situacions. Es una garantia molt habitual en les vendes
de maquinaria o béns d’equip.

Garantia de reemborsament d’avancaments

Aquesta garantia també es coneix com a garantia de devolucio, advance payment
guarantee o down payment. Garanteix al beneficiari la devoluci6 dels pagaments
avangats a compte d’un contracte si es produeix un incompliment per part de
I’ordenant.

En la major part dels contractes d’exportaci6, 1’exportador sol-licita al seu
banc I’emissid a favor de I’'importador d’una garantia de pagament avangat que
acostuma a oscil-lar entre el 5 i el 30% del valor del contracte.

Amb aquesta garantia, I’importador s’assegura la devolucié de les quantitats
avancgades en cas que el venedor no compleixi amb el seu contracte.
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Operacions 'Barter’

Operacions comercials en les
quals un producte es paga amb
un altre producte. Suposen una

forma de finangament sense
necessitat d’utilitzar diner.

S’ha d’emetre abans d’efectuar els pagaments avangats, i la seva entrada en vigor
és el moment en que s’ha d’efectuar el pagament. El seu import és exactament el
que correspon a aquest import avancat, i és també una garantia financera perque
es tracta d’una devoluci6 dels pagaments avancats.

Garanties de crédits financers

Les garanties de credits financers s’utilitzen en operacions crediticies de préstec
o credit amb la finalitat d’assegurar el pagament regular de les quotes, incloent-hi
tant les amortitzacions de capital com els interessos corresponents a cada quota.

Garanties de contrapartida

Les garanties de contrapartida s’utilitzen en operacions de Barter i comer¢ de com-
pensacid. Garanteixen I’obligaci6é d’un dels contractants d’adquirir determinades
mercaderies com a contrapartida a una operacié comercial i, al mateix temps, la
de I’altra part contractant de subministrar-les en les condicions pactades.

Garanties davant autoritats duaneres o organismes comunitaris

Aquestes garanties s’utilitzen a la Uni6é Europea com a aval de transit comunitari.
Permeten que la mercaderia circuli pels diferents paisos fins a arribar al seu desti
sense necessitat de despatx i liquidacié de drets duaners.

Si la mercaderia prové d’un pafs tercer i t€ com a desti un pais comunitari, la
importacié no es despatxa a I’entrada a la comunitat, sin6 quan entra al pais de
destf final.

De la mateixa manera, si una exportacié surt de la comunitat i t¢ com a desti un
pais tercer, el despatx es fa al pais d’origen i, a partir d’aqui, circula lliurement
fins que surt del territori comunitari.

Si les mercaderies transiten entre paisos comunitaris, I’import de la garantia
coincideix amb I’import de I'TVA.

L’aval de duanes s’utilitza amb la finalitat d’evitar el pagament de drets d’impor-
tacié en els casos en que s’ha de fer una importacié temporal d’un bé.

Exemple de garantia davant organismes comunitaris: participacié en una fira

Si una empresa vol participar en una fira o un sal6 estranger i ha d’exposar-hi productes,
aquests hauran d’entrar primer al pais. Quan el producte arriba a la duana ha de pagar
aranzels.

Una manera d’evitar el pagament d’aranzels consisteix a sol‘licitar un permis temporal
d’'importacié amb la promesa de tornar-se a emportar el producte un cop acabada la fira,
demostracio o reparacid, si fos el cas.

Per garantir que la mercaderia realment tornara a sortir del pais, la duana acostuma a
demanar una garantia per I'import de I'l'VA més els aranzels corresponents. Si en el termini
fixat la mercaderia no ha sortit del pais, la duana executa la garantia.
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També es pot utilitzar quan hi ha discrepancia sobre quin aranzel a aplicar entre
els serveis duaners i I’importador o quan es despatxa directament des de la duana
sense intervenci6 de cap agent de duanes.

1.3.3 Les garanties independents i el risc

Les garanties suposen una part important de I’activitat bancaria. Ates que el risc
és una cosa inherent al financament bancari, en determinades circumstancies es fa
indispensable la seva utilitzaci6 en I’estructuracié dels finangcaments.

Aquest risc fa recomanable que els bancs assegurin el cobrament mitjangant fonts
de pagament alternatives.

L’element més important en la valoracié d’un risc és la capacitat de pagament que
té el seu deutor. En aquest sentit, la garantia s’ha de considerar com un element
subsidiari que actua en segona instancia si el deutor no respon.

Les garanties bancaries sén instruments que acompanyen contractes com poden
ser préstecs per a inversions, linies de credit, contractes de lising o facturatge
(amb recurs), descomptes comercials i contractes internacionals de tota mena
(subministrament, serveis, realitzacié d’obres, etc.).

Ara bé, aquestes garanties no es donen de manera instantania. En un primer
moment, el banc concedeix un preaval com a pas previ per aconseguir la garantia
definitiva.

El preaval consisteix en un document subscrit entre el banc i el client perd que no
suposa cap compromis per al banc com a avalador, encara que expressa la voluntat
de DI'entitat d’atorgar una garantia o aval definitiu un cop l’operacié financera
proposada pel client hagi estat estudiada i aprovada.

En el comerg internacional s’acostumen a utilitzar diferents tipus de garanties,
entre les quals podem destacar:

* Fianca: consisteix en el fet que una persona assumeix davant el creditor
una obligaci6 de pagament en cas que no ho faci el deutor. L’obligacié del
fiador és subsidiaria, és a dir, és posterior a la del deutor.

* Subrogacié de credits: es déna una subrogacié quan un credit bancari
passa d’un banc a un altre, cancel-lant les obligacions del deutor amb el
primer banc i quedant obligat amb el segon. En la practica consisteix en
el fet que el nou banc concedeix al seu client un credit que té per finalitat
cancel-lar un altre credit en una altra entitat financera.

* Pignoracio de saldos de diposits bancaris: consisteix a vincular un diposit
bancari al compliment d’una obligaci6 de pagament amb la finalitat de
declarar-se preferent en el cobrament en cas d’insolvencia del deutor o
d’oposar-se a la seva utilitzaci6.
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* Assegurances com a garantia: consisteix a cobrir un risc mitjangant una
prima. En cas que el risc esdevingui efectiu, la companyia d’assegurances
ha d’indemnitzar els danys produits dins els limits pactats. Existeixen dos
grans grups d’assegurances: les personals i les patrimonials.

* Garantia refraccionaria: garantia en la qual el gravamen s’estableix sobre
un conjunt de béns i drets que suposen una unitat de produccié (normalment
agricola). Amb la refraccid, el propietari, arrendatari o usufructuari de la
unitat de produccié posa com a garantia de pagament la produccié d’anys
vinents.

 Fideicomis: consisteix a cedir a un tercer, com a dipositari, 1’ds o la gesti6
d’un bé o servei determinat per a la seva explotacié. El fiduciari entrega
el fideicomis al creditor fideicomissari com a persona que rep els béns en
garantia del deute.

» Compromis de pagament: més conegut com a comfort letter. Es una
garantia que emet una empresa de prestigi reconegut comprometent-se a
pagar un import de diner que cobreix una operacié comercial. A vegades
s’utilitza com a préstec pont. Pot resultar una operacié beneficiosa per a
les dues parts. Per un costat, el prestatari obté uns fons (normalment credit
bancari) als quals d’una altra manera no podria accedir i, per un altre, el
prestador pot complir el seu compromis sense utilitzar els seus fons.

1.3.4 La clausula Ever green

La clausula Evergreen renova automaticament 1’standby a menys que uns dies
abans del venciment el banc notifiqui al beneficiari que no es renova.

Aquesta clausula es pot incloure dins les condicions del credit standby i ha
d’especificar el nombre de renovacions automatiques i la data limit per comunicar
al beneficiari la no-renovacié (acostuma a ser causa de no-renovacio la utilitzacio
de la garantia per part del beneficiari).

1.4 Normativa de les garanties independents

Les garanties independents s’han anat desenvolupant de manera diferent a Europa
i als Estats Units. La fianca no es pot utilitzar com a punt de partida, perque la
normativa a cada pais és molt diferent i als Estats Units no és una eina utilitzada
pels bancs.

D’alguna manera, feia falta algun tipus d’harmonitzacié a escala internacional.
L’any 1995, les Nacions Unides van decidir organitzar una Convencié sobre
garanties independents i cartes de credit standby. La intenci6 era que els
paisos s hi anessin adherint i aixi poder crear una normativa d’ambit internacional.
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Finalment, només vuit paisos molt poc significatius en el comerg internacional s’hi

van adherir. Va entrar en vigor I’1 de gener del 2000. Paisos adherits a la

Convenci6 sobre garanties

. ST e . . . independents i 'standby’
Davant d’aquesta situacié s’imposa la iniciativa privada, i la Cambra de Comerg P v
Els paisos van ser Bielortssia,

Internacional va aprovar les URDG 758 per regular les garanties bancaries i les Kuwait, Panama, Equador, el
< 1. Salvador, Egipte, Liberia i
ISP 98 per als credits standby. Gabon. Els Estats Units també

s’hi van adherir en un primer
moment, pero després aquesta
adhesi6 mai ha estat ratificada.

1.4.1 Les URDG 758

Les Uniform Rules for Demand Guarantee, publicaci6 758 de la CCI, van entrar en
vigor I’1 de juliol del 2010. En la seva redaccid es buscaven els objectius segiients:

* Aconseguir una redaccié més clara seguint I’estil de les UCP 600.

* Descriure-les amb major precisid, eliminant expressions ambiglies especi-
alment en relacié amb els terminis.

* Incloure més situacions. De fet, es passa de 28 articles en les anteriors
URDG 458 a 35 en les actuals.

* Afavorir el beneficiari. S’ha buscat una relacié més equilibrada entre les
parts.

* Recollir les noves realitats derivades de I’evolucié i evitar disputes.

Modificacioé de les

Resum de les URDG 758: condicions

La CCI és un organisme privat, i
per tant les seves normes son
privades. El sotmetiment a
aquestes no exclou que algunes
puguin ser modificades (en
definitiva, s6n pactes privats).

* Art. 1: aplicacié. S’ha d’indicar expressament el sotmetiment a les URDG
758 (o la darrera versié). Vincula totes les parts (llevat de modificaci6). Si
la contragarantia esta subjecta a les URDDG, la garantia també.

* Art. 2: definicions de conceptes utilitzats. S’utilitza la mateixa termino-
logia que a les UCP 600.

* Art. 3: interpretaci6. Si es considera I’emissor de “primera classe”,
“independent”, “competent o similars, pot ser qualsevol emissor, llevat de
I’ordenant o el beneficiari.

* Art. 4: irrevocabilitat. Des de I’emissio, el requeriment de la garantia
es pot fer des del moment en que entri en vigor si no ho fa en el moment
d’emissio.

e Art. 5: independencia de la relacié comercial que I’ha generat. El
compromis del garant és independent de les condicions del contracte de
compravenda que 1’han originat.

* Art. 6: garantia documentaria. Les garanties a primera demanda sén
totalment documentaries. Només admeten documents.
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* Art. 7: no es tindran en compte les condicions que no es puguin

documentar. A causa del seu caracter documentari, les condicions que
no es puguin demostrar documentalment no es consideraran valides.

Existeixen dues excepcions a ’article 7:

* Algun document presentat contradiu aquesta condicio.

* El garant examina pel seu compte la mercaderia.

Art. 8: contingut de les instruccions de la garantia. Hi han d’apar¢ixer
P’ordenant, el beneficiari, el garant, una referéncia a la transaccié que
Porigina, la referéncia de la garantia, 'import i la moneda, el venciment,
les condicions per a la seva execucid, la indicaci6é de si s’ha de fer una
presentacié en paper o electronica, I’idioma dels documents i el repartiment
de despeses.

Art. 9: reniincia a ’emissié d’una garantia. Si el garant no vol o no pot
emetre la garantia ho ha de comunicar immediatament.

Art. 10: avis d’emissié o modificaciéo de garantia. L’avis d’emissi6 o
modificacié d’una garantia el fa un banc avisador. La seva dnica obligacié
es limita a comprovar la veracitat de la garantia.

Art.11: modificacions. Ha d’estar acceptada per totes les parts. L’avisador
ha de notificar I’acceptacio o el rebuig de la modificacid, i no pot incloure
una condicié que digui que entrara en vigor si no es rebutja en un termini
determinat.

Art. 12: una modificacié no es pot acceptar parcialment.

Art. 13: variacié de I’'import d’una garantia. Una garantia pot incloure
augments o disminucions de I’import segons dates o fets succeits.

Art. 14: presentacié. Si no es diu el contrari, la presentacié s’ha de fer
al lloc indicat a la garantia. Es pot fer en format electronic indicant format,
sistema i adreca. ’idioma dels documents és, per defecte, el de la garantia.

Art. 15: condicions de requeriment. El requeriment s’ha d’acompanyar
amb una declaraci6 per escrit de I’incompliment. No pot portar una data
anterior a I’entrada en vigor de la garantia.

Art. 16: informacié sobre el requeriment. El garant ha d’informar sense
demora del requeriment a I’ordenant.

Art. 17: requeriments parcials i miiltiples. Es poden fer requeriments
per un import inferior al de la garantia (requeriment parcial). També es pot
fer més d’un requeriment.

Els documents presentats poden superar I’import de la garantia (només es
pagara I’import de la garantia).
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En cap cas els documents presentats poden tenir un import inferior al
reclamat.

* Art. 18: independéncia dels requeriments. Un requeriment que no
compleixi les condicions pactades no impedeix que se’n pugui presentar
un altre dins el termini de la garantia.

Pagar un requeriment en el qual s’objectin discrepancies no vol dir que es
pugui acceptar un altre document amb discrepancies.

* Art. 19: revisié. La revisio sera només documental. No és necessari que
les dades de dos documents siguin ideéntiques, i n’hi ha prou que no siguin
contradictories.

Un document pot ser acceptat pel garant sense signar si considera que
compleix la funcid per a la qual es demanava i les condicions de la garantia
no indiquen res en aquest sentit.

* Art. 20: termini de revisi6 de documents. El maxim sén 5 dies. El
garant pot demanar una prorroga d’un maxim de 30 dies que hauria de ser
acceptada. Si s’accepta la prorroga s’ha de comunicar a qui la va demanar.

* Art. 21: moneda de pagament. Si no queda indicat a les condicions de la
garantia, s’utilitzara la moneda local del lloc de pagament.

e Art. 22: transmissi6 de copies del requeriment. Les copies del
requeriment s’han d’enviar a I’instructor i al contragarant (i aixd no pot ser
excusa per retardar el pagament).

e Art. 23: Pay or Extend. El garant pot oferir una alternativa de prorroga
a instancies del beneficiari, i ’ordenant ha de dir si esta d’acord amb la
prorroga. El garant no esta obligat a acceptar una prorroga proposada per
I’ordenant.

* Art. 24: requeriment no conforme. Un requeriment considerat no
conforme pot rebutjar-se o aixecar reserves. Les discrepancies s’han de
comunicar en un termini maxim de 5 dies des de la presentacio.

o Art. 25: reduccié i acabament. La reduccié dels imports pagats és auto-
matica (llevat d’indicaci6 en contra). La garantia expira al seu venciment o
quan no quedi res a garantir.

La garantia veng als 3 anys de la seva emissid, tret que s’indiqui un altre
venciment (superior o inferior).

* Art. 26: forca major. Per causes de forca major, el venciment es pot
prorrogar 30 dies naturals a partir del venciment. El periode de revisi6
quedara també suspes.

* Art. 27: exoneracio respecte a I’efectivitat dels documents. El garant no
es pot fer responsable de la veracitat de la documentaci6 que validi.

e Art. 28: exoneracio respecte a la transmissio i a la traduccié. No és
responsabilitat del garant les demores o perdues per transit dels documents.
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¢ Art. 29: exoneracié respecte a tercers. Si el garant utilitza un tercer
per executar les ordres de I’instructor ho fara per compte i risc d’aquest
instructor.

e Art. 30: limits en I’exoneraci6 de responsabilitats. Els articles 27 a 29
no exoneren el garant de 1’obligaci6 o responsabilitat en cas que no actui de
bona fe.

e Art. 31: indemnitzacions per lleis i usos estrangers. L’instructor estara
obligat a indemnitzar el garant si aix{ ho fixen les lleis estrangeres, fins i tot
si la garantia estableix les seves propies condicions.

e Art. 32: responsabilitat del pagament de les despeses. Qui doni
instruccions a un altre esta obligat a assumir les despeses ocasionades per
aquestes instruccions.

Si el beneficiari ha d’assumir despeses i no les paga, les haura d’assumir
I’instructor. La modificaci6 de les despeses no pot condicionar la validesa
de la garantia.

* Art.33: transferibilitat i cessié del producte. Per transferir una garantia
s’ha d’indicar expressament. El garant no esta obligat a transferir la garantia
si se li ha sol-licitat amb data posterior a I’emissié. La contragarantia no és
transferible.

El beneficiari pot cedir el producte de la garantia, pero el garant no esta
obligat a pagar el cessionari si no ha manifestat el seu acord.

* Art. 34: llei aplicable. La llei d’aplicaci6 és la del domicili del garant.

o Art. 35: jurisdiccié. Les parts se sotmetran als tribunals del domicili del
garant.

1.4.2 Les ISP 98

Les ISP 98, International Standby Practices, van apareixer com a complement a
les UCP per als credits documentaris. En ser I’ standby un credit documentari al
qual se li ha tret la caracteristica de mitja de pagament, la seva regulacié no era
del tot completa.

Potser per aquesta rad, el format de les ISP és totalment diferent de les altres regles
uniformes publicades per la CCI i s’assembla més a les ISBP (practiques bancaries
internacionals).

Les ISP estan estructurades en forma de deu regles, i cadascuna conté una série
d’apartats que regulen aspectes concrets.

Resum de les ISP 98:

* Disposicions generals:
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Manifestacié expressa del sotmetiment a les ISP.

Prevalenca sobre altres normes i usos i costums locals.

Ambit d’aplicacié del crédit documentari i similars.

Condicions modificables.

Complement de la llei local aplicable sempre que no la contradiguin
(la llei local preval sobre les ISP).

— A l’apartat 6 s’estableix que el credit standby:

% Es irrevocable.

% Esindependent. El compliment no depén de la relacié comercial
que ’origina.

* Es vinculant per a totes les parts. Només es pot modificar si totes
hi estan d’acord.

% Es documentari. Només tracta amb documents.

* Pot ser emes o confirmat per persones que no siguin bancs.

* No hi ha cap relacié entre ordenant i beneficiari.

— Lapartat 6 també recull tot un seguit de definicions que serviran per
interpretar les altres regles.

* Obligacions:

Complir amb el credit si la documentacié presentada és aparentment
conforme. El pagament del credit standby pot ser a la vista o diferit.

— Si la presentacié es fa a ’emissor i aquest aprova els documents,
el confirmant també esta obligat a pagar encara que la validacié de
I’emissor sigui fraudulenta.

— Les oficines, sucursals o agencies del banc emissor a I’estranger s’han
de considerar una persona juridica diferent del mateix banc emissor.

— El banc designat per la notificacié només esta obligat a comprovar
la veracitat aparent del credit. En cas de no voler notificar ho ha de
comunicar immediatament.

— Es poden estipular modificacions automatiques de I’import. Les
modificacions s’han d’acceptar en la seva totalitat.

¢ Presentacio:

— Ha d’indicar moment, lloc i persona que ha de presentar la documen-
tacid. Si no ve indicat el lloc sera on es va emetre el creédit; si no hi
ha data, entre la data d’emissid i la data de venciment, i si no es diu el
mitja es fara en paper.

— Una presentacio parcial obliga a revisar els documents presentats.

— La presentaci6 ha de determinar que el credit és standby.

— Les presentacions no conformes no impedeixen que es puguin tornar
a fer altres presentacions sempre que estiguin dins del termini.

— Si s’admeten disposicions parcials la suma no pot superar I’import del
credit; si no, s’ha de fer una presentacio per I’import total del credit.
El mateix passa amb les disposicions multiples.



Mitjans de pagament internacionals

42 Garanties i altres formes de pagament Internacionals

En el cas de Pay or Extend, 1’opci6é de prorrogar s’ha de sol-licitar i
per tant s’ha de fer una presentacié conforme.

Si per raons alienes el darrer dia habil per fer la presentacié no es pot
fer (vaga, inundacio, etc.), excloent que sigui festiu, el venciment es
prorroga trenta dies naturals a comptar a partir del segiient dia habil.

¢ Examen:

Només s’examinaran els documents presentats que hagin estat exigits.
No es tindran en compte les inconsisténcies entre els documents
presentats.

Si no s’especifica I’idioma en queé s’ha de presentar es fara en I’idioma
del credit standby.

Si es demana la presentacié de documents amb contingut exacte també
hauran d’incloure els possibles errors.

Quan es demana un document original es considerara com a tal si té
I’aspecte d’original, encara que després es pugui demostrar que no ho
és.

La declaraci6é d’incompliment s’ha de fer per escrit. Es recomana uti-
litzar el model establert com a declaraci6 d’incompliment, encara que
no és obligatori. En tot cas, ha de constar la causa de I’incompliment,
la data i la signatura del beneficiari.

Les ISP sén prioritaries a les UCP en la validacié de documents.

 Notificacid, excussio i disposicié de documents:

La notificacié d’incompliment s’ha de fer en un termini maxim de 7
dies des de la presentacié dels documents, i es recomana fer-ho abans
de 3 dies.

Els terminis es compten a partir del dia habil segiient al de la presen-
tacio.
La notificaci6 s’ha de fer pels sistemes de telecomunicacio, i si no se’n

disposa de cap, per qualsevol altre que permeti una rapida comunicaci6
(es considera un sistema rapid si arriba dins el termini de venciment).

La discrepancia en el document dins el termini de venciment exclou
la possibilitat d’indicar aquesta discrepancia posteriorment.

La falta de notificaci6é d’incompliment obliga el receptor a pagar al seu
venciment.

Els documents que hagin estat assenyalats com a incompliment s’han
de retornar o custodiar segons les instruccions del transmissor.

El sol-licitant té dret a objectar la declaracié d’incompliment dels
documents abans del venciment del credit.

* Transfereéncia, cessié i transferéncia pel ministeri de la llei:

Es defineix transferéncia com la sol-licitud que fa el beneficiari a
I’emissor o persona designada perqué compleixi les disposicions
rebudes d’una altra persona que actua com si es tractés del beneficiari.
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— Els credits standby no son transferibles per defecte. En aquest cas s’ha
d’indicar.
— No sén permeses les transferéncies parcials.

— La transferencia 1’ha d’autoritzar el banc emissor i el confirmador, si
existeix.

— Per fer una transferéncia, el beneficiari ho ha de manifestar per escrit
i I’emissor o confirmador ha d’estar molt segur de 1’existéncia o de
I’ autenticitat del credit.

— S’entén per cessid la peticié que el beneficiari fa a I’emissor o con-
firmador de pagar a un cessionari tot o part de I’import d’un standby.
Només es transfereix 1’import, no els altres drets associats al credit.

— Les condicions per al reconeixement de la cessié d’un import a cobrar
son:

% L’examen del credit original.

% La verificacié de la signatura del beneficiari o del seu represen-
tant.

% La sol-licitud irrevocable signada pel beneficiari

% EIl pagament de les despeses pel reconeixement i qualsevol altre
requisit raonable.

— El beneficiari de la transferéncia per ministeri de la llei és aquella
persona que en qualitat d’hereu, liquidador, fiduciari, etc., manifesta
que ha estat designat com a successor dels interessos del beneficiari
i presenta els documents amb el seu nom com si fos un beneficiari
autoritzat.

¢ Cancel-lacié:

— En ser irrevocable,la cancel-laci6 no es pot fer sense consentiment de
totes les parts. Un cop el beneficiari déna el seu consentiment, aquest
és irrevocable.

— Abans de sol-licitar la cancel-lacidé al beneficiari, I’emissor ha de
verificar les dades del credit.

* Obligacions de reemborsament:

— Si es fa una presentaci6 conforme el banc emissor esta obligat a pagar.
— Lordenant és responsable d’indemnitzar I’emissor de qualsevol obli-
gacio, reclamacio, responsabilitat o despesa.

¢ Terminis:

— El credit standby sempre ha d’incloure una data de venciment o
permetre que 1’emissor pugui resoldre el crédit standby amb una
notificaci6 previa raonable o el pagament.

— El célcul dels terminis es fa a partir del dia laborable segiient al de la
presentacio.

— Les prorrogues es compten a partir del dia segiient al del venciment,
encara que sigui festiu.
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— L’hora limit del venciment és I’hora en que s’acaba 1’horari comercial.
* Sindicacié/participacié:
— Un standby sindicat és aquell que t€ més d’un emissor.

— En un credit sindicat, si no s’especifica res, la presentacié es pot fer a
qualsevol dels emissors.

— L’emissor pot vendre’s participacions dels seus drets. La venda de
participacions no afecta les seves obligacions.

La importancia de sotmetre una garantia a les URDG o a les ISP

Un dels aspectes que dona solidesa a una garantia €s la seva independéncia respecte
al’operacié de compravenda que 1’ha generat. A les URDG queda meridianament
clara la naturalesa independent d’una garantia a primer requeriment (proteccio al
beneficiari).

Aquesta independencia respecte al compliment de les condicions del contracte
de compravenda al qual va vinculada la garantia només pot ser qiiestionada si la
cosa garantida no queda inqiiestionablement especificada. En aquest darrer cas,
el beneficiari si que es veuria obligat a demostrar 1’incompliment (protecci6 al
garant).

Les URDG també estableixen el seu caracter irrevocable. Aquesta irrevocabilitat
implica que el garant ha de complir integrament el que ha garantit (proteccié al
beneficiari), llevat el cas que existeixi alguna clausula dins la garantia que indiqui
una altra cosa (protecci6 al garant).

Un altre aspecte important previst a les URDG és la rapidesa amb que s’executa
la garantia. El beneficiari no tarda més de cinc dies habils a cobrar, i el garant no
pot demorar el pagament.

Com a garantia independent, el garant no pot demanar al beneficiari que demostri
I’incompliment ni el beneficiari ha de justificar el seu dret a reclamar el pagament
de la garantia (protecci6 al beneficiari). Per contra, s’exigeix al beneficiari que
digui per escrit quin ha estat I’incompliment de I’importador per evitar un possible
Us fraudulent. Si la reclamacié que fa el beneficiari per escrit fos falsa es veuria
obligat a assumir les conseqii¢ncies legals de la falsedat (protecci6 al garant).

Com es pot comprovar, les URDG intenten sempre mantenir una posicié de
neutralitat entre el beneficiari i el garant, de manera que no puguin ser acusades
de parcialitat per cap de les parts afectades.

Un altre avantatge que presenten les URDG és que els textos sén curts i utilitza
un tipus de redaccié senzilla amb la finalitat de reduir al maxim interpretacions
diferents del seu contingut. S’ha procurat que les seves normes siguin al menys
qiiestionables possible.

L’emissié d’una garantia sota I’empara de les URDG evita la redaccié de com-
plexes clausules que regulin les relacions entre el beneficiari i el garant. Les
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URDG preveuen la major part de situacions que es poden donar en la relacid
garant-beneficiari. Totes queden incloses en la garantia simplement amb la frase
“aquesta garantia esta sotmesa a les URDG darrera versio”.

Un dltim avantatge té a veure amb els beneficis que aporta I’estandarditzacié de
les condicions i els models, que suposa un estalvi de temps important en les
negociacions que duen a terme les parts implicades. En dltima instancia, aixo
suposara un estalvi de costos, perque es pot prescindir d’advocats i de negociadors
especialitzats.

Com a conseqiiencia de tot I’anteriorment exposat, es pot afirmar que les URDG
ofereixen un marc normatiu segur i facil d’aplicar en les relacions entre garant i
beneficiari.

Tots els beneficis de la utilitzacié de les URDG també serien aplicables a les ISP
en el cas de credits standby, amb la particularitat que en aquest cas també servirien
de referencia les UCP dels credits documentaris.

1.4.3 Altra normativa aplicable a les garanties

Tant les URDG com les ISP sén normativa privada de la CCC, i per tant només
s6n d’aplicacio si les parts s’hi adhereixen. Com que 1’adhesié és voluntaria, del
marc general de les dues normes es poden excloure condicions o afegir-ne d’altres
si les dues parts hi estan d’acord.

A més, també hi ha altra legislaci6 disponible, encara que d’abast molt més reduit.
Algunes d’aquestes altres lleis son:

* La convencié de les Nacions Unides sobre garanties independents i
cartes de credit que va elaborar la UNCITRAL (Comissi6 de les Nacions
Unides per al dret mercantil internacional) ’any 1995. Va entrar en vigor
I’any 2000, pero els pocs paisos que s hi van adherir han fet que, tot i estar
vigent, no sigui practicament aplicada.

» L’article 5 de I’Uniform Commercial Code (UCC). Aquest article del Codi

comercial dels Estats Units fa referéncia a les cartes de crédit. Tot i ser tj%’gi';;’;‘g('}ecgde la
d’aplicaci6 tnicament als Estats Units, a causa de la importancia d’aquest “Annexos”.

pais en el comerg internacional la seva rellevancia és clara.

1.4.4 Avantatges de les garanties independents

Moltes vegades, les garanties independents poden ser un substitut del credit
documentari. Tot i que estan més encarades a protegir el beneficiari que I’ordenant,
tots dos en poden obtenir beneficis.
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Avantatges per al beneficiari

De manera sintetica, podem recollir els avantatges segiients per al beneficiari:

Naturalesa independent indiscutible.

Condici6 d’irrevocabilitat.

Valida des del moment de I’emissio.

Marc regulador conegut i segur.

Només pot reduir-se segons 1’estipulat.

Pagament en un temps raonable.

El garant només disposa de 5 dies per donar conformitat. No es pot demorar.
No requereix demostracié de 1I’incompliment.

El requeriment Extend or Pay no afecta els drets del beneficiari. Esta
regulat.

Avantatges per a I'ordenant

Tot i no ser la part més afavorida, I’ordenant també pot obtenir beneficis si utilitza

garanties independents. Alguns d’aquests son els segiients:

El beneficiari ha de rebre tota la informacio (el banc esta obligat a informar
I’ordenant del que va passant amb la seva garantia).

El marc regulador és conegut i segur (acceptat internacionalment).
Les condicions d’extincid son clares (venciment o utilitzacio total).
Llei i jurisdicci6 aplicable (pais ordenant = pais garant).

Els textos son simples i s’eviten redactats farragosos per fixar les condicions.

1.4.5 Comparacio entre garanties bancaries i credits ’standby’

Les principals semblances entre les garanties bancaries i els creédits documentaris

standby es poden resumir:

Des d’un punt de vista legal i d’ds s6n el mateix concepte.
So6n garanties abstractes i independents de 1’operaci6é comercial.
Contenen totes les instruccions per a la seva execuci6.

Sén irrevocables i no poden ser cancel-lades sense 1’acord de totes les parts.
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¢ S’emeten amb la intencié de no ser utilitzades.

Les diferéncies principals sén les que es mostren en la taula 1.4.

TauLA 1.4. Diferéncies entre garanties bancaries i crédits 'standby’

Garanties bancaries

Cartes de credit standby

No inclouen la figura del confirmador

No inclouen pagaments diferits

Admeten documents de transport originals
Admeten un contragarant (dues garanties)

Regulades per les URDG 758

Inclouen la presentacié de preavisos
Poden incloure la clausula Evergreen
Permeten el pagament amb girs bancaris
Admeten la confirmacié (una garantia)

Regulades per les ISP 98 i les UCP 600

1.5 Les ’comfort letters’

Un instrument financer molt peculiar que s’ha popularitzat en aquests darrers anys,
en que hi ha hagut una restriccié crediticia important, sén les comfort letters o
cartes de patrocini. Aquestes cartes tenen per finalitat manifestar la confianca en
la capacitat de gestié dels administradors d’una societat que aspira a aconseguir
financament d’una entitat bancaria.

Les comfort letters tenen el seu origen en el mon anglosaxd i han estat utilitzades
especialment en el sector immobiliari.

En esséncia no s6n ni un mitja de pagament ni una garantia. Representen una
garantia addicional que unes empreses (normalment matrius) donen a unes altres
empreses (filials) quan aquestes darreres sol-liciten financament a una entitat
financera.

També sén freqiients entre socis comercials d’algun projecte en comu. EI soci
financerament més fort o més reconegut recomana 1’ altre.

Suposen una declaracié unilateral del declarant, perd no suposen cap garantia
encara que en tingui I’aparenca. Es un vincle més moral que juridic.

La finalitat de la comfort letter es atorgar garanties addicionals a una entitat
financera quan una filial sol-licita financament. D’aquesta manera, el banc, a part
de la garantia que suposen els actius de la filial, també incorpora un compromis
de suport de la matriu.

En el mercat espanyol, les comfort letters s6n un instrument financer bastant nou.
No va ser fins ’any 1985 que per primer cop es va recongixer judicialment el
compromis adquirit per una matriu a partir d’'una comfort letter.

Tot i no existir normativa especifica ni gaire jurisprudéncia sobre aquest tema,
si que s’han diferenciat dos nivells de compromis en les comfort letters. Aixi,
distingim entre cartes debils i cartes fortes.
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1.5.1 Cartes débils

En el cas de les cartes debils, la matriu fa una manifestacié de confianca en la
gesti6 i solvencia de seva filial sense assumir cap obligacié financera ni de cap
altre tipus.

A la carta de patrocini, la matriu manifesta que aquesta filial pertany al seu grup i
que es gestiona segons una politica comu a tot el grup.

L entitat financera no es podra dirigir contra el patrocinador si I’empresa patroci-
nada no compleix amb les seves obligacions financeres.

1.5.2 Cartes fortes

En el cas de les cartes fortes, la matriu assumeix obligacions financeres de la
filial davant les entitats financeres. Suposa una garantia addicional per a I’entitat
financera, que podra reclamar contra la patrocinadora si aquesta no compleix les
seves obligacions.

Aquest compromis de la matriu acostuma a presentar quatre formes diferents:

S’obliga a mantenir la seva participaci6 en el capital social de I’empresa
filial.

* Es compromet a mantenir la seva representativitat en els organs de direcci6
de la patrocinada.

S’obliga a aportar fons financers si fos necessari.

Pot atorgar garanties addicionals.

Perque una comfort letter forta tingui responsabilitats judicials ha de complir una
serie de condicions:

* Hi ha d’existir una manifestacié inequivoca per part de la matriu d’obligar-
se a donar el seu suport financer perque la filial finangada pugui complir
amb els seus compromisos bancaris.

* La comfort letter ha hagut de ser un factor determinant perque I’entitat
financera concedeixi el finangament a la filial.

* L’emissor de la comfort letter ha de tenir una posicié de control dins
I’empresa finangada.

De complir-se aquestes tres condicions, I’entitat financera podra exercir accions
legals contra la patrocinadora si la patrocinada no compleix les obligacions
derivades del financament patrocinat.
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1.5.3 Avantatges de la utilitzaci6 de les 'comfort letters’

Essencialment, existeixen dos avantatges derivats de 1’ds de les comfort letters:

* Anonimat
* Inexistencia de conseqiiencies fiscals i financeres per a la matriu
Pel que fa a ’anonimat, la garantia d’una comfort letter no apareix ni al CIRBE

(Central d’Informacié de Riscos del Banc d’Espanya) ni en cap altre informe
comercial.

Pel que fa a les conseqii¢ncies fiscals i financeres, si la comfort letter €s debil no
es genera cap obligacié de la matriu cap a les entitats financeres.

La comfort letter no suposa cap financament directe, sin6 una garantia generica
sobre un conjunt d’operacions (no es pot descomptar).

CIRBE

Base de dades publicada pel
Banc d’Espanya on apareixen
tots els préstecs, credits i avals
concedits pel sistema bancari i
que permeten a la banca avaluar
el risc dels seus clients.

Vegeu 'annex sobre el
CIRBE a la secci6
“Annexos”.
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2. Altres formes de pagament/cobrament internacional

Per tal de facilitar encara més les relacions internacionals, existeixen altres formes
de pagament especialitzades (forfetatge, facturatge, confirmacié de pagaments i
les recentment creades obligacions de pagament bancaries) diferents dels mitjans
tradicionals (credit documentari, ordre de pagament, remeses...).

La comissié bancaria de la Cambra de Comer¢ Internacional (CCI), en
col-laboracié amb SWIFT, va publicar I’any 2013 les normes relatives a un nou
mitja de pagament, les obligacions de pagament bancaries, conegudes amb les
sigles de BPO (Bank Payment Obligations). El 17 d’abril d’aquest any es va
aprovar la reglamentacié d’aquest nou metode de pagament amb la publicacié de
les Regles Uniformes de les BPO (URBPO 750E, versi6 1.0).

Les URBPO van suposar un intent de regular, i al mateix temps impulsar, un nou
mitja de pagament que havia tingut les seves primeres operacions el setembre del
2012.

La principal caracteristica de les BPO és que tot el procés es fa de
manera electronica en una plataforma virtual, mitjancant una aplicaci6 de
conciliacié de documents anomenada TMA.

Un altre grup de noves modalitats de pagament que s’estan imposant en els darrers
temps i que no tenen per finalitat pagar aI’exportador sin6 garantir el cobrament de
I’exportacié son el forfetatge (forfaiting), el facturatge (factoring) i la confirmacio
de pagaments (confirming).

Forfetatge, facturatge i

Podem considerar el forfetatge i el facturatge com dos mitjans que tenen per confirmaci6 de pagaments
finalitat avancar el cobrament de les exportacions en aquells casos en que s’hagin La terminologia més coneguda i
utilitzada internacionalment
finangat a termini. S6n una mena de descompte que t€ com a caracteristica correspon als termes en angles
L. . . forfaiting, factoring i confirming.
pl‘ll’lClp&l que son operacions s€nse recurs. En aquests materials fem servir

els termes en catala.
La confirmacié de pagaments representa la versié contraria al facturatge, ja
que el banc assumeix ’obligacié de pagar als proveidors les factures que aquests
presenten del comprador.

Es presenta el forfetatge com un descompte d’operacions comercials amb venci-
ments a llarg termini vinculades normalment a 1’adquisicié de béns d’equip. El
facturatge va destinat a operacions finangcades a més curt termini (productes) i,
finalment, a la confirmaci6 de pagaments
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2.1 Obligacions de pagament bancaries (BPO)

La primera versié de les normes que regulen les obligacions de pagament ban-
caries, les URBO, va entrar en vigor 1’1 de juliol del 2013, i atés el caracter
innovador d’aquest mitja és previsible que amb la implantacié real es puguin
introduir modificacions que permetin una difusié més extensa.

Les BPO representen una alternativa simplificada i menys costosa que el credit
documentari. El principal tret diferenciador consisteix en el fet que tot el sistema,
des de I’inici, és digital. La seva base és el gran desenvolupament de la
digitalitzaci6 de tota la documentacié duanera i bancaria.

Larticle 3 de les URBPO defineix I'obligacié de pagament bancaria:

Compromis pel qual un banc s’obliga a pagar a un altre banc receptor un import especificat.
Aquest compromis és irrevocable i independent. Per poder executar el pagament (a la vista
o diferit) és necessari remetre al banc emissor tot un conjunt de dades exigides en una linia
base establerta. El pagament es fara si aquestes dades superen un procés de conciliacio i

s’accepten les divergéncies de la linia base establerta.

Si partim d’aquesta definicié i comparem les BPO amb el crédit documentari,
veurem que hi ha moltes semblances quant a concepte i que les diferéncies sén
basicament instrumentals.

Les BPO sén un compromis de pagament bancari irrevocable. De la mateixa
manera que succeeix amb el crédit documentari, un cop un banc emet una BPO
esta obligat de manera irrevocable al seu pagament. El deute de I’importador és
ara assumit pel banc.

En la definicié també es comenta que és una obligacié de pagament independent.
De la mateixa manera que el compliment del crédit documentari esta totalment
desvinculat del compliment de ’operacié comercial que I’origina, en el cas de la
BPO I’obligacié de pagament també esta deslligada de I’operacié de compravenda
inicial.

El cobrament del credit documentari depén del compliment d’una série de condi-
cions que s’han de complir. Només s’accepten condicions de les quals es pugui
demostrar documentalment el compliment. En el cas de les BPO, el condicionat és
el mateix i la diferéncia rau en la forma de demostrar el compliment. Mentre que
en els creédits documentaris es fa amb documents fisics (encara que poden tenir
suport digital), en el cas de les BPO només s’admeten documents electronics,
com poden ser factures electroniques i documents duaners electronics. Aquests
documents han de seguir la codificacié ISO 20022.



Mitjans de pagament internacionals 53 Garanties i altres formes de pagament Internacionals

No és el mateix un document amb suport digital que un document electronic.
Un document amb suport digital €s un document tradicional amb la
diferencia que en lloc de presentar-se en suport paper ho fa en forma de
fitxer tipus PDF, Word, Excel, etc. Un document electronic és un document
generat directament en aquest format i que respon a uns estandards de
codificacié determinats (en el cas de les BPO, la codificacié ISO 20022
definida per SWIFT).

El fet que la documentacié que s’ha de presentar per demostrar el compliment
de les condicions pactades sigui electronica canvia la forma de validacié dels
documents. En el crédit documentari, és un treballador del banc qui valida o no
els documents (hi ha una certa subjectivitat en el criteri aplicat). En el cas de
les BPO, la validacié dels documents electronics la fara el mateix sistema, sense
intervenci6 personal.

El fet que en la validacié de documents no hi participin persones suposa un estalvi
important tant en temps com en errors, i aixd provoca una reduccié de costos
importants en comparacié del credit documentari.

Finalment, 1’dltima diferéncia respecte al credit documentari és que en les BPO

les obligacions s’estableixen de banc a banc. En canvi, en el credit documentari La BPO no és un credit
documentari electronic.

és de banc emissor (o confirmador) a beneficiari. Entre altres raons, en un
crédit documentari
I'obligacio del banc emissor

Podem dir que una obligacié de pagament bancaria és un compromis de pagament és respecte al beneficiari,
mentre que en la BPO és

irrevocable i independent entre un banc (banc de I’'importador) i un altre banc respecte al banc del
eneficiarl.

(banc de I’exportador) que es produeix un cop acomplerta tota una serie de
condicions expressades en forma de dades digitals generades per una aplicacid
(actualment, SWIFT-TSU).

2.1.1 Esquema de funcionament d’una BPO

Per explicar com funciona una BPO cal definir els principals elements que hi
intervenen i com es relacionen:

+ Importador: comprador de I’operacié comercial, i esdevé el deutor. Es el
que inicia la BPO fent una petici6 al seu banc. No participa en la BPO.

* Exportador: venedor de 1’operaci6é comercial que sera el beneficiari de la
BPO. No participa en la BPO.

* Banc de ’importador: segons les URBPO 750, se I’anomena banc del
comprador. Es el que rep la peticié de la BPO. Acostuma també a ser el
banc obligat al pagament (banc que emet la BPO).

* Banc de I’exportador: segons les mateixes normes, se I’anomena banc del
venedor. Acostuma a ser el banc receptor de la BPO.
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Per raons tecniques del mitja de pagament, la BPO és estrictament un
instrument interbancari. Les URBPO només regulen les relacions entre
bancs, i no les relacions entre bancs i clients.

* Base de referencia: Dades de ’operacié comercial que déna origen a la
BPO. Sén les condicions que I’importador imposa a I’exportador i que
aquest ha de complir per poder cobrar. La gran novetat és que aquestes
condicions estan digitalitzades en una base de referéncia que proporciona
el banc del comprador. Les condicions, fixades per I’'importador, sén
codificades pel seu banc. Aquesta codificacié ha de seguir les normes ISO
20022.

* Base de referéncia establerta: Dades que envia el venedor per demostrar
que ha complert amb les instruccions del comprador. Com que s6n docu-
ments electronics que ha de presentar 1’exportador, aquest els enviara de
manera digitalitzada al seu banc (banc de I’exportador) seguint les mateixes
normes ISO 20022.

* Conciliaci6: Base de referéncia que ha generat el banc de 1’importador i
base de referéncia establerta que ha generat el banc de I’exportador, que
s’envien al sistema anomenat TSU. Com que en el fons el que envien els
dos bancs s6n documents codificats, la conciliacié consisteix a comparar
les dues bases (la de referéncia i la de referéncia establerta) amb una simple
comparaci6 dels diferents camps de cada base.

 TSU: Sigles de Trade Service Utility. Es un servei que té per finalitat
comprovar que s’han complert les condicions que va establir el comprador
per poder executar ’ordre de pagament. Es el lloc on es fa la conciliacié.
En aquest moment poden passar dues coses:

— Zero divergencies: Les dues bases de dades coincideixen i ’operaci6
financera continua. El banc del comprador executara I’obligacié de
pagar al banc del venedor.

— Divergencia de dades: Una o més dades de les dues bases no
coincideixen. En aquest cas, s’emet un informe de divergéncies. Un
cop I’importador (ordenant de la BPO) és informat de les divergencies
es poden donar dues alternatives:

# Doéna per bona la conciliacié, admet les divergencies trobades
i continua l’operacié financera. El banc del comprador paga
I’import establert al banc del venedor fent constar 1’acceptacio
de les divergeéncies per part del seu client.

# No accepta les divergencies i es paralitza ’operacio.

* Missatge de gestio de serveis de comer¢ (TSMT): Informacié que trans-
meten al TSU tant el banc del comprador com el banc del venedor. Sén les
bases de dades que s’han de conciliar.

« TMA: Sigles de Transaction Matching Application. Es I’aplicacié que
s’encarrega d’intercanviar, processar i conciliar missatges.
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* Obligacié de pagament bancaria: Compromis irrevocable i independent
d’un banc a pagar o contreure I’obligacié d’un pagament diferit a un altre
banc un cop feta la conciliacié amb zero divergencies o I’acceptacié de les
divergencies per part del comprador.

Un cop feta la conciliacid, 1’exportador pot procedir a enviar a I’importador la
mercaderia i la documentacié que permeti a aquell prendre’n possessio.

A la figura 2.1 es pot comprovar un esquema del funcionament d’una BPO.

Ficura 2.1. Esquema de funcionament d’'una BPO

4 Enviament de la mercadera

1 Ordre de compra l

Exportador - — > Importador

8 Factura | documentacié comercial
4 original legalitzada R
+ doc. de transport originals

»

6 Dades de factura,transport, etc

7 Avis de pagament. concil. dades
(match report)

3 Avis d'establiment de BPO
5 Dades de factura transport, etc.

2 Peticié de BPO

Trade
Banc X ¢ - - - - -~ Services I »
Utility

T 9 Transferéncia de fons al venciment

Es poden seguir les diferents etapes d’una BPO a partir de la figura 2.1, en les
segiients fases:

¢ Base d’establiment de la BPO

1. Ambdues parts arriben a un acord sobre els termes de la BPO i el
comprador envia I’ordre de compra al venedor.

2. El comprador proporciona les dades minimes i les condicions de la BPO
al seu banc (banc deutor).

3. El venedor confirma les dades i les condicions al banc beneficiari (banc
receptor).

Si les dades subministrades per ambdues parts encaixen al TSU, les bases
queden establertes. Ambdues parts rebran I'informe de compliment dels
seus bancs.

* Compliment de la BPO (irrevocable pero subjecta a la conciliacié electro-
nica).
4. El venedor envia la mercaderia al port de desti.

5. El venedor envia les dades de I’expedici6 i la factura al seu banc, que els
introduira al TSU.
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6. EI comprador rep I’'informe de compliment del seu banc o demana
I’acceptacié de divergeéncies, si €s que existeixen.

7. El banc del venedor informa a aquest de 1’éxit del compliment i encaix
de dades.

* Liquidacié. La BPO es fa operativa a favor del venedor en els termes
acordats.

8. El venedor envia immediatament per missatgeria al comprador el docu-
ment d’embarcament original, la factura comercial original i els certificats
pactats degudament legalitzats perque pugui despatxar i rebre la mercaderia.

9. A la data establerta, el banc deutor carrega I'import al compte del
comprador i envia els fons al banc receptor, que els abonara al compte del
venedor.

2.1.2 Les URBPO 750

En la introducci6 de les regles uniformes relatives a les obligacions de pagament
bancaries s’estableix que aquestes normes seran d’ambit d’aplicaci6 interbancari
segons I’acord establert entre la CCI i el proveidor de serveis SWIFT.

Les URBPO no cobreixen les relacions entre els bancs i els clients corporatius.
Aix0 es deixa a la discrecié de cada banc, i permet a exportadors i importadors
involucrar els bancs en les seves transaccions comercials i obtenir serveis de risc
i finangcament més flexibles.

Les URBPO han estat creades sobre la base de la missatgeria estandarditzada i la
conciliaci6 electronica de les transaccions, de manera que es permeti accelerar la
cadena de subministrament financer al mateix ritme que s’acceleren les cadenes
de subministrament fisiques.

Les URBPO 750 consten de 16 articles, amb el contingut segiient:

e Art. 1: ambit. Les BPO regulen les obligacions bancaries generades
a partir de I’establiment d’una base de referéncia establerta que sigui
conseqiiencia d’una operacié comercial entre venedor i comprador. No
s’ocupa de com es produeix la conciliacié o divergéncia de dades.

* Art. 2: aplicacié. Els participants en una BPO han de manifestar de manera
expressa la seva adhesi6 a les URBPO.
Si no s’especifica la versié d’adhesio, s’entén que és la darrera vigent.
També s’estableix la normativa ISO 20022 com a norma de codificaci6 de

les dades de les TSMT.

* Art. 3: definicions generals. Es defineixen els diferents tipus de bancs
participants, les bases de referéncia i la base de referéncia establerta, la
conciliacié i les divergencies, el dia habil bancari i els formats horaris.
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Art. 4: definicions de missatges. S’estableixen els conceptes d’enviament
de dades, acceptacié o rebuig de rols i bases de referéncia, acceptacié o
rebuig de divergeéncies, acceptacié o rebuig de modificacié, acceptacié o
rebuig de sol-licitud de modificacié d’una base de referéncia o notificacions
especials.

* Art. 5: interpretacié de les normes. S’especifica que les paraules en
singular també es poden interpretar en plural, i a I’inrevés.

La segona norma d’interpretacié estableix que les sucursals d’un banc
situades a I’estranger es consideraran bancs diferents.

Art. 6: BPO davant contractes. S’estableix la independeéncia de la BPO
respecte del contracte comercial que 1’origina, de la mateixa manera que
el banc receptor pot fer ds de les relacions contractuals existents entre
comprador i banc comprador o qualsevol altre banc obligat.

Art. 7: dades davant de documents, mercaderies, serveis o prestacions.
Els bancs només tracten amb dades i no amb els documents que han estat
I’origen de les dades.

Art. 8: data de venciment de la BPO. La base de referéncia establerta ha
d’incloure una data de venciment per a I’enviament de les dades.

L’hora limit de recepci6 de les dades son les 23.59.50 UCT (temps universal
coordinat, equivalent al Greenwich Mean Time).

La conciliacié de dades només es podra fer un cop s’hagin enviat totes les
dades requerides per una base de referéncia establerta, notificant el resultat
de la conciliaci6 a les parts.

* Art. 9: rol del banc particip. S’estableixen les responsabilitats dels bancs
particips.

Si un banc particip rep dades en un dia festiu s’entén enviat el primer dia
habil posterior a I’enviament.

Els bancs particips han d’actuar sense demora quan reben informacié de la
TMA.

Es responsabilitat del banc particip que la informacié introduida en un
TSMT respongui fidelment a la informacié enviada pel comprador o el
venedor.

Una base de referéncia només podra esdevenir base de referéncia establerta
quan tots els bancs participants hagin acceptat el seu rol.

* Art. 10: compromis del banc obligat. Estableix I’obligacié irrevocable
del banc obligat en relaci6 amb la BPO quan s’incorpora a una base
de referéncia establerta en el moment de 1’establiment o mitjancant una
modificaci6.

Només pot existir una base de referéncia establerta, perod aquesta pot afectar
més d’una BPO i cada BPO és I’obligacié d’un banc obligat.

En cas de conciliaci, el banc obligat s’obliga a pagar o a assumir un
compromis de pagament diferit.
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L’import total degut del banc obligat al banc receptor no pot ser superior a
I’import de la BPO.

El compliment del banc obligat no depén de la capacitat d’obtenir un
reemborsament per qualsevol altra part.

El banc no esta obligat a pagar o a contreure una obligacié de pagament
diferit si hi ha divergéncies en la conciliacio.

Una BPO estara vigent fins que es doni la primera de les tres situacions
segients:

— S’ha produit una conciliacié amb zero divergencies o s’han acceptat
les divergeéncies.

— La base de referéncia establerta es modifica per alliberar al banc
obligat del seu compromis.

— La BPO es paga totalment segons els termes establerts.

Art. 11: modificacions. Les modificacions d’una base de referéncia
establerta han d’estar aprovades per tots els bancs participants mitjancant
un missatge d’acceptacio.

La modificaci6 es fa efectiva quan el banc obligat ( el banc de I’importador
o un altre banc obligat) envia a la TMA una notificaci6 d’acceptacio.

Si algun dels bancs participants no accepta la modificacid, la base de
referéncia establerta no es modifica.

Art. 12: exoneracid per D’efectivitat de les dades. Els bancs obligats no
assumeixen cap responsabilitat respecte a la veracitat i I’exactitud de les
dades facilitades pel comprador o venedor, transportista, assegurador, etc.

Art. 13: forca major. Els bancs participants no sén responsables del no-
compliment de la BPO en casos d’interrupcié de la seva activitat per causes
alienes a la seva voluntat, com poden ser impossibilitat d’accés a la TMA,
fallades dels equips informatics, catastrofes naturals, vagues, insurreccions
o revoltes populars, etc.

Si es dona alguna de les circumstancies anteriors, el banc estara obligat a
reprendre 1’obligacié derivada de la BPO un cop reinicii la seva activitat.

Una interrupcié de 1’obligacié per causes de for¢a major pot ser causa de
rendncia del banc remitent o un altre banc participant. En aquest cas, la
TMA envia una notificacié especial a cada banc participant.

Art. 14: indisponibilitat de I’aplicacié de conciliacié de transaccions.
Els bancs participants no sén responsables de les conseqiiencies de la no-
disponibilitat d’'una TMA per qualsevol ra6.

Art. 15: llei aplicable. La llei aplicable és la de I’oficina del banc
obligat que s’especifiqui en la base de referéncia establerta. Les URBPO
complementen la llei nacional i hi estan supeditades. En cas de discrepancia
entre la llei nacional i les URBPO, preval Ia llei nacional.

Art. 16: cessio del producte. El banc receptor pot cedir el producte d’una
BPO. La cessi6 del producte no inclou la transferéncia del rol del banc
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receptor. No és necessari que el banc obligat conegui la cessi6 del producte
fins que es produeixi el seu consentiment.

2.1.3 Avantatges i inconvenients d’'una BPO

Els avantatges s6n molts. Es poden agrupar en funcié de qui afecten en avantatges
generals, per als venedors, per als compradors i per als bancs.

Els avantatges generals sén:
* LA BPO és un model homologat i automatitzat que pot estendre’s fins a les
empreses relacionades amb 1’operacio.

* En els models tradicionals, amb documents en paper, la gestié és manual,
mentre que en la BPO la gesti6 és totalment electronica i automatica.

* Elimina la problematica de les interpretacions del compliment de les
condicions i les posteriors discussions relatives a esmenes potencials.

* La gesti6 automatitzada és molt rapida i més precisa que la gestié manual.
Es pot passar dels 12 o 14 dies que costa la tramitaci6é d’un credit documen-
tari fins que es pot cobrar als tres o quatre en el cas d’'una BPO.

Els avantatges per als venedors son:
» Seguretat de cobrament en el termini establert i eliminacié de processos

judicials en cas de no-finalitzacio.

* Possibilitat d’aconseguir financament abans d’enviar la mercaderia (quan
la TSU del banc receptor corrobora la informacié amb la proporcionada pel
banc deutor). També pot financar després de 1’expedicid.

* Repartiment del risc amb diversos bancs mitjangant la sindicaci6 si fos
necessari.

¢ Millora de les ofertes als clients en reduir els costos bancaris i flexibilitzar
les opcions.

Aquests sOn els avantatges per als compradors:

* Control de I’execuci6 dels terminis de pagament.
* Optimitzacio de les linies de credit.

* Reduccié important dels costos bancaris, especialment en comparacié amb
el credit documentari.

* Recepciéo més rapida de la mercaderia, que es pot enviar en el moment
d’encaix de les dades facilitades a la TSU. A més, els documents originals
els rep directament el comprador fora del circuit bancari.
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* Reduccié del risc d’errades en el subministrament (ruptures d’estoc o
sobreestoc) amb els costos que implica.

Per als bancs, els avantatges que ofereix una BPO sén:

* Implicaci6 de tots els afectats en la transaccié comercial utilitzant un sistema
similar al d’un compte corrent, reduint els costos operatius associats a
I’operaci6é comercial

» Oferta de serveis de valor afegit junt a la BPO (financament, cash manage-
ment, liquiditat, etc.).

* Oferta d’eines TMA (aplicacions de conciliaci6 de transaccions) i TSU a
bancs de menor dimensié no interessats a instal-lar els seus propis sistemes.

Pel que fa als aspectes negatius del BPO, podem destacar:

* Els elevats costos d’infraestructura técnica necessaria per implementar el
sistema que compleixi amb la norma ISO 20022.

» La legislaci6 de determinats paisos, poc favorable a la utilitzacié de docu-
mentacid no fisica en operacions duaneres i bancaries.

La BPO presenta una s¢rie d’avantatges respecte als altres mitjans de pagament.
Per un costat, els crédits documentaris es basen en documents d’embarcament
i pagament. En el cas de la BPO, aquests documents s’envien directament a
I’importador.

Les garanties a primer requeriment han de ser executades pel beneficiari per poder
cobrar. Es a dir, el beneficiari ha de declarar I’incompliment per part del deutor.
En el cas de les BPO no cal cap declaracié i el pagament és automatic.

Els credits documentaris i les garanties a primer requeriment estableixen una rela-
cid entre banc emissor i beneficiari. A les BPO, la relacio s’estableix tinicament
entre bancs. Aquest fet permet que amb una BPO, atesa la seguretat de cobrament,
el banc pugui oferir al seu client tota una serie de productes financers que permetin
avancar el cobrament amb un risc minim per part de 1’entitat financera.

Funcionament d’una BPO

Suposem que un exportador i un importador acorden una compravenda amb pagament
mitjangant transferéncia bancaria a 60, 90 i 180 dies a partir de la data d’embarcament.
L'exportador tramita la documentacio i posteriorment I'envia per missatgeria al comprador
perqué la pugui recollir a la duana.

En aquesta situacio, I'exportador es troba en una situacié de desemparament pel risc
d'impagament, perqué no té cap garantia que l'importador ordeni al seu banc les
transferéncies pactades.

Per mitigar aquest risc, I'exportador pot utilitzar un credit documentari o una garantia a
primer requeriment. En aquest tipus de situacions, la BPO adquireix la seva importancia.
Un cop I'importador rep la mercaderia i comprova que s’ajusta a allo pactat, podria adrecar-
se al seu banc perque emetés una BPO amb la data prevista a I'operacié comercial. El
banc de I'importador es comprometra de manera irrevocable a efectuar la transferéencia de
fons prevista segons la factura negociada.
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2.1.4 Comparacié de la BPO amb altres mitjans de pagament
alternatius

La BPO se situa a cavall entre un credit documentari i una operacié de compte
obert.

En el cas del credit documentari, la BPO segueix la mateixa filosofia ja que és un
compromis irrevocable que adquireix un banc de pagar un deute de I’importador
que només s’executara si I’exportador demostra documentalment que ha complert
les condicions pactades pel cobrament. En el cas de la BPO, I’execuci6 tindra lloc
si hi ha conciliacié de documents, que no deixa de ser una comprovacio electronica
de la documentacio.

En el cas d’una operacié de compte obert, el venedor ofereix al comprador paga-
ment ajornat sense documentacié financera que doni suport a aquest ajornament.
El lliurament de la mercaderia i el pagament no s6n simultanis, siné que la
mercaderia s’entrega abans de formalitzar el cobrament. L'operacié comercial
no es tanca amb I’entrega de la mercaderia.

La taula 2.1 mostra un resum comparatiu de les principals caracteristiques de la
BPO i dels dos mitjans més semblants, que son el credit documentari i el compte
obert.

TauLa 2.1. Comparativa entre BPO, crédit documentari i compte obert

BPO

Credit documentari

Compte obert

Tipus de pagament

Obligat al pagament

Beneficiari

Reduccié del risc

Termini de pagament

Financament

Costos

Gestio de documents

Pagament electronic bancari
subjecte a conciliacié de dades

Banc garant

Banc receptor

El banc garanteix el pagament.
Admet confirmacié silenciosa entre
banc receptor i exportador
Establert a la BPO

Permet descompte bancari o ser
utilitzat com a garantia per a un
altre finangament

Baix, en ser un procés

automatitzat

Directament de venedor a
comprador

Pagament bancari subjecte a la
validacié dels documents
presentats

Banc emissor o confirmador
Venedor

El banc garanteix el pagament.
Admet confirmacié UCP i
silenciosa

Establert al CD

Permet descompte bancari o ser
utilitzat com a garantia per a un
altre financament

Elevat, per la intervencié de

personal especialitzat

El banc actua d’intermediari entre
venedor i comprador

El venedor concedeix crédit al
comprador

Comprador

Venedor

No hi ha reducci6 de risc (es
podria fer una asseguranga de
credit). No hi ha confirmacié

Pactat en la relacié comercial

Facturatge o forfetatge

Baix, només els costos de la
transferencia. Cost oportunitat per
la pérdua des descomptes.

Directament del venedor al
comprador
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2.1.5 Implantaci6 de les BPO

Laparicié de les BPO en el comer¢ internacional ha seguit un procediment
totalment oposat als altres mitjans de pagament. EI xec, la transferéncia, les
remeses, els crédits documentaris, les garanties, etc., apareixen com a conse-
qiiencia d’un procés marcat per la mateixa evolucié del comer¢ internacional.
En el moment en qué aquests mitjans s’internacionalitzen apareix la necessitat
d’harmonitzar internacionalment el seu ds. Aquesta harmonitzacié déna lloc a les
regles uniformes de la CCI.

En el cas de les obligacions de pagament bancaries, la seva creaci6 €s una decisié
de SWIFT i de la CCI. Primer creen les BPO i les seves regles uniformes, i després
s’encarreguen d’estendre-les internacionalment. Els promotors de les BPO es
pensaven que estaven creant el mitja de pagament que, a la llarga, substituiria
tant el credit documentari com les operacions de compte obert.

A la practica, la implantacié de la BPO com a mitja de pagament és un procés lent.
Ni tots els bancs estan preparats tecnologicament ni totes les empreses tenen la
tecnologia o el marc legal adient.

Si atenem a 1’ambit geografic, I’Asia ha estat, de moment, la zona on ha tingut
més exit, i bancs japonesos i xinesos n’han estat els grans protagonistes. També ha
tingut una utilitzacié més important en els bancs amb major implantacié a Europa
central.

Lexit de les BPO depen de la capacitat que tingui per incorporar nous actors al
sistema. No és tinicament una qiiestié de bancs i clients, també es necessaria la
participacié de proveidors de servei de documentacié electronica (especialment
documents de transport electronic) i la participacié dels estats admetent com a
valids els documents electronics.

Es considera que les BPO no protegeixen suficientment I’importador dels riscos
del venedor (enviaments incorrectes per quantitat o qualitat o fins i tot frau). Sén
adients quan hi ha confianga en les dues parts i quan la relacié comercial és estable
i ve d’antic. Es a dir, en aquelles relacions comercials habituals que es liquiden
amb comptes corrents.

2.2 Forfetatge

El forfetatge és un contracte pel qual I’exportador cedeix una serie de titols nego-
ciables i credits documentaris de pagament diferit (preferiblement per acceptacio)
aun banc i, a canvi, aquest avanca el cobrament d’aquests titols sense recurs.

Els titols negociables admesos en el forfetatge, a part de les cartes de credit, sén:

* les lletres de canvi (avalades per un banc)
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* els pagarés

Tot i no ser habitual, també es poden admetre factures comercials i drets de
cobrament sobre contractes de subministrament sempre que donin molta seguretat.

Els documents objecte de forfetatge han de manifestar una promesa de
pagament irrevocable.

El forfetatge ha estat un instrument financer molt important en les relacions
comercials amb els paisos emergents sense assumir riscos ni costos elevats.

Historicament, el forfetatge apareix un cop acabada la segona guerra mundial.
Bancs suissos van utilitzar aquest mitja de pagament per finangar el subministra-
ment de gra per part dels Estats Units a paisos d’Europa de 1’Est i posteriorment
de béns de capital alemanys també a Europa de I’Est. Durant els anys cinquanta,
el forfetatge es va estendre per 1’ Africa, I’ Asia i ’América Llatina.

La CCI, un cop comprovada I’extensi6 que agafava aquest mitja de pagament en el
comerg internacional, va decidir regular-lo, i el primer dia de gener de I’any 2013
entren en vigor les URF 800 (Uniform Rules for Forfaiting).

Amb el forfetatge, 1’exportador pot cobrar de manera avangada I’'import de la
seva venda (previ descompte dels interessos, les despeses i les comissions que li
aplica el banc). Al mateix temps, elimina el risc de no-cobrament, perque aquesta
operacio financera és sense recurs.

El forfetatge és com un descompte sense recurs.

2.2.1 Elements del forfetatge
Els elements que apareixen en una operaci6 de forfetatge son:

* Cedent. Exportador. Qui ha signat el contracte de compravenda amb
I’importador i cedeix els credits a ’empresa de forfetatge.

* Forfeter. Entitat financera que adquireix els efectes comercials acceptats, el
dret de cobrament d’un credit documentari o qualsevol altra forma de com-
promis de cobrament. Assumira la gestié del cobrament, 1’administracid
del deute i el risc d’impagament.

« Entitat avaladora. Entitat financera que acostuma a estar situada al pafs de
I’importador o una entitat financera de prestigi situada en un altre pais, que
ofereix garanties de pagament.

* Deutor. Importador. Qui esta obligat al pagament final del deute. Es a qui
es dirigira el forfeter. Si el deutor ha estat avalat per un banc, el forfeter es
dirigira al banc perque aquest reclami el pagament al deutor.

Els crédits documentaris a
la vista no poden ser
objecte d'utilitzacié en un
forfetatge.

Operacio6 sense recurs

Operaci6 financera en la qual, un
cop el beneficiari rep I’'import
avangat pel banc, no se li pot
exigir el seu retorn en cas que
I’ordenant no pagui al venciment.
El risc d’impagament 1’assumeix
el banc.
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* Trustee. Entitat que s’ocupa de vetllar que totes les parts del contracte de
forfetatge compleixin la seva obligacié. No apareix sempre. El trustee
pot, per exemple, garantir el lliurament dels documents de pagament a
I’exportador i els que acrediten la propietat de la mercaderia a I’importador,
sense que cap dels dos assumeixi més riscos.

El funcionament del forfetatge el podem resumir en I’esquema de la figura 2.2.

Ficura 2.2. Circuit de forfetatge

4 Lliurament de la mercaderia

2. Compravenda

Importador

5. Lliurament de documentacio

7. Pagament
3. Aval bancari

1. Negociacié del forfaiting
9. Pagament al venciment

6. Lliurament de documents

4 r

8. Presentacié de la documentacié
'

Podem fer un seguiment de les diferents etapes descrites a la figura 2.2:

1. El procés comenca quan I’exportador negocia amb el seu banc les con-
dicions que se signaran en una operacié de forfetatge (compromis), de
manera que pugui presentar al descompte titols valor de pagament diferit
o credits documentaris amb venciment no a la vista. En aquesta negociacio,
el forfeter necessitara disposar, com a minim, de la informaci6 segiient:

* Pais de I'importador.
* Nom de I’'importador.
 Tipus de mercaderia.
* Valor de la mercaderia.
* Data d’embarcament esperada.
» Terminis de pagament proposats per I’importador.
* Aval o garanties que presenta I’importador.
2. Importador i exportador estableixen una relacié de compravenda en la qual

s’acorda utilitzar un mitja de pagament susceptible de ser emprat en el
forfetatge (ha de contenir un compromis irrevocable de pagament).

3. Si el mitja de pagament acordat és una lletra de canvi o un pagaré, aquest
haura de ser avalat perque la seva solvéncia sigui reconeguda. S’acostuma
a acompanyar amb un aval d’un banc del pais de I’importador.
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4. Un cop el mitja de pagament acordat té 1’aval del banc I’exportador, proce-
deix a enviar la mercaderia (té garantit el cobrament per I’aval bancari).

5. L’importador lliura aI’exportador la documentacié necessaria perque aquest
pugui descomptar la venda amb el forfetatge.

6. La documentacid per descomptar arriba al forfetatge (factura, crédit docu-
mentari, lletra de canvi o pagaré avalat per un banc, etc.).

7. El forfeter estudia ’operaci6 de forfetatge i finalment paga a I’exportador a
canvi de rebre I’endés dels documents financers. En aquest punt s’aplicaran
les condicions pactades al primer apartat sobre interessos, descomptes i
comissions. Aquest pagament es fa sense recurs.

8. El forfeter reclama el pagament dels documents financers que li han estat
endossats. Inicialment ho fara a I'importador, pero si existeix un banc

avalador ho reclamara a aquest perque 1’avalador reclami al deutor. A canvi de ser un instrument

financer sense recurs, els
5. . N interessos pagats en el
9. L’importador, al seu venciment, pagara al banc avalador o al forfeter en forfetatge s%ngsuperiors als

funcié que existeixi o no aval bancari de I’import de la factura. del descompte financer.

2.2.2 Condicions a complir per utilitzar el forfetatge

Les operacions que puguin ser objecte de forfetatge han de complir les condicions
segiients:

* Han de ser operacions abstractes. S’han de poder separar els drets
adquirits pel mitja de pagament utilitzat i I’operaci6é comercial que ha donat
lloc a ’emissi6 d’aquest mitja de pagament. Es a dir, un incompliment de
I’operaci6 comercial no pot ser excusa per no procedir al pagament. Han de
ser irrevocables.

* Els credits s’han de poder negociar. Els drets de cobrament ha de poder
ser transferits o endossats de manera que es pugui atorgar al forfeter el dret
a cobrar el deute.

La cessi6 dels drets al banc es pot fer de dues maneres:

— Cessi6 feta pel lliurador dels documents: requereix un document addi-
cional en el qual el banc renuncia a accions canviaries i extracanviaries
contra el lliurador.

— Cessi6 feta per I’endossant (que no sigui lliurador): també ha d’in-
cloure una clausula en la qual s’alliberi I’endossant de responsabilitats
(clausula “sense la meva responsabilitat”) al costat de la signatura.

* Han de ser conseqiiencia d’una operaci6 comercial. El crédit ha de tenir
el seu origen en una compravenda o un contracte de subministrament.
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* Han de ser sense recurs. Un cop tancada ’operacio de forfetatge, 1’expor-
tador queda exonerat de qualsevol responsabilitat posterior a la signatura,
llevat del cas de frau. L’entitat de crédit assumeix la responsabilitat i el risc
total del credit.

El forfetatge €s un mitja de pagament sense possibilitat de recurs. Un cop
tancada I’operacid, I’exportador queda lliurat de qualsevol incidéncia que es
pugui produir posteriorment.

2.2.3 Costos del forfetatge

Els costos del forfetatge afecten més I’exportador que I’importador. Aixo €s logic,
perque la decisi6 d’utilitzar o no el forfetatge €s de I’exportador, i el més beneficiat
d’aquest mitja de pagament també €s 1’exportador.

Costos per a I’exportador

Per a I’exportador podem distingir dos tipus de costos:

* Els costos relacionats amb el descompte, on els més freqiients son:

— El tipus d’interes del mercat: com més llunya queda el venciment,
major és el tipus d’interes (risc comercial).

— El cost de 1a moneda: ocasionat per les variacions del tipus de canvi,
si el mitja de pagament s’ha fet en divises.

— La prima de risc: depen tant del risc que aporta el garant del mitja
com del risc de pais.

¢ Els costos relacionats amb les comissions:

— Comissio d’administracio: acostuma a situar-se al voltant del 0,5%.

— Comissié de compromis: s’aplica quan la cessié de documents esta
pactada abans del seu lliurament a partir d’una carta de compromis
emesa pel forfeter. Es calcula des de la data del compromis fins al
descompte.

— Comissio d’estudi: per establir les garanties que ha d’aportar I’impor-
tador.

— Comissié d’opcid: s’aplica quan 1’empresa exportadora ha de fer una
oferta financera vinculant sense saber si la compravenda es completara
0 1o.

— Comissié de penalitzacié: s’aplica si ’exportador no porta a des-
comptar els documents en el termini previst.
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Costos per a I'importador

Per a I'importador, els costos del forfetatge sén molt baixos. Practicament es
poden reduir al cost de la garantia exigida pel forfeter perque es pugui utilitzar
el forfetatge. Podria ser el cost de fer una carta de credit o incloure un aval bancari
en el document financer.

2.2.4 Avantatges del forfetatge

De la mateixa manera que el forfetatge suposa un cost més gran per a I’exportador
que per a I’importador, els beneficis també sén més grans per a 1’exportador.

Alguns d’aquests beneficis per a I’exportador els podem resumir en els segiients:

* Liquiditat. L'exportador pot disposar de manera immediata dels fons de la
venda (un cop descomptats els interessos, els descomptes i les comissions).

Millora la liquiditat del circulant transformant partides de clients en dispo-
nible. No perd capacitat d’endeutament.

El pagament ajornat dels béns d’equip acostuma a oscil-lar entre tres i cinc
anys, i pot arribar facilment a set i vuit anys.

* Eliminacio del risc d’impagament. El forfetatge s un mitja de pagament
sense recurs; per tant, un cop signat el contracte, el cedent (I’exportador)
rep ’avancament de 1’exportacid sense que existeixi cap possibilitat que el
forfeter li pugui reclamar res. No cal contractar assegurances de risc.

* Eliminacio del risc de fluctuacié dels tipus d’interes. En el moment de
signar ’operaci6 s’estableix un preu tancat. El tipus d’interes sera el mateix
durant tot el periode.

* Eliminacio del risc de diferencies de canvi. Si el mitja de pagament s’ha
fet en divisa, s’aplicara el tipus de canvi vigent en el moment de cobrar
I’avancament. Qualsevol fluctuaci6é posterior del tipus de canvi ’haura
d’assumir el forfeter. En certa manera, és una alternativa a 1’asseguranca
de canvi.

* Reduccié de la carrega administrativa. Associada a la gestié dels efectes
comercials i dels impagaments, si es dona el cas.

* Permet concedir terminis de financament més amplis als importadors.
Pot cobrar al comptat una venda on es concedeix un termini de finangament
ampli a canvi de I’augment d’interessos que haura de suportar el cedent.

* Permet financament d’estocs. Especialment de distribuidors en mercats

exteriors importants per I’empresa.

Per a I’'importador també existeixen alguns avantatges. En podem destacar els
segiients:



Mitjans de pagament internacionals

68 Garanties i altres formes de pagament Internacionals

¢ Financament del 100% de I’'import de operacié comercial. Amb el
forfetatge, el forfeter pot oferir a I'importador financar la seva compra.
L’importador pot acabar pagant la importacié a terminis, i I’exportador la
cobra al comptat.

El banc forfeter té el control total de I'operacié. Cal tenir present que el
forfetatge va destinat a compres de béns d’equip amb imports elevats.

* Coneixement per avancat de tots els costos de I’operacié.

* Accés opcional a un credit en divises per eliminar el risc de canvi.

El forfetatge pot ser una opcié molt util per facilitar I’entrada en paisos on
existeix dificultat crediticia o amb elevat risc d’impagament. El forfeter pot
financar la importacio.

2.2.5 Inconvenients del forfetatge

Els principals inconvenients se centren basicament en:

* Cost. Molt més elevat que el dels altres instruments de descompte. Com
més llarg sigui el venciment de I’efecte, major €s el tipus d’interés que
aplicara el forfeter.

* Dificultat d’aconseguir que ’importador aporti avals bancaris. Aquest
fet, per a I’'importador, suposa un cost addicional.

¢ L’exportador és responsable de la veracitat dels documents comercials.
A diferéncia del creédit documentari, el forfeter no comprova els documents
aportats per I’importador.

¢ El forfeter pot no voler assumir certs riscos comercials o de pais. Sera
necessari, per tant, buscar altres forfeters.

2.2.6 Normativa del forfetatge

Una de les caracteristiques del forfetatge és que existeix poca normativa nacional
que el reguli. Per aquesta ra6 s6n molt importants les URF 800, en suposar una
mena de guia orientativa a nivell internacional que molts cops supleix la mancanga
de regulaci6 nacional.

En el cas espanyol, la situaci6 és semblant a la descrita. No existeix cap normativa
especifica i s’utilitza una altra normativa més generica que afecta els mitjans
de pagament que puguin ser objecte de forfetatge. Trobem normativa genérica
aplicable a:
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* Codi de comerg, dins I’apartat de contractes mercantils.

e Llei canviaria i del xec (Llei 19/85).

Circular 4/2012, de 25 d’abril, del Banc d’Espanya, sobre normes de
comunicacié per als residents a Espanya de les transaccions economiques i
els saldos d’actius i passius financers amb 1’exterior.

* Codi civil, dins I’apartat de contractes civils.

2.2.7 Les URF 800

Les regles uniformes del forfetatge, també conegudes com a Brochure 800, es
poden considerar el primer conjunt de normes que regulen les transaccions de
forfetatge tant a nivell nacional com internacional.

Aquestes normes van ser creades per la CCI i la IFA (International Forfaiting
Association), i van entrar en vigor 1’1 de gener del 2013.

ITFA

La International Trade and Forfaiting Association, més coneguda com ITFA (abans IFA),
és una associacié internacional d’empreses, institucions financeres i intermediaris que
participen en el comerg i el forfetatge.

Va ser creada I'any 1999 i té per finalitat facilitar 'expansioé del comerg i del forfetatge
millorant les practiques comercials i creant normatives que afecten els seus afiliats.

Com tota la normativa originaria de la CCI, la seva aplicacié només és possible si Recordeu que |€1 ccl té,s un
. » organisme privat i no té
s’ha posat de manifest, de manera expressa, la seva adhesi6 a les URF 800. capacitat per imposar

normativa si les parts
afectades no manifesten la

Les URF 800 consten de 14 articles i 4 annexos. seva adhesi6 expressa.

* Al primer article s’estableix la necessitat d’adhesié expressa a aquestes
normes.

* Al segon article se’n defineixen els principals conceptes.
» L’article 3 fa referéncia a les interpretacions que s’han de fer.
* La caracteristica de descompte sense recurs apareix a I’article 4.

* Del’article 5 a’article 10 es parla dels acords de forfetatge i les condicions
als mercats primari i secundari.

* Els articles 11 i 12 fan referéncia al pagament i al pagament amb reserva.
* Larticle 13 recull les obligacions de les parts.

 El darrer article parla de notificacions.

Els quatre annexos de les URF 800 s’amplien amb els acords segiients:
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* acord marc del forfetatge

acord del forfetatge

acord del forfetatge en format SWIFT

* confirmacié6 del forfetatge

2.3 Facturatge

En les relacions comercials entre empreses venedores i empreses compradores
és molt poc freqiient la venda al comptat. Normalment, el venedor cobra amb
posterioritat al lliurament de la mercaderia. En el comerg internacional, aquesta
situacio encara s’accentua més per la distancia entre exportador i importador.

La situaci6 anterior suposa que, en la practica, I’exportador concedeix credit a
I’importador. S6n molt poques les empreses exportadores que poden exigir cobrar
per avangat.

Aquesta manera d’operar genera a 1’exportador tota una série d’inconvenients que
es podrien resumir en:

* Laimmobilitzacié de recursos que suposa el credit concedit al client. Aixo
pot provocar tensions de tresoreria, en el sentit que apareguin problemes de
liquiditat si I’empresa es veu obligada a pagar proveidors en un termini més
curt del que tarda a cobrar dels seus clients. L’empresa hauria de disposar
de financament durant els dies de decalatge entre pagaments i cobraments.

* Incertesa. L’exportador ha lliurat la mercaderia i espera poder cobrar al
seu venciment la factura, perod no ho té segur. Poden apareixer problemes
en relacié amb la solveéncia del comprador o fins i tot disputes comercials
en el sentit que el comprador no estigui satisfet amb la mercaderia rebuda.

* Les vendes a termini generen un augment dels comptes de clients o efectes
a cobrar. ’empresa esta obligada a destinar personal i recursos a controlar
aquests comptes (presentar al cobrament el dia del venciment, reclamar si
hi ha impagaments, etc.).

¢ La impossibilitat d’aconseguir millors condicions comercials dels seus
proveidors per culpa de la falta de liquiditat. Ha d’allargar el termini de
pagament amb 1’augment de costos que suposa el fet d’obtenir credit dels
proveidors (en el millor dels casos sempre existira un cost d’oportunitat en
no poder gaudir de descomptes per pagament immediat).

En el cas de les relacions comercials internacionals, a aquests inconvenients se
n’hi afegeixen d’altres que agreugen el problema:

* Problemes d’horari laboral. Si el pais de I’exportador i de I’importador
s6n molt llunyans els horaris comercials no coincidiran, fet que dificultara
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B

la relaci6 entre les dues parts (alguna de les dues parts haura de “treballar’
fora d’horari habitual.

* Les cultures i els costums comercials no sén els mateixos a tots els
paisos. Com més diferents siguin les cultures més diferents seran també
les practiques comercials habituals, fins al punt que una actuacié normal en
un pais pot considerar-se ofensiva en un altre pais.

Cultures i costums comercials

Un dels factors importants a I’hora d’aconseguir I'éxit en una negociacié comercial passa
per oferir a I'altra part unes condicions que li siguin conegudes, en les que es trobi comode,
especialment si no es disposa d’una situacié de superioritat. Aixd és encara més important
en el comerg internacional on les cultures de les parts poden ser totalment diferents.

Dins d’aquestes condicions conegudes, una d’important és la que fa referéncia al pagament.
En molts paisos europeus les vendes a termini tenen un venciment que no va més enlla
dels 30 dies. Oferir un termini més llarg pot donar a entendre que el venedor pensa que
I'importador pot tenir problemes de liquiditat. O a I'inrevés, demanar al proveidor terminis
de pagament superiors als que acostuma a atorgar li pot crear dubtes sobre la solvencia
del comprador.

Un altre exemple: al Japd, quan s'utilitza la remesa com a mitja de pagament, acostuma a
ser a la vista. Un importador espanyol no esta acostumat a pagar al comptat.

Un tercer cas: en alguns paisos, incloent-hi Espanya, perqué les lletres de canvi siguin
valides han d’estar timbrades. Aquest fet obliga el venedor a assumir un cost amb el qual
possiblement el comprador no hi pensava.

* Problemes d’idioma. No sén Unicament problemes de coneixement d’un
idioma comd, siné també del significat diferent que pot tenir una mateixa
paraula en llocs diferents.

* Problemes legislatius. Els problemes legals apareixen quan hi ha algun
conflicte entre les dues parts. En el cas del comer¢ internacional, una
reclamaci6 legal s’ha de fer al pais de la persona reclamada. L’exportador
pot no tenir coneixement de la legislaci6 del pais de I’'importador i es veura
obligat a contractar un advocat d’aquell pafs.

* Problemes derivats de la utilitzacié de monedes diferents de la de 1’expor-
tador. Una variaci6 en el tipus de canvi d’una divisa pot alterar 1I’import
d’una factura. En tot cas, si no s’aplica una protecci6 del tipus de canvi no
es pot tenir certesa del que realment es cobrara al venciment.

Davant aquestes circumstancies existeixen diferents alternatives financeres que
donen cobertura en major o menor grau. Les opcions poden passar des d’un credit
documentari o una garantia independent fins a un simple descompte comercial.
El sistema financer, pero, disposa d’una série de modalitats de financament
especialitzat que estan pensades per fer front a aquesta problematica, on el que
més s’adapta a aquesta és el facturatge.

Amb el facturatge, una empresa pot obtenir liquiditat a partir de les factures, les
lletres de canvi, els pagarés, etc., emeses contra els seus clients. Consisteix en el
fet que un factor compra una serie de factures al seu client (exportador) per un
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valor inferior al de les mateixes factures (es descompten del valor els interessos,
les despeses i les comissions). Amb aquesta compra transfereix al factor el dret a
cobrar la factura al seu venciment.

El facturatge €s un instrument financer adient per a aquelles empreses que
tenen vendes regulars i recurrents a termini amb clients habituals.

2.3.1 Elements del facturatge

En qualsevol contracte de facturatge hi han de participar com a minim tres
subjectes:

* Cedent. Propietari de les factures, qui té el dret a cobrar. En el comerg
internacional, el cedent acostuma a ser 1’exportador.

* Factor. Qui compra les factures al cedent. Avanca els fluxos monetaris al
cedent.

* Deutor. Qui esta obligat a pagar la factura. En el comer¢ internacional
acostuma a ser I’importador.

El procediment que se segueix en el facturatge comencga quan 1’exportador acudeix
a un factor (normalment el seu propi banc) i sol-licita un facturatge d’exportacio.

El factor ha de fer una classificacié del risc de les factures presentades. Si després
de I’estudi el factor accepta les factures, se signa el contracte i es procedeix a
descomptar els documents que presenti 1’exportador (que esdevé el cedent).

Aquesta classificacié del risc la pot fer el factor sense gaires problemes si es
tracta d’empreses nacionals. El problema és que el factor no disposi d’informacié
suficient sobre empreses situades en altres paisos. Aleshores busca ajuda al pais
de I'importador i apareix la figura del factor corresponsal.

El factor corresponsal es una figura que no és déna en el facturatge nacional. Es
un factor local del pais del deutor al qual se li encomana la classificaci6 del risc i
totes les altres actuacions que s’hagin de fer amb el deutor.

El factor corresponsal

El factor corresponsal és una figura exclusiva del facturatge d’exportacié. Apareix com a
consequéncia de la impossibilitat del factor de I'exportador de classificar els deutors d’altres
paisos i de gestionar i administrar les factures del deutors residents a I'estranger.

El factor corresponsal actua com a representant del factor del cedent al pais del deutor.

El factor del cedent i el factor corresponsal actuen mitjangant acords de col-laboracié.
Aquests acords estan regulats per associacions internacionals de factors, i una de les més
importants és la Factor Chain International (FCI).

La Factor Chain International es va fundar I'any 1968, i una de les seves finalitats era
establir una xarxa internacional de factors que permetessin desenvolupar el facturatge en
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el comerg internacional, articulant 'establiment d’'una relacio6 estreta entre un factor del pais
de I'exportador i un altre factor del pais de I'importador.

El factors adherits a la FCI accepten les seves normes de funcionament i se sotmeten al
seu arbitratge en cas de disputa.

Actualment disposa de més de 400 membres repartits per 90 paisos. Quan un factor de la
FCI assumeix un facturatge d’'un deutor internacional es posara en contacte amb un altre
factor membre de la FCI del pais de 'importador signant un contracte de corresponsalia.

El factor corresponsal pot resoldre de manera més eficient les complicacions derivades
d’horaris, idiomes, costums i normativa diferents al pais de I'importador (que esdevindra
deutor).

Per poder disposar d’un contracte de facturatge internacional a 1’exportador se li
exigeixen una serie de condicions:

* Que tingui comptes a cobrar de manera recurrent.

* Que el nivell de vendes sigui suficient per a cada factura.

* Que la cartera de clients tingui un volum minim que la faci atractiva pel
factor.

No es poden facturitzar factures al comptat.

Quan el factor fa la classificaci6 de risc de la cartera de clients que ha de comprar
valora els aspectes segiients:
* La qualitat dels deutors.

* La capacitat de coneixement de I’empresa analitzada sobre el mercat en el
qual opera.

* El comportament creditici anterior.

El nivell de rendes, patrimoni, garanties, avals, etc., de cadascuna de les
empreses estudiades.

En el facturatge d’exportacid, 1’exportador fa una cessio6 a favor del factor
dels seus credits comercials a curt termini pendents de cobrament que manté
amb els seus clients estrangers.

2.3.2 Funcionament del facturatge internacional

Suposem que una empresa exportadora catalana té una série de clients al Japé i
vol facturitzar les factures d’aquests clients.

El procés inclou les etapes segiients:
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Existeixen algunes
agrupacions internacionals
de factors que tenen per
finalitat donar-se cobertura
mutua. Una de les més
utilitzades és la Factor
Chain International,
formada per uns 270 factors
que pertanyen a 74 paisos.

A la secci6é “Annexos”

podeu trobar informacié

sobre la Factor Chain
International.

En el facturatge d’exportacié
s’acostuma a fer una cessio
genérica al factor local.

. D’empresa acudeix al seu banc a sol-licitar un facturatge d’exportacio.

. El banc analitza les empreses a les quals vol facturitzar i procedeix a fer una

classificacié del risc que assumiria. Com que el banc catala ha d’avaluar
el risc d’empreses japoneses, necessitara ajuda. Rarament el banc catala
coneixera amb profunditat les empreses japoneses.

. El banc catala contactara amb un factor local japones, a qui li demanara que

1li doni cobertura d’insolvencia.

. El factor local japones fara un pressupost aproximat de totes les tasques se

li han encomanat i I’enviara al factor catala.

. El factor catala presentara el pressupost al seu client (I’exportador que vol

facturitzar) i aquest, si vol seguir endavant, I’haura de confirmar per escrit.

. Un cop acceptat aquest pressupost per I’exportador, el factor catala dema-

nara al japones que li envii el pressupost vinculant (vincula el factor catala
amb el japones).

. Exportador i factor signen 1’acord de facturatge. L’exportador esdevé cedent

i es compromet a cedir totes les factures d’una serie de deutors estipulats al
contracte al factor. Al mateix temps, el factor local japonés haura enviat al
factor catala un escrit (en I’idioma dels deutors) per notificar als deutors la
intenci6 de facturitzar les seves factures i sol-licitar la seva confirmacid.

. Un cop el deutor accepta el facturatge, les factures seran cedides al factor

local perque al seu venciment les pugui cobrar.

. Finalment, quan el factor local rep I’import de la factura 1’enviara al factor

catala. El factor local no assumeix cap risc, només actua d’intermediari. En
funcié de si el facturatge és sense recurs o amb recurs, el factor es quedara
I’import rebut del factor local o el reemborsara al cedent.

2.3.3 Esquema de funcionament del facturatge d’exportacio sense
recurs

En I’esquema de la figura 2.3 es mostra graficament com es desenvolupa una
operaci6 de facturatge d’exportacié sense recurs.
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Ficura 2.3. Facturatge d’exportaci6 sense recurs

Exportador 5 » Importador

4 4 3

W Factor corresponsal

Banc exportador

Podem seguir les segiients etapes a partir de la figura 2.3:

1. L’exportador sol-licita una linia de facturatge d’exportaci6 al seu factor.

2. El banc de I’exportador sol-licita un informe de cobertura al factor corres-
ponsal.

3. Elfactor corresponsal informa sobre la cobertura d’insolvencies al factor de
I’exportador

4. A partir de la informacio rebuda, el factor de I’exportador déna cobertura a
I’exportador (signen el contracte de facturatge).

5. L’exportador notifica a I’importador la signatura del contracte de facturatge i
que per tant les seves factures seran factoritzades, és a dir, seran gestionades
i enviades des dels serveis de I’entitat de facturatge.

6. L'exportador presenta factures per factoritzar. Cedeix el crédit comercial al
factor.

7. Es comunica al cedent (exportador) la classificacié dels clients a partir de
la valoraci6 de risc disponible.

8. Elfactor de I’exportador cedeix els credits comercials rebuts de 1’ exportador
al factor corresponsal.

9. El factor de I’exportador procedeix a fer I’avangament dels credits comerci-
als factoritzats.

10. El factor corresponsal assumeix la gestié de cobrament de les factures.

11. Als venciments corresponents, el banc corresponsal anira cobrant les factu-
res corresponents.

12. El factor corresponsal transfereix al factor local I’'import cobrat.

Si el facturatge és amb recurs hi hauria un pas més, que consisteix a reclamar al
cedent els imports avancats que hagin estat satisfets pel deutor.
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Als “Annexos” trobareu un

enllag a la pagina web de

CESCE, on s’ofereix una

asseguranga de cobertura

del facturatge i del
forfetatge.

Amb el facturatge, quan el
factor reclama el pagament
al deutor en nom del cedent
acostuma a tenir més éxit
que quan el reclama el
mateix cedent
(possiblement perqué el
factor té més poder
intimidatori).

2.3.4 Modalitats de facturatge

Hi ha diverses modalitats de facturatge segons els riscos que es vulguin cobrir:

* Per un costat, distingirem entre el facturatge amb cobertura i el facturatge
sense cobertura.

* També es pot diferenciar entre facturatge amb gestié de cobrament i sense
gestié de cobrament. La gestié de cobrament inclou el procediment de
cobrament dels credits comercials cedits al seu venciment.

Amb el concepte cobertura es fa referéncia a la possibilitat que el factor assumeixi
el risc d’insolvencia o que, pel contrari, no el cobreixi. Si la insolvéncia queda
coberta, parlarem de facturatge sense recurs, mentre que si el factor no assumeix
el risc d’insolvéncia tindrem facturatge amb recurs.

En el cas del facturatge sense recurs el factor pot utilitzar dos sistemes de
classificaci6 de risc:

* Amb associacions de factors internacionals

* Amb assegurances de credit, polisses de cobertura de credit estandard

adaptades a les particularitats del facturatge

A partir d’aquestes dues classificacions podem establir els tipus de facturatge que
es recullen en la taula 2.2.

TauLA 2.2. Tipus de facturatge

Amb cobertura Sense cobertura

Amb gestié de cobrament Facturatge sense recurs amb Facturatge amb recurs i amb

notificacio notificacio
Sense gestio de cobrament Facturatge sense recurs i sense Facturatge amb recurs i sense
notificacio notificacio

Hi ha una cinquena modalitat, que és el facturatge amb cobertura. Es un
facturatge sense cobertura per part del factor, pero en canvi existeix una cobertura
que el cedent ha pogut contractar pel seu compte amb una polissa d’asseguranca
de creédit comercial. El cedent subroga el dret de la polissa a favor del factor.

Cal no confondre cobertura d’insolvéncia amb cobertura de creédit comercial.
La cobertura d’insolvencia implica que el factor assumeix el risc
d’impagament; en canvi, amb cobertura de credit comercial el banc no
assumeix el risc d’impagament, siné que ho fa un tercer, una companyia
d’assegurances contractada pel cedent.
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Facturatge sense recurs amb financament

En aquesta modalitat de facturatge, el factor ofereix finangament al cedent (avanca
el cobrament de la factura) i a més assumeix el risc d’impagament si al venciment
el deutor no ho fa.

El factor, abans de procedir a atorgar el financament al cedent, fara una classifica-
cid de la cartera de clients cedits per avaluar el risc.

L’import del financament que ofereix el factor al cedent sera I’import de la factura
menys els interessos per I’avancament i les comissions.

La cobertura d’insolvencia només cobreix el risc financer, i el risc comercial
ocasionat per una disputa queda exclos d’aquesta cobertura.

Risc comercial

Una empresa amb un contracte de facturatge sense recurs facturitza una factura rebent el
finangament corresponent del factor. El deutor no esta conforme amb la factura i presenta
una reclamacié al seu proveidor (el cedent). Consegiientment, el deutor es nega a pagar
la factura. Aquest impagament no queda cobert pel contracte de facturatge i el cedent es
veura obligat a reemborsar al factor I'import del finangament rebut.

El contracte de facturatge inclou el principi d’exclusivitat. Aixo vol dir que tota
la facturacié d’un deutor que es vulgui facturitzar s’ha de cedir al mateix factor.
La cessi6 es fa per contracte, i si el cedent es guardés algunes factures del deutor
suposaria I’anul-lacié del contracte de facturatge.

Facturatge amb recurs i amb finangament

El facturatge amb recurs i amb financament inclou 1I’avancament de 1’import de
les factures i la gesti6 i I’administracié del seu cobrament.

En ser amb recurs, el cedent estara obligat a retornar ’import avancat si al
venciment el deutor no fa front a la seva obligacié. Per tant, el cedent és qui
assumeix el risc de ’operacio.

El facturatge amb recurs i financament es podria considerar una linia de
descompte amb gestié de cobrament i recurs.

Facturatge amb cobertura

En aquest tipus de facturatge hi ha una cobertura per part d’una companyia
d’assegurances amb la qual el cedent ha contractat una polissa de crédit comercial.

Quan I’exportador factoritza les factures protegides per aquesta polissa d’assegu-
ranga, subroga el dret de cobrament a favor del factor. No és necessari que el factor
faci una classificaci6 de risc, perque ja I’haura fet la companyia d’assegurances, i
en cas d’insolvencia el factor cobraria de la companyia d’assegurances.
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Les polisses d’asseguranca acostumen a cobrir entre el 80 i el 90% de
I’import de la factura. En canvi, el facturatge sense recurs cobreix el 100%.

En un cas d’insolvéncia en un facturatge amb cobertura, la part de la factura no
coberta per la polissa pot ser financada amb recurs pel factor.

El facturatge amb cobertura s’acostuma a utilitzar en casos en que les carteres de
clients sén molt diversificades.

2.3.5 Els costos del facturatge

El facturatge és un mitja de pagament car, especialment si és sense recurs. A
canvi, allibera I’exportador de tasques administratives, aconsegueix financament
i elimina el risc d’impagament (si és sense recurs).

Els costos del facturatge els podem dividir en tres categories:

* Costos generats en el moment de la signatura del contracte.
* Costos de gestio de les factures.

* Costos d’avangament del finangament.

Costos generats en el moment de la signatura del contracte

Normalment, els contractes de facturatge tenen una durada d’un any, que es pot
anar renovant. Partint del fet que les comissions sén un aspecte susceptible de
negociacio, en el moment de signar el contracte acostumen a generar les despeses
seguents:

¢ Comissié d’obertura. Depén de la linia de crédit contractada, i no és la
mateixa en el facturatge amb recurs que sense recurs.

* Comissié d’obertura sobre una ampliacié. S’aplica quan es vol ampliar
el limit de credit d’un contracte de facturatge. Es paga sobre la quantitat
ampliada.

¢ Comissid d’estudi. S’aplica per fer front a les despeses que s’ocasionen per
la classificaci6 dels deutors.

* Corretatge. S’aplica per la intervenci6 de fedatari public.

Costos de gestio de les factures

Els costos de gestié sén els costos generats per la utilitzacié del facturatge. Els
més habituals sén:
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* Comissio de facturatge. Percentatge calculat sobre el nominal del credit.
Depen tant de la linia de credit com del termini d’avangament del cobra-
ment.

* Comissio de manipulacié6 de documents. Quantitat fixa per factura o
pagaré gestionat.

2.3.6 Costos d’avancament del financament

Aquests costos son la conseqiiencia d’obtenir financament a partir de les factures.
Sén els interessos que el cedent paga al factor per I’avancament del cobrament de
les factures. Es paguen per avancat.

Només s’han de pagar interessos si I’avancament es fa efectiu. No es paguen per
pactar, amb contracte, poder sol-licitar avancaments.

2.3.7 Caracteristiques resumides del facturatge

Les principals caracteristiques del facturatge soén:

* Permet I’obtencié de fons mitjancant la cessié de credits comercials cedint
drets de cobrament expressats en qualsevol document de cobrament d’ds
habitual en el trafic mercantil (factures, albarans segellats i signats, lletres
de canvi, pagarés, etc.).

» S’aplica en drets de cobrament conseqii¢ncia de les operacions habituals de
compravenda amb un venciment no superior a 180 dies (en alguns casos es
pot allargar una mica més).

* El factor assumeix la gesti6 i ’administracié del cobrament de clients
descarregant I’empresa d’aquesta tasca.

* Obtenci6 del 100% de I’import de la factura (amb els descomptes correspo-
nents) si és sense recurs. Si és amb recurs, acostuma a ser entre el 80 i el
90% (la resta es reserva com a previsié per impagament).

» S’aplica el principi d’exclusivitat. Totes les factures d’un mateix deutor
s’han d’oferir a un Unic factor. Guardar-se factures o cedir-ne una part a un
segon factor és causa de cancel-laci6 del contracte.

* La garantia del credit atorgat pel factor és el mateix document avangat en
cas que existeixi possibilitat de recurs.

* El facturatge sense recurs cobreix la insolvéncia financera perd no els
impagaments que tinguin el seu origen en disputes comercials.

* El facturatge s’instrumenta en un contracte especific.
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* El facturatge d’exportacié incorpora la figura del factor corresponsal (no
apareix en el facturatge interior).

Funcions del factor

La companyia de facturatge assumeix funcions de:

» Banc, financa exportacions.
» Asseguradora, quan les operacions sén sense recurs.
+ Gestoria, per la gestié de cobraments i impagats.

» Societat informadora, fa informes de clients, intermediaris, etc.

2.3.8 Avantatges del facturatge

El facturatge presenta tres tipus d’avantatges:

* avantatges financers
¢ disminucio6 de risc

* reduccié de despeses
Els avantatges financers son els derivats de ’obtencié de financament.

* Increment de la capacitat d’obtenir recursos financers. Genera liquiditat
immediata.

* Es la primera font de financament quan no arriba el crédit o les garanties.

* Es pot aconseguir financament només amb factures. Aquest finangament €s
del 100% si és sense recurs.

* Enel cas de facturatge sense recurs, redueix el saldo dels comptes de clients
i augmenta el saldo de disponibilitat.

* El finangament obtingut amb el facturatge no es considera endeutament
bancari, i per tant el seu import no s’inclou en els fitxers del CIRBE. Es
considera que el credit rebut esta basat en la solveéncia del deutor, i per tant

CIRBE

Central d’informaci6 de riscos
del Banc d’Espanya on es pot
constatar la solvéncia dels clients.

Nno consumeix risc.

Un segon camp en el qual el facturatge presenta avantatges és en la disminucié
del risc, tant present com futur:

* En un primer moment, el cedent aconsegueix que se li valori la seva cartera
de clients a partir de I’analisi del risc que fa el factor.
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* Permet fer un seguiment de 1’evoluci6 de la cartera de clients, especialment
complicat en cas de clients internacionals.

* També aconsegueix eliminar el risc d’impagament per insolvencia si el
facturatge és sense recurs.

* Es pot evitar el risc de canvi derivat de la incertesa de 1’evoluci6 dels tipus
de canvi. EI tipus de canvi en el moment del facturatge és conegut; en
canvi, el tipus de canvi a la data de venciment no ho és (s’hauria de fer una
asseguranga de canvi).

Respecte a la reduccié de despeses, si el facturatge inclou la gestié de cobrament
I’empresa pot alliberar recursos dedicats a la gestié de clients:

» Externalitza la gestié de cobrament aconseguint estalvis en no haver de
pagar comissions per transferéncies internacionals o conciliacions de co-
braments; també es produeixen estalvis en tot el que fa referéncia a les
comunicacions, etc.

* Reducci6 en les despeses del personal dedicat a la gestié de cobrament i, en
general, despeses de manteniment del departament.

2.3.9 Inconvenients del facturatge

La utilitzacié del facturatge com a instrument financer presenta dos grans incon-
venients:

* Cost del facturatge. No és un mitja barat. Si es compara amb el descompte
bancari és bastant més car. En el cas del facturatge sense recurs, la
principal rad €s el cost d’eliminar el risc d’insolveéncia, i si el comparem
amb el facturatge amb recurs la justificaci6 passa pel valor afegit que aquest
incorpora en relacié amb el descompte bancari. El facturatge acostuma a
incorporar la gesti6 administrativa de cobrament, la valoracié de la cartera
de clients, la gesti6 de reclamaci6 al deutor en cas d’impagament, etc. Totes
aquestes actuacions no estan incloses en el descompte bancari.

* Principi d’exclusivitat del factor. Per contracte només es pot utilitzar un
Unic factor per deutor. A més, el factor pot rebutjar facturitzar algunes
factures (només compra les factures que li convenen) quedant-se en aquest
cas ’empresa amb les factures de cobrament més dificil. Es produeix una
dependencia financera important del factor.

Es podria considerar un tercer inconvenient, derivat del canvi en les relacions que
tenien inicialment exportador i importador i la que poden tenir amb el facturatge
el factor i importador. Aquesta dltima relacié pot afectar relacions comercials
posteriors si es genera tensié entre factor i importador.
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Exemple de calcul dels costos d’una operacié de facturatge

A continuacié es mostra un exemple de com es liquida una operacié de forfetatge o
facturatge. El mecanisme de calcul és el mateix, i I'inica diferéncia és el venciment més
curt en el facturatge (habitualment fins a 6 mesos, tot i que pot arribar als 9) que en el
forfetatge (habitualment superior a I'any). Suposem que un proveidor subministra estris
de cuina a un centre comercial andorra. El contracte entre les dues parts estipula que
les compres es pagaran als tres mesos de rebre la factura, i I'import mitja de les factures
presentades és de 10.000 euros. Aquest retard en el cobrament provoca incomoditats al
proveidor que I'obliguen a utilitzar la seva polissa de credit en algunes ocasions. Davant
aquesta situacio, esta valorant alternatives per disposar del diner abans del venciment.
Descarta el descompte comercial perque pensa que es gastara I'import avangat i que si es
produeix un impagament tindria dificultats per tornar el diner avancat.

Un amic li comenta la possibilitat del facturatge sense recurs i li explica com funciona amb
les dades del seu cas.

El calcul dels costos del facturatge és molt semblant al del descompte. Suposem que el
banc aplica un tipus d’interés nominal del 12% (per fer els calculs facils). Un 12% anual
suposa un 1% mensual.

Aplicant la férmula de l'interés simple, el banc li cobraria: Interessos = 10.000 x 1% x 3
mesos = 300 €

També cal tenir en compte les comissions que aplicara el banc; posem que totes juntes sén
el 0,7%. La comissié6 només s’aplica un sol cop sobre el nominal de la factura. En aquest
cas, la comissié que hauria de pagar seria:

10.000 x 0,007 =70 €
En total, cobrar al comptat les factures li costaria:
Cost total = 300 + 70 = 370 € per cada factura

Com que vol un facturatge sense recurs, el banc comprara cada factura de 10.000 € per
9.630 €, i al venciment cobrara 10.000 €.

Qué obté el proveidor a canvi d’aquests 370 €7:
» Per un costat rep 9.630 € al comptat, i com que és sense recurs en cap cas els haura de
tornar (llevat que es tracti d’'una disputa comercial).

» Ha disminuit la seva exposicio al risc. Abans, a I'actiu del seu balang hi tenia 10.000 € incerts,
i ara té 9.630 € certs (comprar seguretat costa 370 €).

 Sil'operacié, en lloc de ser en euros, s’hagués fet en una altra divisa hauria eliminat també el
risc de canvi (no sabem el tipus de canvi que hi hauria dins de tres mesos).

+ S’ha estalviat els costos de la gestié de cobrament de la factura.

2.3.10 Normativa del facturatge

Contrariament als altres mitjans de pagament, la CCI no ha publicat cap regla
uniforme sobre facturatge.

Es important tenir en compte que la normativa legal aplicable a un contracte de
facturatge €s la que estigui vigent al lloc on tingui el seu domicili el factor.

A nivell espanyol, el facturatge no disposa d’una normativa especifica, sin6 que
esta regulat per legislacio diversa.
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El concepte de facturatge apareix a la Llei 3/94, de 14 d’abril, en la qual s’adapta
la legislaci6 espanyola en materia d’entitats de credit a la segona directiva de
coordinaci6 bancaria.

A partir d’aquesta primera aparici6 del concepte de facturatge, la dispersid
normativa és important.

Les principals lleis que afecten el facturatge sén:

* Codi de comerc: els articles 347, que parla de I’endés de credits mercantils,
i I’article 348, que parla de les responsabilitats del cedent i del deutor.

* Llei reguladora de les entitats de capital risc (1/1999, de 5 de gener) en la
seva disposicié addicional tercera sobre el regim de determinades cessions
de credit.

* Reial decret 3/2011, de 14 de novembre, sobre la Llei de contractes del
sector public (text ref6s). A I’article 218 es regula la transmissi6 de drets
de cobrament de factures de I’Administracié publica.

* Llei concursal 22/2003, de 9 de juliol. L’article 71 regula la situacié dels
credits cedits quan es produeixen situacions de concurs de creditors.

A nivell internacional, I’any 1974, I’Institut Internacional per la Unificaci6 el Dret
Privat (UNIDROIT) va incloure, per primer cop en les seves sessions d’estudi,
el contracte de facturatge, i es va plantejar la possibilitat d’elaborar un text
d’ambit internacional. Aquesta proposta finalment va veure la llum 1’any 1988
a la Convencié d’Ottawa. L’objectiu era adoptar unes normes uniformes que

puguin resoldre conflictes mantenint un equilibri entre els interessos de les parts Als annexos es pot trobar

. el text complet de la

involucrades en el contracte de facturatge. Uiritelieh Camvaniien e
International Factoring
CUF.

El text de la Convencié Unidroit sobre facturatge (CUF) aprovat a la reunid
d’Ottawa esta format per 23 articles distribuits en 3 capitols i una serie de
disposicions finals. El contingut s’articula de la manera segiient:

Capitol 1. Ambit d’aplicaci6 i disposicions finals (articles de 1’1 al 4).

Capitol 2. Drets i obligacions de les parts (articles 5 a 10).

Capitol 3. Cessions successives (articles 11 i 12).

 Disposicions finals. Articles de 13 a 23.

A la disposici6 final primera s’establia que des de 1’aprovacié fins al 31 de
desembre del 1990 estaria oberta la signatura d’adhesié. L'objectiu era que els
paisos adherits modifiquessin la seva legislacié per adaptar-la al contingut de la
CUF.

Paisos adherits a la CUF

Els paisos sén: Ghana, Guinea,
les Filipines, Tanzania, Nigeria,
el Marroc, Franga,
Txecoslovaquia, Finlandia, Italia,
Belgica, els Estats Units i
Panama.

Finalment, només 13 paisos es van adherir a aquest conveni, alguns importants en
el comerg internacional pero d’altres no tan significatius.
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Posteriorment, la UNCITRAL va proposar-se desenvolupar un projecte de major
abast que afectaria tant el forfetatge com el facturatge i la confirmacié. Aquest
nou projecte hauria d’incloure aspectes que ara no preveu la CUF, com poden ser
la figura del factor corresponsal i la relacié interfactors (no prevista en les CUF)
o la relacié entre cedent i factor.

2.4 Confirmacio de pagaments

En un contracte de compravenda, un dels temes que acostuma a ocupar temps
en les negociacions sén les condicions de pagament. Venedor i comprador tenen
interessos contraposats. El primer vol cobrar com més aviat possible, mentre que
el segon intentara endarrerir tot el que pugui el pagament.

Per facilitar I’acord de les dues parts, el sistema bancari disposa de dues eines
que podriem considerar simétriques: el facturatge destinat al comprador i la
confirmaci6 de pagaments destinada al venedor.

Confirmacié i facturatge sén dos mitjans de pagaments molt semblants. Els dos
estan enfocats a millorar la gestié del circulant a partir de la cessié de credits
comercials a favor d’un banc.

Si es valora des d’un punt de vista de comerg internacional, amb el facturatge es
comprova que I’exportador pot eliminar el risc d’insolvencia del deutor assegurant
el cobrament. En aquest cas, I’exportador pren la iniciativa.

La confirmaci6 de pagaments consisteix en el fet que una entitat financera assegura
el pagament d’una factura a un proveidor. La iniciativa de sol-licitar una linia de
confirmaci6 és ara de I’importador.

2.4.1 Concepte de confirmacié de pagaments

Es pot definir la confirmacié de pagaments com un contracte entre un comprador
(importador en comerg internacional) i un banc pel qual aquest es compromet a
pagar, al seu venciment, una factura emesa pel venedor (exportador).

Aquest compromis de pagament incorpora valors afegits, com sén un financament
addicional ofert al proveidor que ha de cobrar les factures i la gestié de pagament,
alliberant d’aquesta tasca 1I’empresa importadora.

La confirmaci6 de pagaments s’utilitza en aquelles situacions en que el mitja de
pagament utilitzat és la transferéncia i, en menor mesura, el xec.

El procediment que se segueix en una operacié de confirmacié de pagaments €s:
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1. L’importador sol-licita al seu banc I’obertura d’una linia de credit contracon-
firmacid. El banc, després d’avaluar la solvencia del sol-licitant, decideix
obrir una linia de credit a I’importador fins a un cert limit.

2. Un cop aprovada, I’exportador envia al banc factures amb venciment ajornat.
El banc comunica a I’exportador emissor de les factures que li seran pagades
pel mateix banc al seu venciment, al temps que li ofereix la possibilitat
d’avancar el cobrament sense recurs.

3. Si I'exportador accepta I’avangament cobrara I’import de la factura menys
els costos de I’avangament. Si no vol I’avancament s’esperara al venciment
i llavors procedira a cobrar.

En qualsevol dels dos casos, I’importador haura d’abonar al banc I’import
de la factura al venciment.

En la figura 2.4 es pot observar 1’esquema de la confirmaci6 de pagaments.

Ficura 2.4. Esquema de la confirmacié de pagaments

Y

Importador

Factor
(confirmador)

Seguim les diferents etapes de la figura 2.4:

1. L’exportador envia factures a I’importador generades a partir d’una relacié
de compravenda.

2. L’importador fa arribar al factor (banc confirmador) les factures aprovades
segons el contracte de confirmacio.

3. El factor procedira al pagament de les factures a I’exportador (ho pot fer
al seu venciment o de manera avancada previ descompte d’interessos i
comissions).

4. Al seu venciment (o posteriorment en cas de prorroga), I’importador pagara
al banc I‘import de les factures presentades.

En la confirmacié de pagaments, la relaci6 contractual 1’estableixen 1’importador
i el banc. En aquest contracte s’estableix un 1imit maxim de factures confirmades.
Aquest limit representa el financament que el banc atorgara als exportadors si
aquests decideixen avancar el cobrament.
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2.4.2 Elements de la confirmacio de pagaments

Dins de la confirmacié de pagaments podem distingir tres figures:

* I’emissor
* ¢l gestor de pagament

¢ ¢] beneficiari

Lemissor

L’emissor és qui sol-licita la confirmaci6 de pagaments. Acostumen a ser empreses
amb un volum de compres important i recurrent a molts proveidors. No és adient
per a empreses petites.

Perque puguin accedir a la confirmaci6 de pagaments s’exigeix que 1’emissor sigui
una empresa solvent, perqué molt possiblement utilitzi credit.

L’emissor signara amb el banc un contracte en el qual s’acordara el limit de
factures que vol facturitzar i les diferents alternatives a la presentaci6 de les
factures:

¢ Confirmacio de pagaments simple: el banc abonara 1’import de les
factures al venciment.

¢ Confirmacio de pagaments d’inversio: 1’abonament de I’import de la
factura es produeix abans del venciment. En aquest cas, el banc retribueix
a I’emissor pels interessos dels dies d’avangament.

¢ Confirmacio de pagaments de financament: €s el cas contrari a 1’ anterior.
Amb aquesta confirmacié de pagaments, 1’emissor paga amb posterioritat
al venciment, encara que el beneficiari rep I’import de la factura al seu
venciment. L[’emissor haura d’assumir els costos financers derivats del
credit que se li ha concedit (interessos + comissions).

El gestor de pagament

El gestor de pagament és ’entitat financera que assumeix el compromis de pagar
la factura al proveidor. Lanomenarem banc confirmador o factor.

El gestor de pagament signa inicialment un contracte de confirmaci6 de pagaments
amb I’emissor, pero en pot estendre un altre amb el beneficiari si aquest executa
I’opcié d’avangament.

El gestor de pagament establira el tipus d’interes i les comissions que s’aplicaran
a les operacions de confirmacié de pagaments. Es tindran en compte les caracte-
ristiques del sector, el risc, la data de venciment, la solvencia de I’emissor, etc.
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El beneficiari

El beneficiari és el proveidor que adquireix el dret a cobrar la factura. El beneficiari
ha de presentar les factures perqué puguin ser confirmades.

Té T'opcid de cedir els credits a favor del gestor de pagament obtenint, a canvi,
una confirmacié de pagaments sense recurs i eliminant el risc d’insolvéncia de
I’emissor.

La sol-licitud d’avangcament es fa signant un contracte resposta que rep de part del
gestor de pagament en el qual li proposa aquesta opcid. També podria optar per
cedir els credits i no sol-licitar avangaments. En aquest cas també es tractaria d’una
confirmacié de pagaments sense recurs, pero la factura se li abonaria al venciment
(el beneficiari no hauria de suportar costos financers).

El contracte resposta ha d’incloure les condicions aplicades a I’avancament,
com sén comissions, tipus d’interes, dies minims d’avancament, operativa a
seguir per avancar I’import, etc.

El pagament al beneficiari es pot fer de tres maneres diferents:
* Abonant I’'import al compte que aquest manté amb el banc encarregat de
la gesti6 de pagament.
* Emetent un xec per I’import efectiu a favor del beneficiari.

* Ordenant una transferéncia al compte que desitgi el beneficiari

2.4.3 Opcions que pot incorporar la confirmacié de pagaments

Dins les modalitats de confirmacié de pagaments podem distingir la confirmaci6
sense recurs i la confirmacié amb recurs.

En la confirmacio sense recurs, el banc assumeix el risc d’insolvéncia del deutor i
avanga el 100% de I’import de la factura (s’ aplicaran els descomptes corresponents
per interessos i comissions).

En el cas de la confirmacié amb recurs, el banc pot fer avangaments al proveidor
pero no del 100% (s’acostuma a guardar-se entre el 10 i el 20% com a garantia).
En aquest cas, si el deutor resulta insolvent el proveidor es veuria obligat a tornar
els imports que havia cobrat per avancat.

Avancament de factures

No és necessari que el beneficiari
avanci totes les factures, pot
decidir de quines vol avangar el
cobrament i quines no.
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La confirmaciéo de pagaments esta pensada perque el proveidor executi
I’opcié d’avangament encara que hagi de suportar un cost financer. D’alguna
manera, el proveidor paga per cobrir-se del risc d’insolveéncia del client. Al
banc aquesta opcié també li resulta molt interessant, perque pot cobrar tant
del deutor com del proveidor.

Existeix també 1’opcié de la confirmacié de pagaments amb avancament de
pagaments i sense avangaments.

En la confirmacié amb avancament se li ofereix al proveidor avancar el cobra-
ment de la factura (en aquest cas, I’avancament sempre és sense recurs).

En canvi, amb la confirmaci6 sense avancament el banc només es compromet a
fer el pagament de la factura al seu venciment. En aquest segon cas, el proveidor
cobrara integrament 1’import de la factura.

Finalment, una dltima possibilitat de confirmaci6 de pagaments és la confirmacio
que incorpora prorroga. En aquest tipus de confirmaci6, el banc concedeix al
deutor un ajornament del pagament més enlla de la data de venciment.

2.4.4 Tipus de confirmacio de pagaments

De cara a I’emissor, molts bancs ofereixen algunes variants que enriqueixen aquest
producte. Especialment importants sén dues opcions que permeten avangar o
endarrerir el pagament. Aquestes dues opcions no afecten per res el beneficiari, i
no hi ha cap rad perque se li comuniqui aquest fet.

Sén les segiients:

* Opcié de recompra. Consisteix a oferir a I’emissor la possibilitat de
recomprar el credit que s’ha avancat als proveidors sempre que es faci abans
del venciment (I’emissor compra el deute confirmat). Amb aquesta opcid,
com que el banc recupera el diner abans del termini previst, retribueix
I’emissor amb els interessos corresponents als dies que ha avangat el
pagament.

Aquesta opci6 és interessant en les segiients situacions:

— Quan I’emissor té un excedent de tresoreria al qual pot donar sortida
avancant el pagament de deutes.

— Quan a I’emissor li interessi alliberar saldo de confirmaci6 de paga-
ments. El contracte de confirmacié de pagaments va lligat a una linia
de credit amb un determinat limit. Quan I’emissor €s a prop d’arribar a
aquest limit i no pugui confirmar més factures li pot interessar avangar
alguns pagaments perque aquestes factures s’eliminin de la linia de
credit i pugui confirmar posteriorment més factures.

¢ Opcié de prorroga. Cas contrari a la recompra, on ’emissor (ordenant)
sol-licita ajornar el pagament més enlla del venciment; en definitiva, allarga
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el credit a I’emissor. Aix0 suposara que l’ordenant haura d’abonar els
interessos i comissions corresponents.

Com pot resultar evident, aquesta opcié €s valorada quan I’emissor no
disposa de liquiditat suficient per fer front al pagament de la factura al
seu venciment. Perd també té€ una segona utilitzacié molt interessant en el
comerg internacional, on els terminis de pagament de les factures pot variar
molt d’uns paisos a uns altres.

Si és té en compte que el termini mitja de pagament al conjunt de paisos europeus
és de 28 dies i en canvi a Espanya és de gairebé 74 dies, una empresa espanyola
que vol comprar a un proveidor europeu i no té molta forca per negociar el termini
de pagament es trobara que haura de pagar a 28 dies (la directiva europea contra
la morositat del 2013 fixa en 30 dies el termini maxim de pagament). Aix0 li
pot provocar problemes de tresoreria. La solucié en aquest tipus de situaci6 seria
una confirmacié de pagaments amb prorroga on I’importador accepta pagar al
proveidor a 28 dies i pot negociar amb el confirmador una prorroga de 46 dies.
D’aquesta manera, 1’exportador cobra dins el termini habitual europeu i en canvi
I’importador pot pagar en el termini habitual espanyol.

Aplicant aquesta mateixa férmula, un comprador podria donar compliment a la
llei contra la morositat vigent al pais de 1’exportador.

2.4.5 Confirmacié de pagaments amb pagament immediat

Amb aquesta modalitat de confirmaci6é de pagaments, el proveidor cobra sempre
al comptat i I’emissor paga al venciment de la factura. Es tracta d’una variant de la
confirmacié classica on I’avancament del cobrament es fa de manera automatica
en el moment de la presentacié de la factura per part del proveidor.

La finalitat d’aquesta confirmacié de pagaments és donar la possibilitat que el
proveidor pugui cobrar al comptat, aconseguint el comprador descomptes per
pagament immediat quan realment esta pagant a termini.

La confirmacié amb pagament immediat sera interessant sempre que el
descompte que es pugui obtenir del proveidor per pagar al comptat sigui
superior als interessos i les comissions que hagi de pagar per a la confirmaci6
de pagaments.

Exemple de calcul per valorar la utilitzacio d’una confirmacié amb pagament
immediat

Partirem de les seglients dades per valorar si és convenient o no fer una confirmaci6 de
pagaments amb pagament immediat:

+ Import de la venda: 20.000 €.

» Venciment de la factura: 30 dies.
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+ Tipus d’interés nominal aplicable a la confirmacié de pagaments: 6%.
» Comissi6 de la confirmaci6 de pagaments: 0,5%.

+ Descompte que es pot obtenir del proveidor si es paga al comptat: 3%.

Primer caldra calcular els costos de la confirmacié:
Interessos = 20.000 x 0,06/365 x 30 = 98,63 €
Comissions = 20.000 x 0,005 = 100 €

Cost total = 98,63 + 100 = 198,63 €

En segon lloc, es calculara I'estalvi per pagar al comptat:
Descompte ofert pel proveidor = 20.000 x 0,03 = 600 €

Si es compara I'estalvi obtingut amb el cost de la confirmacié de pagaments amb
pagament immediat s’obté el resultat seglent:

Estalvi — costos = 600 — 198,63 = 401,37 €

En aquest cas interessa utilitzar la confirmacié de pagament immediat, ja que hi ha un
guany de 401,37 euros.

2.4.6 Avantatges de la confirmacié de pagaments

La confirmacié de pagaments, de la mateixa manera que el facturatge o el
forfetatge, €s un tipus de relaci6 triangular en la qual qui més guanya és 1’entitat
financera, ja que fins i tot en alguns casos pot carregar costos tant a I’ordenant com
al beneficiari.

Aquests avantatges per a 1’entitat financera es poden resumir en:

* Els interessos i les comissions que pot cobrar de les parts.

* Des d’un punt de vista comercial, I’accés a una serie d’empreses (proveidors
del client ordenant) a les quals no tenia accés abans i a les quals pot oferir
els seus productes i serveis.

* La fidelitzaci6 dels clients als quals ofereix la confirmacié de pagaments.
El banc pot lligar I’atorgament d’una linia de confirmacié de pagaments a
I’acceptacié d’altres productes financers per part de ’ordenant.

* El banc només assegura el 100% de I’import de la factura si la confirmaci6
de pagaments utilitza ’opcié d’avancament. Si no es produeix aquest
avancament, el percentatge garantit és inferior.

Des d’un punt de vista global, la confirmacié de pagaments ofereix a 1’ordenant
un millor posicionament davant el proveidor, en no ser el termini de pagament un
factor determinant en la negociacié a conseqiiéncia de:
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* La seguretat que dona I’importador a I’exportador quan li ofereix la confir-
macié de pagaments. Li esta dient que li pot garantir el cobrament i per
tant I’exportador rebaixa el seu risc en la venda. A menor risc, millors
condicions financeres. Per una altra part, també li esta oferint (si ho vol
utilitzar) la possibilitat d’avancar el cobrament sense augmentar el CIRBE.

* Allibera la seva empresa de la gestié de pagament internalitzant les seves
funcions i reduint els costos d’aquest departament.

* Possibilitat de negociar descomptes amb financament automatic (en la
confirmaci6 de pagaments amb pagament immediat).

* Permet finangar compres.

* Els pagaments es poden fer en la divisa del proveidor, la qual cosa elimina
el risc de canvi.

* Millora la gestié de tresoreria, simplificant els fluxos monetaris d’entrada i
sortida.

* Millora el prestigi de I’'importador. Si un banc concedeix confirmacié de
pagaments a un importador vol dir que el considera solvent. Aix0 sera
especialment cert en el cas de la confirmacié de pagaments sense recurs.

Perd qui realment treu profit de la confirmacié de pagaments és el proveidor,
perque sense haver d’assumir cap cost financer pot gaudir d’una serie d’avantatges
realment importants:

* Obtenci6 de financament sense consumir risc (no s’inclou al CIRBE).

* El financament es pot obtenir d’'una manera facil i rapida (no requereix
signar cap polissa de credit, ni tan sols la preséncia d’un fedatari puiblic).

* En no tenir risc d’insolvéncia, no necessita signar polisses d’asseguranga de
credit.

* En el cas de la confirmacié de pagaments amb pagament immediat, el
proveidor cobra a la presentaci6 de la factura. Es com si fes una venda
al comptat.

2.4.7 Inconvenients de la confirmacié de pagaments

Els principals inconvenients de la confirmaci6 de pagaments per a I’ordenant sén:

* El cost elevat, principalment quan es tracta de confirmacié de pagaments
sense recurs, on el banc assumeix el risc d’insolveéncia de 1’ordenant.

* Encara que amb la confirmacié de pagaments I’importador segueix man-
tenint la iniciativa de pagament (pot decidir quines factures confirma), es
troba lligat a una entitat financera i a la contractaci6 de productes financers
addicionals que potser no sén els que més li interessen.
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* Encara no és un producte molt conegut internacionalment, i alguns provei-
dors poden no congixer el seu funcionament.

Es dificil trobar inconvenients per al proveidor en la confirmacié de pagaments.
Basicament, perque la iniciativa correspon al comprador, i el venedor pot assumir
una actitud passiva, limitant-se a demanar el cobrament al venciment (li és igual
qui paga). Un inconvenient minim es podria considerar la perdua d’iniciativa en
la gesti6 del cobrament, que seria assumida pel comprador.

2.4.8 Costos de la confirmacio de pagaments

Si el proveidor no utilitza cap de les opcions que li ofereix la confirmacié de
pagaments no haura d’assumir cap cost. En cas de sol-licitar avancament s’ha
de fer front a:

* Els interessos generats per ’avancament. S’acostuma a calcular a partir
d’un index de referéncia augmentat en un diferencial (per exemple, si parlem

en termes internacionals podria ser el LIBOR + 2,5%).
LIBOR

London InterBank Offered Rate, » La comissi6é per avangament de factura (sobre el 0,25% de I’import de la
taxa d’interes a la qual els bancs

es deixen fons entre si en el factura).
mercat interbancari.

Per al comprador ordenant (importador), els costos sén més elevats. Depen de les
opcions que utilitzi, perd els més habituals son:

* Comissions d’estudi i obertura. Es justifiquen en les despeses que té el
banc per fer I’estudi previ per valorar si concedeix o no la confirmacié de
pagaments i per les tasques administratives derivades de la signatura del
contracte.

* Despeses d’intervencié del contracte (despeses de fedatari public).
¢ Comissions per la gesti6 de pagament de les factures.

* Despeses financeres si utilitza I’opcié de prorroga i paga amb posterioritat
al venciment (també acostuma a ser un index referenciat).

2.4.9 Normativa de la confirmacié de pagaments

La confirmaci6 de pagaments €s un mitja de pagament relativament nou i encara no
esta gaire estés internacionalment. Es possible que sigui aquesta la raé per la que
la CCI i les Nacions Unides encara no han pres cap iniciativa per regular-lo, com
ha succeit amb altres productes. No hi ha cap normativa d’ambit internacional.
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A nivell nacional s’aplicaran les lleis del territori del banc confirmador. La legis-
lacié espanyola tampoc regula la confirmacié de pagaments de manera especial
i la considera com una variant del contracte de comissié mercantil, en tractar-se
d’una operaci6 de comerg¢ entre comerciants (encara que sigui irrevocable si es fa
sense recurs).

Com a contracte de comissié seran els articles 244 a 280 del Codi de comerg els
que s’hauran d’aplicar en cas de disputa.

Per una altra part, les relacions entre ordenant i banc confirmador es regiran pels
articles 1.709 a 1.739 del Codi civil.

Finalment, en els casos en que hi hagi un avangcament per part del proveidor
o un ajornament per part de I’ordenant s’aplicarien les normes relatives a la
transparéncia bancaria i a la disciplina i intervenci6 de les entitats de credit.

2.4.10 La cadena de subministrament de finangcament

En una negociacié de compravenda, el comprador intentara retardar el pagament el
maxim temps possible, mentre que el venedor voldra cobrar al més rapid possible.

Amb la confirmacio, I’'importador garanteix el pagament de la compra a 1’expor-
tador, i amb aquesta garantia I’exportador pot descomptar la factura sense risc
d’insolveéncia.

Per la seva part, I’importador pot sol-licitar una prorroga de pagament al factor.
Al final, cadascuna de les parts aconsegueix el seu objectiu, I’exportador cobrar
abans i I’importador pagar més tard.

Els costos financers es poden repartir entre les dues parts. Poden pactar un preu de
venda superior amb un venciment més llarg i d’aquesta manera es podria incloure
part del cost financer que haura de suportar I’exportador si vol descomptar (com
més temps avanca, més interessos haura de pagar).

Dins del concepte de confirmacié de pagaments, la supply chain finance (SCF) o
cadena de subministrament de financament és un conjunt de processos basats
en la tecnologia de negoci i finangament que enllacen les diferents parts d’una
transaccié (comprador, venedor i banc). Suposen un menor cost financer i una
millora de I’eficiéncia empresarial.

Quan s’introdueixen les plataformes tecnologiques en la confirmacié de paga-
ments s’esta parlant de I’SCF. Les transaccions es poden automatitzar (fins i tot
utilitzant factures electroniques) i fer un seguiment des de 1’aprovacié de 1’entrada
de la factura a I’SCF fins a la seva liquidacio.

La cadena de subministrament esta pensada fer finangar circulants comercials.

El procediment que segueix I’SCF és el segiient:
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1. L’exportador envia les seves factures al comprador en el format que hagin
estipulat al contracte.

2. L'importador introdueix les dades de les factures perque siguin pagades a la
plataforma tecnologica (aplicacié web).

3. L'exportador també té accés a aquesta plataforma i pot veure totes les
factures aprovades. En aquest punt té€ dues opcions: sol-licitar I’avancament
o esperar el venciment. Si opta per I’avancament transferira la factura
a ’SCF i rebra al seu compte el 100% de I’import de la factura menys
els costos de I’avancament (es pot cobrar al dia segiient). Si no fa res,
I’abonament al compte del 100% de la factura és fara al venciment.

Com que el banc fa I’avancament sobre la base de la promesa de pagament
al venciment que fa I’importador, els costos financers es calculen en base a la
classificaci6 de risc de I'importador, no de I’exportador (els tipus d’interes aplicats
acostumen a ser més avantatjosos que en el facturatge).

La cadena de subministrament de finangament és una veritable solucié win-win
(guanyadora) per a importador i exportador.

L’SCF funciona especialment bé quan el comprador té una qualificacié de credit
millor que el venedor i per tant aquest pot tenir accés a capital a un cost més
baix. El comprador pot aprofitar aquest avantatge per negociar millors termes
del venedor, com ara un allargament dels terminis de pagament, que permet al
comprador conservar efectiu o utilitzar aquest efectiu per a altres finalitats.

Els gran benefici del venedor €s poder accedir a financament més barat del que
podria obtenir amb el descompte comercial.

La cadena de subministrament de financament s’ utilitza especialment en empreses
de fabricacié i comerg detallista.



